证券代码：300417                                   证券简称：南华仪器
佛山市南华仪器股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                    编号:NH/IR2016-08
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	方正证券 刘发扬
深圳玖石资本 何魏伟

	时  间
	2016年11月9日14：30-16：00

	地点
	南华仪器公司一楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	伍颂颖  卢冠诗

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、 公司目前业务情况介绍？

答：公司作为上市公司，经营业务信息公开，目前主营业务在机动车环保和安全检测仪器及系统产品。近期具体业务状况请参阅第三季度报告。
2、 公司客户的占比情况？

答：目前公司的定期报告以产品类别为统计口径，因此对下游客户的占比没有具体的统计数据。
3、 一个检测站配备多少设备？

答：检测站一般根据检验的车型不同而配备不同的检测线。
4、 检测站一天检测多少台车？

答：检测站一天的检测数量我们不掌握，您可以去检测机构了解。
5、 一台车的检测时间？

答：国家标准对机动车检验各工位检验的时间是有要求的，具体可参考国家标准的规定。
6、 公司产品更新周期为多久？
答：公司每年都会有新产品的研发计划。通常国家标准每3-5年修订一次，有可能引起产品的更新换代，带来产品的需求。
7、 新标准由那个部门负责制定？

答：国家标准GB21861-2014《机动车安全技术检验项目与方法》是由国家质量监督检验检疫总局和国家标准化管理委员会发布。
8、6年免检和黄标车淘汰对公司的影响？

答：机动车检测行业政策变化及国内汽车检测需求量的减少可能使机动车环保和安全检测设备的市场需求减少，给公司经营带来不利影响。在2014年9月实施的6年免检是对非营运轿车和其他小型、微型载客汽车实行的免检，对于营运车辆还是需要每年定期检查的。全国6年以上的在用车保有量仍然较大，需要定期接受检测，对公司整体影响不大。
9、 新建的检测站和旧的检测站采购产品的比例？
答：公司以产品类别为统计口径，没有对新旧检测站采购比例进行统计。
10、从区域销售来看，哪个地方的业绩比较好？

答：全国各地区业务的拓展与各省份经济发达与否有一定的关联，也和区域业务员的拓展能力有关。一般是华北、华东、华南地区销售业绩会好些。
11、直销的占比？

答：在第三季度报告中，在归口统计各类产品的销售收入时，公司没有单独对直销客户销售的占比进行统计。
12、 新能源车对公司的影响？
答：新能源车除了对机动车安全性能检测外，在新车出厂检测时还需要对新能源车的电气安全性能进行检测，这也是区别传统车辆检测的环节。公司将密切关注国家新能源车检测标准的进展情况。
13、新标准的推出对公司有哪些影响？
答：新国标需要增加和修改部分检测项目，对公司是利好消息。
14、公司产品占市场份额多少？

答：我们属于细分行业，在整个行业的占比没有官方的统计数据，无法具体测算。
15、 检测站通过什么方式来采购产品？

答：一般通过招标方式和直接采购。
16、公司能根据客户需求进行特别定制吗？能提供整套检测线设备吗？
答：公司能根据客户需求进行定制，可以为检测机构提供整套检测线的设备及系统的解决方案。
17、有哪些政策标准正在影响着公司的运营？

答：目前国家标准GB21861-2014《机动车安全技术检测项目与方法》在2015年3月实施，公司的三款机动车检测设备产品加载式制动检验台、车辆外廓检测仪及整车轮重仪在三季度实现1176万元的营业收入，有利于公司的业务发展。2016年6月14日发布的GB18565-2016《道路运输车辆综合性能要求和检验方法》将于2017年1月1日实施，有利于公司的产品销售。
18、今年公司主营收入同比下降，原因是什么？

答：第三季报显示，营业收入较上年同期略微下降，主要受行业特点影响，通常客户是年初进行设备招投标，3、4月份签订合同，年尾要求发货及确认收入。还有公司的销售策略，产品竞争到一定时期将调整价格适应市场。
19、新产品的毛利率一般有多少？

答：根据2015年度报告披露的数据，公司的平均毛利率为46%。

20、公司有多少员工？销售人员有多少？

答：截止至2016年6月30日，公司及子公司有347名员工，其中销售人员35人。
21、公司采购精密器件的量大吗？

答：我们会向国外或其他企业采购部分精密器件，但关键部件由公司自主研发，自主供给。
22、公司会考虑建设检测站吗？

答：公司没有建设检测站的计划。
23、公司去年IPO募集了1.4亿左右，计划用于扩大现有产品产能，开发新产品，建设研发中心。截止目前项目开展情况如何？实际进度与计划是否不一致？不一致的原因是什么？

答：募投项目的建设地址设在佛山市南海三山，距离广州火车南站很近，是广佛都市圈的中心地带。募投项目已于2016年3月份动工建设，进展顺利，预计建设期为1.5年。原募投项目的建设地址设在佛山市南海狮山，募集资金到位后，公司董事会于2015年4月20日召开的第二届董事会第八次会议审议通过了变更募集资金投资项目实施地点，致使募投项目用地建设往后推迟。截止2016年第三季度末，工程建设已完成至首层。
24、目前公司研发的红外烟气检测主要针对哪些方面？预计红外烟气毛利率有多少？投放市场的时间？目标客户有哪些？
答：红外烟气分析系统是针对固定污染源（如电厂锅炉、工业窑炉等）排放物的污染程度进行连续自动监测，同时对烟气温度、压力、环境温度等进行监测。目前红外烟气系统还没有投放市场，销售价格未定，暂时不能预计毛利率。现阶段正在办理系统认证，如满足相关要求，希望在明年能实现生产。本项目目标客户是废气污染源监测等环境监测领域和石化、钢铁、煤炭、水泥、火电等工业过程分析领域的客户。

25、公司有没有打算进行外延并购？
答：公司目前没有计划。
26、受让中绿环保科技有限公司的股权对公司有什么影响？短时间对公司有没有贡献？

答：受让中绿环保科技股份有限公司1.818%的股权，是公司的一项对外投资，本项投资涉及资金比较少，不影响公司日常经营所需资金。短期对公司的贡献不明显。
27、检测站经营利润高吗？
答：检测站的营业收入与检测数量有一定关系，具体的利润我们不了解。
28、公司上市2年了，现在的市值是多少？对公司未来的市值有什么看法？
答：关于公司的市值，您可以关注全景网披露关于本公司的个股信息。公司看好未来的发展。
29、公司有没有考虑股权激励？
答：公司在股改时已对中高层管理人员及技术骨干进行股权激励，目前没有股权激励计划。
30、未来2-3年，公司营收的的主要驱动力是什么？
答：公司所处的汽车检测行业属于细分行业，上市后重要工作是做好主营业务，以持续增长为目标；在保持原有的技术优势下，继续扩大在其他环保领域的发展，例如募投项目中的固定污染源的监测方面。如找到合适的对象，不排除今后采取资本运作模式扩大公司规模。
31、产能利用率如何？
答：公司目前的产能利用率是比较高的。
32、目前订单情况？交付周期多长时间？回款周期？
答：第三季度报告显示，公司已签订未执行或未完成执行的重大订单金额2080万元，数量分散的订单金额2506万元。交货时间一般需要3至6个月，具体的交付周期和回款周期视乎合同的约定。
33、公司为什么不能将成本转移到下游？
答：公司暂时没有计划将成本转移到下游。
34、检测收费价格是多少？
答：检测收费价格过去由各地物价部门核定，不同地区收费不一。目前部分省份市区已开放由检测机构根据市场情况自行制定价格。
35、公司的股权结构？
答：公司有四位实际控制人，股权占比分别为15.32%，他们是一致行动人，有三位在公司任董事和高管。
36、公司产品面向全国市场，请问国内销售的分布情况？
答：公司在全国部分省会城市都设立办事处，目的是更好服务客户，以最快的速度相应客户的需求。
37、公司的长远战略？
答：公司将在保持现有技术与产品优势的基础上，不断丰富产品类型，重点提升技术创新与新产品研发能力，依托日益拓展的销售网络，进一步扩大市场份额，扩大产品和技术在环保和安全领域的应用范围。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2016年11月10日


