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中国国际海运集装箱（集团）股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                        编号：2016006
	投资者关系活动类别
	[bookmark: OLE_LINK1][bookmark: OLE_LINK2]■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	华银精治 谭龙              玖歌资本 单璇
明己投资 付羽              融通基金 任涛
海富凌资本 陈凌            银河证券 贺泽安 詹璐
拉芳投资 谷方庆            中欧基金 汤洁
宝盈基金 李进              华益资本 张应涛
鹏华基金 陈璇淼            景顺长城 丁丹
东北证券 高鹏              持久投资 茹正昭
中科沃土基金 熊绍龙

	时间
	2016年11月15日14:00-16:30

	地点
	中集研发中心104会议室

	上市公司接待人员姓名
	王心九（中集集团证券事务代表）

	投资者关系活动主要内容介绍
	访谈主要内容包括：
1、集装箱近况
集装箱行业近日有触底反弹的趋势，干货箱价格已经从今年年初的1200美元/TEU涨到1600美元/TEU，而有效产能不足；根据最近新接订单来看，明年一季度的价格大概在1800美元/TEU左右。年初预计集装箱行业全年销量大概为100万TEU，目前来看，可能会在150-160万TEU的水平。预计明年无论是销量或者价格都会比今年高。
箱价上涨主要原因包括：这次淡季持续十多个月，市场需求向下调整充分；根据行业标准提升要求，从明年4月份开始强制推行更加环保的水性涂料（将增加200美元左右的成本），部分客户为减少成本提前下单；集运市场回暖，租金上涨，出现全国缺箱的现象；除此之外，客户手头存箱比较少，处于历史低位（国内堆场大概40万箱水平），同时近期钢价上涨超过10%，韩进海运破产，其拥有的集装箱暂时冻结，导致市场需求有明显回升趋势。
总体来说，集装箱需求跟进出口贸易等经济环境线性相关，长期来看，市场需求在200万箱/年左右波动。目前全球市场集装箱存量3000万TEU，按照正常每年3-5%的更新率，理论上至少有100多万TEU的更新需求，但更新需求也会受客户预期以及航运情况影响，有可能推迟或提前购箱。
干货箱的价格受淡旺季影响波动比较大，毛利率波动也会比较明显，正常情况下集装箱的毛利率大概在12-15%的水平，今年1-9月在8-9%，而2011年最高点的时候干货箱价格为3000美元/TEU，毛利率达到20%的水平。冷藏箱和特种箱的销量和价格相对干货箱来说比较稳定，其中冷藏箱的单价大概在8000-9000美元/TEU，毛利率在15-19%。过去集装箱业务每年为公司带来的盈利贡献不低于8-10亿，今年预计保本或略有盈亏。
正常来说，集装箱销售分淡旺季，传统的旺季为二、三季度，淡季为一季度和四季度，但因为2015年前三季度需求旺盛，从四季度开始低迷，一直持续到2016年三季度。一般情况下，每个月要有6-7万TEU的销量才能达到盈亏平衡；目前的有效产能大概为每个月10万TEU，预计明年一季度能提升到15万TEU。
集装箱行业主要厂商的市场份额：本公司约占50%左右，胜狮货柜约占20%，新华昌约占8-10%。
2、公司其他重点板块业务情况
车辆业务整体情况不错，北美市场需求相对旺盛，新兴市场保持平稳，已在欧洲市场布局，设立波兰基地，今年上半年收购英国最大半挂车领先企业。本公司车辆业务主要产品集中在物流类车辆、罐式车辆、作业类车辆（环卫车、消防车等）、工程类车辆（自卸车、散装水泥车等），其中海外主要生产主流的冷藏车等，国内则以物流车、罐式车为主。前几年通过收购德国齐格勒并将其部分股权整合到中国消防下涉足消防车业务。近几年车辆业务每年大概有120-140亿水平的收入，近两年每年净利润贡献大概在6亿左右。
本公司通过收购香港上市公司安瑞科进入能源、化工及液态食品行业，从事广泛用于这三个行业的各类型运输、储存及加工装备的设计、开发、制造、工程及销售以及相关技术保养服务，力求覆盖上、中、下游全产业链。能源装备产品包括LNG拖车、LNG车载瓶及LNG加气站、小型钢瓶、燃料罐、大中型储罐工程以及衍生产品；化工产品方面，已经是最大的罐箱生产商；液态食品产品为啤酒、果汁整体装备解决制造商。另外，工程承包方面也是行业领先地位。在上半年终止对南通太平洋海工的收购并计提12.1亿元的拨备后，目前公司正在寻求债务重组的一揽子解决方案，争取通过重组拿回一些有价值的资产和业务；如果不算拨备，能化业务大概有5亿元的盈利。明年基本面预计会有进一步改善的机会。
本公司海工业务处于国内行业第一梯队，至今已经交付9个半潜式深水平台，9-10个自升式平台。由于油价低迷，近两年订单萎缩，主要在陆续推进和交付原有订单。公司有部分自建项目，但存在租金低或者闲置的问题，大概占到公司总资产三分之一。为了应对行业周期底部，海工业务正在找寻强强合作的伙伴，未来不再谋求100%持股；同时，积极筹划产业基金，分散风险，降低财务负担；另一方面，今年6月，中集海工与国投创新签订了合作框架协议，国投创新拟投资10个亿，以持有中集海工15%股份。短期来看，公司也在研究和寻找非油气或非周期类海上装备业务，比如海上移动发电站、海上核电站、海水净化装置等。油价如果能回到60-70美元之上，会对深海石油开采的资本开支有驱动作用，从而有利于海工行业景气度回暖。由于市场交投清淡，一些平台出现暂时的闲置及经营性亏损，同时目前阶段的租金水平较低，这些均难以反映海工装备长期资产的内在价值，但油价已脱离去年的低点，未来存在继续回升机会，因此公司不会考虑计提资产减值准备。
3、A股非公开增发进展
[bookmark: _GoBack]本次A股增发计划融资60亿，其中20亿用来给中集融资租赁增资，8亿投入物流装备制造及物流服务（深圳干货箱工厂搬迁即东莞凤岗项目、青岛特冷搬迁、多式联运公司项目）、14亿元投入产业地产项目（中集智谷、智荟园项目），18亿元用于补充流动资金。
非公开发行方案已经于9月30日报送中国证监会，并于10月14日获得受理。预计近期会收到证监会第一次反馈意见。
4、公司土地情况
目前，公司可梳理的闲置工业及物流仓储土地大概为5000亩，主要用于物流地产发展用途。开发模式包括（1）直接出售土地权益；（2）引入战略合作者进行项目合作。土地开发资金的渠道，主要包括公司自有资金、融资、引入战略合作者等。
此外公司在深圳前海、蛇口太子湾、坪山以及上海宝山等一线城市拥有若干地块。
[bookmark: OLE_LINK3][bookmark: OLE_LINK4][bookmark: OLE_LINK5]前海土地约52万平米占地面积，预计可开发物业约150万平米建筑面积。初步计划土地用途主要是商用、写字楼、酒店，少部分用作公寓。公司正在与深圳市政府部门就框架协议的核心内容协商，将由政府与公司根据比例分享土地转性后带来的收益。
除前海以外，目前正在协调的重点地块包括：（1）深圳太子湾，占地面积约4万平米，建筑面积20万平米，计划修建高层商住楼；（2）上海宝山：约53万平米建筑面积，将采取定向招拍挂的方式取得土地开发权，可能用作商业、商务、产业园、住宅、办公等综合项目；（3）深圳坪山：约80万平米，建筑面积240万平方米，未来计划开发生命健康产业园，包括办公、住宅、产业用地等。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2016年11月15日
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