证券代码：300577                                  证券简称：开润股份
安徽开润股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                       编号：2017-002
	投资者关系活动类别
	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	（一）2017年1月10日
银河证券：马莉、林骥川
（二）2017年1月17日
申万宏源证券：王立平

	时间
	[bookmark: _GoBack]（一）2017年1月10日下午15：00—16：00
（二）2017年1月17日下午14：00—15：00

	地点
	开润股份董事会秘书办公室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书丁丽君

	投资者关系活动主要内容介绍
	主要就公司的经营模式、未来发展规划、自有品牌发展情况等内容进行了交流沟通，内容如下：
一、公司主要情况及经营模式介绍
答：公司是围绕优质出行场景，给用户提供完整产品解决方案的公司。公司的核心产品包括旅行箱，背包，功能性服装及智能鞋等其他出行装备。主要业务分2B和2C。公司拥有一批来自IT、互联网、外企500强的跨界行业精英。不甘平庸，挑战传统，把改善人们的出行装备和体验作为公司的核心价值观和使命。公司自有90分品牌，紧密围绕优质旅行生活方式，为用户提供好看、好用、价格合适的产品。
公司的主要经营模式为自有品牌经营，主要为90分品牌；同时，以ODM/OEM 
为全球知名品牌大客户提供包袋产品的研发设计与生产制造服务。
二、公司核心管理团队介绍
答：公司的核心管理团队是一群具有互联网思维、活力高效的跨界人士，从互联网行业跨界来从事公司目前所处的传统行业，他们大多具有多年IT行业、互联网行业或500强外企等知名企业的从业经验，公司创始人董事长范劲松先生、创始人股东之一高晓敏女士曾就职于联想，公司自有品牌润米90分创始人张溯先生拥有博士学位，曾在大唐电信任职，此外，公司首席财务官、供应链负责人、市场运营合伙人等也都来自外企。
三、公司未来发展规划
答：在消费升级，旅游出行市场高速增长的大环境下，公司定位于围绕优质出行场景，为用户提供完整产品解决方案。在发展公司传统的2B业务的同时，将公司自身在包袋制造行业内积累的研发设计及生产管理优势与互联网运营优势相结合，为大客户提供优质包袋等配套生产服务，同时经营自有品牌“90分”系列包袋行李箱产品业务。未来也将致力于将高科技融入传统产品，利用高科技的原材料、高科技的制造工艺、高科技的智能穿戴及生物健康技术，着力解决用户痛点，为用户提供一体化的出行解决方案，如结合智能穿戴技术的扩展智能跑鞋、功能性服装，具有定位及蓝牙解锁功能的行李箱等。
四、公司自有品牌发展情况
答：公司自有品牌以90分品牌为主。2015年，公司开始发展2C业务，拓展C端用户，实现自有品牌90分的落地。90分致力于改变用户的出行生活方式，使用户出行更优质、更优雅、更轻便、更舒适，品牌定位于发现探索的勇气与轻松、有趣、质感、活力的生活方式，与当下年轻人追求的生活态度相契合。产品主要涉及拉杆箱、背包、智能跑鞋、功能性服装等品类。
公司自有品牌的运营一方面是加大产品研发投入，着力解决用户痛点，为客户提供更优质的产品，打造极致单品概念；另一方面，公司结合互联网思维，拓展线上营销渠道，加大推广力度，实现了自有品牌业务的快速增长。
五、公司毛利率情况
答：2013年至2015年公司毛利率每年都有所上升，2015年毛利率为30.30%，2016年主要由于公司自有品牌90分处于市场开拓初期，市场推广的定价策略使拉杆箱的毛利率有所下降，导致公司整体毛利率有所下降。
六、了解公司2016年业绩情况。
答：公司2016年1-9月实现销售收入约5.6亿元，较上年同期增长约67%，业绩保持较快增长。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017年1月17日



