
证券代码：002554                              证券简称：惠博普
华油惠博普科技股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2017-001
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他 电话会议

	参与单位名称及人员姓名
	泓德基金管理有限公司，刘力思；
华富基金管理有限公司，朱程辉；
平安大华基金管理有限公司，李金华；
融通基金管理有限公司，任涛；
国投瑞银基金管理有限公司，马柯；

天弘基金管理有限公司，张寓；
华宝信托有限责任公司，顾宝成；
长江养老保险股份有限公司，李卉；
中再资产管理股份有限公司，程振江；
深圳市基石资产管理股份有限公司，简楠辉；
深圳市凯丰投资管理有限公司，崔勤、张琳琳；
拾贝投资管理（北京）有限公司，张剑；
溪牛投资管理（北京）有限公司，杜朝水；
杭州锐稳投资管理有限公司，施军；
上海镕腾资产管理有限公司，马涛；
深圳展博投资管理有限公司，解骄阳；
润晖投资，马湛；
国泰君安证券股份有限公司，孙羲昱、肖洁；
中国银河证券股份有限公司，刘兰程；
华融证券股份有限公司，王闻；
申港证券股份有限公司，钱科；
广州证券股份有限公司，赵文；
华泰证券股份有限公司，高粱宇；
中国中投证券有限责任公司，伊真真；
川财证券有限责任公司，白竣天；
中泰证券股份有限公司，吴凡；
西部证券股份有限公司，谢裕青；
东北证券股份有限公司，张晗。
（按照要求，已签署承诺书）

	时间
	2017年2月17日  10:00-11:30

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事、董事会秘书、副总经理：张中炜；
证券事务代表：王媛媛。

	投资者关系活动主要内容介绍

	互动交流摘要：

问：大股东减持股票的原因是什么？

答：大股东减持股票主要是为了降低个人股权质押融资比例，同时支持公司的并购投资活动。
问：目前公司与安东的合作进展如何？

答：与安东合作对公司业务发展具有很大的促进作用。安东是做上游井下服务的，营销能力很强，与客户关系非常密切。从去年下半年公司与安东合作开始，安东就积极地将客户资源介绍给惠博普，为公司在伊拉克市场新签订单的落地起到了很大的促进作用，同时提高了公司市场开拓的效率。公司与安东在业务上相互互补，不存在竞争，与安东成立的一体化服务联合体能够更好地与客户进行业务沟通交流，得到了客户的广泛认可。该联合体作为国内第一个民营的能够提供油气开发整体解决方案的服务平台，对目前服务体系较为薄弱的民营油服公司来说是非常迫切的。与安东成立联合体后，公司在订单获取方面优势更大、把握更大，公司非常看重与安东的合作。
问：公司目前与洲际油气合作的进展如何？

答：目前项目的具体工作已经开始，项目前期的采购、技术方案等工作已展开，具体项目已成立了工作小组。公司预计2017年获得的还是常规订单，我们希望通过一年的磨合，与洲际油气形成一体化总包的服务模式，能够提供下一步油田开发的具体方案。
问：管道业务未来发展规划是什么？
答：根据国家对油气管道特别是天然气管道未来的发展规划，公司将从战略角度上把管道服务业务作为潜力方向来打造。目前公司做管道服务业务的主要是子公司凯特智控，该公司主要业务是管道自动化控制、管道泄漏检测和工程服务等。管道服务市场存量和增量的空间很大，未来公司也将通过收购活动扩充业务链条，提升管道服务业务在国内的品牌影响力，通过并购整合，使公司具备管道服务的综合能力，成为国内除三大石油公司外在油气管道方面具备最完备服务能力的公司。
问：中东市场未来发展趋势如何？
答：中东地区伊拉克市场发展最好。伊拉克市场从去年下半年有回暖趋势，伊拉克有大油田和国际知名石油公司，有新油田建设和老油田后期开发的市场需求。油价下跌已使油公司的投资严重偏离计划，随着油价回暖，市场将进入正常状态。
问：公司目前产能能否满足新签订单的需求？
答：公司目前产能能够满足在手及新签订单的需求。2017年公司将重点加强EPC团队建设和管理力量，这也是未来三年公司EPC管理工作的重点，进一步提高EPC项目管理的标准化、规范化，从而打造一支具有国际管理水平的EPC队伍。
问：EPC项目的现金流情况如何？是否需要垫资？

答：公司海外EPC项目一般需要准备一定的资金保证项目的正常运转，是否垫资需要根据合同要求而定，公司在投标时会根据客户资质谨慎评判风险。
问：公司EPC项目净利润水平较高，优势是什么？
答：惠博普并不是严格意义的项目管理公司。目前国际上大的工程公司基本是项目管理公司的运作模式，大多将项目转包出去，实际派出人员较少，因此利润会被稀释。公司从设计、采购、制造都是自己运营，部分土建进行分包，因此利润稀释较少。未来随着项目规模的扩大，利润规模也将扩大，利润率会有所降低。
问：公司未来三年发展规划是什么？
答：公司将抓住行业回暖、油价不高的机遇，发挥民营油服公司的优势，提升国际EPC管理能力和综合竞争力，成为一家具有国际影响力的工程公司。未来三年业务布局重点是石油石化工程业务（EPC和管道工程与服务）和环保业务（石油石化环保和市政环保），在环保业务领域争取利用三年的时间打造起来。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017年2月17日



