
证券代码：002554                              证券简称：惠博普
华油惠博普科技股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2017-002
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他 电话会议

	参与单位名称及人员姓名
	中泰证券股份有限公司，王华君、李扬；
中邮创业基金管理股份有限公司，刘田、杨欢、聂璐、栾超；
中航基金管理有限公司，韩浩、金明；
泓德基金管理有限公司，刘力思、蔡丞丰、秦毅；
银华基金管理股份有限公司，王浩；
北信瑞丰基金管理有限公司，张文博；
中建城市建设发展有限公司，王继；
中国银河投资管理有限公司，唐祺威、谈力；
广东竣弘投资管理有限责任公司，黎韦清；
万博兄弟资产管理有限公司，李明昊；
北京忠诚志业资本管理有限公司，刘鸣剑；
华夏未来资本管理有限公司，薛浩洲；
上海汐泰投资管理有限公司，李坤；
北京中安兴业投资管理有限公司，张永；
北京中今睿智资产管理有限公司，苗有鹏；
北京启程星灿投资管理有限公司，龚其星；
北京金百镕投资管理有限公司，陈争辉；
民生加银资产管理有限公司，文皓；

润晖投资，马湛；
南山资本，赵庆；
中国银河证券股份有限公司，刘兰程、赵乃迪、于文博、史亚明；
国信证券股份有限公司北京分公司，李伟；
广发证券股份有限公司，刘芷君；
平安证券有限责任公司，庞文亮；
国都证券股份有限公司，韦玮；
华泰证券股份有限公司，金榜；
中信证券股份有限公司，邱颖；
东吴证券股份有限公司，倪正洋；
中信银行，阮东；
恒丰银行，李清彦。
（按照要求，已签署承诺书）

	时间
	2017年2月20日  14:00-16:00

	地点
	元辰鑫国际酒店三层301会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事长：黄松；

董事、董事会秘书、副总经理：张中炜。

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、总体情况介绍
1、2017年业绩展望
随着2016年下半年油价回升，行业回暖，2017年至2019年是行业向好周期，公司业务也处于向上周期。2013年惠博普由油气装备提供商转型为EPC工程服务商，2015年时公司曾判断会迎来高增长，但受2015年至2016年油价下跌影响，未能达到预期。随着目前行业逐步回暖，公司预计未来2、3年将是迟来的春天。

2017年公司对实现业绩目标有较大把握：
EPC业务：巴基斯坦EPC项目按计划将于2017年完工，该项目剩余部分收入将在2017年予以确认；年初公司新签哈萨克斯坦天然气处理项目2.7亿元订单也将在2017年完成；加之公司在跟的其他EPC投标项目，以及安东2017年业绩承诺将对公司贡献的1.36亿，EPC业务2017年将实现较大增长。另外，随着市场回暖、油价回升，公司环保业务、管道业务、上游油田开发以及天然气利用业务2017年都有望实现增长。
2、油价稳定行业回暖，四大业务布局促进公司业绩持续增长
公司主要从事的油气田地面工程业务，工程规划需要时间，同时需要2-3年形成产能，另外油田平均自然递减率约为20%，必需打井以维持产能。因此，油价下跌对公司的影响会有2-3年缓冲期，2012年油价开始下降，但2014-2015年公司业绩持续增长，2016年油价下跌对业绩影响开始显现。

从去年限产协议达成开始，国际市场油价持续回暖，公司目前参与的投标及工作量都随之上升。惠博普制定了未来三年发展规划，以实现打造国际化EPC工程公司的目标：

（1）油气处理装备：EPC项目包括设计、采购、工程建设、运营等，核心是设计。公司在设计和优化上有较大优势，目前在组建从设计、制造、建设、运营的一体化服务，未来将通过机构调整、人才引进，向国际一流油气EPC企业看齐，利用三年时间打造参与高端工程竞争的平台。
（2）环保业务：围绕炼化、老化油处理，移动设备已增加到15套，并已取得环保处理资质，未来石油石化环保业务有望快速壮大。同时在市政环保领域，围绕湖泊治理，近期将有项目落地。公司计划将环保业务拆分并成立专业化公司。

（3）管道工程服务：根据国家制定的管道发展规划以及未来市场空间，公司将从战略角度上把管道服务业务作为潜力方向来打造。目前公司做管道服务业务的主要是子公司凯特智控，已启动新三板，未来公司也将通过收购活动扩充业务链条，提升管道服务业务在国内的品牌影响力。
（4）油气资源开发及利用：公司将有的放矢，进一步收减、优化投资。
在营销体系建设上，公司设置了营销大区。中东、中亚是主战场，另外重点地区是非洲地区（东非、西非）。公司成立了中亚、中东大区，进一步打造全球化营销体系，同时配套激励政策。

3、构建油气产业联盟和一体化服务体系
公司与安东合作后，两家公司合作形成了一体化服务的概念，同时公司与安东、洲际油气合作，形成了具备使油气资源价值最大化的核心竞争力和较强的风险防范能力的油气产业联盟。
公司与安东成立的一体化服务联合体，既懂技术、研究，又具有较强的执行力，能够更好地与客户进行业务沟通交流，得到了客户的广泛认可。该联合体作为国内第一个民营的能够提供油气开发整体解决方案的服务平台，对目前服务体系较为薄弱的民营油服公司来说是非常迫切的。
公司投资DMCC，是基于多年来对国际市场的判断，公司对DMCC实现2017年的业绩目标以及未来的发展也非常有信心。

4、大股东减持是为偿还贷款，缓解股票质押的资金压力
2015年大股东通过股票质押贷款的方式参与定增，由于股权质押的资金压力较大，大股东采取减持方式偿还贷款。未来不排除择机减持，用以偿还剩余贷款。降低股权质押比例，也有助于今后更好的支持公司发展。

二、互动交流摘要：
问：公司巴基斯坦项目收入约有3亿元的延迟，未来是否有类似风险？
答：项目延迟主要有两种类型：一种是已中标项目，可能由于业主油公司的因素，进行合理性延期，影响的是财务核算年度，不影响公司实际经营。另一种是授标函已经签署，甚至马上预中标，审批程序中项目突然停止，这种影响比较大。巴基斯坦项目延迟确认收入的部分，将于近期确认。
问：公司2016年三季报应收账款较大，公司现金流是否能支撑业务发展？
答：公司现金流能够支撑业务发展。应收账款余额较大主要原因是项目延期付款造成的，2016年四季度应收账款会有较大改善。随着公司做国际EPC业务，现金流比过去改善很大。国际工程项目根据计划确认收入，回款较好，目前现金流问题不大。
问：公司EPC团队规模多大？
答：公司EPC项目管理中心有120多人。目前正在做规划和人员配置，能够同时满足多个EPC项目运行。2017年公司将重点加强EPC团队建设和管理力量，进一步提高EPC项目管理的标准化、规范化，从而打造一支具有国际管理水平的EPC队伍。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017年2月20日



