证券代码：002835                                      证券简称：同为股份

深圳市同为数码科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2017-001

	投资者关系

活动类别
	√特定对象调研         □分析师会议         □现场参观

□媒体采访            □业绩说明会         □路演活动

□新闻发布会          □其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	国信证券：潘星燃、徐芳芳、刘茂杰；中国东方资本投资集团：王德智；上海汐泰投资管理有限公司：董函；九州证券：潘光想；深圳市小牛投资管理有限公司：邱德意、张栗溧；安信证券：张轶乾；广发证券：王帅、杨霁芳；上达资本：赖晔；长城证券：于威业、梁少豪；方正证券：张凯；华创证券：翟炜；深圳市湘财资本管理有限公司：居治佳；华融证券：战通；和君资本：胡卓桓；深圳市君安恒利资产管理有限公司：于骏晨；兴业证券：徐聪；中信证券：严秀儿、潘蕗屹、吉鸿达、陈丹凝；德邦证券：李博；磐厚动量（上海）资本管理有限公司：崔白雪；深圳朴素资本管理有限公司：李智峰；前海联合基金管理有限公司：张天麒；金元证券：张茜；浙银资本：谭毅。



	时间
	2017年2月21日14：30－15：30

	地点
	公司五楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书：杨晗鹏

财务总监：刘杰

核心技术人员：叶飞雄

证券事务代表：谷宁

	投资者关系活动主要内容介绍
	简要介绍同为股份基本情况：

公司主要业务为安防视频监控产品硬盘录像机、摄像机、视频监控管理平台的研发、生产与销售；公司实际控制人为郭立志、刘砥，两位持股约占总股本的60%；公司四个募投项目，总投资30010万元；据IHS预计，2015-2020年全球视频监控市场将保持6.29%的复合增长率；公司主要采用ODM模式，约占总收入的90%；产品主要是外销，约占总收入的90%。公司2016年度业绩快报已经披露。

问题1：公司成立之初主要以海外市场为主的原因？

回答：公司成立时，当时海外市场发展较快，且主要是韩国、台湾等地的企业，公司产品有一定的成本优势，而国内主要市场主要是政府或大型企业主导的项目，公司产品、规模不占优势。

问题2：公司的产品价格下降的情况下，毛利率相对稳定，介绍下公司毛利率情况？

回答：电子行业的整体趋势是产品价格、成本呈现下降趋势，但通过持续的技术发展、产品更新换代，可以维持毛利率整体稳定。公司产品的定价策略主要是以目标毛利率和产品成本为基础，兼顾市场竞争状况来确定。公司产品的综合毛利率维持在30%－34%。

问题3：公司的业绩情况？

回答：。据IHS 预计，2015-2020 年全球视频监控市场将保持6.29%的复合增长率，至2020 年，市场规模将达201.79 亿美元。安防视频监控产品和技术呈现“数字化、高清化、网络化、智能化”的发展趋势。技术变革、产品升级将不断拓展和延伸安防视频监控系统的应用空间，推动视频监控行业的成长。目前公司主要是前后端产品、中小项目解决方案提供商，未来努力成为完整的监控系统解决方案提供商。

问题4：公司的收入主要来自于老客户，新客户的开发情况？

回答：公司老客户占收入比重较大，公司会继续增强对老客户的维护能力，保持客户的粘性。每年也会有20－30家新的客户，我们也会努力选择其中有潜力的客户重点培养。

问题5：公司主要是ODM模式，请介绍下自主品牌的情况？

回答：公司对北美、欧洲等相对发达的安防市场，主要是与当地渠道商合作，采用ODM模式，对亚洲，如印度、马来西亚、越南；及南非等新兴市场主要是自主品牌。在国内也是以自主品牌销售。

问题6：公司是否在发展平安城市项目？

回答：公司目前主要以产品提供商形式参与一些中小项目。

问题7：对国内市场的规划？开发国内市场的优势？

回答：公司目前主要市场在海外，公司对国内市场主要采用办事处的形式与经销商合作，未来会利用募投项目建设的契机，加大开拓国内市场。公司是国内为数不多的拥有安防视频监控产品线的公司，研发投入较大，技术、产品能较好地满足市场需求。

	附件清单

（如有）
	无

	日期
	2017年2月21日


