
 

 

关于吉林省金冠电气股份有限公司 

重组反馈意见中有关财务事项的说明 

天健函〔2017〕7-16 号 

 

中国证券监督管理委员会：  

由国泰君安证券股份有限公司转来的《中国证监会行政许可项目审查一次反

馈意见通知书》（第 163884 号，以下简称反馈意见）奉悉。我们已对反馈意见

所提及的财务事项进行了审慎核查，现汇报如下。 

 

一、申请材料显示，本次交易募投项目已经履行备案程序，环评申请文件

正在准备过程中。请你公司：1）补充披露上述环评审批或备案事项的进展，是

否存在障碍。2）除上述备案和环评程序外，募投项目建设是否还需要履行其他

政府审批程序，如需要，补充披露相关进展及是否存在障碍。3）结合标的公司

产能、产能利用率及未来销售情况，补充披露本次交易募投项目的必要性。4）

补充披露募投项目未来收益对评估值及交易对方业绩承诺实现情况的影响。请

独立财务顾问、会计师和评估师核查并发表明确意见。（反馈意见第 3 条） 

(一) 补充披露募投项目未来收益对评估值及交易对方业绩承诺实现情况的

影响 

1. 募投项目未来收益对评估值的影响 

本次发行股份购买资产采用收益法、资产基础法对标的资产权益价值进行评

估，并采用收益法的评估结果作为最终评估结果。对标的资产采取收益法评估时，

预测现金流中不包含募集配套资金投入带来的收益。 

2. 募投项目未来收益对交易对方业绩承诺实现情况的影响 

本次交易的业绩承诺期为 2016 年度、2017 年度、2018 年度三个完整会计年

度。考虑到本次“充电桩产业化制造项目（一期）”的建设期为两年，预计项目

将会在 2019 年初完工完成，因此预计本次募投项目建成后的未来收益不会对能

瑞自动化在业绩承诺期的业绩实现情况产生影响。 



(二) 会计师核查过程及结论 

1. 向能瑞自动化管理层了解“充电桩产业化制造项目（一期）”的规划建设

及目前情况，并对相应的申办资料进行检查； 

2. 对评估师评估报告中的预测方法及预测假设进行了解。 

经核查，我们认为募投项目建成后的未来收益不会对能瑞自动化的评估值交

易对方在业绩承诺期的业绩实现情况产生影响。 

 

二、申请材料显示，能瑞自动化产品销售业务在收到经客户签字确认的货

物验收单时确认收入。申请材料同时显示，能瑞自动化报告期应收账款水平较

高，设备安装调试完成、试运行并验收合格阶段后收到合同金额的 90%。请你公

司：1）结合结算模式及同行业可比公司情况，补充披露能瑞自动化产品销售业

务收入确认政策的合理性。2）结合期后回款情况及结算模式、同行业可比公司

情况等，补充披露能瑞自动化报告期应收账款水平的合理性。请独立财务顾问

和会计师核查并发表明确意见。（反馈意见第 11 条） 

(一) 结合结算模式及同行业可比公司情况，补充披露能瑞自动化产品销售

业务收入确认政策的合理性 

报告期内，同行业可比公司中销售业务收入确认政策如下： 

公司名称 收入确认的具体标准 

科陆电子 
公司按照销售合同，将生产的产品发出，取得客户的签收或验收单

据后，确认销售收入。 

林洋能源 所售产品货物已发出，并收到经客户验收合格后出具的验收证明时。 

赫美集团 
公司在产品发往购货方指定地点，安装、调试（试运行）完毕并经

客户验收后，公司收取货款或取得收取货款的相关凭证后确认收入。 

炬华科技 

公司已根据合同约定将产品交付给购货方，且产品销售收入金额已

确定，已经收回货款或取得了收款凭证且相关的经济利益很可能流

入，产品相关的成本能够可靠地计量。 

新联电子 

在已将商品所有权上的主要风险和报酬转移给购货方，既没有保留

通常与所有权相联系的继续管理权，也没有对已售出的商品实施有

效控制，收入的金额、相关的已发生或将发生的成本能够可靠地计

量，相关的经济利益很可能流入时，确认销售商品收入。 

能瑞自动化 

货物已经发出，客户收到货物，并对货物的数量、规格型号进行核

对确认后，在货物验收单上签字，公司在收到经客户签字确认的货

物验收单时确认收入。 

由此可见，能瑞自动化产品销售业务收入确认政策除与赫美集团存在差异外



与其他可比公司产品销售收入确认相一致。能瑞自动化在进行产品生产完工后，

对每个产品均进行质量检查，该质量检测的标准，高于客户要求的质量标准，同

时根据其产品销售历年情况，销售出库产品基本不存在因产品质量问题导致销售

退回的情况。 

综上所述，能瑞自动化产品销售业务收入确认政策与其产品销售的经济业务

相符，收入确认政策合理。 

(二) 结合期后回款情况及结算模式、同行业可比公司情况等，补充披露能

瑞自动化报告期应收账款水平的合理性 

1. 期后回款情况 

能瑞自动化报告期内期后回款情况如下： 

                                                         单位：元 

项  目 应收账款期末余额 期后回款（1-3 月） 
期后回款占期末余额

的比例(%) 

2015 年 12 月 31 日 215,892,413.38 53,443,743.11 24.75 

2016 年 12 月 31 日 332,658,964.56 95,271,597.82[注] 28.64 

注：2016 年 12 月 31 日期后回款为截至 2017 年 1 月 31 日回款金额。 

截至 2016 年 3 月 31 日、2017 年 1 月 31 日，能瑞自动化期后回款金额占应

收账款上年期末余额的比例分别为 24.75%和 28.64%。能瑞自动化主要客户为国

家电网及其下属公司，信用资质水平较高，同时能瑞自动化注重对应收账款的管

理，期后回款情况较好且保持稳定。 

2. 结算模式 

能瑞自动化智能电表、用电信息采集系统及充电设备的主要客户之一为国家

电网及其下属网省电力公司。根据能瑞自动化与其签署的销售合同，货款结算方

式一般为合同生效后客户预付合同金额的 10%，设备安装调试完成、试运行并验

收合格后支付约合同金额的 80%，并留有合同金额的 10%作为产品质保金，待质

保期结束后支付。 

能瑞自动化应收账款水平较高是电力行业普遍存在的特征，一方面各网省公

司在货物验收后，仍需将货物层层发往各下级电力公司，由其根据计划需求进行

领用、安装并投入使用，导致周期较长。另一方面，能瑞自动化的设备在销售中

留有一定比例的质保金，随着收入的扩大和历年的中标项目累积，质保金尾款也

不断扩大。此外，国网客户对供应商具有较强的控制力，最终的回款情况仍然取



决于其自身的资金安排及审批流程等，使得应收账款回款周期相对较长。 

3. 同行业可比公司情况 

报告期内，与同行业可比公司应收账款占营业收入的比例如下： 

项  目 
应收账款/营业收入 

2016 年 12 月 31 日 

应收账款/营业收入 

2016 年 9月 30 日 

应收账款/营业收入 

2015 年 12 月 31 日 

科陆电子  116.87% 93.95% 

林洋能源  71.02% 40.29% 

赫美集团  47.86% 29.95% 

炬华科技  73.25% 34.87% 

新联电子  116.29% 57.09% 

平均值  85.06% 51.23% 

能瑞自动化 63.13%  63.63% 

能瑞自动化应收账款占营业收入的比例与同行业可比公司平均值相比变化

较为稳定，且处于同行业可比数据的的范围内。 

报告期内，与同行业可比公司应收账款 1年以内期末余额占比如下： 

项  目 
1 年以内应收账款比例 

2016 年 12 月 31 日 

1 年以内应收账款比例 

2016 年 6月 30 日 

1 年以内应收账款比例 

2015 年 12 月 31 日 

科陆电子  82.77% 79.82% 

林洋能源  72.70% 74.97% 

赫美集团  83.00% 67.64% 

炬华科技  90.55% 90.23% 

新联电子  90.34% 88.69% 

平均值  83.87% 80.27% 

能瑞自动化 88.61%  89.60% 

在应收账款账期管理上能瑞自动化 1 年以内应收账款比例略高于同行业可

比公司平均值水平，与同行业可比公司数据趋势和比例基本相符。 

(三) 会计师核查过程及结论 

1. 结合能瑞自动化产品销售合同中交易条款及实际销售情况，对其销售收

入确认政策核查；  

2. 从公开信息中检查可比公司产品销售收入确认政策，并与能瑞自动化收

取确认政策进行对比分析； 



3. 对能瑞自动化产品销售的结算模式及应收账款期后回款情况进行检查； 

4. 从公开信息中查找可比公司应收账款占当期营业收入比重及一年以内的

应收账款占应收账款的比重进行检查，并与能瑞自动化进行对比分析。 

经核查，我们认为，(1)能瑞自动化产品销售业务收入确认政策与同行业可

比公司产品销售收入确认政策基本一致，且与其产品销售的经济业务相符，收入

确认政策合理；(2)能瑞自动化应收账款期末余额与其产品销售的经济业务相符，

具有合理性。 

 

三、申请材料显示，能瑞自动化报告期各业务规模及占比波动较大，其中，

智能电表业务 2015 年营业收入同比下降 17.4%，2016 年 1-8 月销售收入大幅提

升；用电信息采集系统销售收入连续下降；充电桩 2015 年营业收入大幅提高，

2014 年及 2015 年销售收入高于中标金额；其他业务收入 2015 年占营业收入比

重为 21.33%。请你公司：1）补充披露能瑞自动化报告期智能电表业务先下降后

上升的原因。2）补充披露能瑞自动化报告期用电信息采集系统销售收入连续下

降的原因，相关影响因素是否消除。3）结合同行业可比公司情况，补充披露能

瑞自动化 2015 年充电桩业务收入大幅提高的合理性，2014 年和 2015 年充电桩

销售收入高于中标金额的原因及合理性。4）按照地区补充披露能瑞自动化报告

期充电桩业务收入情况。5）补充披露能瑞自动化其他业务收入的主要内容。请

独立财务顾问和会计师核查并发表明确意见。（反馈意见第 12 条） 

(一) 补充披露能瑞自动化报告期智能电表业务先下降后上升的原因 

能瑞自动化智能电表业务收入主要来源于国家电网及其下属公司集中招标

采购，由于招标计划、数量及交货周期等各项要素取决于国家电网及其各网省公

司的具体需求，导致能瑞自动化的收入存在一定的季节性波动。 

2015 年度，能瑞自动化智能电表中标情况及订单执行情况如下所示： 

单位：万元 

2015 年度中标项目 2015 年度执行 2016 年度执行 合  计 

国网湖北省电力公司 2,421.95 1,210.97 3,632.92 

国网山西省电力公司 3,398.02  3,398.02 

国网湖南省电力公司 1.02 4,268.50 4,269.52 

国网山西省电力公司  4,853.69 4,853.69 



2015 年度中标项目 2015 年度执行 2016 年度执行 合  计 

合  计 5,820.99 10,333.17 16,154.16 

2015 年度，能瑞自动化智能电表业务收入相较于上年同期有所下降，主要

系中标批次结果公告于 2015 年 9 月、12 月，公告较晚，且根据客户具体要求主

要订单于 2016 年 6 月、9月交货，导致 2015 年订单执行金额较低，进而业务收

入呈现先下降后上升的趋势。 

(二) 补充披露能瑞自动化报告期用电信息采集系统销售收入连续下降的原

因，相关影响因素是否消除 

近年来，国家电网用电信息采集系统招标情况如下： 

单位：万元 

项  目 2014 年度 2015 年度 2016 年度 

采集器、集中器 293,418.94 203,329.02 134,560.81 

专变采集终端 164,208.36 141,620.40 306,680.24 

合  计 457,627.30 344,949.42 441,241.05 

用电信息采集系统主要为国网公司使用，导致能瑞自动化该产品的销售随国

网招标的多少出现波动趋势。2015 年度，用电信息采集设备招标设备金额为

34.49 亿元，与上年招标设备金额 45.76 亿元相比有一定程度下滑，行业整体需

求减少对业务收入产生了一定的影响。2016 年度，用电信息采集招标设备金额

为 44.12 亿元，同时用电信息采集系统设备陆续进入设备轮换周期，各地网省公

司需求将大幅增加，对能瑞自动化未来该产品的销售提供保障。 

(三) 结合同行业可比公司情况，补充披露能瑞自动化 2015 年充电桩业务收

入大幅提高的合理性，2014 年和 2015 年充电桩销售收入高于中标金额的原因及

合理性 

1. 充电桩业务收入大幅提高的合理性 

2015 年度，在各级政府政策支持下，新能源汽车推广应用逐渐加速，新能

源汽车数量迅速增长，国家电网也同时加快了对充换电站的建设速度，同时大量

社会资本进入。同行业可比公司 2014 和 2015 年度的充电设备项目收入情况如下

表： 

 

 



单位：万元 

可比公司 项  目 2015 年度 2014 年度 

通合科技 
充换电站充电电源系统（充电

桩）及电动汽车车载电源 
10,599.78 3,735.22 

科士达 新能源充电设备 4,065.31  

和顺电气 充电装置 7,998.00  

奥能电源 充电桩 2,982.43  

奥特迅 电动汽车充电设备 3,015.16 1,364.22 

由上可见，受国家产业政策支持、国家电网招标规模放量增长、社会资本大

量进入新能源领域等诸多因素影响，全行业于 2015 年度迎来了新能源汽车充电

设备销售规模的爆发式增长，同行业可比公司充电设备销售收入均实现大幅增长。 

2. 充电桩销售收入高于中标金额原因 

2014 年度、2015 年度，能瑞自动化充电桩业务销售客户分类如下： 

单位：万元 

充电桩客户类型 
2015 年度 2014 年度 

金额 占比(%) 金额 占比(%) 

国家电网及其下属公司 4,353.43 54.58 710.27 54.47 

其他类型客户 3,623.52 45.42 593.61 45.53 

小  计 7,976.95 100.00 1,303.88 100.00 

国家电网中标金额 6,843.45  1,234.86  

能瑞自动化在国家电网集中招标采购以外，主要客户还包括充电设施运营商、

整车制造厂商、公交公司等。2015 年度，能瑞自动化除国网以外的其他客户贡

献充电桩业务收入 3,623.52 万元，导致 2014 年和 2015 年度充电桩销售收入高

于国网中标金额。 

(四) 按照地区补充披露能瑞自动化报告期充电桩业务收入情况 

报告期内能瑞自动化充电桩销售业务收入地区分布信息如下： 

                                                         单位：元 

项  目 2016 年度  2015 年度 

东北  4,273.50   

华北  3,547,254.39   5,193,713.68  

华东  125,384,177.01   66,644,110.85  

华南  4,566,340.93   7,931,709.40  

华中  917,948.72   



西北  394,615.38   

西南  300,512.83   

合  计 135,115,122.76 79,769,533.93 

从业务分地区分类构成来看，报告期内充电桩产品客户主要集中在华东地区，

并向其他地区逐渐进行扩展。 

(五) 补充披露能瑞自动化其他业务收入的主要内容 

报告期内能瑞自动化主营业务收入-其他具体内容如下： 

项  目 2016 年度  2015 年度 

智能配变终端  28,431,940.19   39,330,444.44  

电网运维服务及零部件销

售 
 20,718,150.29   22,306,470.51  

材料销售 5,897,024.67    5,670,607.42  

充电服务费 1,236,907.39    115,864.61  

合  计 56,284,022.54 67,423,386.98 

能瑞自动化主营业务收入其他项包括智能配变终端销售收入、电网运维服务

及零部件销售、以及充电服务费等主营产品销售以外的收入。 

(六) 会计师核查过程及结论 

1. 向公司高管了解智能电表及用电信息采集系统 2014 年度、2015 年度、

2016 年度国网招标情况，招标变动趋势及原因；  

2. 对能瑞自动化 2014 年度、2015 年度、2016 年度智能电表在国网中标、

与国网单位签订的合同、当年执行情况及下年执行情况进行检查，并对其进行分

析； 

3. 对能瑞自动化 2014 年度、2015 年度、2016 年度用电信息采集系统在国

网中标、与国网单位签订的合同及执行情况进行检查，并对其进行分析； 

4. 从公开信息中对可比公司 2014 年度、2015 年度充电桩产品销售情况进

行检查，并对其进行分析； 

5. 对能瑞自动化充电桩销售客户类型及销售地区分布情况进行检查，并对

其进行分析； 

6. 对能瑞自动化其他业务收入销售明细进行检查，并检查至大额的销售合

同，收入确认凭证信息。 

经核查，我们认为，(1)能瑞自动化智能电表业务收入先下降后上升与其经

营业务相一致，并进行补充披露；(2)能瑞自动化报告期用电信息采集系统销售



收入连续下降的原因与该产品的市场需求波动相符，并进行补充披露；(3)能瑞

自动化 2015 年充电桩业务收入大幅提高与充电桩市场销售业务趋势相符，并进

行补充披露；2014 年和 2015 年充电桩销售收入高于中标金额主要为开拓其他类

型客户所致，与经营情况相符，并进行补充披露；(4)能瑞自动化报告期充电桩

业务收入地区分布与其经营业务相一致，并进行补充披露；(5)能瑞自动化其他

业务收入主要为智能配变终端、运维服务及零部件销售、材料销售、充电服务费，

并进行补充披露。 

 

四、申请材料显示，能瑞自动化充电桩业务毛利率高于同行业可比公司，

原因之一为其主要客户为国家电网体系，但上述部分可比公司客户同为国家电

网体系。申请材料未结合同行业可比公司对智能电表和用电信息采集系统产品

的毛利率合理性进行分析：请你公司：1)结合核心竞争优势、客户情况等、补

充披露充电桩业务毛利率高于同行业可比公司水平的合理性。2）结合同行业可

比公司情况，补充披露智能电表及用电信息采集系统业务毛利率的合理性。请

独立财务顾问和会计师核查并发表明确意见。（反馈意见第 13 条） 

(一) 结合核心竞争优势、客户情况等、补充披露充电桩业务毛利率高于同

行业可比公司水平的合理性 

1. 核心竞争优势 

能瑞自动化主要产品智能电表、用电信息采集终端及充电桩计量模组和采集

模组的生产工艺主要包括以下四大生产工序：SMT 贴片、焊接、装配及包装。通

过生产工艺工序的整合及能瑞自动化在智能电表及用电信息采集系统的技术移

植，能瑞自动化快速切入新能源汽车充电桩行业，完成生产线的技术整合，实现

生产主要工艺工序的技术共享，降低产品成本的固定投入。 

核心技术自主研发，是产品实现高毛利的主要原因。由于智能电表、用电信

息采集终端及充电桩计量模组和采集模组的生产线通用性高，能瑞自动化通过灵

活的安排生产，充分利用生产产能，使电桩产品实现快速量产。 

能瑞自动化通过产品初始设计、生产工艺整合等技术研究实现核心模组达到

标准化生产工序或部分标准化生产工艺，与同行业公司相比大幅提高生产效率、

降低生产成本，实现产品高毛利。 



2. 主要客户为国家电网体系 

国家电网在投标过程中，对投标人产品的安全性、可靠性、交货的及时性、

与国家电网充电桩运营系统的兼容性以及产品及其原材料的质量等方面要求较

高。当前新能源汽车充电设备处于市场发展初期，为保证产品质量，国家电网充

电桩产品招投标活动的中标企业获取的中标价格普遍较高。 

报告期内，能瑞自动化充电桩产品主要通过参与国家电网招投标活动获取订

单，其主要客户为国家电网及其下属的各网省、市电力公司。能瑞自动化长期参

与国家电网的招投标活动，招投标经验丰富，并在与国家电网长期的业务合作中

树立了良好的品牌形象，在国家电网组织的招投标活动中具有优势。 

最近三年，国家电网充电桩项目招标中标金额统计情况如下： 

序号 中标人 金额（万元） 占比 

1 许继电气股份有限公司 35,352.03 11.18% 

2 国电南瑞科技股份有限公司 33,803.86 10.69% 

3 山东鲁能智能技术有限公司 30,470.05 9.63% 

4 北京华商三优新能源科技有限公司 26,422.78 8.35% 

5 北京国网普瑞特高压输电技术有限公司 25,910.37 8.19% 

6 杭州大有科技发展有限公司 18,571.63 5.87% 

7 杭州中恒电气股份有限公司 16,761.84 5.30% 

8 杭州奥能电源设备有限公司 15,242.65 4.82% 

9 能瑞电力 14,110.47 4.46% 

10 北京方智科技有限公司 11,286.82 3.57% 

11 珠海泰坦科技股份有限公司 10,296.53 3.26% 

12 北京和信瑞通电力技术有限公司 8,938.52 2.83% 

13 浙江万马新能源有限公司 6,902.2 2.18% 

14 青岛高科通信股份有限公司 6,594.43 2.09% 

15 深圳市国电科技通信有限公司 6,391.87 2.02% 

16 长园深瑞继保自动化有限公司 4,515.59 1.43% 

17 北京和信瑞通电力技术股份有限公司 4,440.76 1.40% 

18 苏州工业园区和顺电气股份有限公司 4,317.26 1.37% 

19 深圳市科陆电子科技股份有限公司 3,853.92 1.22% 

20 深圳奥特迅电力设备股份有限公司 3,757.66 1.19% 

21 山东山大电力技术有限公司 2,701.57 0.85% 

22 科大智能电气技术有限公司 2,701.05 0.85% 

23 福州天宇电气股份有限公司 2,150.16 0.68% 

24 山东电工电气集团新能科技有限公司 2,132.86 0.67% 

25 深圳市金宏威技术股份有限公司 1,988.31 0.63% 



序号 中标人 金额（万元） 占比 

26 金凤凰控股集团有限公司 1,929.31 0.61% 

27 福建网能科技开发有限责任公司 1,879.20 0.59% 

28 国电南瑞南京控制系统有限公司 1,830.14 0.58% 

29 青岛鲁能恒源高新电气有限公司 1,788.00 0.57% 

30 天津平高智能电气有限公司 1,705.20 0.54% 

31 青岛海汇德电气有限公司 1,661.89 0.53% 

32 宁波三星智能电气有限公司 1,595.00 0.50% 

33 中电装备山东电子有限公司 1,571.40 0.50% 

34 平高集团有限公司 1,549.80 0.49% 

35 浙江拓峰科技有限公司 407.79 0.13% 

36 优科新能源科技有限公司 407.16 0.13% 

37 北京国电通网络技术有限公司 326.00 0.10% 

合  计 316,266.18 100.00% 

上述企业中，山东鲁能智能技术有限公司、许继电气股份有限公司、北京华

商三优新能源科技有限公司、国电南瑞科技股份有限公司、北京国网普瑞特高压

输电技术有限公司系国家电网下属单位，能瑞自动化参与国家电网充电桩招标的

中标金额在民营企业中名列前茅。 

根据巨潮资讯中披露的信息，2016 年 1-6 月可比公司充电桩销售业务中，

奥能电源的毛利率为 53.28%，和顺电气的毛利率为 40.42%，奥特迅的毛利率为

31.30%，由于奥能电源连续三年均在国家电网组织的充电设备招投标活动中成功

中标，总体中标金额与能瑞自动化相当，因此其充电桩产品毛利率水平较高。报

告期内，通合科技与科士达均未在国家电网招标活动中中标；和顺电气、奥特迅

累计中标金额分别为 4,317.26 万元、3,757.66 万元，与能瑞自动化存在较大的

差距，所以毛利率相对于能瑞自动化较低。 

(二) 结合同行业可比公司情况，补充披露智能电表及用电信息采集系统业

务毛利率的合理性 

1. 能瑞自动化与同行业可比公司智能电表业务毛利率对比如下： 

项  目 2016 年度 2016 年 1-6 月 2015 年度 2014 年度 

科陆电子    25.93% 

赫美集团  21.08% 17.42% 21.53% 

林洋能源  32.89% 36.61% 38.01% 

炬华科技  30.39% 31.55% 35.43% 

平均毛利率  28.12% 28.53% 30.23% 

能瑞自动化 24.77%  25.44% 29.18% 



能瑞自动化电表销售毛利率与可比公司科陆电子、赫美集团、炬华科技及平

均值产品毛利率大致相当，与可比公司林洋能源存在较大差异，主要为产品披露

的分类信息不一致所致，林洋能源的智能电能表及系统类产品中包含了用电信息

采集系统类产品，导致综合毛利率较高。 

2. 能瑞自动化与同行业可比公司用电信息采集系统业务毛利率对比如下： 

项  目 2016 年度 2016 年 1-6 月 2015 年度 2014 年度 

炬华科技  43.70% 45.37% 44.70% 

新联电子  42.95% 41.05% 41.45% 

平均毛利率  43.33% 43.21% 43.08% 

能瑞自动化 44.42%  49.42% 44.75% 

能瑞自动化用电信息采集系统与同比公司炬华科技及平均毛利率基本相一

致。 

(三) 会计师核查过程及结论 

1. 对能瑞自动化充电桩产品的结构、生产工艺及其自主研发、生产的核心

部件进行了解； 

2. 对能瑞自动化充电桩产品销售的客户类型进行分析，并对其在国网的产

品中标能力进行对比分析； 

3. 对能瑞自动化充电桩产品销售合同、收入确认、销售回款进行细节测试，

对报告期内的重大销售客户进行函证； 

4. 对能瑞自动化充电桩产品生产的成本核算过程进行了解，并进行测试； 

5. 从公开信息中对可比公司智能电表业务及用电信息采集系统业务毛利率

进行检查，并进行对比分析. 

经核查，我们认为，(1)能瑞自动充电桩业务毛利率高于同行业可比公司水

平化与其经营业务相符，具有合理性；(2)能瑞自动化智能电表及用电信息采集

系统业务毛利率与其经营业务相符，具有合理性。 

 

五、申请材料显示，能瑞自动化报告期客户集中度较高，前五大客户主要

为国家电网下属的网省公司，销售情况与其在国家电网招标的中标情况密切相

关。除国家电网外，能瑞自动化充电设备的主要客户还包括新能源汽车制造企

业及新能源汽车充电设施运营商。能瑞自动化积极挖掘潜在行业机会，大力拓

展除国家电网以外的其他类型客户。请你公司：1）结合核心竞争优势、客户关



系稳定性、国家电网招标程序等，补充披露能瑞自动化是否有具体措施，以保

证其在未来期间能持续获得国家电网的合同。2）补充披露能瑞自动化拓展的除

国家电网以外的其他客户的具体名称、所属行业、具体业务类型及相关销售收

入、成本情况。请独立财务顾问和会计师核查并发表明确意见。（反馈意见第 14

条） 

(一) 补充披露能瑞自动化拓展的除国家电网以外的其他客户的具体名称、

所属行业、具体业务类型及相关销售收入、成本情况 

能瑞自动化快速切入充电桩制造领域，凭借技术成熟、产品质量稳定、生产

成本低等优势，积极挖掘潜在行业机会，按照各类整车厂商、新能源汽车运营商、

充电设施运营商的定制需求提供不同规格的整机、核心零部件或嵌入式软件等系

列产品。 

能瑞自动化充电桩业务除国家电网以外的其他主要客户如下： 

    1. 2015 年度前五大其他客户 

                                                         单位：元 

单位名称 销售收入 销售成本 行业与业务类型 

第一名  6,341,111.11   3,610,010.66  科学研究和技术服务业 

第二名  3,009,401.71   2,026,141.34  汽车制造业 

第三名  2,416,666.67   1,570,043.49  科学研究和技术服务业 

第四名  2,148,205.13   1,414,970.51  道路运输业 

第五名  1,954,871.79   1,231,671.54  科学研究和技术服务业 

合  计 15,870,256.41 9,852,837.54  

 

2. 2016 年度前五大其他客户 

                                                         单位：元 

单位名称 销售收入 销售成本 行业与业务类型 

第一名  16,274,017.11   11,819,064.13  软件和信息技术服务业 

第二名  6,953,169.36   2,856,689.61  汽车制造业 

第三名  6,489,743.59   4,355,747.60  科学研究和技术服务业 

第四名  5,055,617.11   2,450,153.65  电气机械及器材制造业 

第五名  3,865,128.18   3,030,199.87  科学研究和技术服务业 

合  计 38,637,675.35 24,511,854.86  

(二) 会计师核查过程及结论 

1. 对能瑞自动化充电桩业务销售客户类型进行检查； 



2. 对能瑞自动化除国网客户以外的其他主要销售客户的业务类型及行业类

型进行检查。 

经检查，我们对能瑞自动化拓展的除国家电网以外的其他主要客户具体名称、

所属行业、具体业务类型及相关销售收入、成本情况进行补充披露。 

 

六、申请资料显示，截止 2016 年 8 月 31 日，能瑞自动化其他应收款余额

为 645.13 万元，其他应付款余额为 1,547.71 万元。评估说明显示，能瑞自动

化其他应收款账面价值为 8,763.32 万元，评估值为 8,763.22 万元，其他应付

款账面价值为 7,411.44 万元，评估值为 7,411.44 万元。请你公司补充披露：1）

上述其他应收款及其他应付款相关数据是否存在矛盾，如存在，修改错漏。2) 其

他应收款的具体内容，上述事项是否符合《<上市公司重大资产重组管理办法>

第三条有关拟购买资产存在资金占用问题的适用意见-----证券期货法律适用

意见见第 10 号》的相关规定。请独立法律顾问，律师，会计师核查并发表明确

意见。（反馈意见第 22 条） 

(一) 上述其他应收款及其他应付款相关数据是否存在矛盾，如存在，修改

错漏 

根据本所出具的《审计报告》（天健审〔2016〕7-536 号），截至 2016 年 8

月31日能瑞自动化合并报表口径的其他应收款和其他应付款分别为645.13万元

和 1,547.71 万元。 

根据坤元资产评估有限公司出具的《评估说明》，能瑞自动化收益法评估中，

属于非经营性资产的其他应收款账面价值为 8,763.32 万元，评估值为 8,763.22

万元，由能瑞自动化、能瑞电力、南京新能、南京能远单体报表中应收关联方往

来款构成；属于非经营性负债的其他应付款账面值为 7,411.44，评估值为

7,411.44，由能瑞自动化、能瑞电力、南京新能、南京能远单体报表中应付关联

方往来款构成。 

能瑞电力、南京新能、南京能远系能瑞自动化全资子公司，审计报告后附合

并报表在合并层面将合并范围内的关联方往来进行抵消，导致审计报告与评估说

明中的其他应收款和其他应付款数据不一致。 

综上所述，重组报告书和评估说明中的其他应收款和其他应付款数据不一致



的原因系上述指标在两个文件中的口径和构成不同，因此相关数据不一致，不存

在矛盾之处。 

(二) 其他应收款的具体内容，上述事项是否符合《<上市公司重大资产重组

管理办法>第三条有关拟购买资产存在资金占用问题的适用意见-----证券期货

法律适用意见见第 10 号》的相关规定 

截至 2015 年 12 月 31 日和 2016 年 12 月 31 日，能瑞自动化其他应收款金额

分别为 391.45 万元和 521.38 万元。截至 2016 年 12 月 31 日，能瑞自动化其他

应收款的具体内容如下： 

                                                         单位：元 

款项性质 2016 年 12 月 31 日 

备用金  294,538.68 

押金及保证金  4,646,983.33 

应收代员工暂付款 272,265.48 

合  计 5,213,787.49 

根据《<上市公司重大资产重组管理办法>第三条有关拟购买资产存在资金占

用问题的适用意见一一证券期货法律适用意见第 10 号》的相关要求“一、上市

公司重大资产重组时，拟购买资产存在被其股东及其关联方、资产所有人及其关

联方非经营性资金占用的，前述有关各方应当在中国证监会受理重大资产重组申

报材料前，解决对拟购买资产的非经营性资金占用问题。二、上市公司应当在《上

市公司重大资产重组报告书》第（十三）部分对拟购买资产的股东及其关联方、

资产所有人及其关联方是否存在对拟购买资产非经营性资金占用问题进行特别

说明。独立财务顾问应当对此进行核查并发表意见”，根据截至 2016 年 12 月 31

日其他应收款的具体内容，标的公司股东及其关联方不存在对标的公司资金占用

的情况。上市公司已在重组报告书“第四节 交易标的基本情况”之“六、主要

资产的权属状况、对外担保情况及主要负债情况”之“（六）非经营性资金占用

情况”进行特别说明，独立财务顾问已对此进行核查并在《独立财务顾问报告》

中发表意见。前述情况符合《<上市公司重大资产重组管理办法>第三条有关拟购

买资产存在资金占用问题的适用意见一一证券期货法律适用意见第 10 号》的相

关规定。 

(三) 会计师核查过程及结论 

1. 对能瑞自动化账面其他应收款、其他应付款进行核查，并对《审计报告》



后附数据进行确认； 

2. 对《评估说明》中的其他应收款、其他应付款披露信息进行检查，并向

评估师进行了解； 

3. 对能瑞自动化报告期内关联方资金占用情况进行检查。 

经核查，我们认为，(1)重组报告书和评估说明中的其他应收款和其他应付

款数据不一致,系在两个文件中的口径和构成不同，不存在任何矛盾之处；(2)

能瑞自动化股东及其关联方不存在对其资金占用的情况。上市公司已在重组报告

书中对拟购买资产的股东及其关联方、资产所有人及其关联方是否存在对拟购买

资产非经营性资金占用问题进行特别说明，独立财务顾问已对此进行核查并在

《独立财务顾问报告》中发表意见。前述情况符合《<上市公司重大资产重组管

理办法>第三条有关拟购买资产存在资金占用问题的适用意见一一证券期货法律

适用意见第 10 号》的相关规定。 

 

七、请你公司补充披露：1）能瑞自动化未开展经营的子公司的设立背景及

经营计划。2）能瑞自动化报告期产能及产能利用率情况。3）能瑞自动化报告

期税收返还收入的具体内容，是否具有持续性。4）本次交易是否符合《关于首

发及再融资、重大资产重组摊薄即期回报有关事项的指导意见》的相关规定。

请独立财务顾问、律师和会计师核查并发表明确意见。（反馈意见第 23 条） 

(一) 能瑞自动化报告期产能及产能利用率情况 

报告期内，能瑞自动化主要产品的产量、销量及结存情况如下： 

                                                          单位：台 

项  目 项  目 2016 年度 2015 年度 

智能电表 

期初库存 72,381 1,808 

产量 1,811,345 702,770 

销售量 1,877,633 632,197 

期末库存 6,093 72,381 

产销率 103.66% 89.96% 

用电信息

采集系统 

期初库存 48,580 10,404 

产量 203,498 414,886 

销售量 237,527 376,710 

期末库存 48,783 48,580 

产销率 116.72% 90.80% 



项  目 项  目 2016 年度 2015 年度 

智能电表和用电信息采集系统产能 200,000 150,000 

智能电表和用电信息采集系统产能利用率 80.59% 74.51% 

充电桩 

期初库存 348 - 

产量[注 1] 5,118 2,652 

销售量 4,629 2,304 

期末库存 837 348 

产销率 90.45% 86.88% 

产能 6,000 6,000 

产能利用率[注 2] 91.08% 77.10% 

注 1：产量未包含标的公司自产自用的充电桩数量 

注 2：产能利用率的计算考虑了公司自产自用的充电桩数量，其中 2015 年

自产自用充电桩 1,974 台、2016 年自产自用充电桩 347 台。 

目前能瑞自动化智能电表和用电信息采集系统产能利用率及充电桩产能利

用率均较高，随着各产品经营业务的扩大，其有待进一步扩大各产品产能，以满

足生产经营需求。 

(二) 能瑞自动化报告期税收返还收入的具体内容，是否具有持续性 

根据《关于软件产品增值税政策的通知》（财税[2011]100 号），增值税一般

纳税人销售其自行开发生产的软件产品，按 17%税率征收增值税后，对其增值税

实际税负超过 3%的部分实行即征即退政策。 

报告期内的税收返还收入为能瑞自动化及其子公司销售其自主开发的软件

产品收到的增值税退税，涉及退税的具体软件产品内容如下： 

序  号 软件名称 软件用途 开发时间 使用情况 

1 能瑞NRZS8015集中器嵌入式软件V1 生产集中器 2012 年 10 月 在用 

2 能瑞NRZS8016集中器嵌入式软件V1 生产集中器 2012 年 10 月 在用 

3 能瑞NRZS8018集中器嵌入式软件V1 生产集中器 2012 年 10 月 在用 

4 能瑞NRZS8110采集器嵌入式软件V1 生产采集器 2012 年 10 月 在用 

5 能瑞 NRZS8112 采集器软件 V1.0 生产采集器 2012 年 12 月 在用 

6 能瑞配变集中服务终端嵌入式软件 

生产配变、集

中器、智能配

变终端，专变 

2010 年 12 月 在用 

7 
能瑞电力 NRKJ9200-A132 系列充电

桩嵌入式软件 V1.0 

充电桩核心软

件 
2013 年 1月 在用 

8 
能瑞电力 NRKJ9300-A02475 系列充

电桩嵌入式软件 V1.0 

充电桩核心软

件 
2013 年 1月 在用 

9 能瑞电力 NRKJ9300-A040 系列充电充电桩核心软2013 年 1月 在用 



桩嵌入式软件 V1.0 件 

10 
能瑞电力单相远程费控智能电能表

（载波）软件 V1.0 
电表核心软件 2012 年 8月 在用 

11 
能瑞配变集中服务终端嵌入式软件

V1.0 

集中器核心软

件 
2014 年 1月 在用 

12 能瑞电力 II 型采集器软件 V1.0 采集核心软件 2012 年 1月 在用 

13 能瑞电表载波模块软件 V1.0 电表核心软件 2013 年 1月 在用 

14 电力线载波路由程序 V1.3 电表核心软件 2015 年 5月 在用 

15 
国网 II 型采集器电力线通讯程序

V1.2 
电表核心软件 2014 年 2月 在用 

2015 年度、2016 年度，能瑞自动化取得的税收返还收入金额分别为 286.13

万元和 203.73 万元，占能瑞自动化净利润的比例较低。相关软件产品主要是配

套智能电表、集中器、采集器、充电桩等产品的嵌入式软件，预计在未来将随着

能瑞自动化主营业务的扩张而持续增长。因此，在国家鼓励发展软件产业和集成

电路产业的税收优惠政策有效期限内，能瑞自动化税收返还具备可持续性。 

(三) 会计师核查过程及结论 

1. 对能瑞自动化主要产品产能利用率进行检查，并进行分析； 

2. 对能瑞自动化报告期内的税费返还进行检查，并检查至相应的软件信息。 

经核查，我们对能瑞自动化主要产品的产能利用率进行检查，并进行披露；

能瑞自动化报告期税收返还收入为主要产品的软件销售，与该软件相对应的税费

返还具有持续性。 

 

专此说明，请予察核。 

 

 

天健会计师事务所（特殊普通合伙）   中国注册会计师： 

 

 中国·杭州  中国注册会计师： 

 

  二〇一七年二月二十四日 


