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深圳市崇达电路技术股份有限公司
投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别
	(特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
(现场参观
□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	国信证券刘翔、马丽红、欧子炜

东吴基金韩旭鹏

华夏基金李沐曦、徐恒
诺安基金罗延军
天弘基金吴明鉴

信诚基金刘锐

银华基金范国华

人寿养老张凌炜

国寿资产李虒
易方达基金何激

	时间
	2017年3月16日

	地点
	深圳市宝安区沙井街道新玉路横岗下大街16号公司3楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事长、总经理：姜雪飞
副总经理：彭卫红
高级经理；赵金秋
证券事务代表：曹茜茜

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、参观深圳工厂。
二、播放公司宣传片。
三、问答环节：
Q1、公司自身定位于多品种、小批量，未来会否有其他的考虑方向？
A、 公司是从多品种、小品量逐步成长起来的，原来的市场规模比较小，技术积累也不充足，所以在发展的过程中，会有一些束缚，早期也无成本优势，因此没有较大规模的扩大产能。目前，公司各方面都已经上了一个新台阶，从企业发展的方面看，小批量板约占整个PCB行业市场规模的10-15%，市场容量有限，不排除未来会向中大批量发展，小批量对比中大批量来说管理难度更高、附加值也更高，故对于公司来说向中大批量延伸不存在技术和管理方面的问题，仅定位于小批量板不能支撑公司未来持续发展。
Q2：如何界定样板、小批量板、大批量板？

A：由于在研发和试产阶段，PCB需求量不大，样板的单个订单面积一般不超过5平方米，平均在1平方米左右，样板方面，兴森科技是代表性企业。小批量板的订单面积一般在50平方米以下，平均订单面积在10平方米左右。大批量板一般在50平方米以上。
样板客户对交期的要求更为严格，通常要求交期在10天之内。小批量板企业交期在10-20天左右，与样板企业相比，要求较为宽松。
不管何种线路板产品，都需打样。而随着产品的不断创新，公司产品均为定制化产品，因此对时间响应要求高，进而在价格方面有更大优势。
Q3：公司未来将会采取何种经营策略，市场分布如何？

A：公司未来将着重发展重点客户、优质客户，不明确区分小批量、中大批量，将以电子信息产业的百强企业为目标客户，包括通信设备、工业控制、医疗仪器、安防电子和航空航天等高科技领域，给客户提供不同的优质线路板产品，提供一站式服务，集中精力，做大客户。
Q4：其他上市公司也在不断的兴建工厂，聘请其他管理团队，也出现了不理想的情况，我们公司募投项目的建设是否有这个问题？

A：人，肯定是企业发展过程最大的制约因素，也是核心因素，关键是能否契合企业的发展。我们目前主要是以内部培养提拔为主，熟悉企业文化、发展战略，能够尽快地胜任管理岗位。我们在江门工厂的一期，用了3年时间，累计投资5亿左右，去年实现了1.74亿元的净利。目前在建的二期工厂也就是募投项目，我们有足够的信心可以做得更好。
Q5：人才方面，公司会有哪些举措来留住企业发展所需的人才?

A：公司每年都会根据实际情况，调整改善员工切身利益方面的公司政策，包括薪酬福利、职业健康、工作环境、员工关怀等，比如公司每年的管理层定期全身体检活动，包括其父母亲、孩子等都可以参与体检，还提供定期的牙齿、眼晴检查和治疗；我们还有内部员工的爱心基金，帮助困难员工共渡难关。我们一直在努力提升员工满意度，改善工作环境、组织氛围，我们不仅要让员工赚到钱，还要让他们工作舒心。公司股改时做过一轮管理层激励，现在公司上市后也会根据实际情况，适时地推出激励政策，制定切实有效的方案。
Q6：公司未来3-5年产能扩张的计划如何，定位哪些产品，产值如何，未来的增长点在哪？
A：公司初期规模小，资金少，能力有限，走的差异化路线。未来将定位于世界一流的线路板企业，着重做大客户市场。我们的优势在于技术水平相对比较高，多年以来客户资源积累比较多，管理能力比较强，未来的挑战是规模、成本方面，近几年中国大陆涌现了许多优秀的PCB企业，主要集中在珠江三角洲，规模企业达到一定数量之后，就能够体现产业集群效应，更加有利于大陆优秀的PCB企业做大做强。
深圳工厂、大连工厂、江门一期今年将继续加大投资，通过技术改造提升产能，通过自动化改造提高效率，江门二期（募投项目）继续投入募集资金，逐步释放产能，预计明年底可以达产。未来我们将着手规划江门三期。未来3-5年，公司内生式增长将会是一个主要的产能扩张方式，当然如果有合适的外延式并购机会，我们也不会放弃。
Q7：公司扩产之后，是否会造成竞争更加激烈的局面？

A：继日本PCB企业和台湾PCB企业的演变史，相信未来中国大陆PCB企业将是PCB行业的生力军。随着企业生产效率提升、自动化程度提高，成本将会不断降低，行业未来的增长率极可能是个位数。世界范围内的线路板市场规模就这么大，各家企业拼的就是技术水平、管理能力、成本优势等核心竞争力，抢占更多的市场份额，企业才能做强做大。
Q8：短期看，上游材料的涨价，对公司是否形成了涨价压力？

A：因公司一直保持较高毛利率，可以化解原材料涨价的压力。去年原材料的涨价使得那些下游的议价能力较低、规模小的PCB企业的利润空间遭到严重压缩，这更有利于原材料向盈利能力强的企业集中，淘汰落后企业，加速了企业之间的整合。未来公司将进一步提高生产效率，提升智能化水平，对冲原材料涨价带来的影响。
Q9：公司年报数据显示，原材料涨价，业绩增长，公司如何转移成本的，是否提价了？

A：由于公司产能的提升，虽然面临原材料上涨，去年产品价格不但没有涨价，反而有所下降，由于营收的增长以及生产效率的提升，导致公司利润依然保持了增长。
注：接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深交所要求签署调研《承诺书》。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017-3-16


