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广东潮宏基实业股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2017-004 

投资者关系活

动类别 

□√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 □ 一对一沟通 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 
金海资管：黄云轩、王长虹、姚泳璇 

时间 2017 年 3 月 24 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待

人员 

董事会秘书：徐俊雄 

证券事务代表：林育昊 

证券事务主管：江佳娜 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

1、金价波动对公司影响多大？ 

答：金价波动对公司时尚珠宝类影响不大，对于足金首

饰部分影响较大，公司主要通过借金业务以及实施套期保值

等手段来规避原材料价格波动对公司存货的不利影响。 

2、未来公司的门店拓展情况？ 

答：公司旗下各品牌线下渠道在全国以及亚太地区布局

已超过 1000 个销售网点，基本上线下每年开店均计划在 80

家左右，会根据市场环境、商圈变化等进行调整。公司同时

还不断探索新渠道模式，通过自有平台、天猫、京东、唯品

会等线上平台进行全网营销，优化升级 O2O 联动营销模



式，以及通过机场店、街边店等全渠道布局，加速各品牌成

长。 

3、会员方面公司如何进行管理和利用？ 

答：我们一直非常重视各品牌会员资源挖掘，目前拥有

近三百万的会员，公司通过用户运营部、增设潮集榜平台等

进行会员管理，主要协调各品牌会员积分兑换和内容运营，

通过大数据、互联网等手段进行数据梳理与挖掘，聚合各品

牌用户需求打造一个多品类综合电商平台，协助各品牌公司

实现产品多渠道的分销和会员多品类的转化，同时针对不同

客群进行产品和服务的精准推送，主动营销提升客户活跃度

与黏性。 

4、品牌推广方面公司是怎么样考虑的？ 

答：公司历来注重品牌形象的稳步提升，注重发掘品牌

内涵，坚持以自身产品经典的设计风格和高质量的品质保

证、以及终端面对消费者的优质服务，来赢得品牌口碑。在

推广方面主要采取全方位多形式进行，如通过平面媒体、品

鉴活动、彩金潮流引导、影视植入以及参与明星活动等，致

力于专业化可持续性品牌经营，将发展品牌核心优势、凸显

品牌差异作为企业发展的核心。经过多年的不懈努力，公司

旗下各品牌经营均取得了良好效果，品牌影响力和顾客忠诚

度不断提高。 

5、参股思妍丽和更美后的动作？公司未来的战略规

划？希望公司能尽快在化妆品行业有所作为。 

答：公司战略是立足时尚产业布局，围绕中产阶级女性

客群，打造时尚生活生态圈。去年底参与思妍丽和更美的股

权，正式进军美容行业，“她经济”战略格局进一步拓宽。

思妍丽是中国高端美容美体 SPA 连锁龙头，在全国 40 多个

城市拥有近 150 家门店及一定数量的高端会员，门店主要位



于一线城市地标性的商业中心、购物中心，推出自主化妆品

牌 DR Bio，在消费者中口碑较好，同时还代理法国多个高

端护理品牌，以及开始建设医疗美容机构，未来应该有较大

的成长空间。更美作为全球最大医疗美容与健康服务平台，

提供整形、微整形、齿科、眼科、抗衰老等消费医疗服务，

业务形态包括医美社区、整形微整形日记、医美电商、团购

特卖、医生在线咨询等，拥有数量庞大的客户群。 

美容健康行业是时尚消费的重要组成部分，其消费人群

和潮宏基的客群高度重合。公司目前主要是做好投资管理，

主要从会员资源方面希望能够更大程度地聚集和整合资源，

与现有珠宝、皮具等业务在渠道和会员上的实现协同。未来

我们主要还是围绕珠宝、皮具和美容这三大板块去做好完善

和提升，推进现有业务与新业务在会员共享和转化、渠道合

作等方面的协同，推动美容产业与其它产业的经验分享和优

势互补，以此为起点寻求具有协同效应的优质化妆品、健康

产品项目，构建以中产阶级为核心的时尚生活生态圈。如果

有合适的标的和成熟的时机，公司会努力加快布局，在促进

战略实现的同时，让股东增值和利益最大化。 

 

接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流

与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息

泄露等情况。 

 

附件清单 无 

日期 2017 年 3 月 27 日 

 


