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安徽荃银高科种业股份有限公司 2016 年年度报告摘要 

一、重要提示 

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会指定媒

体仔细阅读年度报告全文。 

董事、监事、高级管理人员异议声明 

无 

除下列董事外，其他董事亲自出席了审议本次年报的董事会会议 

未亲自出席董事姓名 未亲自出席董事职务 未亲自出席会议原因 被委托人姓名 

贾桂兰 董事 其他公务安排 王瑾 

瑞华会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。 

本报告期会计师事务所变更情况：公司本年度会计师事务所未变更。 

非标准审计意见提示 

□ 适用 √ 不适用  

董事会审议的报告期普通股利润分配预案或公积金转增股本预案 

√ 适用 □ 不适用  

公司经本次董事会审议通过的普通股利润分配预案为：以 319,820,000 股为基数，向全体股东每 10 股派发现金红利 1.00 元

（含税），送红股 0 股（含税），以资本公积金向全体股东每 10 股转增 3 股。 

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案 

□ 适用 √ 不适用  

二、公司基本情况 

1、公司简介 

股票简称 荃银高科 股票代码 300087 

股票上市交易所 深圳证券交易所 

变更前的股票简称（如有） 无 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 叶红 苏向妮 

办公地址 安徽省合肥市高新区创新大道 98 号 安徽省合肥市高新区创新大道 98 号 

传真 0551-65320226 0551-65320226 

电话 0551-65355175 0551-65355175 

电子信箱 winallseed2013@163.com winallseed2013@163.com 

2、报告期主要业务或产品简介 

（1）公司的主要业务、主要产品及经营模式 

公司是水稻、玉米、小麦等主要农作物种子供应商，主要利用现代生物技术，从事优良水稻、玉米、

小麦等主要农作物种子研发、繁育、推广及服务。2010年上市后，公司内生式增长与外延式并购并举，迅



安徽荃银高科种业股份有限公司 2016 年年度报告摘要 

2 

速将主营业务由原来单一的水稻种子拓展至涵盖水稻、玉米、小麦等主要农作物种子领域，目前水稻种子

业务继续保持优势，玉米、小麦种子业务取得明显进步。 

公司主要产品如下：水稻主要有徽两优898、徽两优882、荃优丝苗、荃香优512、五山丝苗等；玉米

主要有铁研58、铁研358、全玉1233、荃玉6584等；小麦主要有泰农19、苏麦188、山农17、浩麦一号、南

农0686等。公司产品现已销往华中、华东、华北、东北、西南、西北等主要农作物种植区域及东南亚、南

亚、非洲等地区。公司主要种子产品具体如下表： 

产品类别 主要品种 类型 适宜种植区域 

杂交水稻 

徽两优898 两系中籼 

适宜江西、湖南（武陵山区除外）、湖北（武

陵山区除外）、安徽、浙江、江苏的长江流域

稻区以及福建北部、河南南部作一季中稻种植 

徽两优882 两系中籼 

适宜江西、湖南（武陵山区除外）、湖北（武

陵山区除外）、安徽、浙江、江苏的长江流域

稻区以及福建北部作一季中稻种植 

荃优丝苗 三系中籼 

适宜江西、湖南（武陵山区除外）、湖北（武

陵山区除外）、安徽、浙江、江苏的长江流域

稻区以及福建北部、河南南部作一季中稻种植 

荃优822 三系中籼 
适宜湖北省鄂西南以外地区作中稻种植，但稻

瘟病常发区、重发区不宜种植 

新优188 三系晚籼 

适宜在江西、湖南、浙江、湖北和安徽长江以

南的稻瘟病、白叶枯病轻发的双季稻区作晚稻

种植 

金优88 三系晚籼 

适宜在江西、湖南、湖北、浙江以及安徽长江

以南的稻瘟病、白叶枯病和黑条矮缩病轻发的

双季稻区作晚稻种植 

皖稻153 两系中籼 

适宜在江西、湖南、湖北、安徽、浙江、江苏

的长江流域稻区（武陵山区除外）以及福建北

部、河南南部稻区的稻瘟病轻发区作一季中稻

种植。 

徽两优996 两系中籼 

适宜在江西、湖南（武陵山区除外）、湖北（武

陵山区除外）、安徽、浙江、江苏的长江流域

稻区以及福建北部、河南南部稻区的稻瘟病、

白叶枯病轻发区作一季中稻种植 

全两优一号 两系中籼 
适宜湖北省鄂西南以外地区作中稻种植，但稻

瘟病常发区、重发区不宜种植 

常规水稻 

五山丝苗 中籼 
适宜广西、江西、四川、陕西、安徽等地区种

植 

镇稻11号 粳稻 适宜江苏省沿江及苏南地区种植 

天粳2号 粳稻 适宜安徽沿江、江南双季稻区 

杂交玉米 

全玉1233 普通夏玉米 安徽省全省 

荃玉6584 普通夏玉米 安徽省全省 

高玉2067 普通夏玉米 安徽江淮丘陵区和淮北区 

铁研58 普通春玉米 

适宜在辽宁沈阳、铁岭、丹东、阜新、鞍山、

锦州、朝阳、辽阳等活动积温2800℃以上的中

晚熟玉米区种植 

铁研358 普通春玉米 

适宜在吉林、辽宁、山西中晚熟区、北京、天

津、河北北部、内蒙古赤峰和通辽地区、陕西

延安地区春播种植 

铁研56 普通春玉米 适宜在辽宁沈阳、铁岭、丹东、阜新、鞍山、
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锦州、朝阳、辽阳等活动积温2,800℃以上的

中晚熟玉米区种植 

庐玉9105 普通夏玉米 安徽省淮河以北地区 

小麦 

泰农19 白麦 安徽省淮北麦区 

苏麦188 红麦 

长江中下游冬麦区的江苏和安徽两省淮南地

区、湖北中北部、河南信阳地区、浙江中北部

地区种植 

山农17 白麦 
适宜在黄淮冬麦区北片的山东、河北中南部、

山西南部高中水肥地块种植 

轮选22 白麦 安徽淮河以南地区 

浩麦一号 红麦 

适宜长江中下游冬麦区的江苏和安徽两省淮

南地区、湖北中北部、浙江中北部、河南信阳

地区种植 

阜麦8号 白麦 安徽省淮北麦区 

南农0686 红麦 

适宜在长江中下游冬麦区的江苏和安徽两省

淮南地区、湖北中北部、河南信阳、浙江中北

部种植 

西瓜 荃抗绿霸 花皮长果 全国 

甜瓜 荃香蜜2号 厚皮甜瓜 全国保护地栽培 

南瓜 黑晶 印度南瓜 全国 

目前，公司主要经营模式如下： 

① 新品种研发模式 

公司自设立以来一直坚持“科技先行”战略，实施“以自主研发为主，与国内科研院所、高校及种子

企业横向合作为辅”的新品种研发模式，经过多年不懈努力，逐步建立了以公司为主体的育种体系。 

A．育种条件 

育种是种业公司发展的核心，需要种质资源、育种基地、育种技术设备和科研团队。为保持公司科研

实力，提升创新能力，公司研发投入均保持较高水平，2014-2016年，公司研发投入占营业收入比例分别为

3.90%、4.04%、4.06%。公司成立了荃银农业科学院，建立了分子育种实验室、博士后科研工作站及合肥、

海南等多处科研育种基地，以及覆盖主要生态区域的生态测试网络，打造了一支稳定的高素质科研团队，

积累了丰富的种质资源和技术手段。2016年，公司与国内6家技术领先的科研单位及科学家团队创立了“国

家水稻商业化分子育种技术创新联盟”，为公司科研发展建立了高端的科研平台。 

B．育种程序 

根据市场需求确定育种方向及目标；收集种质资源，创制育种材料；选育高产、优质、抗逆亲本；新

组合测配、观察、评比、推荐参加各级区域试验；新组合示范、展示。 

C. 育种周期 

一般而言，从收集种质资源、创制新材料，到选育出新品种需12-15年，如果利用分子育种技术可缩短

2-3年；若公司已有成熟亲本，新品种选育则需5-8年。在品种审定绿色通道模式下，育种周期会进一步缩

短。 

D. 品种所有权归属 

公司水稻品种绝大多数为自主选育，品种所有权完全归公司所有；部分与科研院所、种子企业等合作

选育的品种，其品种所有权为公司与合作方共有，各自权属比例通过合同约定。由于公司从事玉米、小麦

产业的时间较短，因此其品种多数来源于市场商业化育种成果，公司通过购买方式取得品种生产经营权，

随着玉米、小麦种子产业的不断发展，公司自育品种会进一步增加，报告期内公司已有9个自育玉米新品

种通过审定推向了市场。 

E. 研发模式的风险 

在“自主研发为主、横向合作为辅”的研发模式下，对公司自身研发实力的要求较高，公司需要对符

合市场需求的品种选育方向或变化趋势具有高度的前瞻性，具备足够的种质资源和充分必要的育种条件，

以及较高业务素质的科研团队，还需建立科学合理的管理机制，始终保持科研团队的创新优势和整体实力，

否则将对公司科研成果产生不利影响。 
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② 生产模式 

A. 生产模式及过程 

公司种子生产主要采取“公司+基地+农户”模式，即委托代制模式，具体生产组织过程如下：公司根

据销售计划制定当年种子生产计划，包括生产数量和制种面积，并合理分配各区域制种基地；与各区域受

托制种商（或代理商）签订种子生产合同，约定委托制种面积、数量、结算价格和种子质量要求等；公司

负责提供制种亲本材料，对整个制种过程进行监督、管理与指导；受托制种商负责制种面积落实、制种区

隔离、技术指导等大田制种工作，确保生产的种子达到合同约定标准；种植户负责按照技术要求生产种子；

种子成熟后，受托制种商统一收购并运送至公司或公司指定仓库进行预入库，预入库时公司按袋抽样，对

种子的发芽率、净度、水分、纯度四项指标进行检测，其中纯度指标室内检测结果只作为参考，最终以田

间鉴定结果为准；检验合格的种子可正式入库。 

B. 生产模式的风险 

由于种子生产整个过程都在大田进行，因此种子的产量质量受异常气温、旱涝等自然灾害的影响较大。

此外，受托制种商的技术指导是否得当，种植户是否严格按照技术要求落实到位等也会对种子生产造成一

定影响。按照行业规则，如果是天气原因造成的损失由公司、代理商和种植户三方协商，共同承担损失；

如果是受托制种商或种植户管理问题造成的损失由代理商自行承担。 

C. 采购模式 

公司所采购的物资主要为种子包装物。种子包装物主要是根据全年销售计划制定包装物采购计划，包

装物供应商的选择主要采取招标方式确定，确保优质优价。 

③ 销售模式 

A. 销售模式及其运作方式 

公司立足国内国外两个市场开展销售业务。 

国内销售采取的主要是经销商销售模式。每年下半年，公司与各区域经销商签订经销协议。经销商根

据公司规定的提货价预付货款后提货，按公司统一规定的零售价将种子发至种植户终端，一般在次年5月

下旬前完成。整个经营季节（即种子销售季节）结束后，公司根据确定的结算价和当年的销售政策与经销

商结算货款。如果出现经销商退货情形，公司将按照一定的退货量标准接收退回的种子，并及时进行拆包

入冷库越夏处理；对超出标准的退货则向经销商收取拆包费用，从而有效降低经销商盲目提货导致的大比

例退货风险。 

国外销售方面，公司一般在每年2月份之前根据不同国家和地区客户的不同需求制定好种子出口计划，

签订销售合同，客户开立信用证后，公司根据客户时间进度要求组织种子加工、包装、发运，付款结算方

式以信用证为主。国外销售在种子发货后即实现了最终销售，不存在退货情形。 

B. 销售模式的风险 

一方面，经销商在销售公司产品的同时，可能也会销售其他同行业公司产品，公司产品能否作为重点

销售对象存在不确定性，公司对此不能完全控制；另一方面，经销商销售的其他同行业公司产品质量良莠

不齐，一旦出现质量问题可能会波及公司产品，影响正常销售。 

C. 销售模式的变化 

随着农村土地流转加快，种业新型客户群体如种植大户、家庭农场、农业合作社（以下合称“大户”）

等呈现明显上升趋势。为适应行业发展新形势，公司正在依托互联网平台等建设直供渠道，尝试“公司+

大户”的营销模式，同时加强服务型营销，通过为大户提供产前、产中、产后“一条龙”服务，建立公司

农业生产全程化服务体系以适应销售模式的变化。 

④ 仓储管理模式 

A. 种子入库 

每年的种子收获季节，仓储部接到生产部发出的入库通知单后开始接收种子，首先根据随货清单及入

库通知单检查种子件数、名称、规格、数量、重量等，然后对符合公司仓储管理规定的种子办理预入库手

续，卸货的同时公司按袋抽样进行种子质量检测。待检测合格报告出具后，由生产部开具采购入库单，仓

储保管员复核种子名称和数量，办理入库审批手续，合格种子方可进入仓库贮藏。 

B. 贮藏期间的管理 

由于种子是生命活体，在仓储贮藏期间会因自身的呼吸作用产生许多热量，为加强气体交换，促使种

子降温散湿，公司采用自然通风的方式适时通风。如遇阴雨潮湿天气时，及时关闭门窗，防止潮湿空气进

入仓库。根据季节变化，公司还会定期检查种子的含水量、发牙率、虫鼠害等情况，在每年包装淡季彻底

进行熏仓杀虫及入冷库处理，确保贮藏种子的安全及品质。 

C. 仓库盘点 
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为确保贮藏种子数量的准确性，公司会在每年8月份及年末时分别实施两次全面的仓库盘点。盘点工

作由仓储部、财务部、审计督察部及年度审计机构人员共同参与完成。实物盘点完成后，将盘点结果与财

务信息系统的记录进行核对，出具盘点差异报表，财务部依据盘点差异报表在每年8月份时进行盘盈盘亏

处理。 

（2）主要的业绩驱动因素 

报告期内，公司实现营业收入同比增长24.66%，利润总额同比增长24.07%，归属于上市公司股东的净

利润同比增长38.58%，经营业绩呈大幅上升态势，主要得益于以下因素： 

① 加大科研投入力度，新品种研发取得突破 

近年来，公司积极开展育种材料、技术、人才等的引进及储备，完善绿色通道测试体系建设，加强分

子育种技术研究与应用。截至报告期末，公司水稻、玉米新品种选育取得了明显突破。 

A. 水稻品种研发方面 

公司不断推陈出新，优化升级品种结构，现已形成以1892S系列、荃9311A系列为主导的品种格局，产

品线覆盖中稻及晚稻，还开展了籼粳亚种间杂交水稻选育，品种储备更加丰富，改变了以往单一广占系列

占据统治地位的局面。目前重磅品种有徽两优898、徽两优882、荃优丝苗、荃优822等，以徽两优898为例，

该品种为国审品种、属籼型两系杂交水稻，其突出特点为抗病性及抗倒性强，能适应不同的栽培模式，是

一个稳产、高产兼备的适应性极广的优良品种。除在售品种外，公司还选育了一批水稻新组合，如荃优527、

荃两优丝苗、荃优华占、徽两优丝苗、荃优3301、荃粳优1号、早优929等，这些组合正在报审且表现较好，

公司水稻品种已展现出快速跟进的良好态势。 

B. 玉米品种研发方面 

为加快玉米产业发展，公司采取自主创新、合作研发以及购买品种生产经营权等多种方式进行玉米品

种的选育及储备。通过加大科研投入，培育科研团队，加强与外部科研机构合作，公司在玉米新品种研发

方面也取得了明显的成果。报告期，农业部对公司与浙江大学共同承担的“抗虫转基因玉米‘双抗12-5’

产业化”重大专项课题进行了中期督导并给予了肯定。该项目将为公司在玉米产业竞争中构建先发优势进

行技术储备。到本报告期，公司玉米科研体系已初具规模，母子公司自主选育的9个玉米新品种先后通过

审定并上市推广。 

② 完善激励机制，强化市场营销，新品种推广达到预期 

A. 完善激励机制 

从2013年起，公司根据主要市场区域范围，明晰经营实体，整合营销团队，建立了以母公司安徽、湖

北、湖南营销中心和各控股子公司营销团队为核心的经营体系，对各经营实体实行目标责任管理，风险共

担，利益共享。并于2014年推出了股权激励计划，全面调动起各方工作热情，市场营销工作内生性动力十

足。 

B. 强化市场营销 

为充分发挥新品种优势，公司努力挖掘水稻、玉米新品种市场潜力，集中力量开展示范展示活动，注

重品种及品牌宣传，强化市场管控力度。积极尝试新销售举措，如种植技术讲座、田间管理服务、配送农

药化肥、协助粮食销售等，不断延伸服务链条，新品种销量稳步提升，推广达到预期。 

报告期，公司水稻品种共计实现销量1,523.20万公斤，比上年同期增长20.73%，其中2015年上市推广

的徽两优898、徽两优882、荃优丝苗等新品种对提升水稻销量的贡献较大；玉米品种共计实现销量744.17

万公斤，比上年同期增长79.69%，其中全玉1233、荃玉6584等新品种销量快速上升。 

（3）公司所属行业的发展阶段、周期性特点及公司地位 

① 公司所处行业的发展阶段 

种业自2011年被确立为国家战略性、基础性核心产业后，国家强种政策力度进一步加大，种业改革深

入推进。新修订的《种子法》，全面构建了以产业为主导、企业为主体、产学研结合、育繁推一体化的现

代种业法律制度。随着新《种子法》的实施，与之配套的品种审定、生产经营许可、标签管理等规章也已

修订实施，制种基地建设的启动，金融服务种业发展措施的落实等，更加优化了种业的发展环境，各项支

持政策从多个角度共同发力，促进种业迈向快速发展的新时期。 

但是由于各种历史原因，种业长期以来形成的企业规模小、创新能力弱，育种新技术落后，行业产能

过剩，品种同质化竞争等问题仍然存在。同时，国际种业巨头加速整合；国内农业供给侧结构性改革和粮

食市场化改革深入推进等，种业发展进入爬坡过坎、换档升级的关键时期，行业呈现以下发展趋势： 

A. 行业整合加速，市场格局发生变化 

为加快发展现代种业，保障粮食安全，国家全力推进种业发展，促进优势种企整合资源、做强做大。

在国家支持政策的推动下，一些有实力的育繁推一体化企业通过并购重组、战略合作等方式加快整合行业
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优质资源，积极布局国内外市场，拓展发展空间；一些具备一定优势的中小企业则逐步向区域性、专业型

公司方向发展；行业格局在加速整合、洗牌过程中不断分化，形成优势更优、劣势淘汰的新格局。 

B. 新政推动科研育种方向调整 

2017年中央一号文件明确提出要深入推进农业供给侧结构性改革，从生产端、供给侧发力，破解农产

品供需结构性矛盾，提高农业比较效益，缓解资源环境压力。这对位于农业生产、农产品供给、种植结构

调整源头的种业提出了新要求，因此加快培育绿色的、适宜机械化、轻简化栽培和专用品质的优良品种成

为种业科研创新发展的主要方向。能够迅速推出满足消费者需求的产品的企业必将在发展中占得先机。 

C. 种业营销模式加快转变 

当前我国农村土地流转面积快速增加，全国2.3亿农户中，约30%、超过7,000万农户将土地流转到了种

植大户、家庭农场、农业合作社名下，种企的客户群体在悄悄的发生变化，因此种业公司的营销模式也将

面临改革与创新。种子公司不仅为小规模种植户提供种子，更要为规模化种植户提供产前、产中、产后全

程化服务或为满足特别需求提供量身定制的服务，包括生产、经营、管理、服务等深度融合的服务。 

② 公司地位 

公司是首批获农业部颁证的农作物种子“育繁推一体化”企业，也是农业部和地方政府重点支持的种

业企业之一。报告期内，公司被中国种子协会认定为“中国种业信用明星企业”，农作物种子综合实力由

原来的第16位上升至全国第9位。 

3、主要会计数据和财务指标 

（1）近三年主要会计数据和财务指标 

公司是否因会计政策变更及会计差错更正等追溯调整或重述以前年度会计数据 

□ 是 √ 否  

单位：人民币元 

 2016 年 2015 年 本年比上年增减 2014 年 

营业收入 757,218,222.05 607,448,026.24 24.66% 469,022,777.13 

归属于上市公司股东的净利润 30,677,152.44 22,136,404.04 38.58% 5,229,652.18 

归属于上市公司股东的扣除非经

常性损益的净利润 
22,030,669.33 13,805,752.35 59.58% -3,770,562.17 

经营活动产生的现金流量净额 181,248,246.77 98,905,731.12 83.25% 97,235,184.36 

基本每股收益（元/股） 0.10 0.07 42.86% 0.0164 

稀释每股收益（元/股） 0.10 0.07 42.86% -0.0118 

加权平均净资产收益率 4.83% 3.78% 1.05% 0.91% 

 2016 年末 2015 年末 本年末比上年末增减 2014 年末 

资产总额 1,430,458,597.47 1,107,796,218.38 29.13% 1,048,315,086.11 

归属于上市公司股东的净资产 659,916,244.54 599,412,854.76 10.09% 568,689,399.31 

（2）分季度主要会计数据 

单位：人民币元 

 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

营业收入 94,781,530.41 87,274,124.70 94,606,450.12 480,556,116.82 

归属于上市公司股东的净利润 1,868,164.27 -8,262,927.88 -2,399,610.55 39,471,526.60 

归属于上市公司股东的扣除非经

常性损益的净利润 
546,664.36 -9,646,167.02 -4,319,252.48 35,449,424.46 

经营活动产生的现金流量净额 -2,434,395.87 -7,385,884.89 124,860,854.64 66,207,672.89 

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异 
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□ 是 √ 否  

4、股本及股东情况 

（1）普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前 10 名股东持股情况表 

单位：股 

报告期末普通

股股东总数 
14,756 

年度报告披露

日前一个月末

普通股股东总

数 

12,401 

报告期末表决

权恢复的优先

股股东总数 

0 

年度报告披露

日前一个月末

表决权恢复的

优先股股东总

数 

0 

前 10 名股东持股情况 

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量 
持有有限售条件的股份数

量 

质押或冻结情况 

股份状态 数量 

张琴 境内自然人 10.93% 34,969,924 26,227,443 质押 25,696,800 

贾桂兰 境内自然人 9.59% 30,669,500 23,002,125 质押 14,860,000 

重庆中新融泽

投资中心（有限

合伙） 

其他 7.83% 25,028,878 0   

重庆中新融鑫

投资中心（有限

合伙） 

其他 7.65% 24,470,564 0 质押 24,470,564 

高健 境内自然人 3.58% 11,462,400 0 质押 11,462,400 

陈金节 境内自然人 2.12% 6,770,000 6,270,000   

张从合 境内自然人 1.58% 5,065,724 4,024,293   

厦门国贸资产

管理有限公司

－国贸恒盛三

号资产管理计

划 

其他 1.47% 4,704,033 0   

融通资本－招

商银行－华润

信托－华润信

托·润金 76 号

集合资金信托

计划 

其他 1.14% 3,630,900 0   

安徽钜瑞资产

管理有限公司

－钜沣量化对

冲一号证券投

资基金 

其他 1.09% 3,500,000 0   

上述股东关联关系或一致行

动的说明 

上述股东中，重庆中新融泽投资中心（有限合伙）与重庆中新融鑫投资中心（有限合伙）为

一致行动人；其他股东之间未知是否存在关联关系或一致行动安排。 

（2）公司优先股股东总数及前 10 名优先股股东持股情况表 

□ 适用 √ 不适用  

公司报告期无优先股股东持股情况。 
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（3）以方框图形式披露公司与 5%以上股东之间的产权及控制关系 

 

5、公司债券情况 

公司是否存在公开发行并在证券交易所上市，且在年度报告批准报出日未到期或到期未能全额兑付的公司债券 

否 

三、经营情况讨论与分析 

1、报告期经营情况简介 

公司是否需要遵守特殊行业的披露要求 

是 

种业种植业 

公司需遵守《深圳证券交易所行业信息披露指引第 4 号——上市公司从事种业、种植业务》的披露要求 

     2016年，在国家进一步推进农业结构调整，深化农村改革，国际国内种业并购重组频现且市场竞争日

趋激烈的形势下，种业行业呈现出自主创新步伐不断加快，行业集中度进一步提升，种企结构明显优化，

行业实力显著增强的新局面。但同时种业存在的育种新技术落后，品种同质化严重，种企整体规模小，创

新能力与国际领先种业差距明显等问题依然突出。种业发展面临更艰巨的任务和更严峻的挑战。 

    报告期，公司坚持市场导向原则，顺应国家政策趋势，强管理、建队伍、求创新、创品牌，积极稳步

推进科研、生产、经营等各项业务开展。经过全员努力，公司经营业绩呈现快速增长态势，发展步入快速

上升通道。本年度公司实现营业收入75,721.82万元，较上年同期增加14,977.02万元，增长24.66%；实现归

属于上市公司股东的净利润3,067.72万元，较上年同期增加854.07万元，增长38.58%。其中母公司实现营业

收入24,843.13万元，较上年同期增加9,727.84万元，增长64.36%；实现净利润1,399.63万元。 

报告期，公司重点开展了以下工作： 

（1）提升科研模式与技术创新能力，增强公司核心竞争力 

① 成立国家水稻分子育种技术创新联盟，创建优化科研育种新模式 

为进一步增强水稻研发核心竞争力，培育长期发展新动能，公司积极探索科企合作新机制，推动科研

育种模式优化升级。报告期，公司立足长江流域主要水稻种植区域，瞄准精准、便捷、高效的分子设计育

种新技术，聚合国内育种研究高端人才，成立了“国家水稻分子育种技术创新联盟”，该联盟由中国科学

院上海生命科学研究院植物生理生态研究所及韩斌院士团队、中国科学院遗传与发育生物学研究所及傅向

东团队、中国水稻研究所及胡培松团队、中国科学院合肥物质科学研究院技术生物与农业工程研究所及吴

跃进团队、四川农业大学水稻研究所及李仕贵团队、安徽省农业科学院水稻研究所及李泽福团队等国内6

家顶尖科研院所的科研团队组成，联盟宗旨为“立足分子技术、着眼设计育种、创新合作机制、实现共赢

发展”。该联盟主要以突出企业创新主体地位为原则，利用科学家团队在水稻育种各细分领域的先进研究

成果、技术，探索适宜公司发展需要的“专业分工、模块管理、智能控制、流水作业”商业化分子精准育

种新模式，全面提升公司水稻商业化育种水平。 
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② 承担农业部玉米转基因课题研究，积极研究育种新技术 

为积极开展玉米育种新技术研究，根据农业部转基因课题研究工作要求，报告期，公司与浙江大学等

科研院所联合实施的“转基因抗虫玉米‘双抗12-5’产业化研究项目”正在按计划顺利推进，该项目主要

针对进入生物安全评价生产性试验阶段的抗虫玉米转化体，开展产业化前期研究，创制抗虫性状突出、综

合性状优良的转基因玉米新组合，获得申请安全证书和产业化所必需的并符合信息公开要求的生物安全评

价数据，研发抗虫转基因玉米产业化技术体系，增强公司新技术研究的先发优势。 

③ 绿色通道高效运转，品种审定速度明显提升 

报告期，公司充分发挥绿色通道优势，大力开展品种审定绿色通道试验工作。其中公司牵头成立的南

方稻区企业水稻区试联合体根据需要增设了晚籼区试和中籼生产试验，本年度共开展中籼区试2组、生产

试验3组，晚籼区试1组，公司有4个组合完成了试验程序并报审，5个组合进入续试并同步生产试验。公司

还参加了华智擎农水稻测试有限公司的绿色通道试验，其中1个组合完成试验程序并报审，另有5个组合进

入续试并同步生产试验。预计2017年公司将有5个水稻新组合通过审定并推向市场。绿色通道的高效运转，

大大提升了公司水稻新品种审定速度，增强了公司发展后劲。 

④ 科研育种成果快速释放，核心产品结构更加优化 

经过多年持续不断的科研创新能力建设，报告期，公司科研育种成果进入快速释放期，公司及控股子

公司通过自主或合作选育方式新增审定品种19个，另有一系列新组合已报审或正在参加区试，具体情况如

下表： 

项目 类别 名称 

新增审定品种 

国家审定 水稻（1个）：荃优丝苗。 

省级审定 

水稻（6个）：荃优丝苗（安徽、江西）、荃优822、两优

818、两优3057、晚粳W328、和鑫5号； 

玉米（9个）：全玉1233、荃玉6584、荃玉10、庐玉9104、

庐玉9105、鼎玉3号、徽甜糯810、甜糯2号、鸿玉276； 

小麦（1个）：华成859； 

油菜（1个）：明油1号； 

棉花（1个）：荃银7号； 

西瓜（1个）：新丰五号。 

完成试验程序、待报审

品种 

申报国家审定 
水稻：荃粳优1号、荃优3301、荃优527、荃两优丝苗、荃

优华占、徽两优丝苗、荃优123。 

申报省级审定 

水稻：荃优华占、早优929、荃优822、荃玉128、全玉1233、

荃玉18、荃玉20、荃玉189、两优华166、华粳40、青优579、

龙丰优826； 

玉米：铁研378、铁研123、铁研388。 

组合参加区试情况 

国家区试 
水稻：43个组合； 

玉米：2个组合。 

省级区试 
水稻：35个组合； 

玉米：13个组合。 

     公司还新增植物新品种权5项（荃9311A、荃9311B、YR1168、YR0822、荃香糯S），发明专利1项（一

种快速检验杂交西瓜种子荃抗绿霸纯度的方法）。 

     在科研成果快速增加的同时，公司核心产品结构更加优化。水稻产品彻底改变了以往单一广占系列的

品种格局，围绕1892S和荃9311A两大系列成功选育出徽两优898、徽两优882、荃优丝苗、荃优822等多个

优良新品种，产品线覆盖中稻及晚稻。其中荃优丝苗、荃优822是利用优质三系不育系荃9311A配组的首批

上市推广的新品种，本年度共计实现销量105.04万公斤，随着2017年荃9311A配组的新产品集中走向市场，

预计对公司经营业绩的贡献会更大。玉米产品目前也已形成以春、夏播普通品种为主，产品线覆盖早、中、

晚熟玉米，兼有部分食用甜、糯玉米品种的结构，同时还开展了转基因玉米研发技术储备，为下一步发展

奠定了基础。 

   （2）充分研究影响制种的各类不利因素，科学制定生产计划并加强管理 
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    公司高度重视种子产量和质量管理，由于种子生产是大田作业完成，因此影响种子产量和质量的因素

很多，如何使生产保障销售供应，必须把握好生产计划环节。公司制定生产计划，坚持“以销定产、产销

结合”原则，密切与营销对接，并充分研究影响制种的各类不利因素，根据上年销售情况及本年销售计划

制定科学合理、贴近销售需求的生产计划，同时按照“大分散、小集中”原则布局种子生产基地，加强大

田生产过程管控。面对新品种快速增加的实际情况，公司加大制种技术研究及改进力度，保证制种技术方

案及规程准确有效，提升新品种种子供应能力。此外，种子入库、检测、加工、发货等流程管理和质量监

控力度不断增强。报告期，部分种子生产基地出现大范围、长时间高温及阴雨天气，降低了制种产量，但

由于措施得力，未对经营产生重大影响。全年共入库各类种子数量6,308.18万公斤，较上年同期增长34.86%，

种子质量整体合格率达90%以上。 

   （3）多措并举加大经营力度，市场效益快速提升 

    为加大公司水稻、玉米、小麦等种子业务的市场拓展力度，提升盈利能力，公司采取了多项措施强化

经营，包括：瞄准品种特性及优点，明确营销定位，合理布局市场区域，科学规划运作方案；精心设计价

格体系及销售奖励政策，稳定各区域价格，维护市场经营秩序，充分调动经销商销售热情；强化营销渠道

管控，建立经销商考核机制，围绕核心品种培育忠诚客户，不断增强营销活力；抓好主推品种苗期示范展

示布点及跟踪回访，重点开展成熟期大田现场展示会及品牌推介会等活动，借助广播、电视、微信等多种

媒体全面加强品种及品牌宣传，抢占市场份额；针对种植大户、家庭农场等开展服务型营销，如为大户提

供种植技术讲座、田间管理服务、配送农药化肥、协助销售粮食等，以服务带动销售，提高主推品种的市

场占有率等等。随着一系列经营举措的落实，公司经营业务发展取得明显成效。全年实现水稻种子销量

1,523.20万公斤，较上年同期增长20.73%，销售额42,400.64万元，较上年同期增长23.49%；玉米种子销量

744.17万公斤，较上年同期增长79.69%，销售额10,268.00万元，较上年同期增长73.68%；小麦种子销量

3,280.17万公斤，较上年同期增长12.02%，销售额11,085.93万元，与上年同期基本持平。 

   （4）加快种业“走出去”步伐，提升国际化竞争实力 

    报告期，控股子公司荃银科技作为公司国际业务实施主体，继续加大农作物种子出口力度，全年实现

种子出口数量269.05万公斤，销售区域覆盖印尼、孟加拉、巴基斯坦、越南、安哥拉等东南亚、南亚及非

洲国家。公司的海外农业技术开发及服务项目也取得了较大发展，成功为合作方提供从规划、土地开垦、

品种筛选、农艺研究、种植、收获、人员培训等全方位技术指导服务，实现了较好的经济效益。 

    为进一步提升国际化竞争实力，公司充分发挥杂交水稻育种及栽培技术优势，积极实施科研本土化战

略，在海外发展潜力大的国家及地区投资设立育种试验站、品种研发中心等，开展本土化品种研发与种子

生产、销售，逐步实现海外育繁推一体化。公司还将选择一些政局稳定、耕地资源丰富的国家或地区开展

粮食生产加工流通领域投资，形成从种子到粮食种植、加工、销售的全产业链服务体系。 

   （5）农业生产社会化服务加速向产业链后端延伸 

    为探索农业生产全程社会化服务，公司于2013年参股设立了安徽荃润丰农业科技有限公司，目的是由

该公司在我省农业大县-霍邱县开展农业生产全程社会化服务新模式的探索，其业务主要以荃银高科品种为

核心，整合农资、农业机械、植保、粮食收购及加工等资源，为种植大户提供“产前、产中、产后”全程

社会化服务。经过三年多时间的运作，该公司取得了一定的成果，建立了较完整的全产业链运行模式。报

告期，为加速推动社会化服务产业链向后端延伸，带动荃银高科种子销售，加大资源整合力度，公司通过

收购荃润丰部分股权的方式，将荃润丰公司由参股公司转为控股公司。联合粮食收储、加工、运输企业建

立起粮食购销网络，开展粮食收购及优质稻订单种植收购等业务，促进其业务规模的扩大。2016年荃润丰

累计完成粮食收购2,549.49万公斤，实现销售收入5,163.2万元。 

（6）提高公司综合实力和品牌影响力 

    禂，种业综合排名上升至全国第九位；由

公司牵头组建的“国家水稻商业化分子育种技术创新联盟”是国家重点支持的种业企业创新联盟；公司首

创的“现代青年农场主”项目成为科技部第一批通过备案的“星创天地”；公司获得商业部对外技术援助

项目实施单位资格，并成为中国种子协会国际交流合作分会会长单位；公司新增各类商标33个，且荃银商

标获得“安徽省著名商标”称号，公司综合实力和品牌影响力得到明显提升。 

2、报告期内主营业务是否存在重大变化 

□ 是 √ 否  
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3、占公司主营业务收入或主营业务利润 10%以上的产品情况 

√ 适用 □ 不适用  

单位：元 

产品名称 营业收入 营业利润 毛利率 
营业收入比上年

同期增减 

营业利润比上年

同期增减 

毛利率比上年同

期增减 

水稻 424,006,432.22 187,100,838.74 44.13% 23.49% 16.98% -2.46% 

玉米 102,679,951.50 41,277,504.07 40.20% 73.68% 55.81% -4.61% 

小麦 110,859,259.50 13,321,173.24 12.02% -2.78% -25.15% -3.59% 

4、是否存在需要特别关注的经营季节性或周期性特征 

□ 是 √ 否  

5、报告期内营业收入、营业成本、归属于上市公司普通股股东的净利润总额或者构成较前一报告期发生

重大变化的说明 

√ 适用 □ 不适用  

报告期内，公司实现营业收入757,218,222.05元，比上年同期增加149,770,195.81元，增长比例为24.66%；

营业成本为485,061,729.20元，比上年同期增加109,537,811.36元，增长比例为29.17%；实现归属于上市公

司普通股股东的净利润30,677,152.44元，比上年同期增加8,540,748.4元，增长比例为38.58%。 

本年度公司经营业绩呈快速上升态势，主要得益于：（1）加大科研投入力度，新品种研发取得突破；

（2）完善激励机制，强化市场营销，新品种推广达到预期。 

6、面临暂停上市和终止上市情况 

□ 适用 √ 不适用  

7、涉及财务报告的相关事项 

（1）与上年度财务报告相比，会计政策、会计估计和核算方法发生变化的情况说明 

□ 适用 √ 不适用  

公司报告期无会计政策、会计估计和核算方法发生变化的情况。 

（2）报告期内发生重大会计差错更正需追溯重述的情况说明 

□ 适用 √ 不适用  

公司报告期无重大会计差错更正需追溯重述的情况。 

（3）与上年度财务报告相比，合并报表范围发生变化的情况说明 

√ 适用 □ 不适用  

报告期本公司合并范围内子公司比上年度增加1家、减少1家，具体如下： 

1、非同一控制下企业合并 

本公司于2016年9月9日与荃润丰股东民丰种业签订股权转让协议，受让民丰种业所持荃润丰11%股权。

股权转让完成后，本公司持有荃润丰51%股权。荃润丰于2016年10月14日完成股权转让的工商变更登记手

续，本公司于2016年10月14日将荃润丰公司纳入合并范围。 

2、其他原因的合并范围变动 
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    2016年4月，本公司将所持有的四川荃银51%股权转让给本公司控股子公司荃银超大。股权转让完成后，

四川荃银成为荃银超大全资子公司。 
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