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免责声明

 本报告包含某些前瞻性陈述。许多风险和不确定性可能导致实际的结果
在本质上不同于前瞻性陈述中提供的结果。

 本报告中所载的预测性描述代表本公司截止本公布日止的立场。尽管本
公司预测日后事件及发展可能导致本公司立场有所改变，但本公司明确
卸弃对这些预测性陈述作出更新的任何责任（适用法律规定的除外）。

 公布日期后的任何日期起，不应依据这些预测性陈述作为代表本公司的
立场。
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公司概况

公司历史沿革

1

2

3

4

6

云天化
入主

成立

上市

易主

更名

2002年7月，由云南轻纺集团有限公

司作为主发起人，联合7家发起人于

2002年7月25日发起设立。

2006年6月，公司在深圳证券交易

所首次发行A股0.7亿股。证券简称：

“云南盐化”；代码：002053 。

2015年5月，公司向云南能投集团非

公开发行股票0.93亿股。云南能投集

团成为公司控股股东，云南省国资委

成为公司实际控制人。

2016年5月，公司与控股

股东完成氯碱化工资产与

天然气资产的置换，公司

完成“盐业+天然气”双翼

发展结构。

5 重组

2016年6月，公司正

式更名为云南能源

投资股份有限公司



公司竞争优势

竞争优势

先进技术

精制盐—五效蒸发

工艺技术，是目前

国际上先进的制盐

生产技术。

研发优势
盐业公司技术中心被认定为
“云南省省级企业技术中
心”，公司致力于加强研发
力度，提高技术创新能力，
以满足消费者多层次、差异
化的市场需求。

产销一体

“以产促销、以销定
产，产销联动、双向
促进”，完善的产销
服务体系，利于提高
经营效益。

品牌优势

常年的生产经营积累
有众多优质客户，得
到市场认可。

白象牌，“云南省著
名商标”

资源优势

公司已控制了云南省
主要的盐业生产资源，
取得了制盐生产方面
的优势。。

产业链布局
未来，天然气公司在天
然气上游气源开发、中
游管道输送及下游分销
业务的全业务链将极大
地提高公司竞争能力、
抗风险能力和盈利能力。

市场潜力巨大
目前云南省天然气利用
程度较低，未来发展潜
力巨大。。

气源稳定
天然气公司目前的气源
主要来自中缅管道，天
然气公司已与中石油西
南管道分公司达成合作
协议，中石油西南管道
分公司给予天然气公司
在云南省内支线项目管
道开口便利和气源
支持。



公司控股股东云南省能源投资集团有限公司是云南省委省政府为加

快实施产业强省战略、做大做强能源产业，推动云南经济社会全面

协调可持续发展而组建的省属重要骨干企业。经过5年发展，集团

资产规模、管理能力、盈利水平和核心竞争力持续提升。力争

2020年实现资产1000亿，营收1000亿，管理市值1000亿的目标，

成为国家能源领域具有优势竞争力的跨国集团。

能投集团

云南省政府批准组建云南地方电力投资有限公司

云南省政府批准更名为云南省电力投资有限公司

1月24日，李克强总理到集团调研，对集团发展给予肯
定并鼓励集团不断改革创新，获取发展新动能。

集团明确“建设国家能源领域具有优势竞争力的跨国集团”
发展定位，连续第三年入围中国企业500强，位列第313位。
完成国际信用评级并达到BBB投资级。

集团连续第二年入围中国企业500强，位列第349位，在西部
省市区能源企业中排名第1位

集团入围中国企业500强，位列第448位，在省属企业中首家
获得主体信用AAA评级。

集团被正式列入省属国有重要骨干企业

云南省政府批复同意云南省能源投资集团有限公司

2017年

2004年

2006年

2012年

2013年

2014年

2015年

2016年



能投集团

云南省人民政府国有资产监督管理委员会

云天化集团有限责任公司

云南省投资控股集团有限公司

云南冶金集团股份有限公司

云南省能源投资集团有限公司

10.15%

100.0%

6.77%

83.08%

云南能源投资股份有限公司

34.57%

截止2016年12月31日

集团核心发展平台

5个省级平台

云南省电力投资有限公司 云南省配售电有限公司

云南省天然气有限公司 云南省盐业有限公司

云南省能源研究院有限公司

4大业务板块

清洁能源板块 金融板块

服务与贸易板块 综合业务板块



集团四大板块

云南省能源投资集团有限公司
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项目 业绩

营业收入 14.55亿元

利润总额 3.2亿元

净利润 2.7亿元

资产总额 32.73亿元

利润总额 3.2亿元

生产食盐 42.77万吨

销售食盐 39.14万吨

销售天然气 1005.48万立方米

天然气入户安装 9859户

天然气营业收入 5835.35万元

2016年公司业绩情况

业绩情况



盐业改革

盐业改革带来行业新格局

突出食盐安全

提升市场活力

注重统筹兼顾

坚持依法治盐

改革食盐生产批发区域限制

盐业改革基本原则 推进盐业管理改革

改革食盐政府定价机制

改革工业盐运销管理

改革食盐储备体系

资料来源：国家盐改政策整理



盐业改革影响

 短期内食盐价格会有所下降
 竞争力不强的盐企可能会被淘汰
 省级盐企本地市场受到冲击，同时也可以进入外地市场

放开价格

允许跨省销售

 专营制度尚未退出历史舞台，将在此基础上推进供给侧结构
性改革

 盐改有两年过渡期，政策落实需要时间

打破食盐

专营制度

 国家也会采取多种措施切实维护食盐市场和食盐价格基本稳定，
食盐降价还有不小空间

 食盐监管职能移交给了监管能力更强的食药监等专业监管部门
 此次改革建立了食盐储备机制，保障食盐安全

黑名单、追溯系

统保障食盐安全



未来行业趋势

 行业市场化程度提升

 优胜劣汰，整合兼并

 品种盐、高端盐抢占市场

 推广、采用先进技术

 改进技术工艺

 提升产品品质

 加强品牌建设及渠道管理

资料来源：国家盐改政策整理



一季度情况

项目 情况 变化

营业收入 32,544万元 +0.12%↑

利润总额 4,979万元 +14.09%↑

净利润 4,252万元 +5.00%↑

天然气收入 3327万元 ---

天然气毛利额 327万元 ---

销售费用 --- +2381万元↑

财务费用 --- -1174万元↓

管理费用 ---- -4202万元↓

贵州地区销售 2.4万吨

广西地区销售 0.77万吨

黔桂两省收入 2786万元

媒体报道盐业市场竞争激烈



加强品牌建设，多领域发展

1.打造“白象牌”、“艾肤妮”等食用盐、日用

盐和工业盐的品牌形象。

2.努力普通加碘盐、高原深井盐、磨黑井盐、澳

洲湖盐、艾肤妮牌日化盐、调味精品盐等多个系

列，多品种产品。

3.借助云南“植物王国”优势，开发地方特色产

品，推广向全国市场。

4.通过终端、电商、物流配送等多个渠道推广公

司品牌。

公司开发的多个品种盐类产品



多渠道发展，打造盐产业供应链

积极拓展终端渠道，加强与沃尔
玛、家乐福等终端渠道合作

加强与外省省级盐业企业合作，
共同开拓盐业市场

加强自身营销团队和营销渠道建
设，提升公司核心竞争力

公司产品打入超市
和电商终端市场

公司与贵盐集团、广西盐
业签订三省合作协议

公司加强自身营销团队和
营销渠道建设

加强与中国邮政等物流渠道合作
公司加强渠道建设



天然气行业

中国天然气产销量情况

云南省能源消费结构

2015 年，中国人均天然气消费量约140 立方米，天然气占一次能源消费总量的比重约5.9%，远低于世界平均水平的
23.7%通过更大的政策支持力度，2020 年天然气在一次能源消费结构中的占比将达到10%；到2030 年，天然气在一次能
源消费中的占比将提高到15%左右。

资料来源：中国产业信息网

时间 原煤 洗精煤 焦炭 天然气

2013年 9435.01万吨 1968.25万吨 1337.82万吨 3.98亿立方米

2014年 8255.24万吨 1675.04万吨 1174.70万吨 4.95亿立方米

2015年 7512.95万吨 1267.71万吨 853.48万吨 6.27亿立方米



天然气行业发展趋势

管线 输气能力 进口气量 投产年份 入境地区

中亚A/B线 300 283 2011 新疆霍尔果斯

中亚C线 250 刚投产 2014 新疆霍尔果斯

中亚D线 300 在线 2020 新疆乌恰

中缅线 120 30 2013 云南瑞丽

中俄西线 300 拟建 未知 新疆

中俄东线 380 在建 2018 黑龙江

中国天然气进口管线（单位：亿立方米）

现代化市场体系
构建以三大石油公司为主体、不同所有制和不同规模的
众多天然气产供销企业并存的“统一开放、竞争有序、
诚信守法、监管有力”的现代市场体系

市场主体多元化
天然气终端销售领域的多元化已经实现，中央企业、地
方国企、民营及港资企业已经实现在终端销售领域的三
足鼎立。天然气基础设施建设的多元化正在推进。

用气领域更加广泛
全面加快推进天然气在城镇燃气、工业燃料、燃气发电、
交通燃料四大领域的大规模高效科学利用，逐步将天然
气培育成为我国现代能源体系的主体能源。

市场化定价
“十三五”期间，天然气价格的市场化改革将继续推进，
市场在天然气价格形成中的作用将进一步增强，供求关
系将成为影响天然气价格的决定性因素。。
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依托集团优势

 集团落实“气化云南”战略，组建省级天然气发展平台。加大11条支线管网、应急储备站建设和终端市场开拓力度，积极市场

化整合天然气资产，提高全省天然气利用率。

 集团有力推动国有资本投资公司试点改革，重点打造配售电、天然气、电力投资、盐业、能源研究院五大“省级创新发展平台”，

为全省电力体制改革、“气化云南”战略实施、盐业体制改革、能源产业创新发展提供有力抓手。

云南能投集团领导调研股份公司



云南省天然气管网规划集团公司与中石油签订合作协议

集团领导参加天然气项目开工仪式

水窗–昭通支线

昭通支线

陆良支线

文山砚山支线

西双版纳支线

易门支线
昆明西支线

富民支线

昆明东支线

寻甸嵩明
空港支线

南华支线

楚–攀支线

至攀枝花

文山支线

弥渡支线

祥云支线

漾濞支线

永平支线

施甸支线

瑞丽支线
芒市支线

腾冲支线

怒江支线

龙陵支线

玉溪末站

香格里拉

丽江市

潞西市

保山市

大理市

临沧市

楚雄市

昆明市
曲靖市

昭通市

玉溪市

普洱市

景洪市

蒙自 文山

泸水

加强管网建设



积极推进“盐+天然气”双主业发展

 2016年，公司按照集团统一部署，借助集团优势，积极推进云南能投“盐+天然气”双主业快速发展。公司

以加强资产证券化步伐、加强公司治理结构及核心竞争力为抓手，积极推进盐和天然气两个省级平台建设。

 为适应公司未来发展规划及经营发展需要，体现公司未来的发展方向，2016年8月公司正式更名为云南能源

投资股份有限公司，证券简称云南能投。
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2017年经营计划

 营业收入计划：2017年公司要实现营业收入20亿元。

 生产计划：生产盐硝150 万吨。

 销售计划：食盐、工业盐销量约为140万吨。售气量7000万方；开户数

18000户。

发展愿景

力争成为中国前三的盐产业供应链集团和一流的天然气综合解决方案集团 。



以云南为起点，逐步走向全国及南亚、东南亚，主要分为三步：

 第一步：立足云南，推动公司云南市场深耕，强化市场化涉盐的市

场份额和效益；强化对供应链运营平台、资本运作平台、空间战略

发展平台的推进；

 第二步：走向全国及东南亚、南亚，推动盐矿及相关上下游的全国

化，形成品牌、生产、营销、终端的全国化，同时探索国际市场；

 第三步：深耕既有市场，机会性发展其他市场，国际贸易进一步复

制，产供销一体化模式逐步发展.

盐业发展规划及目标



天然气发展目标

公司将积极争取主导区域产业整合，优化业务布局，抢占优质资

源，探索互联网+，追求更高利润增长点。在业务布局与发展方面，

深入加强市场端运作开发，紧跟行业改革发展趋势，探索产业链联盟

合作发展，同时延伸产业链业务布局，探索多气源保障、多渠道格局、

下游用户多元化，做到天然气供给与需求相匹配。公司将积极探索提

供综合解决方案，全方位巩固市场，不断提升自身管理能力和业务水

平，探索发展新模式。

天然气发展规划及目标



能源强省，产业兴滇，立足云南，互联周边


