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江苏江南高纤股份有限公司 

  关于上海证券交易所对公司 2016 年年度报告 

事后审核问询函的回复公告  

 
 

 
 

 

公司于 2017 年 5 月 26 日收到上海证券交易所《关于对江苏江南高纤股份有

限公司 2016 年年度报告事后审核问询函》（上证公函【2017】0657 号），要求公

司进一步补充披露相关信息。根据上海证券交易所的有关规定，现将问询函回复

公告如下： 

一、经营业务相关事项 

1、年报披露，报告期内受化纤市场需求低迷影响，公司复合短纤维销售量

同比减少 24.64%，产能利用率为 37.61%。2016 年 10 月，公司披露拟实施非

公开发行股票事项，并计划将募集资金用于复合短纤维生产线新建和升级改造

等。请公司结合复合短纤维行业发展情况和公司相关经营情况，补充披露产能

扩张的必要性及合理性，是否存在产能无法消化的风险等。同时，请保荐机构

和年审会计师发表意见。 

公司回复： 

（1）复合短纤行业发展情况 

高性能复合短纤维产品主要通过制成无纺布广泛应用于各类一次性卫生材

料，如女性卫生用品、婴儿纸尿裤、成人失禁用品等。根据中国造纸协会生活用

纸专业委员会统计，2015 年中国一次性卫生用品的市场规模（市场总销售额）

达到约766.9亿元，比2014年增长12.3%。在总销售额中，女性卫生用品占50.7%，

婴儿纸尿裤占 42.6%，成人失禁用品占 6.7%。女性卫生用品的市场销售额在行业

中占比最大，消费者群体数量庞大，市场规模稳定；相比 2014 年，女性卫生用

品占比下降，婴儿纸尿布和成人失禁用品的占比显著提升，产品结构继续向成熟

市场方向发展。 

随着我国老龄化率的不断提升和国内婴儿出生高峰的来临、城市老龄化人口

的增加、农村城市化进程的加快，以及居民收入水平的提高和消费观念的改变，

预期未来五年上述一次性卫生产品在农村妇女市场、婴幼儿市场、老年人市场的

渗透率和使用率将得到进一步的提高，使用一次性卫生用品的人口还必将进一步

    本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导

性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及

连带责任。 



增加，且使用的卫生材料也越趋高档。预计未来五年，一次性卫生用品对于无纺

布的需求增长率有望达到年均 10%左右。 

一次性卫生用品用无纺布需求预测 

年份 2014 2015 2016E 2017E 2018E 2019E 2020E 

卫生巾(含护垫) 

卫生巾需求量/亿片 1,028.2 1,087.3 1,147.1 1,210.2 1,276.8 1,347.0 1,421.1 

无纺布需求量/万吨 34.4 36.4 38.4 40.5 42.8 45.1 47.6 

纸尿布 

0～2岁婴儿/百万人 33.27 33.42 38.39 45.08 45.08 42.26 40.86 

纸尿裤需求量/亿片 249.0 280.5 348.0 439.0 469.3 468.3 480.3 

市场渗透率(%) 41 46.0 49.7 53.4 57.0 60.7 64.4 

无纺布需求量/万吨 29.9 33.6 41.7 52.6 56.3 56.2 57.6 

成人失禁 

卫生用品产量/亿片 24.7 28.6 39.3 50.7 62.6 75.1 88.2 

无纺布需求量/万吨 5.6 6.4 8.8 11.4 14.1 16.9 19.9 

合计 

以上产品用无纺布需求

合计/万吨 
69.9 76.5 89.0 104.6 113.1 118.2 125.0 

需求增速(%) 
 

9.5 16.4 17.5 8.2 4.5 5.8 

皮芯型复合短纤维需求

量/万吨 
38.7 42.3 49.3 57.9 62.6 65.4 69.2 

数据来源：中国化学纤维工业协会 

在“二孩政策”和人口老龄化的影响下，国际知名非织造卷材企业、卫生用

品生产商纷纷部署其亚洲地区的生产中心，未来下游一次性卫生用品市场容量将

进一步快速增长，高性能复合短纤维需求量的快速增长可期。 

复合短纤维作为功能性、差别化纤维，其在设备投入、技术研发、工艺要求、

产品品质等方面均有较高要求，目前国内有能力大规模生产的企业并不多。特别

是随着消费升级、强制性国家标准 GB 31701-2015《婴幼儿及儿童纺织产品安全

技术规范》的颁布，不仅国际品牌客户对产品有严格的品控要求，国内知名品牌

也在不断提高质量及卫生要求。一次性卫生用品正在向更卫生、更舒适的高端方

向发展，也对原材料之一的复合短纤维提出了更高的行业发展标准。由于技术和

设备等原因，国内仅有少数厂家能够生产符合知名品牌商要求的高性能复合短纤

维，国内高端产品市场供不应求仍需进口。公司目前已具备年产 19 万吨复合短

纤维的生产能力，占据国内高端复合短纤维 50%-55%左右的市场份额，并在复合

短纤维的生产装备、产品质量、产品稳定性的和生产规模方面优于国内大部分的

生产企业。国外竞争对手主要有日本 Chisso、韩国 Huvis、中国台湾远东和丹麦

FiberVision 等，公司与国外先进化纤企业（如：日本 Chisso、韩国汇维士等）

相比，无论在资金实力、技术积累、产品研发等方面仍然存在一定差距。一旦国



外先进化纤企业携其资金、技术优势强力开拓国内市场，公司也将面临巨大挑战。

因此，为了保持行业领先地位，在下游市场快速增长的情况下提升市场竞争力，

公司需要对复合短纤维产品持续进行资金投入，通过不断升级改造，在提高整体

产能和市场份额的同时，进一步提升产品性能，优化复合短纤维的品种结构，提

高产品的附加值和竞争力，以应对来自国内国外的挑战。 

由于国内一次性卫生用品行业市场继续保持增长，下游大中型非织造布企业

积极扩张并优化升级生产线。公司主要客户厦门延江新材料股份有限公司 2016

年无纺布产能较 2015 年新增 4000 吨，并拟新建年产 22,000 吨打孔无纺布项目

（出自厦门延江新材料股份有限公司披露的招股说明书）。公司主要客户北京大

源非织造股份有限公司 2016 年陆续设立新的生产基地，包括购买土地、投产生

产线等资本性支出超过 1亿元，新投产年产能 8000 吨的水刺无纺布生产线和年

产能 2000 吨的热风无纺布生产线，并与宝洁公司签订年需求量为 5500 吨的热风

打孔无纺布采购合同，合同自 2017 年 1 月开始供货（出自北京大源非织造股份

有限公司披露的 2016 年年报）。除此之外，据公司向客户了解，公司其他主要

客户均有不同程度的扩张计划。国际知名卫生产品品牌商已对公司开展了供应商

体系认证考察，如合作达成，产能将迅速达到饱和。因此，公司本次产能扩张是

必要和合理的。 

（2）公司经营情况 

公司近三年内主营业务盈利水平下滑，主要原因如下：一是受 2015 年原油

价格大幅下跌的影响，化纤大宗类产品价格出现大幅下跌，公司涤纶毛条、复合

短纤维产品价格也出现不同程度的下滑，挤压了产品毛利空间；二是公司中低端

产品市场需求下降，市场竞争激烈，粗纺毛条及非卫材用复合短纤毛利率下降幅

度较大，特别是非卫材复合短纤毛利率降为负数，因此，公司减少了低端产品的

生产及销售。与此同时，公司的中高端产品精纺毛条需求保持稳定；卫材用复合

短纤销量稳步增长，近三年复合增长率超过 10%，是公司的主要利润来源。因此

本次募投项目的实施使公司扩大中高端产品产能，淘汰盈利能力较弱的低端产能，

提升产品性能，增加产品附加值，有利于增强公司持续盈利能力，项目实施是必

要和合理的。 

（3）产能利用率低原因分析 

公司近三年复合短纤维产品产能利用率情况如下： 

产品 2016 年度 2015 年度 2014 年度 

复合短纤维 37.61% 75.63% 85.82% 

公司 2014 年-2015 年复合短纤维产能利用率较为充足，2016 年产能利用率

较低，主要原因一是前次募集资金项目复合短纤维新建8万吨部分生产线于2015

年底经初步调试达到预定可使用状态，随着热风、热轧等非织造布技术的快速发

展，对复合纤维产品质量提出了更高的要求，满足客户差别化需求需要磨合的过

程，因此，新线调试磨合因素导致新增产能在 2016 年的利用率仍较低；二是由

于产业升级，公司原有低端产品非卫材用复合短纤维由于下游需求低迷，毛利率



水平已为负，公司减产毛利率为负的非卫材类复合短纤维，该类产品 2016 年销

量为 17,816 吨，较 2015 年减少 34,523 吨，下降 65.96%。 

针对 2016 年末未完全利用的复合短纤产能，一方面公司原有中低端产品毛

利率为负，中低端产能利用率不足，现有中低端产品也不能满足国际知名品牌商

的无菌卫生标准，因此本次项目对 2007 年公开发行股票募集资金项目建成的“年

产 8万吨多功能复合短纤维纺丝生产线技术改造项目”的中低端产品的产能进行

升级改造，将原有中低端产能向高端转化，有利于公司提高产能利用率和持续盈

利能力；另一方面公司 2015 年末的新增产能正在逐步消化中，公司积极开拓业

务，国际知名品牌商已对公司开展了供应商体系认证考察，如合作达成，预计该

部分产能将很快达到满负荷状态，而未来 3-5 年，随着市场需求的进一步增长，

现有高端产能预计无法满足未来几年市场的快速增长需求，因此通过本次“新建

年产 4万吨高性能复合短纤维生产线项目”项目是公司布局未来利润增长点的必

要举措，有利于增强公司持续盈利能力。同时，据全球知名技术调查顾问公司

Technavio 集团发布的最新报告显示，亚太地区纸尿裤市场规模在 2020 年将达

280 亿美元，年复合增长率超过 10%，本次项目新增 4 万吨高性能复合短纤维产

能，产能新增比例为 21%，按市场规模增长率测算将在 2年内达到满负荷，因此

新增产能是具有合理性及必要性的。 

（4）产能可能无法消化的风险提示 

尽管公司对本次新增复合短纤产能项目进行了充分论证，但如市场需求增长

未达预期，仍存在新增产能无法完全消化的风险，公司已在《非公开发行 A股股

票预案（第二次修订稿）》中对相应风险进行了提示，具体如下： 

“1、产能扩张的市场销售风险  

本次募集资金投资项目将新建 4万吨高性能复合短纤维生产线，项目投产后，

公司复合短纤维产能将达到 23 万吨/年，能有效改善公司的产品结构，更好地满

足市场需求，但产能扩张将对公司的市场开拓能力提出更高的要求。 

在前期的市场开拓中，公司凭借产品质量的优势，奠定了市场地位，积累了

广泛的客户资源，获得了国内外主流客户的认可，并培养了自身的销售队伍。为

配合募集资金投资项目产能的消化，公司已建立目标市场信息收集渠道，通过采

用对下游客户进行技术营销等手段，拓展市场空间。虽然本次募集资金投资项目

产品市场需求旺盛，且公司已具备成熟的复合短纤维生产能力，但由于本次募集

资金投资项目投产后的产能规模较大，不排除因市场需求未达预期，或者市场开

拓不力而导致新增产能无法消化的风险。” 

 

2.年报披露，2016 年一至四季度公司分别实现营业收入 2.31 亿元、2.55 

亿元、3.02 亿元、3.99 亿元，归属母公司净利润 224 万元、484 万元、424 万

元、1613 万元，四季度收入和利润远高于其他季度。请公司结合行业特点和业

务经营情况，补充披露四季度收入和利润占比较高的原因。 

公司回复： 



公司近三年收入按季度划分情况如下： 

单位：万元 

项目 2016 年度 占比 2015 年度 占比 2014 年度 占比 

一季度 23,119.25 19.46% 32,574.30 21.86% 34,416.88 20.94% 

二季度 25,544.76 21.50% 37,538.03 25.19% 36,753.59 22.36% 

三季度 30,219.43 25.43% 36,170.52 24.27% 38,279.72 23.29% 

四季度 39,935.96 33.61% 42,736.95 28.68% 54,932.42 33.42% 

公司所处行业为化学纤维制造业，公司主营产品为涤纶毛条和复合短纤维， 

每年第四季度为公司的传统销售旺季。公司四季度收入利润占比较高符合行业特

点和公司一贯的经营情况。 

除季节性因素外，2016 年第四季度大宗石化产品价格回暖，公司主要产品

销售均价提升，公司 2016 年第一季度、第二季度、第三季度、第四季度主营产

品销售量、销售均价情况如下： 

 

涤纶毛条 复合短纤维 化工贸易 其它业 

务收入 

（万元） 

季度营业 

收入小计 

（万元） 

销售量

（吨） 

销售均价

（元/吨） 

营业收入 

（万元） 

销售量 

（吨） 

销售均价

（元/吨） 

营业收入 

（万元） 

营业收入 

（万元） 

一季度 4,146 9,553 3,960.55 20,215 8,815 17,820.12 1,331.16 7.41 23,119.24 

二季度 4,941 9,806 4,845.01 20,646 8,856 18,284.66 2,397.35 17.73 25,544.75 

三季度 5,109 9,452 4,828.83 17,251 9,368 16,161.35 9,221.69 7.57 30,219.44 

四季度 5,020 9,823 4,931.28 22,101 10,119 22,364.11 12,638.36 2.20 39,935.95 

 

2016 年 10 月份起，涤纶毛条、复合短纤维呈稳步上涨的趋势，到 11 月份

开始公司复合短纤维、涤纶毛条销售价格快速上涨，同时，公司不断优化产品结

构，消减了低毛利的非卫材复合纤维产品的产销量，第四季度卫材用复合短纤维

销售量及毛利水平均得到明显提升。 

 

3.年报及相关公告披露，公司于 2007 年 9 月以 1600 万元收购苏州宝丝

特涤纶有限公司（以下简称宝丝特）75%股权，形成 150 万元商誉。宝丝特近

三年净利润连续下降，公司未对其商誉进行减值，且于 2016 年 6 月以 819.10

万元收购其剩余 25%股权。请公司补充披露：（1）结合宝丝特业务所处行业情

况、自身收入、成本、期间费用等财务情况，说明其近三年净利润连续下降的

原因；（2）在宝丝特业绩持续下降的情况下，收购其少数股东权益的原因和必

要性，定价是否公允，交易对方与公司是否存在关联关系。 

 公司回复： 

（1）结合宝丝特业务所处行业情况、自身收入、成本、期间费用等财务情

况，说明其近三年净利润连续下降的原因； 



     苏州宝丝特涤纶有限公司（以下简称“宝丝特”）主要生产涤纶毛条，拥有

年产 6000 吨涤纶毛条的成条设备，其主要原材料长丝束向公司采购。2014 年、

2015 年、2016 年营业收入、营业成本、毛利率、期间费用、净利润情况如下： 

单位：人民币元 

年份 收入 成本 
毛利率 

（%） 

期间费用 
净利润 

管理费用 财务费用 小计 

2014 年 54,052,915.28 52,296,174.89 3.25 74,925.81 -648,024.11 -573,098.30 1,680,496.66 

2015 年 47,378,205.06 47,147,136.03 0.49 105,424.11 -944,404.69 -838,980.58 740,602.04 

2016 年 23,373,139.11 23,457,984.11 -0.36 128,764.20 -502,168.33 -373,404.13 119,015.77 

受纺织行业低迷的影响，涤纶毛条市场竞争加剧，宝丝特涤纶毛条销售价格、

销售量、毛利率下跌，导致近三年营业收入、净利润连续下降。 

 

（2）在宝丝特业绩持续下降的情况下，收购其少数股东权益的原因和必要

性，定价是否公允，交易对方与公司是否存在关联关系。 

收购前宝丝特系公司持股 75%中外合资企业，由于合作经营期届满，外方股

东合作经营期满后没有继续合作经营的意向，公司考虑到宝丝特与公司涤纶毛条

主营业务相一致，收购宝丝特外方 25%的股权符合公司做大做强涤纶毛条主业的

发展战略。 

公司聘请了具有证券从业资格的审计机构北京兴华会计师事务所（特殊普通

合伙），以 2016 年 5 月 31 日为基准日出具了标准无保留意见的审计报告。本次

收购以审计净资产为作价依据，定价公允。交易对方为谢毓清女士，美籍华人，

与公司不存关联关系。公司独立董事就上述收购事项发表了独立意见，认为本次

收购定价合理、公允，决策程序符合《公司法》和《公司章程》的有关规定，不

存在损害公司及投资者利益的情形。 

 

二、经营风险相关事项 

年报及相关公告披露，公司分别持有参股公司苏州市相城区永大农村小额

贷款有限公司（以下简称永大小贷）、苏州市相城区永隆农村小额贷款有限公司

（以下简称永隆小贷）40%、30%股权，对其按照权益法核算。 

 

4.2015 年，永大小贷亏损 3.28 亿元，公司对其进行全额计提，期末其账

面值已为零；报告期内，永大小贷再次亏损，亏损额为 2.96 亿元。请公司补充

披露：（1）根据《企业会计准则第 2 号-长期股权投资》应用指南的有关规定，

对仍未确认的应分担被投资单位的损失，应在账外备查登记，请补充披露相关

会计处理；（2）永大小贷持续大额亏损，公司对该项业务的考虑，是否存在其

他安排； 

（3）请年审会计师发表意见。 

 



公司回复： 

（1）根据《企业会计准则第 2 号-长期股权投资》应用指南的有关规定，

对仍未确认的应分担被投资单位的损失，应在账外备查登记，请补充披露相关

会计处理； 

公司已设立了长期股权投资账外备查簿，账簿记录了截至 2015 年 12 月 31

日被投资单位永大小贷净资产-139,368,479.10 元，按投资比例 40%计算，公司未

确认的投资损失为-55,747,391.64 元；2016 年永大小贷净利润-296,324,983.49 元，

按投资比例 40%计算，新增未确认的投资损失-118,529,993.40 元；截至 2016 年

12 月 31 日未确认的投资损失累计为-174,277,385.04 元。 

 

（2）永大小贷持续大额亏损，公司对该项业务的考虑，是否存在其他安排； 

公司对永大小贷暂无追加投资或处置计划。公司已于 2017 年 4 月 25 日出具

声明：“本公司目前对所持苏州市相城区永大农村小额贷款有限公司、苏州市相

城区永隆农村小额贷款有限公司、江苏金创信用再担保股份有限公司股权尚无未

来三年追加投资或处置计划。本公司承诺未来不继续使用自由资金或利用本次非

公开发行募集资金投资或变相投资金融或类金融业务。” 

 

5.2016 年 1 月 1 日，公司披露《参股子公司重大事项的进展公告》称，

永大小贷对外担保已被诉金额 22,352 万元，被判决承担担保责任的总额 

10,004 万元，尚有 10,977 万元仍在诉讼中。请公司补充披露相关诉讼情况，

包括诉讼进展、未决诉讼中涉及公司承担连带责任担保的约定、对公司在经营

业绩、现金流、债务压力等方面的影响等，并补充提示相关风险。 

公司回复： 

截至公告披露日，永大小贷累计被起诉担保事项45笔，以上案件均已判决，

判决金额合计24,566.08万元，不存在未决诉讼。公司严格督促永大小贷管理层

积极审慎地应对诉讼，并根据被执行情况向借款人及其他连带担保责任人及时进

行追偿。 

永大小贷系中国境内注册的有限责任公司，公司对永大小贷的债务没有进行

连带责任担保，不需承担连带清偿责任。公司持有永大小贷40%的股权，长期股

权投资的账面价值为零，永大小贷后续亏损不会影响公司的经营业绩。 

公司目前现金流充裕，资产负债率较低，上述事项对公司现金流、债务压力

等方面基本无影响，公司暂无向永大小贷追加投资的相关计划。公司与永大小贷

也不存在经营合作、业务往来、资金往来等，包括但不限于交易、担保、质押、

抵押、借款等。因此，永大小贷的违规担保事项后续不会对公司产生重大不利影

响。 

  



三、其他信息披露事项 

6.年报披露，其他应收款中欠款方李永男为公司职工监事，款项性质为备

用金，期末余额 15 万元，针对该 1 年以内的应收账款计提了 7500 元的坏账

准备。请公司补充披露：（1）公司向其提供备用金是否符合内部管理的相关规

定；（2）针对 1 年以内的其他应收款，公司计提坏账准备存在不同处理方式的

原因；（3）核实前述借款是否违反《股票上市规则》第 10.2.3 条规定。 

公司回复： 

（1）公司向其提供备用金是否符合内部管理的相关规定； 

2016 年度其它应收款期末余额中欠款方李永男为公司职工监事，期末余额

为 15 万元，因李永男负责工伤治疗相关工作，以其个人名义领取现金代公司向

医院垫付医药费，待社保部门赔付后冲回借款；上述事项符合公司内部管理制度

的有关规定； 

 

（2）针对 1 年以内的其他应收款，公司计提坏账准备存在不同处理方式

的原因； 

针对 1 年以内的其他应收款，公司均按 5%计提了坏账准备金。 

 

（3）核实前述借款是否违反《股票上市规则》第 10.2.3 条规定。 

     前述借款金额在 30 万元以内，没有违反《股票上市规则》第 10.2.3 条规

定。 

 

7.年报披露，报告期末公司应收票据余额 2.42 亿元，同比增加 74.49%。请

公司结合业务开展、销售政策等，补充披露应收票据大幅增加的原因。 

公司回复： 

2016 年度末应收票据的大幅增加主要原因： 

江苏新苏化纤有限公司(以下简称“新苏化纤”)、苏州新港合纤有限公司（“以

下简称新港合纤”）2016 年化工贸易货款支付采用承兑汇票的方式增多，公司对

收到票据主要采用到期委托银行承兑的方式处理，所以，2016 年末应收票据比

期初大幅增加。 

交易主体 交易对方 期初余额 期末余额 增加额 

江南高纤 新苏化纤 30,000,000.00 55,000,000.00 25,000,000.00 

江南高纤 新港合纤   50,000,000.00 50,000,000.00 

天地国际 新港合纤 63,354,350.70 80,078,036.43 16,723,685.73 

 合计 93,354,350.70  185,078,036.43 91,723,685.73 

 

  



 

8.年报披露，报告期末公司其他非流动资产——长期资产预付款科目余额 

4,559 万元，较期初增加 3,637 万元。请公司补充披露交易对象、内容、进展

情况，款项回收是否存在风险以及是否存在关联交易情形。 

2016 年 12 月 31 日其他非流动资产情况： 

交易对象 
金额 

（万元） 

内容 进展 

情况 

是否存 

在风险 

是否关 

联交易 

欧瑞康纽马格 

（oerlikon neumag） 

4,396.94 二条进口双组

份生产线设备

预付款 

订制生

产阶段 否 否 

江阴市德赛环保设备有限公司 96.00 小试生产线设

备进度款 

设备 

调试 
否 否 

江苏金斗重工有限公司 63.96 四台切断机预

付款 

设备 

调试 
否 否 

法国 NSC 公司 21.93 法国 NSC 打结

器一台 

已发货 
否 否 

朴智机电设备（上海）有限公司 0.15 支 付 地 磅 与

sap 接口费用 

已完成 
否 否 

小计 4,558.98     

 

（1）2016 年 11 月 26 日公司与欧瑞康纽马格（Oerlikon Neumag）公司签订合

同，系购买 2 条双组份纤维生产线和 4 个牵伸箱设备，合同总金额 1,917.80 万

欧元。2016 年 12 月预付给欧瑞康纽马格（Oerlikon Neumag）公司设备款 4397

万元人民币。根据合同，欧瑞康纽马格（Oerlikon Neumag）公司将于 2017 年底

开始陆续发货。欧瑞康纽马格公司是国际著名高科技公司，主要业务为提供生产

各种非织造材料的全面解决方案，与不存在关联交易情形。以上设备采购系非公

开发行股票募投项目的预投入。 

（2）2016 年 10 月 13 日公司与江阴市德赛环保设备有限公司签订购买 1台复合

纤维纺丝牵伸联合机设备合同（小试生产线），合同总价 215 万元，公司按照设

备制造进度 10-12 月陆续预付江阴市德赛环保设备有限公司设备款 96 万元。 

 

（3）2016 年 12 月 10 日公司与江苏金斗重工有限公司签订合同，用于购买 4台

超短纤维切断机设备，合同总价 213.2 万元，按照合同要求，合同签订过后公司

即预付江苏金斗重工有限公司 63.96 万元，设备现已全部交货，正在调试之中。 

特此公告 

 

 

江苏江南高纤股份有限公司董事会 

二〇一七年六月六日 


