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松德智慧装备股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2017-005
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	东北证券、浙商证券等

	时间
	2017年6月9日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	公司董事会秘书 张金群

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、简要介绍公司情况
公司今年剥离掉原有印刷机业务之后，未来发展以大宇精雕为核心，聚焦3c智能装备。主营业务包括消费电子产品的玻璃盖板相关设备以及金属结构件加工设备，主要产品有玻璃精雕机、3D玻璃热弯机、金属钻攻机、高光机等。
随着3D玻璃在手机中的应用，3D玻璃加工设备将带动公司业务发展。目前公司3D玻璃热弯机已给下游部分厂供货，同时 3D石墨模具机已完成研发。公司已在发展3D设备整线自动化，预计18-19年将是3D玻璃设备的爆发期，未来该业务的客户对象及销量也将不断增多。
公司重点发展大客户战略，下游客户有合力泰、信利、春兴精工等，终端下游主要是国内手机品牌，同时在努力进入三星、苹果的供应链。目前在手订单有6.24亿，其中5.1亿订单来自元生智汇，2000台钻攻机，每台25万，预计17年11月份完成发货。
2、剥离印刷机业务
原因印刷机市场不景气，行业每年平均净利润下降30%-40%，公司印刷机业务经营压力较大，一季度印刷业务亏损1000多万。去年提减值5000多万，今年已完成剥离印刷机业务的相关工作。
3、公司利润及毛利率
预计公司中报有一定的增长。今年的利润目标是增长100－200%，目前订单情况较好。去年大宇精雕毛利（扣除印刷业务）为31%-32%，在合力泰订单中，有2亿用于外购，外购部分毛利只有15%，拉低了整体毛利。
4、客户情况
合力泰为目前最大客户，其次有春兴精工（及其子公司元生智汇）等，前五大客户占据了70%-80%订单，其余客户份额较少。去年来自合力泰的订单有3亿多，接近50%。今年元生智汇会上来，本公司对元生智汇有间接投资，占有股份15%。元生智汇未来投资规模很大，未来有较多的设备订单机会。
5、3D玻璃设备竞争对手
国外的竞争对手有韩国，台湾等企业。国内公司的3D玻璃产品都没有完全成熟。本公司优势在于有整线上多种设备，能为客户提供3D设备整线自动解决方案。
6、市场需求
金属渗透率增加，手机对金属需求量增大；且手机存量庞大，手机销量十几亿，手机维修更换量大，所以玻璃盖板和其他结构需求量非常可观。。
7、未来发展方向
3C设备需求量大，公司将以3C设备的整线自动化为主要发展方向。预计未来该业务的客户对象及销量也将不断增多。3D玻璃是未来主要趋势，公司的目标是打入三星与苹果产业链。在新能源设备方面，公司将会做3C外业动力电池包装和检测，这个业务将来会展开，目前还没有订单。公司未来也会向智能装备相关领域进行延伸和拓展，打造智能装备整体解决方案。
——结束——

	附件清单
（如有）
	无

	日期
	2017年6月12日


