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                                                     编号：【2017】第  001号
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	太平洋证券研究院非银金融行业分析师 崔刚


	时间
	2017年6月28日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书：  龙飞  
证券事务代表：李梦莲

	投资者关系活动主要内容介绍

	调研期间谈论的主要内容：
1、公司自2016年控股国华人寿，对于公司未来发展战略定位是什么样的？

   答：公司看好保险行业的前景和发展，未来公司的发展重心将集中在保险，公司通过定增等融资手段，补充国华人寿资本金， 全力支持国华人寿健康稳定发展。

    2、公司2016年公司综合偿付能力充足率129%，逼近监管红线，我们看到公司近期在筹备非公开发行股票事宜，暂时还未接到证监会书面确认，非公开发行股票事项跟保监会沟通的结果是什么呢，大概什么时候可以实施。

   答：国华人寿2016年综合偿付能力充足率129%，为保证国华人寿各项业务的健康发展，有效补充国华人寿资本金，公司申请非公开发行股票进行融资，拟融资不超过48.45亿，全部用于补充国华人寿资本金，2017年3月29日已经获得证监会审核通过，目前在等待证监会的书面核准文件，具体批复时间视证监会内部流程而定。

    3、在前期定增预案中募集资金使用目的一方面用于国华人寿增资，另一方面用于收购安盛天平股权，但是在非公开发行修订预案中去掉了这一用途，公司对进军产险市场是什么态度，后期是否还会有后续安排。

    答：公司看好保险行业的发展前景，希望全面进军保险行业，但由于安盛天平为中外合资公司，收购流程较长，同时国华人寿正处于发展阶段，需要资金补充，综合考虑下，公司决定优先满足国华人寿发展需要，此次融资将全力支持国华人寿发展，补充国华人寿资本水平。

     4、目前公司业务主要以银保渠道为主，银保渠道业务一般期限结构都比较短，退保率相对较高，虽然2017年公司收紧了对万能险的销售，但2016年以及之前，公司销售了大量的万能险产品，公司未来现金流状况有没有考虑和安排。

   答：2016年，国华人寿充分领会监管精神，积极对产品结构进行调整，始终坚持风险保障加长期储蓄的根本定位。在银保、个险、电商等各个渠道大力推进长期储蓄及风险保障型产品的销售，控制中短存续期产品和万能险、投连险产品的销售，将销售规模控制在保监会要求以内，业务转型成效明显。至目前为止，公司万能险规模已降至监管要求以内，同时原保费收入已占总规模保费收入的90%，发展良好，不会出现现金流问题。
    5、5月份，保监会134号文和136号文分别对寿险公司产品设计和产品销售进行了强有力的规范，针对保监会对产品的监管政策，对公司会产生哪些影响，公司的应对措施是什么样的呢？

    答：这两年保监会加大了产品的监管力度，国华把握住了监管动态，提前布局，主动压缩万能险的销售，积极调整产品结构。针对新政，国华会积极应对，对国华影响不大。

    6、上周，国务院下发关于加快发展商业养老保险的意见稿，明确加快发展商业养老保险，加快推进个人税延险推广，鼓励保险资金进入养老地产领域，公司对养老保险领域，包括养老地产，未来是否有规划？

   答：对于个人税延险，因为上海为首批试点城市，国华已经逐手研究、布局，响应政策号召。目前国华尚未进入养老地产领域。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017年6月28日


