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深圳市崇达电路技术股份有限公司
投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别
	(特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
(现场参观
□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	招商证券：李乐平、涂围、李学来、陈曦
人保资产：郁琦
广发基金：费逸、郑澄然、陈书炎
天弘基金：陶金
国信证券：马红丽、吴胜明
东吴基金：韩旭鹏
创金合信：郑泽滨、陈建军

	时间
	2017年7月12日

	地点
	深圳市宝安区沙井街道新玉路横岗下大街16号3楼14号会议室

	上市公司接待人员姓名
	副总、董秘：余忠
证券事务代表：曹茜茜

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、播放公司宣传片。
二、公司介绍
三、问答环节：
Q1：目前国内的PCB企业都在扩产能，会不会导致产能过剩？

A：首先，和外资PCB企业相比，内资PCB企业总量还很小，相对发展速度较快，扩产是内资企业发展的必然选择；其次，PCB行业定制化的程度比较高，定制化提供了一个可预见的订单需求，出现产能过剩的可能性不大。

Q2：公司未来是否仍只定位于小批量？小批量、大批量之间的转换是否有难度？
A：崇达在小批量细分市场已经是行业领先地位，未来发展方向是中小批量，但客户还是继续在工业装备领域，我们希望从目前均单面积不足10平米成长到20平米、30平米，短期内不会大力开拓做消费电子类的大批量板。

小批量板与大批量板互相之间的转换还是存在着一定的难度，主要体现在管理难度上，大批量板更侧重于低成本，而小批量板更侧重于效率，品种多、交期快，我们每年的订单有十几万个，柔性化生产就是企业需要不断加强的核心竞争力之一。

Q3：为什么外资PCB产业会向内资PCB结构性转移？是外资公司没有竞争力，还是其他问题？ 
A：主要还是成本的原因。内资企业在管理、效率、成本方面逐渐形成优势，规模虽然不及外资PCB企业、特别是台资企业，但净利润率相对较高，有价格竞争力。
Q4：国内PCB企业发展到多大规模是成熟阶段呢？为什么企业之间拉不开距离？
A：我们从全球PCB百强榜来看，100-200亿的企业规模处于行业前列，达到这个阶段时，这些公司就可能出现滞涨，内资企业也应该会遵循这个规律。因为PCB行业是客户定制化需求产品，因此行业集中度相对较低，相邻排名之间的差距并不很明显。
Q5：公司目前的募投项目进展怎么样？

A：江门崇达二期募投项目截至2016年三季度部分产能开始投产，目前处于产能爬坡阶段，已经连续多个月度盈利，预计2018年能达产。
Q6：公司未来是否有并购计划？
A：我们将继续利用自身在线路板的优势与多年的积淀，继续在PCB产业内发展壮大。毕竟在这个行业里，我们的规模并不大，仍有足够的成长空间，短期内不会对上下游进行并购，但对于细分行业的优秀PCB企业，若条件与时机成熟，我们不排除进行并购的可能。
Q7：目前是否软板的成长速度会不会更快一些？
A：目前来说是软板增速相对更快，但内资软板企业的整体规模比硬板企业更小。
Q8：公司的产能扩张了，未来订单价格会不会越来越低？我们如何保障利润的增长？
A：技术、品质、价格，是市场必备的竞争力，我们效益与规模兼顾，我们的价格策略是以保障净利润稳定增长为前提。
Q9：公司的设备主要是国产的还是进口的？
A：公司的主要设备是进口设备，国产设备占比较小，未来国产设备的占比应该会不断增长，因为国内装备制造业也在不断进步。
Q10：请介绍一下主要原材料，如覆铜板未来的走势？ 
A：公司主要原材料覆铜板去年下半年开始有一波涨价，今年5-6月份开始有所回落，未来即使有波动，应该不会有去年这样的涨幅了。
四、参观公司车间
注：接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深交所要求签署调研《承诺书》。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017-7-12


