证券代码：002439                                 证券简称：启明星辰
启明星辰信息技术集团股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2017-002
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            ■业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	攸道投资-王亮；冠恒华信-王东；盛盈资本-刘明；国海证券-郭毅、李云龙、曹雪；国泰君安-马俊、陈思靖、李沐华；平安资管-郭鹏；东方证券-韩冬；中银国际-谭鹏鹏；昆仑保险-李振亚；东方美林-刘成轩；信达证券-袁海宇、周皓、招斯喆；东吴基金-徐亦达；中信证券-王宇伟、李启明、刘雯蜀、程伟庆；中泰证券-陈倩卉、周晟；宏道投资-杨洁；天弘基金-周楷宁、王贺；招商证券-刘玉萍；民生证券-孙业亮、于金丽；长城证券-李刚；长江证券-余庚宗；沣杨资产-王志强；辰泰投资-王宗仁；星石投资-杨柳青；国海证券-孙乾；吉祥人寿-周娅；天风证券-葛婧瑜；华安基金-饶晓鹏；平安证券-闫磊、杜燕、张冰；盘京投资-庄涛；中资国信资管-史余森；拾贝投资-刘佳琪；海通证券-黄竞晶；北信瑞丰-吴克伦；东方证券-张伟锋；太平洋证券-徐中华；高毅资产-周龙；理成资管-张飞鹏；银河基金-江宇思、杨琪；中信建投-于成龙；华泰柏瑞-曾懿之；国金证券-王京哲；万银华富-相洁；诚盛投资-康志毅；华泰证券-蔡嵩松；华创证券-田山川；中银国际-宋彬；安信证券-阴建华、张有凯、李建刚、孔金涵；兴业证券-蒋佳霖；东北证券-胡昭；泓德基金-王克玉；神农投资-刘奇；华夏基金-屠环宇；东方证券-浦俊懿；中国国际金融-黄丙延；国信证券-何立中、高耀华；永豊金控-刘颖；盛世景资管-陈紫光；华创证券-陈宝健；毕胜投资-陈勤；申银万国-刘洋；泛海投资-霍达；方正证券-安永平；南山资本-赵庆；银河证券-钱劲宇；东证资管-王延飞；西南证券-侯英杰；安信证券-刘欣、徐文杰；国金基金-李翔宇；银河基金-田萌；中联凯创投-申晓东；恒天恒财富-熊彪；博裕资本-胡松；瑞银-张炎；东吴证券-陈晨；光大证券-卫书根

	时间
	10：00—12：00

	地点
	北京市海淀区东北旺西路8号中关村软件园21号楼启明星辰大厦会议室

	上市公司接待人员姓名
	严立、张媛、姜朋


	
	中报业绩说明：
公司中报收入稳定增长，公司上半年运行正常，订单增长不错，相比去年较好，同时费用增长方面都在有效控制内，人员增长也符合年度计划。整体来说上半年情况不错。
上半年业绩亏损，主要原因是增值税退税的影响，去年同期的退税额较大，不仅涵盖了去年上半年当期，还涵盖了前年未退的部分，基数较高。今年上半年的退税受到相关调控，有一定的延迟，预计三季度会陆续退进来，从全年看退税应该保持正常，对业绩影响不大。
安方高科目前进展情况：
安方高科今年上半年的业绩比去年同期要好，安方高科去年发生的商誉减值，需要履行重组时的承诺条款给予公司补偿，目前在商谈阶段。另一方面，安方高科的商誉减值，去年提得很充分，今年如果业绩维持上半年的态势，预计全年不会带来额外影响。后期处理方面，目前的商谈也包括原股东回购的可能性，因为还涉及到业绩承诺和补偿等很多合规要求，如有更为清晰明确的结论，公司会及时发布公告信息供大家了解。
问：上半年订单增速很快，增速贡献来源？
答：上半年当期签订的订单涉及行业很广泛，特别在军队、公检法、能源、电信行业。
 

问：公司后面退税的情况会如何？
答：首先我们退税是受到税务部门的影响，是根据收入指标来动态调节的，存在不确定性，去年整体退税非常快，同时15年没退的在16年上半年体现。我们也在积极跟踪相关税务部门，预计上半年未退的部分在7、8月份会退进来。从全年看，下半年应该不会出现上半年的情况，全年退税额应该恢复正常。
 

问：上半年大客户订单增长快，是因为更新换代？还是部署了更广泛的安全防护？
答：两个方面都有，相对比较均衡，符合网络安全整个市场情况。
 

问：网御星云营收和净利润下降较大的原因？

答：网御星云在内部已经跟集团公司完全融合了，我们在整个公司内部是按行业体系划分的。中报的差异是去年同期可能用网御星云品牌签的合同多些，同时去年退税网御星云比例高，不过这些指标从全年看是差不多的。
 

问：毛利率下降原因？
答：上半年毛利率有点下降，去年上半年受一些项目影响，毛利率达72.5%属于偏高的情况，全年的毛利率67%-68%属于正常，所以今年上半年毛利率是在正常范围内的波动。
问：行业集中度现在趋势怎么样？
答：整体行业来讲，还是需要去参考一些IDC、CCID官方的数据报告。单从企业角度看，通用产品采购集中度明显加大，比如原先分散在各个采购单位，现在云计算、大数据建设开展起来后，采购集中度也明显提升。但这不代表整个产业集中度就一定提升，因为安全技术、服务的新兴点也不断涌现，创业公司也在增多。
 
问：上半年数据平台业务线上涨很快，是标准解决方案还是定制开发？
答：分行业的话，政府、军队和能源增长较快，既有标准化的平台，又有定制化的部分。现在平台化的态势感知需求旺盛。由于公司的检测能力布局完整，我们做态势感知具有很大优势。整体看，30%左右要结合用户业务定制，70%属于标准化的通用平台。
问：网络安全法落地后，未来2-3年是有加速发展空间，还是会稳定发展？
答：后续会有具体的条例，主要包括关于关键基础设施的保障条例、关于关键敏感数据跨境的管理条例以及关于网络准入审查机制等，这些政策法规和制度建设将对我国网络安全产业带来很大发展空间。
 

问：请介绍长沙智为在DDoS方面的情况？

答：抗DDoS在云时代是个刚需，长沙智为在云抗DDoS领域具有国际领先的技术，我们通过投资长沙智为具备了在该领域市场突破的可能性。
问：云子可信产品是尝试性的还是会全面推广？

答：我们需要在尝试和实践过程中，不断探索有效的利润模式。
问：云计算大数据的兴起未来是否对安全形成拉动？未来这些厂商是不是我们的竞争对手？
答：云计算、大数据、移动互联等新技术极大拉动了信息化的价值，对于安全的需求也就急剧地加大。我们认为，云平台大数据厂商也需要和独立的安全厂商合作，从而在机制层面确保用户安全，保障网络安全法明确的用户主体责任。
问：应收账款增长的原因是什么？
答：主要是赛博兴安的并表，影响比较大。再说应收是余额的概念，因为应收与收入是不成正比的，看比例的话，半年度数据不太准确，应该看全年。
问：工控安全的市场看法？

答：工控安全市场的行业差异较大，同时工控安全部署和运维要求高，必须跟行业深度耦合，我们目前在典型行业案例上有重大突破，同时在车联网安全、智能家居安全研究方面一直有积累，可为后续市场发展提供各种技术准备。
问：与腾讯云战略合作的进展情况？
答：公司与腾讯在前期已经有了合作的基础，比如在四川政务云的合作。双方愿意将这种合作保持下去，在政务云市场发展更多的合作机会。双方各自都有自己的资源，希望能够形成互补的优势。
问：公司与其他云厂商是否合作？
答：公司作为独立第三方的安全厂商，对于与云平台厂商的合作态度是开放的，而事实上，公司除与腾讯合作之外，也与阿里、华为、浪潮等厂商都有合作关系。
问：研发费用资本化增长比例高是什么情况？
答：公司在新产品新项目研发方面投入较大。从财务数据上来看，资本化程度在正常范围内。

问：公司人才稳定性如何？
答：公司对于人才问题始终保持高度关注。做企业要适应环境和形势的变化，人才一直是我们高优先级的考虑。人才问题是个长期问题，公司也将不断探索各种新的措施来保障企业的人才需求。
问：云迁移对客户采购的影响？
答：云迁移会增加客户在信息安全的投入和采购量。
问：公司产品虚拟化的有多少？私有云安全涉及虚拟化产品的占比？
答：公司目前的云安全解决方案主要是面向政企云、专有云，我们全线产品在技术上都做到了虚拟化支持。目前，私有云安全的交付为软硬件一体，纯虚拟化软件的占比还比较小。

	去附件清单（如有）
	

	日期
	2017年8月4日


