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证券代码：002473          证券简称：*ST 圣莱       公告编号：2017-098 

宁波圣莱达电器股份有限公司  

 关于对深圳证券交易所 2017 年半年报问询函的回复公告 

本公司及其董事会全体成员保证公告内容真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或重大遗漏。 

 

宁波圣莱达电器股份有限公司（以下简称“公司”）于 2017 年 9 月 8 日

收到深圳证券交易所中小板公司管理部发来的《关于对宁波圣莱达电器股份有限

公司 2017年半年报的问询函》（中小板半年报问询函【2017】第 8号）（以下

简称“问询函”）。现根据问询函的要求，对相关事项回复如下： 

1、报告期内，你公司实现营业收入 4,781.53 万元，较上年同期上升 9.44%，

归属于上市公司股东的净利润（以下简称“净利润”）为-1,287.51 万元，较上

年同期下降 10.53%。请结合行业特点、同业竞争、公司经营等情况，说明营业

收入与净利润变动趋势不一致的原因。 

回复： 

2017年上半年公司营业收入与净利润变动趋势不一致的主要原因：1、公司

2017 年上半年营业收入主要来源于小家电销售与影视文化（影视设备租赁），

其中：新增的影视设备租赁业务目前还处在起步阶段，虽实现营业收入 116万，

但由于营业成本（主要为设备折旧成本）为 165万元，致使该项业务的毛利率为

-42%；同时由于业务发展需要，员工人数有所增加，职工工资及福利费同比上升

（金阳光设备租赁于 2016年 3 月注册成立，2016年上半年只发放 3个月工资）,

管理费用同比增加 65 万元，导致该业务营业利润亏损 142 万。2、2017 年上半

年公司外销收入 2773 万元，同比增加 76%，而由于上半年人民币升值，导致本

期因汇率变动引起的汇兑损失较上年同期增加 50 万。3、2016 年 1-6 月老厂房

出租计提租金收入 180 万元，计入其它业务收入，2017 年上半年老厂房处于闲

置待出售状态，无租金收入，由于折旧摊销费用仍需计提，导致该项业务利润减

少。 

2、报告期内，你公司实现海外销售 2,773.33 万元，较上年同期上升 76.06%，

报关费用及运输费 45.17 万元，较上年同期上升 0.16%。请说明你公司海外销售
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模式及收入确认原则，海外销售大幅增加的具体原因、主要新增客户情况，报

关费用及运输费和海外销售增长幅度不一致的原因及合理性。 

回复： 

海外销售模式：公司的电热水壶以及咖啡机主要以外销为主，采用 ODM定制

模式，销售给国外知名品牌商。 

海外收入确认原则：商品销售在商品所有权上的主要风险和报酬已转移给买

方，本公司不再对该商品实施继续管理权和实际控制权，与交易相关的经济利益

很可能流入企业，并且与销售该商品相关的收入和成本能够可靠地计量时，确认

营业收入的实现。 

在直销模式下，通过货运公司发货的销售，本公司根据出库单及货运单据确

认收入；自主送货上门的销售，本公司根据出库单及客户签收确认单确认收入；

外销业务，商品在装船后完成风险的转移，本公司根据发货单及海关出关单据确

认收入。在经销商代理出口模式下，公司将产品销售给出口贸易代理公司，由其

自主销售给海外客户，在向贸易代理公司发货后即实现了风险的转移。本公司在

贸易代理公司将该批货物装船离岸后，根据发货单及海关出单单据确认收入。收

入确认原则与以往年度没有发生变更。 

海外销售大幅增加的主要原因：2016 年推入市场的咖啡机新型号 611 得到

了美康雅客户的肯定和喜爱，本期 611型号实现销售额 954万元，占本期海外销

售额的 34%。上年同期的销售额是 225万元。 

报关费用及运输费和海外销售增长幅度不一致的原因：运输费主要是内销温

控器运费，2017年上半年温控器实现内销销售收入 1624.8万元，较去年同期 2047

万元有所减少，因而运输费略有减少。外销业务是 FOB价，运费由客户承担，无

海运费。委托货代公司代理报关，代理报关费用是按单计算（即一单出两个货柜

与一单出一个货柜的收费是一样的），本期外销的单次出货量较大，价值较高，

但相关的报关费用未增加。 

3、报告期内，你公司实现营业收入 4,781.53 万元，较上年同期上升 9.44%，

销售费用 141.05 万元，较上年同期下降 30%，主要原因是样品费减少。请结合

公司本期销售政策、销售渠道及模式等情况，说明销售费用与营业收入变动趋

势不一致的原因，本期样品费减少的原因及合理性。 
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回复： 

咖啡机是公司近几年推入市场的新产品，前期销售不是很理想，公司也一直

在努力完善产品品质，研发新的产品，并于 2016 年推出新的咖啡机型号 611。

为了更好的推广新产品，2016 年公司赠送大量的样品给客户做品质测试和市场

推广，导致上年同期销售费用上升，其中样品费 46 万元；本期产品已得到客户

肯定，样品费减少，仅为 6.6 万元。上年同期咖啡机营业收入 623.5万元，本期

咖啡机（610+611）的营业收入 1293.3万元，较上年同期上升 107%。  

4、报告期内，你公司之子公司宁波圣莱达文化投资有限公司（以下简称“圣

莱达文化投资”）无营业收入，亏损 21.45 万元，孙公司北京金阳光设备租赁

有限公司（以下简称“金阳光设备租赁”）实现影视文化（影视设备租赁）营

业收入 116.39 万元，亏损 151.36 万元，影视文化投资以及设备租赁业务发展

不及预期。请结合影视文化（影视设备租赁）业务的具体发展情况及未来规划，

说明发展不及预期的原因、报告期内对公司资金占用的情况及未来发展可能对

公司产生的影响。 

回复： 

公司子公司圣莱达文化投资主营影视文化投资，2015至 2017年期间，圣莱

达文化与关联方及其他第三方联合投资了《向前向前向前》、《特种部队之热血

尖兵》等多部影视作品。截至本报告期末，除《特种部队之热血尖兵》、《锋味

江湖之决战食神》以外（半年报还未确认收益），其他影视作品还未上映，所以

圣莱达文化本报告期内无营业收入。圣莱达文化的上述投资均为参投（投资比例

不超过 20%）且不参与影视作品的具体摄制，所以无法控制影片的拍摄进度，且

预付投资款是影视行业的投资惯例，故上述投资不存在资金占用的情况。公司后

续将加强对上述影视投资项目的投后管理工作，及时跟踪项目进展，督促相关方

按照项目计划推进上述影视作品的摄制工作。 

为增加营业收入、改善经营业绩，2016 年公司开始涉足影视设备租赁业务

并由孙公司金阳光设备租赁采购了一批影视设备，但由于公司相关团队组建较为

缓慢，市场开发力度不够，加上设备维护经验不足，设备维护成本较高，导致该

业务一直处于亏损状态。为改善设备租赁业务的经营现状、提高经营效率，公司

于 2017 年 8 月与专业从事影视设备租赁的公司上海亮视影业有限公司（以下简
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称“亮视影业”）签署租赁协议，将上述影视设备批量出租给亮视影业，租期五

个月，租金 100 万元/月。将设备批量出租给亮视影业这样的专业公司，基本能

保证盈亏平衡或稍微盈利，有利于提高该项业务的经营效率，维护公司及全体投

资者的利益。 

5、2017 年 1 月，你公司之子公司北京圣莱达电器销售服务有限公司（以下

简称“北京圣莱达”） 委托佛山市盛华明贸易有限公司（以下简称“盛华明”）

采购金属铜并支付采购预付款 1,000 万元。后因业务调整，北京圣莱达与盛华

明友好协商，于 2017年 5 月终止采购，并于 2017 年 6 月 28 日收回上述预付款

1,000 万元。请补充说明： 

（1）盛华明的基本情况，请核查并说明你公司与盛华明是否存在关联关

系； 

佛山市盛华明贸易有限公司成立于 2013 年 10 月 23 日，法定代表人为李卫

明。经营范围为：国内贸易，货物进出口，商品信息咨询。主要从事有色金属等

的进出口贸易。 

经查询盛华明的股权结构及高管任职情况，根据《深圳证券交易所股票上市

规则》第 10.1.3条（一）-（四）规定，盛华明与公司不存在关联关系。 

（2）购销合同约定采购金额 1,022 万元，北京圣莱达预付 1,000 万元的具

体原因及合理性； 

经向前任管理团队了解，盛华明为有色金属的贸易商，长期从事有色金属贸

易，诚信度较高，通常不负责代垫货款，且根据大宗商品的采购惯例，通常是款

到发货，故经与对方友好协商，公司与盛华明签署购销合同并根据协议预付采购

款 1000万元。 

（3）北京圣莱达对业务调整的具体原因及调整情况,上述事项是否构成对

你公司的非经营性资金占用。 

经向前任管理团队了解，公司与盛华明的上述购销业务主要是基于公司现有

小家电业务的经营需要以及对铜价的长期看涨。2017 年上半年，新的管理团队

到位后，对公司业务重新进行了梳理，在保证现有业务稳定的基础上，努力进行

智慧社区及智能家居等新业务的培育，新业务预计将于三季度开始贡献收益。 

2017 年上半年公司经历了新老管理层更换以及证监会立案调查等重大事
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项，新的管理团队到位后即对原有业务进行了梳理，为了提高资金使用效率，经

友好协商，公司于 5月 24日终止了与盛华明的购销合同，并及时收回了预付款。

综上，公司认为上述事项是基于公司经营需要开展的购销业务，虽然采购没有完

成，但公司及时收回了资金，并未损害上市公司及全体股东的利益。 

6、2017 年 8 月，金阳光设备租赁与上海亮视影业有限公司及华民贸易签署

三方和解协议，北京圣莱达同意由金阳光设备租赁向北京亮视支付尾款 500 万

元，上海亮视向金阳光设备租赁交付剩余影视、及辅助器材，租金总额为人民

币 500 万元，租赁期限为 5 个月。请说明上述事项的具体情况，金阳光设备租

赁向上海亮视采购影视及辅助器材后又返租给上海亮视的具体原因，请结合收

益情况说明上述事项是否损害上市公司利益。 

回复： 

公司全资子公司北京圣莱达分别于 2016 年 1 月 28 日及 2016 年 2 月 

25 日与华民贸易有限公司（以下简称“华民贸易”）签署《设备委托采购合同

书》，委托华民贸易采购摄影、灯光及辅助器材设备，合同约定设备采购总额分

别为 2500 万元及 1500 万元。华民贸易有限公司通过公开市场招标的形式委托

上海亮视影业有限公司等四家企业进行相关设备采购。 

2016 年 12 月公司对租赁业务规划重新调整，经与华民贸易友好协商，剩

余设备采购业务中止，剩余款项 2069.15 万元由华民贸易于 2016 年 12 月 29 

日退回北京圣莱达。在与华民贸易终止采购前，亮视影业已经采购并收到第二批

部分设备（累计应付设备款 744.5 万元）。由于北京圣莱达与华民贸易终止委托

采购合同，剩余设备款未支付。亮视影业在多次与华民贸易及我公司沟通后决定

采取法律诉讼等途径维护自身利益。 

经向法律顾问咨询后，我公司很有可能会承担连带赔偿责任。本着友好协商

的原则，同意按 500万元接收已经到货的影视设备，其余已到货 244.5万元的设

备由亮视影业自行处理，公司及华民贸易不再承担相关责任。同时，公司与亮视

影业对我公司现有影视设备达成租赁协议：租期为五个月，租金为每月 100万元。 

金阳光设备租赁向亮视影业采购影视及辅助器材后又返租给上海亮视的具

体原因：由于金阳光经营团队力量较弱，市场资源开发力度不够，加上设备维护

经验不足，设备维护成本较高，导致自身经营该业务一直处于亏损状态。亮视影
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业为专业从事影视设备租赁的公司，接触到的客户源较广。同时，亮视影业有比

较专业的经营团队，对金阳光设备租赁采购的设备比较熟悉。将设备批量出租给

亮视影业这样的专业公司，基本能保证盈亏平衡或稍微盈利，有利于改善该项业

务的经营情况，维护公司及全体投资者的利益。 

7、报告期末，你公司预付账款 3,667.15 万元，较期初余额增长 49.35%，

主要原因是子公司圣莱达文化投资新增影视投资。请详细说明新增影视投资的

具体情况及进展。 

回复： 

本期子公司圣莱达文投资新增的影视投资主要有与星美影业有限公司（以下

简称“星美影业”）合作的《锻刀 II 不死的战士》投资款 294 万、与和和（上

海）影业有限公司（以下简称“和和影业”）合作的《锋味江湖之决战食神》投

资款 1000万。 

2017 年 3 月，公司子公司圣莱达文化与星美影业签署《电视剧<锻刀 II 不

死的战士>联合投资拍摄合同》，《锻刀 II不死的战士》预计总投资额不高于人

民币 6000万元，星美影业将该影片 4.9%的投资权以人民币 294 万元转让给圣莱

达文化，并约定合同签署生效日起 3个工作日内，圣莱达文化一次性全额支付上

述投资款。根据合同约定，公司支付上述投资款 294万元。截至本公告日，电视

剧《锻刀 II不死的战士》已杀青，目前处于后期制作阶段。 

2016年 12月 26日，公司子公司圣莱达文化与和和影业签署《电影<锋味江

湖之决战食神>》，《锋味江湖之决战食神》预计投资总额为人民币 2 亿元，和

和影业将该影片 10%的投资份额以人民币 2000 万元转让给圣莱达文化。合同约

定，合同签约 7个工作日内，圣莱达文化或其指定方付全额投资金额的 50%，即

人民币 1000万元；在和和影业向圣莱达文化提供影片公映许可证后 7个工作日，

圣莱达文化或其指定方付全额投资金额的 50%，即人民币 1000 万元。根据合同

约定，公司已支付首期投资款 1000万元，影片《锋味江湖之决战食神》在 2017

年春节上映，但由于该影片的整体票房不及预期，公司并未支付剩余的 1000 万

元投资款。对于上述问题，公司正在与对方积极沟通协商，以寻求妥善的解决办

法。根据影视文化行业惯例通常是在影片下映 6-8个月确认相应的收益和损失，

该部影片预计在第三季度可以确认收益或损失。 
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特此公告。 

   

 

宁波圣莱达电器股份有限公司 

董事会 

2017年 9月 16日 

 

 

 

                   

 




