证券代码：300682                                  证券简称：朗新科技

朗新科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                        编号：2017-02
	投资者关系活动类别
	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他                              

	参与单位名称及人员姓名
	国泰君安 王璐、国泰君安 吴未然、中金公司 黄丙延、海通证券 杨林、天风证券 葛婧瑜、人保基金	郁琦、中邮基金 雷蒙、方德正投资 李佳（排名不分先后）

	时间
	2017年9月18日15:00-17:00

	地点
	公司大会议室

	上市公司接待人员姓名
	公司副总经理、董事会秘书 王慎勇
公司证券事务代表 季悦

	投资者关系活动主要内容介绍
	
详见会议纪要


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017年9月18日




投资者调研会议纪要

时间：2017年9月18日 15∶00-17∶00
地点：公司会议室

朗新科技股份有限公司（以下简称“朗新科技”或“公司”）副总经理、董事会秘书王慎勇先生首先向与会者介绍了公司的基本情况、主要客户、行业地位和发展战略等，朗新科技专注于电力能源等公用事业信息化领域，以IT和互联网技术应用为手段，为客户提供领先高效的IT解决方案与服务，致力于成为智能电网和新能源时代领先的技术与服务提供商。
Q：公司以后业务增长在哪里，有哪些机会和布局？
A：国家电网整体业务和需求具有较强的有序性和计划性，客户对公司信任度高，电力市场地位较为稳固，呈稳步增长趋势。公司在既有布局下，延伸新的应用模式和领域，进一步加强和客户业务部门的深度合作，稳固和加强竞争力；创新业务从高度上把握机会，积极探索，目前还在前期投入阶段，部分业务已有所突破。
[bookmark: _GoBack]公司会根据自身优势在既有行业和创新领域不断做强、做宽、做新。做强：公司将利用现有优势领域进一步加深客户合作，保持在行业里技术和服务的领先地位。做宽：1、电力行业做宽，考虑往上下游延伸；2、从电力、燃气行业到其他公共事业的拓展；3、继续扩张海外业务；做新：利用公司的技术研发和业务创新优势，在其他行业和领域探索新的产品和服务模式，例如云计算与大数据、SaaS服务、新能源、智慧城市等。
Q：市占率怎么计算？主要是家庭用户吗？
A：按公司服务于电网的最终用户数量计算。工业用户、企业用户、家庭用户都包括，家庭用户大约占90%。
Q：做宽和做新方面，智能生活和智慧社区上，邦道科技有促进公司这方面的发展和嫁接吗？
A：公司通过邦道科技的业务创新看到延伸和创新业务的空间，同时也增强了公司内部技术和业务创新的动力，未来在这方面会进一步探索和尝试。
Q：公司运维和新系统建设的比例？与国家电网的合同是如何签订的？
A：从以往年度看，运维收入占比约12%左右，定制软件开发收入占比80%多，根据不同项目签订周期会有不同，一般国家电网每年会有立项和招标过程，项目集中在下半年签订商务合同。
Q：其他公众事业的发展如何？燃气利润贡献比例是否有变化？ 
A：价格的放开、并购资金的进入、物联网技术的发展和互联网消费模式的兴起会整体带动公共事业的发展机会，但整个发展不是串行的，公共事业对信息化建设和服务方面的需求一直存在，主要是投资强度和投资效果的问题，物联网和智能终端等新技术的发展会推动信息化应用对客户体验的改善，整体上会同步往前走。燃气行业也符合上面说的发展规律，是一个循序渐进的过程，近期对公司的利润贡献比例不大。
Q：国家电网改革后，公司有什么布局？
A：售电侧改革是一个比较长远的机会。目前改革思路和电力市场建设还在不断发展期间，还在试点探索阶段。公司已经积极投身到售电侧改革的进程中，组建了专业的研究团队和技术团队紧跟政策发展和市场发展。不过我们预期售电侧改革的市场规模扩大和改革红利的释放还需要一个较长的过程。
Q：公司在其他行业拓展创新业务的增长如何，未来人员增长规划？
A：关于公司人员的扩展，电网等基础业务的需求相对稳定，人力扩张需求不大。创新业务上会适当加大一些人员投入，但公司创新业务一般采取比较轻的模式，初期都是十几到几十个人的小规模投入。因此，总体上公司人员将保持小幅稳步增长。 
Q：公司战略投资和财务投资共有多少？ 
A：公司控股股东及一致行动人持股为35.32%，战略投资和财务投资一共占比53.57%。
