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拓维信息系统股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2017-005 

投资者关系 

活动类别 

■特定对象调研                 □分析师会议 

□媒体采访                     □业绩说明会 

□新闻发布会                   □路演活动 

□现场参观                   □其他  

参与单位名称 

及人员姓名 
上海证券周菁 

时间 2017.09.26  上午 10:00 

地点 四楼办公室 

公司接待人员 龙麒  

投资者关系活动主要内容介绍 

Q：公司在教育业务的布局？ 

线下方面，公司教育培训以拓维教育为主，年收入近亿元，现在已开设 20

多所，主要是在省内，跨区域经营将以收购或合作为主，立足长沙、全省覆盖。

拓维教育目前培养了核心子品牌麓山妙笔和天问数学：作文在学科类地位越来越

重要，家长很重视，麓山妙笔在本土具备知名度，倡导以阅读为主，提升阅读写

作能力；天问数学主打竞赛培训，延伸至学科学习，参加国际数学竞赛获奖，为

清华北大及本土名校输送人才，数学覆盖高中、初中、小学各年级，形成一定的

品牌实力，子品牌为公司做教育服务打下了坚实基础。公司新发展的全日制学校

也将以省内为主。 

线上方面，考虑到教育资源不均衡，政策导向实现资源均衡，公司将名校资

源与本土其他地级市共享，建立了长郡网校，一方面将教学内容共享给学校，一

方面可以共享给学生。长郡网校目前覆盖 150 所学校，学生用户 30 万。2014

年公司开始研发直播技术、开发直播平台，补充教育产业链，并开始在线直播学

习模式的探索。2015 年收购了海云天和长征，海云天主要做高考阅卷服务，服

务 18 个省高考阅卷，市占率近 60%，为 140 个地市提供中考服务，市占率 40%，
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通过长期技术积累，与教育部门形成了长期良好的合作关系，服务从省级到地市

级的教育部门，至此拓维教育渠道从校级到教育部门级。海云天的教育测评是国

内最早也是第一大测评公司，公司判断未来教育测评在教育领域将起到至关重要

的作用，对教育管理者、教学者和学生都有很大作用，能满足学生个性化学习、

教师教学质量、教育管理质量需求。长征教育为幼儿园提供多媒体设备，核心是

提供教学内容课程，核心内容可实现收费，服务 2 万所幼儿园。 

 

Q：公司在教育信息化领域的竞争优势？ 

教育信息化看重教育科技手段和教育内容，技术方面业内各家差异性不大，

现在缺的主要是内容。公司未来极力打造的拓维学堂是服务于校内和校外的，校

内实现信息化管理，核心是有内容（如线下培训、全日制学校积累的内容、题库

等内容资源）和测评进来。公司打造自有子品牌麓山妙笔和天问数学、开设线下

培训、创办实体学校、建立长郡网校、成立儿童成长研究院等，均为教育内容的

丰富助力。 

公司教育信息化业务以软件为主，具有研发技术，其他公司若没有研发能力，

拿到数据也没办法运用。教育信息化未来会有一个洗牌的过程，城市地区基本上

实现了信息化，随着技术更新，将迎来新的时代，技术领先、服务领先的企业能

够存活，公司拥有资金实力和技术优势，将在洗牌中占据优势。 

   

Q：政府信息化项目招标看重企业什么资质？ 

政府目前看重企业的品牌和实力、提供的服务内容是符合需求。To B 的市

场较难做，因为每个学校都有个性化的需求，公司现在主要是针对教育部门，做

区域级市场，先后扩展了贵州、湖南、江浙等省的地级市市场，也参与了部分中

考命题、组卷。 

 

Q：拓维学堂的规划？ 

     公司此前做了云校园、云测评、云阅卷等多个模块，目前已全部都整合进
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拓维学堂，从而打造 K12 教育一站式学习平台，满足个性化学习，学、练、测、

评、管功能统一。学习平台上的内容将进行区域化，面向全国推广。 

VIPKID 的成功加强了公司打造线上学习平台的信心，公司希望能形成综合

的战略型需求平台，并强调平台上要有足够好的内容。为加强平台内容打造，幼

教方面聘请了朱家雄教授成立了儿童成长研究院，开发优质儿童内容；K12 方面

从业内优秀公司引进优秀人才和团队，结合本土做得好的麓山妙笔作文经验，进

行教研开发。我们重点会先在作文和数学两个领域里发力，构建我们的内容优势。 

目前拓维学堂的直播方面已经实现，产品叫云课，拓维学堂将打通校内校外

线上线下。此前长沙教育局已有想法在学校引进拓维学堂，组织学生在线上进行

培训辅导，由政府买单。 

 

Q：考试测评行业门槛？ 

评价最重要的是过程数据的收集，要结合人的综合能力、认知、性格、学习

情况等多方面因素建立标准体系。国家重视“综合素质评价”，但是目前没有列

明详细标准，十三五规划已经提到，政府对于综合素质教育评价有刚需，公司也

在帮政府进行相关探索，通过做校园信息化搜集数据。为了做好教育测评的业务，

公司聘请了国际知名“教育测量专家”王湘波博士。未来的测评将是国家标准+

个性化，个性化更适合市场化。 

 

Q：全日制学校发展情况？ 

郡维中学（初中）由长郡提供教学管理、核心的教研教学及师资等，公司招

募配套师资团队，2016 年首期招生 4 个班，在长郡系 19 个学校的 16 学年初一

班期中期末考试中排名第一，说明公司有能力吸引到好的学生。公办学校招生受

限，民办学校招生灵活，且实体学校与公司课外培训相互导流。郡维中学可为长

郡高中本部输送生源。 

小学阶段，强调素质教育，公司与博才教育合作建设拓维博才小学，全课程，

寄宿制。每个年级招 8 个班，每班 40 人，定位中高端，寄宿制会同步开设课后



alkweb                                                                拓维信息投资者关系活动记录表 

辅导班。 

 

Q：未来实体办学布局计划？ 

公司计划将现有的两所学校在长沙建立高品质的标杆性的全功能的寄宿制

的民办学校，逐步在全国形成标杆，会在新学校设立专门的互联网教育研究中心，

如线上学习中心等。计划新建的 1 所学校，偏重资产，自己拿地，向政府申请土

地划拨。等标杆学校建好后，有品牌了再做轻资产输出。目前已有地级市政府和

企业想要跟公司合作，不排除向省内其他地级市拓展，省外拓展有难度，主要是

区域性问题。公司建立实体学校的优势在于互联网技术和课外辅导的沉淀，通过

已有 2 所学校去做品牌，高中办学已经同步在筹划中。 

国际学校方面，中部地区（湖南、湖北）有国际学校的需求，但是没有好的

国际学校可读。建设国际学校需要有海外学校资源对接，公司引进王湘波博士，

一方面做考试测评，另一方面看重王博士有丰富的海外资源。 

 

Q：定增终止后，如何发展 K12 和云宝贝项目？ 

除自有资金以外，公司可能成立产业基金解决一部分资金问题，或者通过银

行贷款、发行可转债等融资方式筹集资金。 

附件清单 无 

日期 2017.09.26 

 


