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证券代码：300292                      证券简称：吴通控股
吴通控股集团股份有限公司

投资者关系活动记录表
编号：2017-004
	投资者关系
活 动 类别
	■特定对象调研          □分析师会议

□媒体采访              □业绩说明会

□新闻发布会            □路演活动

□现场参观              □其他



	参与单位名称

以及人员姓名
	1、 国金证券通信行业首席分析师 王懿超

2、 国金证券通信行业研究员 林仕霄

3、浙银乾徕(杭州)资本管理有限公司 左莉

4、华泰证券 何粮宇

	时        间
	2017年9月27日下午14:00-16:00

	地        点
	公司行政办公楼五楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	副总经理、董事会秘书  姜红女士

	投资者关系活动

主要内容介绍
	主要内容如下：
问题一：公司经营情况

（一）通讯制造板块业务发展面临的风险？

（二）国都互联今年的经营情况？

（三）互众广告今年的经营情况？

答复：

（一）通讯制造板块业务发展面临的风险？
答：公司通讯制造板块主要面临的风险有三方面。首先，公司无线通信射频连接类产品面临原材料涨价的成本压力，且随着市场竞争不断加剧，面临产品降价压力，因此毛利润存在下滑的风险；随着“光进铜退”，光纤类产品需求上升，无线通信射频连接类产品需求量缩，公司面临着存量市场增量的压力。不过，我们依然积极面对现实，努力争取订单，如中标中国移动的馈线和馈线连接器的集采项目，预计金额共2.77亿元。未来，公司将密切关注行业发展动态，加强技术研发和投入，以期抓住通信行业应用升级的机会，寻求新的技术和市场突破。
（二）国都互联今年的经营情况？

答：2017年上半年，国都互联实现营业收入62,174.27万元，较去年同期增长43.34%；净利润7,514.42万元，较去年同期增长18.80%，市场份额稳居行业前列，主要竞争对手为梦网科技及创世漫道等。国都互联的一个市场策略就是做大客户，主要客户为中国农业银行、建设银行等大的金融机构以及像阿里巴巴、百度等大的互联网集团客户。今年上半年，国都互联短信发送量稳定增长，尤其是金融类客户，还新增了中信银行等一批重要优质客户。国都互联的技术和服务优势，以及移动互联网发展所带来的信息服务需求的增长，保障了国都自身业务的稳定发展。国都将继续落实“数据仓库+工具+服务”的整体战略，为未来新增领域产品的形态合作奠定基础。

（三）互众广告今年的经营情况？

答：2017年上半年，互众广告实现营业收入15,066.07万元，较去年同期下降30.11%；净利润5,497.78万元，较去年同期下降31.67%。公司顺应互联网广告营销行业发展趋势，促进广告业务持续健康发展，继续加强与程序化购买客户的合作力度，同时，不断加强与芒果TV、小米、平安好医生、猎豹等新媒体或新位置的测试和接入，争取更多媒体资源，以确保经营业绩。
问题二：收购的公司与集团公司如何整合管理？

答：从传统的通信制造公司到现在的控股集团，公司正在向控股集团管理模式转型，打造具有协同性、凝聚力的现代控股集团。目前，主要通过两方面来做好控股集团的转型：财务管理和战略管理。财务管理方面，通过垂直管理，分级控制，推进财务共享、集中、全面预算管理，最大程度做到风险防范；战略管理方面，依据《子公司管理制度》，做好目标统筹和文化融合，做到“求同存异”。公司更多强调的是企业文化、经营理念、价值认同的融合，不断加强公司的凝聚力和战斗力，共同为公司发展努力和贡献。
问题三：宽翼通信未来的发展布局？

答：宽翼通信是物联网产业链上游企业，提供的物联网无线通讯模块与无线数据终端是物联网通信传输的核心硬件载体。未来三年，宽翼通信将围绕无线数据终端和物联网无线通讯模块等核心产品，继续深耕数据通信市场，全面发力窄带物联网市场，形成工业互联网、车联网、智能制造、智能家居等细分行业的全面突破，发展成为知名的物联网行业综合解决方案提供商。
问题四：公司未来发展面临的技术挑战及对策？

答：公司通过三次重大资产重组，在科技、传媒和通信（以下简称“TMT”）行业均有所收获，为适应TMT行业发展趋势，公司及子公司包括互众广告、国都互联、宽翼通信等需要进一步提高自身技术创新的能力，以进一步满足客户不断升级的需求，更好服务于客户。如果公司的研发不能及时跟上行业技术更新换代的速度，或不能及时将新技术运用于产品开发和升级，将削弱公司的市场竞争优势和市场份额。因此，公司制定了“通信制造+信息服务”的发展战略，公司将继续夯实通讯制造业，发展移动互联网信息服务业务。一方面，公司将进一步加强研发力度，提高技术创新的能力，积极满足客户定制化需求，提升公司产品和服务竞争力和市场份额；另一方面，公司将根据战略发展规划及产业发展的趋势，继续进行投资并购。
问题五：公司未来并购标的选择方向？

答：回顾近几年的几次并购重组，公司目前只是通过收购完成“通信制造+移动信息服务”发展战略的初步布局。随着在我国大数据、物联网的发展，制造和信息服务的需求会增加，行业划分的边界在模糊，会产生许多细分应用领域。目前我们公司主要业务还是围绕运营商在服务，公司未来将会在TMT行业的应用层面，发现一些与公司现有业务有并联和互动的项目，搭建吴通航母，发挥公司平台资源优势，强化公司核心竞争力，提高公司经营业绩。

	附件清单（如有）
	无

	日        期
	2017年9月27日


