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证券代码：002613                  证券简称：北玻股份                公告编号：2017053 

 

洛阳北方玻璃技术股份有限公司 

关于 2017 年半年报的问询函回复的公告 

 

本公司及其董事、监事、高级管理人员保证公告内容真实、准确和完整，并对公告中的虚假记载、误

导性陈述或者重大遗漏承担责任。 

 

洛阳北方玻璃技术股份有限公司（以下简称“公司”）于 2017 年 10 月 11 日收到深圳证券

交易所《关于对洛阳北方玻璃技术股份有限公司 2017 年半年报的问询函》（中小板半年报问询

函[2017]第 28 号），公司立即组织有关人员对问询函关注事项和要求说明事项进行认真学习、

自查、核实，现就问询函关注的问题回复并公告如下： 

1、报告期内，你公司营业收入为 4.4 亿元，同比上升 4.32%，实现归属于上市公司股东

的净利润（以下简称“净利润”）-2,597 万元，请结合市场环境、产品结构、毛利率、费用

变化情况等具体分析报告期营业收入上升但业绩较上年同期由盈转亏的原因。 

回复： 

1）收入成本毛利分析： 

北玻股份2017年上半年报告期营业收入44,045万元，较上年同期42,219万元，增加1,826

万元，增幅 4.32%，实现归属于上市公司股东的净利润（以下简称“净利润”）-2,597 万元，

亏损的原因主要系营业成本同比增加3,553万元，同比增幅11%，超过了营业收入的增幅比例，

低辐射镀膜设备销售数量和收入下降，深加工玻璃销售收入和毛利率大幅下降，销售费用同比

增加 552 万元，财务费用同比增加 311 万元，营业外收入同比减少 831 万元所致。 

数量收入毛利比较表 

品种 

数量 收入（万元） 毛利率（%） 

2017

年 1-6

月 

2016 年

1-6 月 
增幅 

2017 年 1-6

月 

2016 年 1-6

月 
增幅 

2017 年

1-6 月 

2016 年

1-6 月 
增幅 

钢化设

备（台） 
126 88 43% 23,091 15,483 49% 22.87 16.43 6.44 
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深加工

玻璃（万

元平米） 

157 133 18% 16,897 22,030 -23% 14.65 32.38 
-17.7

3 

低辐射

镀膜设

备（台） 

0 0.55 -100% 380 2,699 -86% 4.08 28.68 -24.6 

其他       3,677 2,007 83%       

报告期销售钢化设备 126 台【其中内销 87 台，外销 39 台】，较上年同期销售钢化设备 88

台【其中内销 56 台，外销 32 台】增加 38 台，增幅 43%。钢化设备收入 23,091 万元，较上年

同期 15,483 万元增加 7,608 万元，增幅 49.14%，钢化设备毛利率 22.87%，较上年同期毛利率

16.43%，上升 6.44%。 

报告期深加工玻璃销量 157 万元平米，较上年同期 133 万元平米增加 24 万元平米，增幅

18%。深加工玻璃销售收入 16,897 万元，较上年同期 22,030 万元减少 5,133 万元，降幅 23.3%。

深加工玻璃毛利率 14.65%，较上年同期毛利率 32.38%，下降 17.73%。 

报告期低辐射镀膜设备销售收入 380 万元较上年同期 2,699 万元减少 2,319 万元，下降

85.91%。 销量 0台较上年同期 0.55 台减少 0.55 台。 

报告期营业成本 34,703 万元，较上年同期 31,150 万元，增加 3,553 万元，增幅 11%。其

中深加工玻璃的收入和成本增幅未成正比例，深加工玻璃营业收入同比下降 23%，营业成本同

比下降 3%，在收入大幅下降的情况下，成本控制居高不下未能同比例下降。 

产品综合毛利率 21.21%，较上年同期综合毛利率 26.22%下降 5.01%，报告期毛利 9,342

万元，较上年同期毛利 11,069 万元减少 1,727 万元。 

2）产品结构分析 

产品结构方面，由于低辐射镀膜设备的无订单，造成原先属于高附加值的产业没有了利润

贡献。深加工玻璃在高附加值玻璃方面订单不足，而更多的销量是来自市场较为饱和的低附加

值镀膜原片玻璃业务，另外玻璃原片及各种原材料大幅度涨价这也造成了深加工玻璃的整体毛

利率有较大下滑，在深加工玻璃销售数量增加的前提下，造成了销售收入不增反减，对营业利

润造成了较大影响。 

3）费用分析 

报告期三项期间费用合计增加 638 万元，金额增加较大，是造成营业收入上升而营业利润

不增反减的亏损原因之一，其中报告期销售费用 4,164 万元，较上年同期 3,612 万元同比增加

552 万元，增幅 15%；财务费用报告期 2万元，较上年同期-309 万元同比增加 311 万元，增幅
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101%。 

三项费用比较表                     单位：万元 

项目 明细 2017 年 1-6 月 2016 年 1-6 月 增幅 

销售费用 

工资 1,126 796 41% 

社保费 159 128 24% 

住房公积金 19 16 19% 

差旅费 365 289 26% 

办公费 50 38 32% 

工会经费 14 9 56% 

教育经费 18 11 64% 

管理费用 

工资 1,805 1,516 19% 

社保费 310 286 8% 

住房公积金 37 27 37% 

办公费 265 112 137% 

水电费 142 122 16% 

修理费 268 203 32% 

工会经费 33 21 57% 

财务费用 

利息支出 -129 -143 10% 

汇兑损失 109 -187 158% 

金融机构手续费 22 21 5% 

 

报告期销售费用 4,164 万元，较上年同期 3,612 万元同比增加 552 万元，增长 15%；其

中工资 1,130 万元，较上年同期 796 万元增加 334 万元，增长 41%；社保费 159 万元，较上年

同期 128 万元增加 31 万元，增长 24%；差旅费 365 万元，较上年同期 289 万元，增长 26%，主

要是加是因为钢化设备和深加工玻璃销售数量的增加，发生的业务费用出差费用相应增加。 

报告期财务费用 2 万元，较上年同期-309 万元同比增加 311 万元，增长 101%，其中汇兑

损失 109 万元，较上年同期-187 万元（汇兑收益）增加 296 万元，增长 158%，主要是今年上

半年汇率变动较大，外汇贬值损失影响较大。 

报告期管理费用 7,269 万元，上年同期 7,494 万元同比减少 225 万元，降长 3%，其中工

资 1,805 万元，较上年同期 1,516 万元增加 289 万元，增长 19%；修理费 268 万元，较上年同

期 203 万元，增长 32%，主要是部分固定资产老化，需要维修和更换备件，修理费用的增加；

水电费 142 万元，较上年同期增长 16%，主要是镀膜原片玻璃的产量大幅增加，对低辐射镀膜

线设备的用电量有较大影响，报告期镀膜原片玻璃产量 83.68 万元平米，上年同期产量 53.54

万元平米，同比增加 56%。 
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销售费用和管理费用中职工薪酬增长的主要原因是： 

a. 股份公司按照国家的最低工资标准的上调，整体的上调了工资基数，报告期全公司每

个人的基本工资都上调了 5%以上。 

b. 股份公司 2017 年 1 月改革了员工层次晋级的补贴制度，这个因素使工资总额较上年同

期上升了 11%。 

c. 另外新增了子公司广东北玻电子玻璃有限公司，以及洛阳北玻、上海北玻、洛阳台信

和广东臻兴销售人员工资增加所致。 

d. 公司有政策是根据各单位运营情况决定发放奖金和提成的时间，因此奖金发放的时间

与收入的时间不配比。 

营业外收入 187 万元，较上年同期 1,018 万元减少 831 万元，降幅 81.63%，报告期收到

的政府补助 26 万元，较上年同期 159 万元减少 133 万元，降幅 84%，对净利润有一定的影响。 

2、2017 年 7 月 7 日，你公司披露 2017 年半年度业绩预告修正公告，因控股子公司天津

北玻玻璃工业技术有限公司（以下简称“天津北玻”）部分大额玻璃订单推迟提货、子公司

广东北玻电子玻璃有限公司（以下简称“广东北玻”）纳入合并范围时点较原预计推迟、部

分供应商供货延期等原因，预计 2017 年 1-6 月净利润由原预计盈利 835 万元至 1,392 万元修

正为-2,672 万元至-2,116 万元。你公司在 2017 年半年报中披露，因控股子公司天津北玻订

单减少、部分客户订单推迟提货、部分供应商供货延期等原因，预计 2017 年前三季度净利润

为-3,353 万元至-2,369 元。请你公司说明： 

（1）天津北玻部分客户较原预计推迟提货涉及的订单金额、对 2017 年 1-6 月及前三季

度业绩的预计影响金额以及截至目前的订单发货情况； 

（2）广东北玻纳入合并范围时点较原预计推迟对报告期业绩的预计影响金额； 

（3）部分供应商供货延期的原因以及对公司 2017 年 1-6 月、前三季度业绩的预计影响

金额。 

回复： 

1）天津北玻原预测上半年盈利 500 万元，实际报表数据为上半年亏损 1,118 万元。主要

原因是部分客户较原计划推迟提货： 

a、出口香港太古订单总金额约人民币 3,600 万元，原计划 2017 年 1-6 月发货 2,000 万

元，因客户原因工期延后，该订单推迟发货，1-6 月实际未发货。 

b、国内订单苏州中心苹果店金额 750 万元，原计划 2017 年 1-6 月全部发货，因客户要
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求推迟发货，1-6 月实际未发货。 

以上两个订单未按预计发货减少天津北玻 2017 年 1-6 月收入约 2,600 万元，影响天津北

玻净利润 1,618 万元，直接影响归属上市公司股东净利润 1,456 万元，且因这两个订单加工过

程工艺复杂、技术难度高，毛利率较高，使得使得实际利润较预计利润差异较大。 

c、截至目前这两个订单的发货情况：出口香港太古订单 2017 年第三季度已实际发货 709

万元，其他将于 2017 年第四季度和 2018 年第一季度陆续发货。苏州中心苹果店将于 2017 年

第四季度全部发货。 

2） 广东北玻原预计3月份完成并购纳入合并报表,预测4-6月可实现净利润1,600万元，

因办理的相关手续复杂，而实际完成并购纳入合并报表的时间是 6月。广东北玻 6月实际报表

数据为净利润 454.68 万元，广东北玻纳入合并范围时点较原预计推迟对报告期业绩的预计影

响广东北玻净利润 1,145.32 万元，归属上市公司净利润影响 584.11 万元；截止至三季度广

东电子北玻实现净利润 2,470.21 万元。 

3）控股子公司上海北玻自动化、上海镀膜技术、上海北玻延迟发货或推迟订单影响归属

上市公司上半年净利润约 800 万元。其中上海北玻自动化公司原计划发往印度圣戈班的连线设

备，客户厂房搭建因为大雨延误提货，导致收入差异约 600 万元，截至 9 月底设备尚未发货；

发往西藏资中和洛阳客户的自动化连线收入 280 元，推迟发货，9月底已发货；上海北玻镀膜

技术工业有限公司原预计制镜线合同总金额 850 万元，方案被变更，重新设计方案， 9 月底

还在协商方案。 

3、你公司子公司天津北玻、北京北玻安全玻璃有限公司、上海北玻镀膜技术工业有限公

司报告期分别亏损 1,118 万元、550 万元、402 万元，请说明三家子公司亏损的原因、较上年

同期业绩的变动情况以及原因。 

回复： 

1）天津北玻玻璃工业技术有限公司亏损的原因 

天津北玻 2017 年 1-6 月营业收入 5,649.85 万元，较上年同期的 11,580.06 万元，减少

5,930.21 万元，降幅 51.2%；毛利率 15.19%较上年同期 45.67%减少 30.48%；净利润亏损

1,117.54 万元，较 2016 年同期净利润 2,610.67 万元，减少 3,728.21 万元，降幅 142.81%。 

亏损的主要原因： 

（1）部分客户较原计划推迟提货，收入大幅下降； 

（2）因天津北玻生产设备自动化程度高、固定资产投入大，设备折旧等固定成本占比较大，
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收入、产量的大幅下降，导致单位成本提高，毛利率由 45.67%降至 15.19%，下降 30.48%； 

（3） 天津北玻上年同期政府补贴 143.5 万元，报告期减少 85.89 万元，降幅 59.85%。 

2）北京北玻安全玻璃有限公司亏损的原因 

北京北玻 2017 年 1-6 月营业收入 1,009 万元，较上年同期的 4,439 万元，减少 3,429 万

元，下降 77.26%。毛利率 6.57%较上年同期 27.08%减少 20.51%；亏损 550 万元，较 2016 年同

期 218 万元，减少 768 万元，降幅 352%。 

亏损的主要原因： 

（1）北京北玻由于北京通州区的行政区域企业搬迁，公司上半年业绩是在委缩状态，订

单大量减少，营业收入 1,009 万元较上年同期减少 3,429 万元，下降 77.26%，特别是高附加

值订单的大幅减少，原材料成本大幅涨价，难以支撑公司各项费用的支出，达不到盈亏平衡点，

导致企业亏损。 

（2）产能过低，设备老化，维修费用高，固定成本偏高,使得产品毛利偏低，甚至出现负

数。 

3）上海北玻镀膜技术工业有限公司亏损的原因 

上海镀膜 2017 年 1-6 月营业收入 779 万元，较上年同期营业收入 2,877 万元，减少 2,098

万元，下降 73%；毛利率 14.47%较上年同期 27.17%减少 12.7%；净利润-402 万元，较上年同

期为 204 万元，减少 606 万元，降幅 297%。 

亏损的主要原因： 

（1）报告期主营产品低辐射镀膜线订单不足，销售数量 0 台，上年同期低辐射镀膜线的

销量 0.55 台，同比下降 100%，报告期营业收入 779 万元，主要有镀膜线改造 380 万元，其他

收入 231 万元，在人工工资和材料费用增加的前提下，现有营业收入完全不能满足正常经营需

求，造成利润亏损。 

（2）报告期三项期间费用 334 万元，较上年同期 371 万元下降 10%，其中销售费用 105

万元，较上年同期 101 万元增幅 4%，管理费用 232 万元，较上年同期 270 万元下降 14%。在销

售收入大幅下降 73%的情况下，期间费用未能大幅减少，也是造成净利润亏损的原因。 

（3）报告期由于应收账款账龄的变动，计提资产减值损失 181 万元。 

4、报告期，你公司完成广东北玻 51%股权的收购，你公司确认合并成本为 8,026 万元、

该项收购形成商誉 3,870 万元，该项收购涉及或有对价安排。请补充说明该项股权收购款项

的支付情况、广东北玻业绩承诺情况以及未完成业绩承诺对股权收购价格的影响，并说明收
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购广东北玻的相关会计处理，以及或有对价公允价值、合并成本、商誉的计算过程。 

回复： 

1）股权收购款项的支付，业绩承诺对股权收购价格的影响： 

截止至 6 月 30 日止，洛阳北方玻璃技术股份有限公司支付给侯学党 6,000 万元股权转让

款，取得广东北玻电子玻璃有限公司 51%的股权比例，股权金额 4,080 万元；东莞市利茂光电

科技有限公司支付 400 万元，取得 5%的股权比例，股权金额 400 万元；东莞市利新光电科技

有限公司支付 400 万元，取得 5%的股权比例 ，股权金额 400 万元；侯学党仍持有广东北玻电

子玻璃有限公司 39%的股权比例。 

(备注:  根据《广东北玻电子玻璃有限公司收购协议书收购协议书》第 6.14 条，"侯学党

可通过股权转让的方式将所持新公司不超过 15％的股权转让给经营团队其他成员，用于对经

营团队的激励"。2017 年 6 月 6 日，候学党分别转让给东莞市利茂光电科技有限公司和东莞市

利新光电科技有限公司各 5%的股权，并办理工商注册登记，作为骨干团队持股平台。2017 年

8 月 29 日，各方同意把东莞市利茂光电科技有限公司和东莞市利新光电科技有限公司持有的

广东北玻电子玻璃有限公司各 5%的股份全部转回给候学党，拟重新设立有限合伙企业作为团

队持股平台，新的持股平台正在办理中。) 

如果广东北玻电子玻璃有限公司经审计 2017-2019 年平均净利润在 4,300 万元以上（含

4,300 万元），洛阳北方玻璃技术股份有限公司受让标的股权的总体对价为 21,930 万元；如果

广东北玻电子玻璃有限公司经审计2017-2019年平均净利润在2,000万元以上（含2,000万元）

不足 4,300 万元，洛阳北方玻璃技术股份有限公司受让标的股权，总体对价为平均净利润

×8×51%；如果广东北玻电子玻璃有限公司经审计2017-2019年平均净利润在500万元以上（含

500 万元）不足 2,000 万元，总体对价为平均净利润×5×51%；如果新公司广东北玻电子玻璃

有限公司在 2017 度、2018 年度、2019 年度中的任一年度经审计净利润为负或者平均净利润低

于 500 万元的，洛阳北方玻璃技术股份有限公司有权要求侯学党按照以已经支付的股权转让款

6,000万元作为本金加上按10%/年单利计算的利息之和作价回购甲方所持新公司的51%的股权，

侯学党收到甲方书面回购通知之日起 30 日内履行股权回购义务。 

2) 股权收购的会计分录： 

《企业会计准则第 2号——长期股权投资》应用指南（2014）中关于或有对价的有关处

理规定： 

（1）同一控制下企业合并形成的长期股权投资的或有对价。同一控制下企业合并方式形成
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的长期股权投资，初始投资时，应按照《企业会计准则第 13 号——或有事项》（以下简称“或

有事项准则”）的规定，判断是否应就或有对价确认预计负债或者确认资产，以及应确认的

金额；确认预计负债或资产的，该预计负债或资产金额与后续或有对价结算金额的差额不影

响当期损益，而应当调整资本公积（资本溢价或股本溢价），资本公积（资本溢价或股本溢

价）不足冲减的，调整留存收益。   

（2）非同一控制下企业合并形成的长期股权投资的或有对价，参照企业合并准则的有关规定

进行会计处理。公司收购广东北玻电子玻璃 51%的股权属非同一控制下合并，因此参照合并

准则进行了会计处理。 

      首先，根据广东北玻电子玻璃公司的盈利预测，计算出购买日或有对价的公允价值并

进行了会计处理。 

广东北玻电子玻璃三年盈利能力预测 

单位：万元 

项            目 行次 2017 年 1-12 月 2018 年 1-12 月 2019 年 1-12 月 

一、营业收入 1 17,000 21,000 25,000 

   减:营业成本 2 11,900 14,700 16,500 

      营业税金及附加 3 300 400 350 

      销售费用 4 1,360 1,680 2,000 

      管理费用 5 1,360 1,680 2,000 

      财务费用 6 170 210 250 

      资产减值损失 7 0 100 300 

二、营业利润 11 1,910 2,230 3,600 

   营业外收支 12    

三、利润总额 13 1,910 2,230 3,600 

   减：所得税费用 14 478 335 900 

四、净利润 15 1,433 1,896 2,700 

根据预测，三年的平均利润大约为 2,009.33 万元，洛阳北方玻璃技术股份有限公司应支

付的对价为 2,009.33 万元*8*0.51＝8,198.08 万元。 

公司在 2017 年 6 月 30 日止已支付了投资款 6,000 万元，剩余 2,198.08 万元投资款将按

新公司经营情况分期支付。按照三年期定期存款利率 2.75%折现后的现值为 2,026.08 万元，

因此购买日或有对价的公允值为 2026.08 万元，公司的合并成本为 8026.08 万元。 

以后期间公司会根据广东北玻电子的经营状况和谨慎、合理的预测对或有对价的公允价值
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进行评估，然后做出会计处理。 

 

摘要 科目 借方 贷方 

母公司确认长期股权投资 

长期股权投资 80,260,802.40    

银行存款   60,000,000.00  

长期应付款   20,260,802.40  

合并抵销 

股本 76,166,000.00    

未分配利润 1,487,856.91    

商誉 38,701,995.38    

长期股权投资   80,260,802.40  

少数股东权益   36,095,049.89  

2）商誉计算过程： 

公司根据投资款折现后的金额 8,026.08 万元在个别报表确认了长期股权投资， 同时确认

预计的负债 2,026.08 万元。公司投资时广东北玻的净资产 8,148.78 万元，受让的 51%的股份

对应的净资产公允价值为 4,155.88 万元，其中的差异 3,870.20 万元形成了商誉。 

5、报告期末，你公司的应收账款余额为 3.47 亿元，较 2016 年末增长 16%，其中账龄 3

年以上的应收账款余额为 7,279 万元，较 2016 年末增长 32%。你公司按信用风险特征组合计

提坏账准备的应收款项采用账龄分析法计提坏账准备，其中，账龄在 1-2 年、2-3 年、3年以

上的非建造合同收入应收账款坏账计提比例分别为 20%、30%、50%，账龄在 2-3 年、3-4 年、

4-5 年、5年以上的建造合同收入应收账款坏账计提比例分别为 10%、20%、30%、50%。请你公

司说明： 

（1）报告期末应收账款增幅高于报告期营业收入同比增幅、账龄 3年以上应收账款增加

的原因； 

（2）请按照账龄组合分别披露非建造合同收入、建造合同收入应收账款期末余额、坏账

准备期末余额以及坏账准备计提比例，并补充披露按欠款方归集的期末余额前五名的应收账

款的账龄情况； 

（3）请结合同行业公司情况及历史坏账情况，说明公司计提坏账准备的会计估计是否合

理谨慎、坏账计提金额是否充分； 

（4）报告期末应收账款前五名客户中，应收江苏天成镀膜玻璃有限公司账款 1,637 万元，

你公司已对该客户提起诉讼，请说明截至目前诉讼进展情况以及你公司对该客户应收款项坏

账准备计提是否充分。 
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回复： 

（1）报告期末应收账款增幅高于报告期营业收入同比增幅、账龄 3年以上应收账款增加

的原因； 

北玻股份营业收入报告期 44,045 万元较上年同期 42,219 万元，增加 1,826 万元，上升

4.32%；应收账款报告期 34,676 万元较年初 29,975 万元增加 4,701 万元，上升 15.68%；其中 

3 年以上应收账款报告期 7,279 万元较年初 5,511 万元增加 1,768 万元，上升 32%。期末应收

账款增幅高于报告期营业收入同比增幅的主要原因系报告期收购子公司广东北玻电子增加应

收账款 5,167 万元,而收购日至报告期末营业收入仅增加 2,659.69 万元。三年以上应收账款增

加主要是河北庚昌钢化玻璃有限公司 2014 年 2 月形成应收账款，截止 2017 年 6 月应收账款原

值金额 1,088 万元，重庆市渝大节能玻璃有限公司 2014 年 1 月形成的应收账款，截止 2017

年 6 月应收账款原值金额 380.18 万元，账龄由年初的 2-3 年变为 3 年以上。 

三年以上新增应收账款主要明细 

 

 客户   金额 （元） 

 河北庚昌钢化玻璃有限公司   10,880,000.00  

 重庆市渝大节能玻璃有限公司   3,801,816.88  

 福建福耀浮法玻璃有限公司   400,000.00  

 信义玻璃工程（东莞）有限公司   372,500.00  

 四川武骏特种玻璃制品有限公司   200,000.00  

 北京余菊生   190,000.00  

 六盘水鑫瑞达钢化玻璃有限公司（苏列刚）   182,000.00  

 东莞南玻太阳能玻璃有限公司   180,030.00  

 上泰玻璃家私厂   156,000.00  

 内蒙古嘉耀玻璃有限责任公司   150,000.00  

 成都市斌盛玻璃有限公司   150,000.00  

 福建八寿玻璃有限公司（福建省审知泵阀有限公司）   150,000.00  

 大庆潘贵权   130,000.00  

 广州兴华玻璃工业有限公司   120,000.00  

 毕节市世纪煌伟钢化玻璃厂   120,000.00  

 成都国华安全玻璃有限公司   120,000.00  

 新疆佳明玻璃有限公司（原喀什丁健）   100,000.00  

 顺德中方玻璃有限公司   100,000.00  

 

（2）请按照账龄组合分别披露非建造合同收入、建造合同收入应收账款期末余额、坏账准备

期末余额以及坏账准备计提比例 
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期末余额前五名的应收账款的账龄情况 

 

单位 应收账款（元） 账龄 

河北明润达节能材料有限公司 20,630,000.00 1 年以内 

江苏天成镀膜玻璃有限公司 16,374,891.66 5 年以上 

绵阳中邦节能玻璃有限公司 14,500,000.00 
850 万元 1 年以内，450 万元 1-2

年,150 万元 2-3 年 

河北汇晶玻璃科技有限公司 12,015,811.65 2-3 年 

河北庚昌钢化玻璃有限公司 10,880,000.00 3-4 年 

（3）请结合同行业公司情况及历史坏账情况，说明公司计提坏账准备的会计估计是否合理谨

慎、坏账计提金额是否充分； 

北玻股份的坏账计提中对于单项金额重大的应收款项单独进行减值测试，按预计未来现

金流量现值低于其账面价值的差额计提坏账准备，计入当期损益。单独测试未发生减值的应收

款项，计入相应账龄组合中再计提坏账准备。对于单项金额不重大但单项计提坏账准备的应收

款项：账龄 1年以上或有其他证据表明应收款存在无法全部回收的迹象：按预计未来现金流量

现值低于其账面价值的差额单独计提坏账准备。单独测试未发生减值的应收款项，计入相应账

龄组合中再计提坏账准备。 

采用账龄分析法计提坏账准备比例 

 工程坏账计提（元） 非工程坏账计提（元） 

账龄 应收账款 坏账准备 计提比例 应收账款 坏账准备 计提比例 

1年以内小

计 
29,318,763.32   221,263,420.86   

1 至 2 年 4,562,841.33   33,881,223.75 6,776,244.75 20.00% 

2 至 3 年 14,091,778.01 1,409,177.80 10.00% 15,272,482.53 4,581,744.76 30.00% 

3 年以上 14,681,816.88 2,936,363.37 20.00% 29,439,621.16 14,719,810.58 50.00% 

4 至 5 年 1,691,000.00 507,300.00 30.00%    

5 年以上 26,980,383.35 13,490,191.68 50.00%    

合计 91,326,582.89 18,343,032.85 20.09% 299,856,748.30 26,077,800.09 8.70% 

账龄 应收账款计提比例 其他应收款计提比例 

1－2 年 20.00% 20.00% 

2－3 年 30.00% 30.00% 

3 年以上 50.00% 50.00% 

3－4 年 50.00% 50.00% 

4－5 年 50.00% 50.00% 

5 年以上 50.00% 50.00% 
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公司是深加工玻璃设备类的产业，是行业类的第一家上市公司，也是唯一的一家，所以钢

化产业和镀膜产业没有找到此类会计信息进行数据比较，玻璃产业类比了一家供应商南玻 A，

属于我们上游企业；和一家下游客户福耀玻璃，属于我们下游企业。（南玻 A主要做原片玻璃，

福耀玻璃主要做汽车玻璃，查看这两家公司年报，都是做玻璃，行业类似，所以选择这两家公

司进行比较，但由于所处产业链位置不同，应收账款性质也并不完全一样，只能作为部分参考。） 

南玻 A 应收款项计提坏账准备的会计估计： 

除单独计提减值准备的应收款项外单独测试未发生减值的应收款项，计入相应信用风险特

征组合中再按应收账款余额计提 2%坏账准备。 

福耀玻璃应收款项计提坏账准备的会计估计： 

除单独计提减值准备的应收款项外单独测试未发生减值的应收款项，账龄一年以上、最近

一年内没有发生新业务且没有有效询证函确认的应收账款计提坏账准备比例 100%。 

我公司与这两家公司行业类似，所以选择这两家公司进行比较，但由于所处产业链位置不

同，应收账款性质也并不完全一样，只能作为部分参考。我们计提的坏账准备比例不低于同行

业，公司计提坏账准备的会计估计谨慎、坏账计提金额充分。 

北玻股份对于单项金额重大的应收款项，以及金额不重大但账龄 1年以上或有其他证据表

明应收款存在无法全部回收的迹象应收款项都单独进行减值测试。对于确实无法收回的应收款

项全额计提了坏账准备或是做了应收账款核销处理，对于未发现减值迹象的应收款项计入账龄

百分比计提坏账准备，没有出现未发现减值迹象的应收款项无法收回的情况。 

应收款项都在陆续收回。报告期末应收账款前五名客户中：仅江苏天成镀膜玻璃有限公司

没有按照协议约定回款，上海北玻镀膜技术有限公司对其提起诉讼，一审我公司已经胜诉，现

进入二审程序。河北明润达节能材料有限公司余额 2,063 万元,对方公司按照协议每月付款 50

万元、河北汇晶玻璃科技有限公司余额 1,201.58 万元，对方公司按照协议每月支付 30 万元；

河北庚昌钢化玻璃有限公司余额 1，088 万元，对方公司按照协议每月支付 30 万元、绵阳中邦

节能玻璃有限公司余额 1,450 万元,对方公司按照协议每月付款 30 万元。 

（4）报告期末应收账款前五名客户中，应收江苏天成镀膜玻璃有限公司账款 1,637 万元，你

公司已对该客户提起诉讼，请说明截至目前诉讼进展情况以及你公司对该客户应收款项坏账

建造合同收入应收账款 2 年以内（含 2 年） 0.00%  

建造合同收入应收账款 2-3 年 10.00%  

建造合同收入应收账款 3-4 年 20.00%  

建造合同收入应收账款 4-5 年 30.00%  

建造合同收入应收账款 5 年以上 50.00%  
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准备计提是否充分。 

上海北玻镀膜技术工业有限公司与江苏天成镀膜玻璃有限公司诉至苏州市中院，江苏天成

案件一审上海北玻已胜诉，对方已上诉，进入二审程序。2017 年 8 月 31 日，一审宣判，判决

如下：江苏天成镀膜玻璃有限公司支付上海北玻镀膜技术工业有限公司剩余设备款 1637.49

万元及逾期付款利息，其中 837.49 万元，自 2011 年 4 月 22 日开始以中国人民银行同期贷款

基准利率计算至实际清偿日止；其中 400 万元自 2012 年 2 月 22 日开始以中国人民银行同期贷

款基准利率计算至实际清偿日止，剩余 400 万元，自 2013 年 8 月 22 日开始以中国人民银行同

期贷款基准利率计算至实际清偿日。根据律师查证江苏天成镀膜玻璃有限公司年销售额在

4000 万元以上，名下有自有厂房，有理由认为江苏天成镀膜玻璃有限公司有能力支付剩余货

款以及逾期付款利息，我们有充分理由认为可以收回该货款。 

6、报告期末，你公司的预付账款余额为 3,490 万元，较 2016 年末增长 128%，其中一年

以内的预付款项余额为 2,775 万元，较 2016 年末增长 89%。请结合行业情况、公司经营情况

和采购模式，说明你公司预付账款较 2016 年末增幅明显的原因及合理性。 

回复： 

预付账款 3,490 万元较年初 1,528 万元增加 1,962 万元。主要有以下四个原因： 

1）报告期收购子公司广东北玻电子，增加 772 万元预付账款，且账龄都是一年之内。 

2）子公司天津北玻期末预付账款 927 万元，较年初 246 万元增加 681 万元。主要原因如下：

香港太古工程原片为超大版面，非常规尺寸，需要集中向供应商下订单采购，供应商针对该工

程批量生产，因此需针对此工程支付预付款，受此工程影响，预付款增长 304 万元；部分订单

原材料采用进口原材料，国外供应商需提前全额预付货款，且原片运输在途时间较长，预付账

周转天数增加，受此影响，预付款增长 230 万元；2017 年部分设备改造升级，按合同需提前

预付部分设备升级改造款项，受此影响，预付款增长 25 万元。以上预付账款的增加账龄都在

一年之内。 

3）子公司上海镀膜期末预付账款 459 万元较年初 203 万元增加 256 万元。主要因为去年下半

年没有大额销售订单，预付账款较少，报告期新签一条 850 万元制镜线订单，为执行此订单采

购原材料增加了预付账款，账龄在一年之内。 

4）广东臻兴预付账款期末余额 306 万元较年初 167 万元增加 139 万元。主要系 1 月份预付办

公楼和厂房租金 171.42 万元，报告期摊销了 85.71 万元，余 85.71 万元形成期末余额，另外

因为报告期末销售订单较去年下半年增加，原材料采购预付账款也随之增加，账龄在一年之内。 
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7、2015 年末、2016 年末、报告期末，你公司其他应收款中员工备用金的余额分为 249

万元、421 万元、592 万元，请说明员工备用金的具体用途、近年持续增长的原因及合理性、

是否存在为你公司董事、监事、高级管理人员提供财务资助的情形，以及是否存在控股股东

及其关联方直接或间接占用你公司资金的情形。 

回复： 

公司近三年的备用金的主要用途是公司的零星采购、展会费、诉讼费、差旅费、业务费等

项目借款，都是与公司日常生产经营相关，报告期末余额增幅较大的原因是： 

1）新的控股子公司增加，销售收入和销售人员都有增加差旅费和业务费增加； 

2）公司新产品推出较快，业务逐渐扩展，公司成立了品牌管理部，加强了品牌宣传工作，

参加国内外大型展会增加, 销售人员借款增加； 

3）是公司在德国进行知识产权诉讼事项给当地法院的押金，因此类诉讼较复杂，根据德

国律师的判断，知识产权诉讼快则 1 年慢则 5 年结案的情形也是经常存在的，所以时间较长，

目前诉讼还在进行当中，导致借款一直未还； 

4）报告期公司通过考核政策鼓励销售和售后多跑客户，因此差旅费借款也会加大。 

公司已建立了备用金使用制度，并且每年年底都给个人发催款通知，及时归还个人欠款。

这些挂账不存在与我公司董事、监事、高管人员提供财务资助的情形，也不存在与控股股东及

其关联方直接或间接占用公司资金的情形。 

其他应收款备用金明细 

                                                   单位：元 

项目 2015年12月31日备用金 2016 年 12 月 31 日备用金 2017 年 6 月 30 日备用金 

零星采购备用金借款 12,578.00 13,000.00 80,287.20 

差旅费备用金 718,845.11 748,505.14 2,347,984.49 

房租借款 50,400.00 70,400.00  

工伤备用金 66,024.61 15,487.00 187,207.35 

培训费借款 2,420.00   

汽车费用备用金 28,454.67 110,000.00 259,834.15 

诉讼费借款 374,913.84 453,067.49 567,219.19 

业务借款 1,184,427.90 2,799,927.40 2,065,985.60 

展会借款 50,000.00  412,976.00 

合计 2,488,064.13 4,210,387.03 5,921,493.98 

8、报告期末，你公司其他应收款余额中借款余额为 103 万元，请说明借款形成原因，是

否属于对外提供财务资助，如是，是否履行了相关审议程序及信息披露义务。 

回复： 
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北玻股份其他应收款合计 103 万元，主要用途是公司的办事处房租借款 24.5 万元，国际

销售部差旅费借款 19.2 万元，业务借款 46.3 万元，法院诉讼代垫款 9 万元，环境监测借款

3.5 万元。以上都是属于正常生产借款，都是与公司日常生产经营相关，并且每年年底都发催

款通知，及时归还欠款。这些挂账基本上都在一年之内 58 万元，两年至三年 25.4 万元，三年

以上 19 万元，不存在与我公司董事、监事、高管人员提供财务资助的情形，也不存在与控股

股东及其关联方直接或间接占用公司资金的情形。 

9、报告期，你公司营业费用、管理费用明细中职工薪酬分别为 1,126 万元、2,386 万元，

分别较上年同期增长 42%、20%，请说明报告期公司营业收入较上年同期基本持平但营业费用、

管理费用中职工薪酬上升的原因及合理性。 

回复： 

由于北玻股份的营业收入是以深加工设备和深加工玻璃业务为主，报告期钢化设备销售收

入 23,091 万元较上年同期 15,483 万元上升 49.14%；而深加工玻璃销售收入 16,897 万元较上

年同期 22,030 万元下降 23.3%，销售人员的薪资结构一般是工资+提成奖金的形式组成，在销

售额下降的情况下，并不会降低基本工资，而在销售额增加的情况下，则会有较高的提成部分，

因此深加工玻璃的销售人员并没有因玻璃收入的减少而降低薪资，而钢化设备的销售人员却因

设备销售收入的大幅增加而大幅增加奖金，导致了两大主业在营业收入合并后升幅不大的情况

下，工资总额却产生了一定增幅。 

销售费用职工薪酬明细对比表                 单位：万元 

公司 2017 年 1-6 月 2016 年 1-6 月 增加额 增幅 

洛阳北玻 363 237 126 53% 

洛阳台信 78 31 47 152% 

上海北玻 298 155 143 92% 

上海镀膜 46 34 12 35% 

北京北玻 86 97 -11 -11% 

天津北玻 56 118 -62 -53% 

上海自动化 132 99 33 33% 

广东臻兴 63 24 39 163% 

广东电子 4 0 4  

合计 1,126 796 330 42% 

 

管理费用职工薪酬明细对比表                  

 单位：万元 
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公司 2017 年 1-6 月 2016 年 1-6 月 增加额 增幅 

洛阳北玻 794 708 86 12% 

洛阳台信 75 51 24 47% 

上海北玻 605 624 -19 -3% 

上海镀膜 150 98 52 53% 

北京北玻 124 115 9 8% 

天津北玻 351 212 139 66% 

上海自动化 92 51 41 80% 

广东臻兴 168 129 39 30% 

广东电子 28 0 28  

合计 2,386 1,988 398 20% 

上海北玻玻璃技术工业有限公司报告期营业费用中的职工薪酬同比增加 143 万元，主要系

上海北玻公司的出口订单增加，钢化设备出口收入 5,372 万元，较上年同期 4,106 万元增加

1,266 万元，增幅为 30.8%，国际销售人员职工薪酬有所增加。 

广东北玻臻兴玻璃技术工业有限公司报告期营业费用中的职工薪酬增加 39 万元，管理费

用中的职工薪酬增加 39 万元，报告期营业收入 751 万元，较上年同期 125 万元增加 626 万元，

增幅 500%，所以职工薪酬也有所增加。 

广东北玻电子玻璃有限公司报告期营业费用中的职工薪酬 4 万元，管理费用中的薪酬 28

万元，系报告期新纳入合并范围的子公司。 

洛阳北方玻璃技术股份有限公司报告期营业费用中的职工薪酬 363 万元，较上年同期 237

万元增加 126 万元；系销售收入的增加，报告期营业收入 22,472 万元，较上年同期 16,540

万元增加 5,932 万元，增幅 36%。管理费用中的职工薪酬 794 万元，较上年同期 708 万元增加

86 万元。 

天津北玻报告期管理费用中的职工薪酬 351 万元，较上年同期 212 万元增加 139 万元。上

年同期技术开发费 572 万元，研发人员的工资也是作为技术开发费的组成部分，而报告期技术

开发费 387 万元，同比减少 185 万元，由于研发减少，所以研发人员的工资在非研发项目之外

都在管理费用工资中体现。 

洛阳台信风机公司报告期营业费用职工薪酬 78 万元，较上年同期增加 47 万元，系销售收

入的增加，报告期营业收入 4000 万元，较上年同期上升 59%。 

综上所述，营业费用和管理费用中的职工薪酬同比增加原因： 

1）股份公司按照国家的最低工资标准的上调，整体的上调了工资基数，报告期全公司每

个人的基本工资都上调了 5%以上。 
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2）股份公司 2017 年 1 月改革了员工层次晋级的补贴制度，这个因素使工资总额较上年同

期上升了 11%。 

3）另外新增了子公司广东北玻电子玻璃有限公司，以及洛阳北玻、上海北玻、洛阳台信

和广东臻兴销售人员工资增加所致。 

4）公司有政策是根据各单位运营情况决定发放奖金和提成的时间，因此奖金发放的时间

与收入的时间不配比。 

 

特此公告。 

 

 

                                         洛阳北方玻璃技术股份有限公司 

                                                    2017 年 10 月 26 日 


	1、报告期内，你公司营业收入为4.4亿元，同比上升4.32%，实现归属于上市公司股东的净利润（以下简称“净利润”）-2,597万元，请结合市场环境、产品结构、毛利率、费用变化情况等具体分析报告期营业收入上升但业绩较上年同期由盈转亏的原因。
	回复：
	1）收入成本毛利分析：
	2、2017年7月7日，你公司披露2017年半年度业绩预告修正公告，因控股子公司天津北玻玻璃工业技术有限公司（以下简称“天津北玻”）部分大额玻璃订单推迟提货、子公司广东北玻电子玻璃有限公司（以下简称“广东北玻”）纳入合并范围时点较原预计推迟、部分供应商供货延期等原因，预计2017年1-6月净利润由原预计盈利835万元至1,392万元修正为-2,672万元至-2,116万元。你公司在2017年半年报中披露，因控股子公司天津北玻订单减少、部分客户订单推迟提货、部分供应商供货延期等原因，预计2017年前...
	（1）天津北玻部分客户较原预计推迟提货涉及的订单金额、对2017年1-6月及前三季度业绩的预计影响金额以及截至目前的订单发货情况；
	（2）广东北玻纳入合并范围时点较原预计推迟对报告期业绩的预计影响金额；
	（3）部分供应商供货延期的原因以及对公司2017年1-6月、前三季度业绩的预计影响金额。
	回复：
	1）天津北玻原预测上半年盈利500万元，实际报表数据为上半年亏损1,118万元。主要原因是部分客户较原计划推迟提货：
	a、出口香港太古订单总金额约人民币3,600万元，原计划2017年1-6月发货2,000万元，因客户原因工期延后，该订单推迟发货，1-6月实际未发货。
	b、国内订单苏州中心苹果店金额750万元，原计划2017年1-6月全部发货，因客户要求推迟发货，1-6月实际未发货。
	以上两个订单未按预计发货减少天津北玻2017年1-6月收入约2,600万元，影响天津北玻净利润1,618万元，直接影响归属上市公司股东净利润1,456万元，且因这两个订单加工过程工艺复杂、技术难度高，毛利率较高，使得使得实际利润较预计利润差异较大。
	c、截至目前这两个订单的发货情况：出口香港太古订单2017年第三季度已实际发货709万元，其他将于2017年第四季度和2018年第一季度陆续发货。苏州中心苹果店将于2017年第四季度全部发货。
	2） 广东北玻原预计3月份完成并购纳入合并报表,预测4-6月可实现净利润1,600万元，因办理的相关手续复杂，而实际完成并购纳入合并报表的时间是6月。广东北玻6月实际报表数据为净利润454.68万元，广东北玻纳入合并范围时点较原预计推迟对报告期业绩的预计影响广东北玻净利润1,145.32万元，归属上市公司净利润影响 584.11万元；截止至三季度广东电子北玻实现净利润2,470.21万元。
	3）控股子公司上海北玻自动化、上海镀膜技术、上海北玻延迟发货或推迟订单影响归属上市公司上半年净利润约800万元。其中上海北玻自动化公司原计划发往印度圣戈班的连线设备，客户厂房搭建因为大雨延误提货，导致收入差异约600万元，截至9月底设备尚未发货；发往西藏资中和洛阳客户的自动化连线收入280元，推迟发货，9月底已发货；上海北玻镀膜技术工业有限公司原预计制镜线合同总金额850万元，方案被变更，重新设计方案， 9月底还在协商方案。
	3、你公司子公司天津北玻、北京北玻安全玻璃有限公司、上海北玻镀膜技术工业有限公司报告期分别亏损1,118万元、550万元、402万元，请说明三家子公司亏损的原因、较上年同期业绩的变动情况以及原因。
	回复：
	4、报告期，你公司完成广东北玻51%股权的收购，你公司确认合并成本为8,026万元、该项收购形成商誉3,870万元，该项收购涉及或有对价安排。请补充说明该项股权收购款项的支付情况、广东北玻业绩承诺情况以及未完成业绩承诺对股权收购价格的影响，并说明收购广东北玻的相关会计处理，以及或有对价公允价值、合并成本、商誉的计算过程。
	回复：
	5、报告期末，你公司的应收账款余额为3.47亿元，较2016年末增长16%，其中账龄3年以上的应收账款余额为7,279万元，较2016年末增长32%。你公司按信用风险特征组合计提坏账准备的应收款项采用账龄分析法计提坏账准备，其中，账龄在1-2年、2-3年、3年以上的非建造合同收入应收账款坏账计提比例分别为20%、30%、50%，账龄在2-3年、3-4年、4-5年、5年以上的建造合同收入应收账款坏账计提比例分别为10%、20%、30%、50%。请你公司说明：
	（1）报告期末应收账款增幅高于报告期营业收入同比增幅、账龄3年以上应收账款增加的原因；
	（2）请按照账龄组合分别披露非建造合同收入、建造合同收入应收账款期末余额、坏账准备期末余额以及坏账准备计提比例，并补充披露按欠款方归集的期末余额前五名的应收账款的账龄情况；
	（3）请结合同行业公司情况及历史坏账情况，说明公司计提坏账准备的会计估计是否合理谨慎、坏账计提金额是否充分；
	（4）报告期末应收账款前五名客户中，应收江苏天成镀膜玻璃有限公司账款1,637万元，你公司已对该客户提起诉讼，请说明截至目前诉讼进展情况以及你公司对该客户应收款项坏账准备计提是否充分。
	回复：
	（1）报告期末应收账款增幅高于报告期营业收入同比增幅、账龄3年以上应收账款增加的原因；
	6、报告期末，你公司的预付账款余额为3,490万元，较2016年末增长128%，其中一年以内的预付款项余额为2,775万元，较2016年末增长89%。请结合行业情况、公司经营情况和采购模式，说明你公司预付账款较2016年末增幅明显的原因及合理性。
	7、2015年末、2016年末、报告期末，你公司其他应收款中员工备用金的余额分为249万元、421万元、592万元，请说明员工备用金的具体用途、近年持续增长的原因及合理性、是否存在为你公司董事、监事、高级管理人员提供财务资助的情形，以及是否存在控股股东及其关联方直接或间接占用你公司资金的情形。
	回复：
	其他应收款备用金明细
	单位：元
	8、报告期末，你公司其他应收款余额中借款余额为103万元，请说明借款形成原因，是否属于对外提供财务资助，如是，是否履行了相关审议程序及信息披露义务。
	回复：
	9、报告期，你公司营业费用、管理费用明细中职工薪酬分别为1,126万元、2,386万元，分别较上年同期增长42%、20%，请说明报告期公司营业收入较上年同期基本持平但营业费用、管理费用中职工薪酬上升的原因及合理性。



