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开元资产评估有限公司 

关于深圳市新纶科技股份有限公司 

发行股份及支付现金购买资产并募集配套资金 

暨关联交易的问询函相关问题回复 
 

 

深圳证券交易所中小板公司管理部： 

深圳市新纶科技股份有限公司于 2017年 10月 26日收到深圳证券交易所出

具的《关于对深圳市新纶科技股份有限公司的重组问询函》（中小板重组问询函

（需行政许可）【2017】第 59 号），该问询函针对目前公司正在推进的发行股

份购买资产暨关联交易事项进行了问询，针对问询评估师的问题，我们进行了核

查并回复如下： 

根据《报告书》，千洪电子 2015 年、2016 年及 2017 年 1-7 月归属于母公

司股东的净利润（以下简称“净利润”）分别为 2,338.12 万元、6,879.74 万元和

5,831.03 万元。千洪电子的股东唐千军和劳根洪承诺千洪电子 2017 至 2019 年

扣除非经常性损益后的净利润分别为不低于人民币 1.1 亿元、1.5 亿元和 1.9 亿

元元。请补充披露以下内容：（1）请补充披露上述业绩承诺较报告期业绩增幅

较大的原因、作出上述业绩承诺的具体依据及合理性，请独立财务顾问、资产

评估师核查并发表明确意见；  

回复： 

基于标的公司所处的消费电子功能性器件行业前景广阔，主要终端品牌客户

手机出货量持续增长，标的公司凭借在客户资源、切入客户前端设计、快速响应、

成本控制及产品品质等方面的竞争优势，并结合 2017 年标的公司已实现业绩和

下半年出货量情况，预计标的公司全年实现净利润金额超过业绩补偿义务人业绩

承诺金额。因此，标的公司业绩承诺较报告期业绩增幅较大、业绩承诺人作出上

述业绩承诺是有依据和合理的。 
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1）标的公司所在行业的发展情况、千洪电子的核心竞争力和市场地位 

标的公司核心竞争力： 

①客户资源优势 

被评估单位自成立起就深耕下游终端客户。目前，被评估单位已相继切入了

OPPO、VIVO、长盈精密、劲胜精密等知名国内手机终端品牌商与组件商，且已经

成为 OPPO、VIVO 最大的功能性器件供应商之一。 

据 IDC 数据，OPPO 和 VIVO 在中国市场 2016 年的出货量分别为 7,840 万部

和 6,920 万部，首度成为中国市场的冠军和季军，华为、苹果、小米分列二、四、

五位，其中 OPPO 的出货量接近小米的两倍。作为 OPPO 和 VIVO 在功能性器件环

节的重要供应商，有助于被评估单位提升业内知名度和切入新客户的供应链。 

②切入客户前端设计优势 

受行业经验、生产规模和研发能力等方面的限制，目前大多消费电子产品功

能性器件生产商只能从指定的供应商采购原材料，并按客户提供的图纸从事简单

加工。 

而被评估单位则凭借丰富的行业经验、较强的研发实力以及较高的客户信任

度，参与到下游品牌终端客户的产品设计及研发中，为下游客户提供产品设计、

材料选择、产品试制和测试、大批量生产、快速供货及配套等全方位服务。这样

不仅可以提高下游客户的研发效率，增强客户黏性，同时也为上游材料供应商打

开新的市场，凭借在上游材料供应商处的大规模采购，保证相对较低的采购成本，

并降低采购风险。 

③快速响应优势 

消费电子产品功能性器件行业对于交货期的要求较高，客户一般采用零库存

管理，采购周期较短，甚至存在部分急单要求在 24 小时以内交货。 

被评估单位生产厂区及经营地点为于广东省东莞市，与深圳、广州、惠州、

中山等珠三角地区电子信息产业发达城市的半径距离均不超过 300 公里，交通便

利、物流快捷。珠三角地区作为国家工业和信息化部首批挂牌的国家级基地，已

成为中国乃至世界主要的电子产品制造基地之一。被评估单位的客户主要聚集在

该地区，因此被评估单位可以快速响应客户需求。同时，该地区大量的潜在客户

资源也为被评估单位未来的发展提供了广阔的市场空间。针对珠三角以外地区的

客户，被评估单位则与顺丰等快递公司签订了长期合作协议，保证供货的及时性。 

④成本优势 
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原材料采购方面，被评估单位产能规模较大，大批量采购所带来的规模经济

效应带来了成本优势。此外，被评估单位凭借丰富的行业经验、客户与供应商资

源，有效连接产业链上下游，为上游供应商提供更精准的产品需求信息和未来发

展趋势，形成了长期良好的合作关系，进一步降低了采购成本。 

生产方面，被评估单位通过不断增加先进的生产、检测、质量控制等设备的

投入，提高自动化程度，并通过定制化购置设备、自主对现有设备进行灵活的调

整和改进。目前被评估单位已具备较高的自动化生产水平，尤其前端生产基本实

现自动化，仅后端检验需要人工参与。较高的自动化生产水平在很大程度上替代

了高昂的人工成本，同时极大提升了生产效率，从而降低了单位产品成本。 

⑤品质优势 

被评估单位一直致力于产品设计及生产工艺的改进，并建立了由品质控制系

统、品质异常追溯系统、制程控制系统等组成的完整的质量管理体系，先后通过

了 ISO9001:2008 质量管理体系认证和 ISO14001:2004 环境管理体系认证，并在

生产过程中按严格既定的产品控制计划进行过程质量控制。被评估单位于 2011

年获得了 OPPO 颁发的“OPPO 蓝光优秀合作伙伴”、2014 年获得了 DFLC 颁发的

“2014 东方亮彩供应商答谢大会优秀供应商”荣誉称号。 

在未来几年，我国消费电子功能性器件行业仍将保持较快的增长态势，新兴

消费电子产品成为新的增长点，其中可穿戴设备于 2014 年起呈现爆发式增长，

2016 年全球出货量同比增长 31%，突破 1.02 亿件。基于目前仍较大的渗透空间

及新产品的更新换代，IDC 预测可穿戴设备到 2020 年将达到约 2.1 亿件，未来

五年复合增长率将超过 20%。除智能可穿戴设备外，2016 年以来，消费电子领域

最火的概念莫过于虚拟现实（VR）设备。VR 设备有望成为继智能手机后又一大

智能硬件，各大 IT 咨询机构对未来 VR 设备的出货量均有十分乐观的估计。据

IDC 预测，2020 年全球 VR 设备出货量将突破 6,400 万台，未来五年复合增长率

高达 183%。 

2）报告期内两年一期增长情况。 

单位：万元 

项目 2017 年预计 较上年增长率 2016 年度 较上年增长率 2015 年度 

营业收入 59,975.46 40.68% 42,632.67 202.42% 14,097.13 
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营业利润 12,801.66 56.44% 8,183.03 158.29% 3,168.10 

净利润 10,133.59 47.30% 6,879.44 194.23% 2,338.12 

根据上表，标的公司报告期内营业收入、营业利润、净利润都均呈快同步速

增长趋势，2017 年度预计增长率分别为 40.68%、56.44%、47.30%。企业处于发

展趋势的上升通道。 

3）2017 年、2018 年、2019 年预测情况。 

项目 
2019 年预

计 

较上年

增长率 

2018 年度预

计 

较上年增

长率 

2017 年度

预计 

较上年

增长率 

营业收入 96,038.69 23.61% 77,693.57 29.54% 59,975.46 40.68% 

营业利润 20,660.73 26.22% 16,369.45 27.87% 12,801.66 56.44% 

净利润 17,561.62 26.22% 13,914.03 37.31% 10,133.59 47.30% 

业绩承诺 19,000.00 26.67% 15,000.00 36.36% 11,000.00 
 

根据上表，标的公司业绩承诺期内，评估预测净利润 2017 年度 1.01 亿、2018

年 1.39 亿、2019 年 1.76 亿，分别增长 47.30%、37.31%、26.22%。首先，2017

年度的预测是合理的。截止至 2017 年 7 月末，标的公司已实现利润 5,831.03

万元。第一，根据标的公司统计的于评估基准日以后发货情况显示，2017 年 7

月至 9 月千洪电子出货金额分别为 6,809.60 万元、6,705.19 万元、6,580.32

万元，平均单月出货金额 6,698.37 万元，标的公司据此估计千洪电子 2017 年全

年可实现净利润 11,236.92 万元，达到千洪电子 2017 年承诺净利润 1.1 亿元的

102.15%。第二，基于企业的所在行业发展趋势和企业自身的优势，2018 年、2019

年利润分别增长 37.31%、26.22%增长率均低于历史水平，且与行业发展趋势一

致，是可实现的、合理的。 

综上所述，标的公司 2017 年—2019 年评估预测与企业及其所在行业的发展

趋势是一致的，合理的、可实现的，其业绩承诺均略高于评估预测，说明标的公

司管理层对标的公司的发展充满信心，作出上述业绩承诺是有依据和合理的。 
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（此页无正文，为《开元资产评估有限公司关于深圳市新纶科技股份有限公

司发行股份及支付现金购买资产并募集配套资金暨关联交易问询函的回复》

签署页） 
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中国 · 北京 资产评估师： 

 

 
 
 
 
 
 
 

    日期：二〇一七年十月三十日 
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