证券代码：300490                              证券简称：华自科技
华自科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2017-002
	投资者关系活动类别
	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	国信证券           杜杨
六禾投资           彭一恒
东方资本           徐胜利
轻盐创投           苏炳昆
高新创投           冉光杰

湖南熵一贯喜资管   张旭
广西铁投           李硕、覃红明
众邦资管           蔡静娴、杨晶晶
财通基金           刘在浩
方圆金控           邵羽白
江山创投           黄龙恩
中大投资           黄震宇
东兴证券           龙海敏

	时间
	2017年11月28日9:00-12:00

	地点
	公司国际技术交流中心二楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	公司董事长黄文宝、副总经理兼董事会秘书宋辉、财务总监陈红飞、证券事务代表袁宏以及正在实施的重大资产重组标的公司深圳市精实机电科技有限公司董事长李洪波、北京格兰特膜分离设备有限公司董事长孟广祯、精实机电财务总监王庆参与了本次投资者交流活动。

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、参观公司

二、华自科技、格兰特、精实机电及本次重大资产重组交易方案基本情况介绍

三、就公司所处行业、未来规划、本次重组相关情况等进行了沟通交流。具体如下：

问题一：华自科技与本次收购的精实机电和格兰特是否具备协同效应，当时做出收购决策时是如何考虑的？收购后将如何管理以提高华自科技的整体竞争力？

答（黄文宝）：公司在水处理和自动化领域已有多年的经验，精实机电和格兰特的加入使公司原有业务在应用领域获得延伸和补强。华自科技收购精实机电的主要原因是华自科技在自动化方面的技术积累与精实机电有很高的协同性，对精实机电的收购增加了上市公司在自动化方面的应用领域和应用场景；对格兰特的收购也是如此，在收购格兰特之前，环保水处理自动化就是华自科技的一个重要业务，并形成了良好的基础，收购格兰特进一步延伸了上市公司在环保水处理领域的产业链和综合竞争实力。

    收购精实机电和格兰特都有一个业绩承诺期，在业绩承诺期内，上市公司会适当保持这两家子公司的独立性，同时，对两家公司进行大力支持，让协同效应充分释放，逐步融合发展，进行适当整合，相信精实机电和格兰特今后将成为华自科技非常重要的业务分支，产生很好的协同效应。
问题二：证监会在行业指导上面，一般对一家上市公司只支持在1到2个行业发展，公司目前的六大业务板块是否跟这个文件有冲突的地方？

    答（黄文宝）：严格来说，公司的六大业务板块是属于应用领域，核心技术是相同或相似的，与证监会定义的行业概念不同的。华自科技六大业务板块中包括水利水电自动化、配电自动化、轨道交通自动化等都是技术和产品的应用场景增加，严格来说仍属于自动化行业范畴。因此，华自科技六大业务板块的划分仅是根据公司业务发展需要来划分的，证监会审核通过了就表示公司业务结构并不违反证监会的的行业指导。

例如，公司在轨道交通板块的产品基本是公司原有自动化技术结合轨道交通的特点在这个领域的应用。我们将轨道交通划分为单独的一个业务板块，主要是考虑到这个领域市场非常大，而且公司在这一块做的比较好，经过近年来的开拓，公司在长沙地铁、磁悬浮、沪昆高铁等轨道交通自动化领域已经有了良好的应用。
问题三：公司在三年业绩对赌期内和对赌期后对精实机电和格兰特进行支持的战略思路是怎样的？

答（黄文宝）：今后的发展规划和发展思路公司也跟精实机电和格兰特相关负责人商讨过。精实机电和格兰特与上市公司在业务方面有高度的协同性，例如原来华自科技在环保水处理领域主要是生产和销售自动化设备，而格兰特主要制造和销售膜产品和承接环保水处理工程，二者的目标客户是一致的，并购后整合难度并不会很大。整合后，从上市公司层面看，公司在环保水处理领域的产品更加丰富了，产业链也更加完善了，今后可以作为一个整体去争取更大的订单，并不存在跨行的概念；和精实机电也一样，华自科技过去在工业自动化方面也有深厚的技术和客户积累，二者结合后，拥有了更完整的一、二次设备产业链，一、二次设备结合后，上市公司工业自动化领域的竞争力会更强，今后也能作为一个整体去争取更好的客户订单。

问题四：请问公司对各业务板块的市场规模如何估计？

答（黄文宝）：水利水电领域，水利和水电本来是不同的两个领域，但水电站就会有库区（水利），需要水雨情、大坝安全监测、流量监测等，这属于水利信息化的范畴，水电自动化主要集中在电站这一块，二者很多时候都是结合在一起的，因此我们把水利水电自动化作为一个业务板块。在这里我分开来讲，水电自动化领域目前的市场增量主要来自国内设备的改造升级市场以及海外新增水电市场，国外的市场增长空间目前来看还是比较大的；水利信息化领域则是一个非常巨大的市场，是一个千亿级的市场，远远大于水电自动化的市场，但这一块基本属于非标市场，没有哪个企业一家独大。华自科技作为水利信息化领域处于相对领先的位置，也无法统计自己精确的市场占有率，因为市场广阔，缺乏竞争对手详细数据，今后还有非常大的拓展空间； 环保水处理领域，随着政府环保政策落实力度加大，环保水处理市场非常大，是一个万亿级的市场，公司目前市场占比较小，随着格兰特的加入，预计环保会成为公司的重要板块；工业自动化领域，并购精实机电后，填补了公司在锂电池生产线后端设备板块的空白，随着新能源汽车行业的快速发展，这是一个蓬勃发展的市场；轨道交通领域，市场也是非常大的，长沙每条地铁都有几个亿的市场；新增的军工领域，技术是同源的，与原有的业务也是高度相关，但确实是另外一个新的市场。
问题五：过去资本市场对华自科技的认识是停留在水利水电自动化领域，认为华自科技就是水利水电自动化企业，而不认为华自科技是一个是更广泛的以自动化为主业的企业，公司今后如何改变市场的这种印象？

答（黄文宝）：您这个疑问我很理解，公司过去对在水利水电自动化领域取得的行业第一的成就是感到自豪的。现在来看，这种定位对华自科技后续的发展已经造成负面影响，今后我们会不断地向市场传递新的战略和定位，让市场改变对华自科技固有的印象。
（宋辉）：另外，随着水利水电自动化之外的业务板块收入占比的持续增加，水利水电自动化业绩占比的逐步缩小，相信未来市场对华自科技的印象也会逐渐改变。以本次收购的精实机电和格兰特为例，精实机电在锂电池后端设备领域竞争实力非常强，包括人们使用的苹果等手机锂电池就有部分是由精实机电的设备检测的；而格兰特在膜法水处理领域，拥有资深经验和丰富的产品，并且格兰特已经将膜法水处理的成本降低到了很低的程度，能够在市政和工业领域大规模推广。未来，精实机电和格兰特都有实力进一步提升自己的市场地位，力争进入行业前列。华自科技旗下一旦拥有多个细分市场的龙头级别的企业，市场对华自科技的印象必然会改变。
问题六：请问精实机电的客户CATL、比亚迪、力神、中航锂电等在公司收入构成中怎样？公司在客户同类设备中的份额是多少？国内主要竞争对手有哪些？

答（李洪波）：上述前几大客户在精实机电收入中的占比大概在50%左右；这几年平均下来，公司在上述客户中同类设备占比大概也是50%以上；在锂电池测试这一块国内的主要竞争对手主要有珠海泰坦、台湾致茂等。

问题七：格兰特在膜产品、膜工程和污水深度处理业务收入占比情况怎样？这个领域的客户主要是哪些？

答（孟广祯）：这三大板块的收入占比大概是各占三分之一，从利润的角度看，膜产品的利润更高；客户方面，膜产品的客户非常广泛，有用于市政也有用于工业的，有的通过代理商销售，具体最终客户我们也不完全清楚；膜工程的客户目前主要聚焦于工业环保水处理，包括发电、钢铁、造纸等工业领域；深度处理主要的客户在制药、造纸等污水处理难度比较高的领域。

问题八：公司传统水利水电自动化领域原材料成本占比比较大，公司有哪些措施可以控制原材料成本？

答（陈红飞）：公司水利水电自动化业务原材料成本在全部成本中的占比确实比较大，这一块原材料的构成有50%以上是电子元器件，上游电子元器件在国内是充分竞争的市场，实际上价格上升不明显，另一个重要成本支出是软件，近些年软件的价格也是比较稳定的，因此公司原材料成本上升的压力比较小。实际上，公司通过良好手段控制成本，公司今年前三季度的毛利率接近40%，较上年同期有比较大幅度的提升，出现了良好的上升势头。就控制原材料成本的方式来说，公司一般在主要材料采购方面会与供应商签订长期供货合同，从而保证原材料成本的相对稳定。

问题九：公司的回款方式是怎样的？

    答（陈红飞）：不同的订单的回款方式可能会根据不同情况有所不同，但总体上是“3331”收款模式，即预付款30%，进度款30%，调试完成后30%，质保金10%。

问题十：精实机电业绩承诺为何如此高？业绩增长如此快，为何不考虑自己IPO，而是选择被华自科技并购？

    答（王庆）：精实机电在被并购前也是打算走IPO，也做了一些IPO的前期准备工作，但和华自科技接触以后，发现二者在技术和战略方面有较高的协同性，也考虑到了IPO周期更长不确定性更大，最终选择了被并入华自科技。

   公司的收益率、营业额和利润之所以增长快，主要是近几年动力电池市场增长非常快，市场需求旺盛。目前大型动力电池厂商都在加大投资，如CATL在江苏溧阳、青海等地都在建设大型生产基地；比亚迪也在青海购买了地块，准备建新的基地；另外包括力神、中航锂电等企业都在大力投入动力电池生产线，这些都为精实机电创造了难得的增长机会；除动力电池外，储能电池也在加快发展，也为精实机电提供了好的发展机遇。因此，精实机电不仅非常有信心完成业绩承诺，也对公司的长期发展充满信心。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017年11月28日


