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证券代码：002228                                  证券简称：合兴包装 

 

厦门合兴包装印刷股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

                                                    编号：2018-02-001 

投资者关系活动类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他  

参与单位名称及人员姓

名 中信证券：王卫 

时间 2018年 2月 8日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人员姓名 
董事会秘书：康春华 

证券事务代表：王萍萍 

投资者关系活动主要内

容介绍 

 

公司提出的包装产业供应链云平台（PSCP）项目基于什

么考虑？ 

答：近年来，包装行业增长速度放缓，行业整体产能过

剩、竞争加剧、订单短缺、资金压力过大等因素使得企

业生存状况恶化，行业整合及淘汰过剩产能非常必要和

紧迫。基于此，公司开发基于 B2B的第三方包装产业供

应链云平台（PSCP），将与众多优秀中小包装企业合作，
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支持中小企业发展，整合产业链，实现促进包装行业优

化升级的共赢目的。 

 

PSCP 能够为行业及平台参与者提供什么价值？ 

答：1)资源整合：利用互联网信息化技术建立资源整合

与共享平台，实现跨地域产业集群，促进产业结构优化

升级。2)促进交易：满足包材需求方多元化需求，提升

供需资源对接精准度；3)优化流程：提供信息化、数据

化、智能化的可视、可控管理，缩短交易流程及周期；

4)众包共享：结合包材需求客群及供应商的需求，优化

订单配给，解决需求与供给不平衡的困境。5)平台能够

提供研发、设计等无形服务支持，更好地满足客户需求。

总体来看，PSCP业务能够整合行业产生规模效益，有力

带动包装行业的内生增长。公司也能够受益于此，分享

行业增长带来的利润价值。 

 

实施智能包装集成服务（IPS）的目的？ 

答：公司将从包装制造商角色向全方位包装服务商转变，

交易双方的关系将从订单联系转向战略合作。通过智能

包装设备实现包装自动化，有助于提高运营效率，通过

智能包装技术模式，协助客户打通产品生产、包装、仓

储、物流、用户等环节，提升客户的管理效率，通过集

成服务发挥专业分工的优势，降低客户的综合成本。 

 

合兴包装运作 IPS项目的优势有哪些？ 

答：首先，合兴包装具备行业领先的专业技术优势、良

好的信誉和承担能力，能够为客户提供整体包装解决方

案、供应商管理库存等高附加值服务，并有能力应对智

能包装集成服务过程中涉及的人员调整等方面可能遇到
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的问题，具有转型智能包装集成服务的实力。其次，合

兴包装还拥有丰富的大客户资源、供应商资源和一定的

主材生产能力，为自身转型智能包装集成服务提供商打

下了坚实的基础。第三，合兴包装在运营改良客户生产

线方面拥有运营管理体系和丰富的经验。第四，合兴包

装在跨地区销售和管理方面也具备领先优势，因此有实

力为不同地区具有包装外包、自动化改造和集中采购需

求的客户提供服务。 

 

请介绍一下公司的战略规划？ 

答：公司制定了打造“百亿制造、千亿服务”的战略规

划，着手实施产能整合、外延并购、智能包装集成服务

（IPS）、包装产业供应链云平台（PSCP）四大业务模块

的建设，实现公司原有产能整合与外延并购互相结合，

IPS和 PSCP互相协作，包装制造为包装服务提供基础支

持，包装服务深化包装制造的新机制。公司会全面实施

战略升级、深度整合存量产能、稳步推进外延并购扩张、

大力发展 PSCP和 IPS两大增量新业务。 

 

公司参与的产业并购基金收购的国际纸业在中国与东南

亚的瓦楞包装箱业务与公司本身的产能分布和客户资源

是否存在重合和竞争的情况？  

答：公司与国际纸业之间实际上能够产生很好的协同效

应。产能方面，国际纸业的生产基地与公司的生产基地

分布大部分存在互补性，填补了公司在部分地区产能分

布的空白，进一步扩大了公司在全国范围内的产能布局。

客户方面，合兴包装与国际纸业并不会形成客户竞争的

情况，反而存在一定的互补性，双方的客户资源能够实

现分享，而且国际纸业能够为公司带来业内非常优质的
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客户资源。 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2018年 2月 8日 

 


