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北京星网宇达科技股份有限公司投资者关系活动记录表
编号：2018-002
	投资者关系活动类别

	特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	张世杰  东北证券
李瑞阳	中阅资本
刘安田	中阅资本
郭达玉	中金基金
冯达	中金公司
刘刚	中达投资管理有限公司
刘建忠	源乘投资
王科	立溢投资
田冬宇	海燕投资管理有限公司

	时间
	2018年3月 29日 下午

	地点
	电话会议

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书、财务总监刘玉双

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、介绍了公司概况

二、针对投资者关心的问题展开了介绍：
1、 公司主要业务有导航、测量和稳控，2017年的占比结构和2018年的重点领域是？
2017年原有三大主营业务稳定发展，小幅增长。测量业务方面，主要产品驾考产品量升、价跌，测量业务总体保持稳定。导航业务方面，以往客户集中在科研院所和军队，订单量都比较小；去年在无人车应用方面，我们在与百度、军交学院等单位的合作中找到了新方向。控制业务方面，动中通产品早期的主要客户有WJ、HJ等军方客户；去年在民用领域，公司与中兴通讯、中国移动合作面向渔船的动中通业务，并形成了几百套的订单，未来市场的空间还很大。目前，公司在军用和民用领域，已形成能满足客户不同需求的动中通系列产品。
2018年，公司驾考业务将重点推广科目三的考试产品和培训系统。科目三产品的环境感知方面，有重大突破。我们认为，未来驾考的培训也会进入无人化，公司目前已进行了相关的技术积累。动中通更聚焦于军兵种的招标，现在是PK情况不错。如能有所突破，会为动中通带业务带来增长。动中通的收入每年都在1亿左右；如果这次招标中标，大约可带来给动中通业务较大的增长。

2、 红外、雷达等光电探测业务在2018年进展情况介绍。
去年，红外在单兵作战方向，红外夜视仪的突破，预计未来业绩会有一定爆发。雷达业务，以往主要是销售复合式安防雷达产品，而且要经过许多中间环节；去年，在新疆安防雷达项目上，我们直接对接到最终用户，不但节省了中间环节，而且为客户提供了从雷达建站到后期的软件处理的完成解决方案，从而提高了利润率。2018年，理想状态下，这几项业务都可以实现业绩翻番。

3、目前公司稳控业务主要聚焦在哪些客户？
目前是三大，未来可能是四大。目前的第一大WJ、第二大是HJ、第三是民用，未来可能会增加LJ。陆军的项目还在招标的PK中，如能中标，动中通业务增长幅度较大。

4、公司自产器件的使用比例大约是？
--公司从2015年开始布局惯性器件业务，去年有较大的突破。目前有80%-90%的产品采用的自产的陀螺。自产器件除自给自足外，还有部分用于对外销售。

5、2018年、2019年业绩主要来自哪一块？
主要有三方面：（1）传统业务的稳定，（2）新布局的无人机、红外、雷达的增长，（3）原有业务精品化后，在军工方向形成的订单。

6、军工订单，单个的体量不太大？
订单体量不大，但是整合在一起就形成了量的积累。今年新业务有望实现翻番，动中通招标成功也将成为公司新的利润增长点，惯导在军兵种的应用也将实现业绩的提升。

7、导弹业务，预期体量？ 
整体订单预计规模较大，我们大约占20-30%，业绩将在未来3-5年陆续释放。

8、公司现有军工订单排产到哪一年？
2017年，受大环境影响，军工企业的整体都不太好。普遍是年初订单，年末供货。刚刚提到的招标订单，都是面向未来3-5年的。

9、2018年，公司毛利率大约是多少？
公司产品还是以自营为主，毛利率不会有太大波动，大约在45%-50%之间。销售净利润率在20%左右。
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