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徐州科融环境资源股份有限公司 

2017 年度董事会工作报告 

 

2017 年，公司紧紧围绕总体发展战略目标，面对复杂的环境和多变的市场形势，按

照全年重点工作计划，公司上下团结一致，各项工作有序推进,公司发展保持良好态势。

公司董事会按照有关法规和章程规定，认真履行职责，不断完善公司规范化建设，推动

了公司健康、稳定的发展，较好的完成了全年的各项工作。 

2017 年，公司董事会按照全年重点工作计划，勤勉尽责，努力工作。公司在管理制

度、组织机构等方面得到进一步完善，公司“成为世界一流的环境综合治理平台”的经

营理念得到进一步贯彻落实，管理素质和管理水平得到有效提升。 

 

一、2017 年度主要经营指标(合并报表) 

2017 年，公司全年实现主营业务收入 66179.56 万元，较上年减少 13.48%；利润总

额 4183.89 万元，较上年增长 450.22%；净利润 2878.12 万元，较上年增长 565.20%；

基本每股收益 0.05 元/股，较上年增长 127.78%；总资产 328674.56 万元，较上年增长

7.41%；所有者权益 150760.74 万元，较上年减少 4.2%；每股净资产 2.12 元，较上年增

长 10.99%。 

 

二、2017 年度公司经营情况及公司治理 

2017 年公司生产经营稳定，组织建设、业务发展、技术创新均稳步推进。 

（一）组织建设 

公司严格按照《公司法》、《公司章程》、《股东大会议事规则》、《董事会议事

规则》、《监事会议事规则》、《总经理工作细则》、《独立董事工作制度》等相关规

章制度规范运作，相关机构和人员均依法履行相应职责。2017 年，公司根据新的监管要

求对部分制度进行了修订，进一步完善了公司治理。 

（二）业务发展 

本年度公司继续保持并拓展主营业务，其中在“节能燃烧、固废危废处理、水利及

水环境治理”方面销售收入和销售合同增长稳定，成绩显著；在分布式热能管理、环境

综合治理方面的拓展为进一步的产业发展奠定了基础。 
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1）节能燃烧：2017 年度签订合同 858 个，正常项目合同 311 个，备件合同 547 个，

总销售合同 3.75 亿元，较上一年度保持了 33%的增长幅度，销售收入 2.44 亿元，较上

一年度增长 13%。 

2）水利及水环境治理：2017 年签订工程项目合同 69 个，耗材完成 1050.61 万元，

合计完成销售额 27416.30 万元，其中执行 10486.89 万元，其余合同将于 2018 年度执

行完成。全年实现销售收入 1.54 亿元，较上一年度增长 22%。 

3）固废危废处理：2017 年签订合同金额 13922.65（含税）万元，实现销售收入 9789

万元，同比增长 27%。 

（三）核心技术 

公司拥有环境工程设计与运营甲级资质、专业承包一级资质，压力管道设计、压力

容器设计和制造许可证，A 级锅炉部件制造许可证等证书。拥有亚洲最大的燃烧与点火

试验装置，拥有国家发明专利 33 项、实用新型专利 181 项、软件著作权 11 项。 

 

三、董事会日常工作的开展情况 

（一）筹备召开董事会会议及股东大会情况 

报告期内，公司董事会召开了 17 次会议，审议通过 37 项议案。负责召集、召开 7

次股东大会，审议通过 16 项议案。 

（二）董事会建设情况 

报告期内，公司完成了董事会部分董事选举更换工作，同时新选举董事会下属审计

委员会、战略委员会、提名与薪酬考核委员会部分成员。通过审核选拔、推荐、提名，

聘任一批业务能力好、团队意识强、高度敬业的人员组成了公司管理团队。  

（三）执行股东大会决议的利润分配情况 

2016 年度利润分配的执行情况 

经公司第三届董事会第三十二次次会议审议、2016 年度股东大会批准，公司 2016

年度利润分配及资本公积金转增股本方案为：以 2016 年 12 月 31 日总股 712,800,000

股为基数，每 10 股派发现金 0.03 元（含税）。2016 年度不实施资本公积金转增股本。

该次利润分配及资本公积金转增股本方案已于 2017 年 7 月 6 日实施完毕。 

 

四、2018 年度工作思路 

2017 年机遇与挑战并存，希望与困难同在。未来三年是公司发展的关键期，是公司

生存发展的转型期、调整期。只有抓住机遇，整合业务，我们才能顺利应对新一轮挑战，
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促进公司健康持续发展。2018 年，公司继续坚持以环保类主营业务稳健发展为核心宗旨，

积极推进各板块项目建设以及市场拓展，节能降耗向内挖潜，提升企业盈利能力以及开

拓创新业务利润增长点，以构建一流的综合环境服务商为定位，开展部署制定新一年的

战略和经营计划。 

在原有部分市场逐步萎缩的趋势下，通过细化产品分级、优化系统配置、确保产品

质量等多种手段稳定传统重点客户的市场占有率；另外重点开展 VOCs、大型火炬等方向

的新型市场，以谋求企业发展新的突破点。重视技术研发工作，开展燃气超低氮燃烧器、

燃油低氮燃烧器、等离子发生器、高效低氮工业煤粉燃烧器、废气治理等多样化技术开

发及相关产品的应用研究；同时考虑重新构建研发部门的组织框架和运行模式，保证研

发成果能在市场推广和应用，保持公司的持续竞争力。 

持续提高全体员工的质量意识，重点抓图纸设计质量、外购外协件分包过程控制及

产品制造质量，提高售后服务水平，确保每个项目的顺利投用并争取用户满意，以良好

的产品质量和服务质量为品牌增辉。进而确立公司“一次做好”的质量观和“立即响应”

的服务理念。树立成本意识，提倡合理节约，借助全面预算管理，建立固定费用刚性控

制、经营费用与业绩挂钩的管理制度。通过技术创新、采购节约、质量提升、成本管理、

资金管控等多项措施提升项目、产品的创利能力。 

    新的一年公司将会进一步加强董事会建设，充分发挥董事会在公司治理中的核心作

用。加强董事履职能力培训，注重集体决策，提高公司决策的科学性、高效性和前瞻性；

加强对公司内控体系建设的指导，决策并优化公司战略规划。 

 

                               

                                      二〇一八年四月二十四日 

 




