证券代码：000049                                  证券简称：德赛电池

深圳市德赛电池科技股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                        编号：2018-003
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议

□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	招商证券 鄢凡、涂围；浙商证券 张伟；汇丰晋信 朱剑胜；安信基金 方彬；玄元投资 张震宇；金百镕投资 赵勇；前海登程资产 于骏晨。

	时间
	2018年4月25日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事总经理何文彬、财务总监陈莉、董事会秘书王锋

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、签署《调研来访承诺书》；
二、介绍公司经营情况及经营计划:

2017度公司实现营业收入124.86亿元，同比增长43.12%，归属于上市公司股东的净利润为3亿元，同比增长17.72%，基本每股收益为1.4643元，加权平均净资产收益率为23.63%。

2018年一季度，公司实现营业收入29.79亿元，同比增长30.13%，归属于上市公司股东的净利润为7605.97万元，同比增长10.21%，基本每股收益为0.3706元，加权平均净资产收益率为5.27%。

2018年，公司力争实现合并营业收入138亿元。公司将继续坚持“核心聚焦、创新驱动、效益优先”的经营方针，在传统的消费类电子产品业务领域，公司将紧紧围绕行业排名前列的核心客户，强化合作的广度和深度，稳定智能手机电池业务的市场份额，提升笔记本电脑电池业务的市场占比，并积极拓展智能穿戴等新兴市场电池产品业务；在电动工具和无刷控制业务领域，公司将深入挖掘吸尘器等智能家居类产品的市场潜力，努力提升现有核心客户的供应份额；在动力电池业务领域，公司将进一步聚焦，业务拓展以动力电池电源管理系统业务为主，以封装业务为辅，力争乘用车项目的定点及海外战略客户的业务量产。
三、回答调研提问，主要问答简述如下：
1、2017年度经营活动产生的现金流量净额为-4.18亿元，原因是什么？

答：主要是2017年度产销增长较大引起的收付差异、战略备料及强化自动化投入致付现增加、研发投入增加致支付职工薪酬增加等原因所引起的。

2、公司2017年国内智能手机业务的完成情况如何？

答：公司2017年度国内智能手机电池业务的达成是超过公司原定目标的，在主要客户华为、OPPO、VIVO、小米的整体份额超三成。
3、未来业务的增长主要来源？

答：短期看，公司在以笔记本电脑、电动工具、吸尘器为代表中型锂电池封装及电源管理系统业务上仍具有较好的成长性；长期看，小型家庭储能、新能源汽车锂电池等方面的业务也具有很高的成长性。

4、公司的毛利率趋势如何？
答：在现有的业务结构下，现阶段公司既面临原材料价格的上涨，又面对客户的降价压力，毛利率存在下行压力，但公司内部也在积极开展各项精益活动以降低成本。

5、中型如电动工具、吸尘器等的电池产品与手机电池产品比较，毛利率情况如何？

答：中型的电池产品毛利率比手机电池类产品更高一些。

6、三元材料替代钴酸锂在消费类电子产品锂电池的可能性？
答:长期看是趋势，由于我们没有做电芯，短期无明确判断。

7、动力电池业务2018年的规划如何？
答:总的策略是进一步聚焦，业务拓展向附加值更高的电源管理系统业务方向聚焦，封装业务限制在现有的产能范围内，不做新的投入。我们希望能大幅减亏。
8、少数股东权益问题的解决有没有新的进展?
答：目前尚未有明确时间表。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2018年4月25日


