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浙江星星科技股份有限公司 

关于 3D 曲面玻璃生产线建设项目的可行性研究报告 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏。 

 

一、项目建设背景 

1、产业政策落地为视窗防护屏行业提供了正确的方向 

视窗防护屏作为“新型显示器件及其关键部件”的重要组成部分，在产业政

策上得到国家与地方政府的大力支持，未来也有望继续成为扶持对象。2011 年 6

月，国家发改委、科技部、工业和信息化部、知识产权局发布的《当前优先发展

的高技术产业化重点领域指南（2011 年度）》明确将“新型显示器件”作为信息

类优先发展的项目。在 2016 年发布的《中华人民共和国国民经济和社会发展第

十三个五年规划纲要》中，明确将“培育集成电路产业体系，培育人工智能、智

能硬件、新型显示、移动智能终端、第五代移动通信（5G）、先进传感器和可穿

戴设备等成为新增长点”列为战略新兴产业发展行动的第一位。 

2、市场需求持续提升为视窗防护屏行业提供了充足的动力 

随着智能终端技术的成熟与进步以及通信技术的推广，智能触摸屏手机、平

板电脑、可穿戴设备等智能终端产品逐步为用户所青睐，成为更多消费者的选择。

据中国信息通信委员会统计数据，2017 年中国市场智能手机出货量为 4.61 亿部，

约占全球智能手机总出货量的三分之一。全球智能终端产品市场规模巨大，2017

年全球智能手机出货量达到 14.62 亿部，出货量较 2016 年下降了 0.1%，出现首

次下滑，不过 IDC 仍然预测全球智能手机的出货量将会在 2018 年出现回升，并

在未来保持 2.8%左右的年复合增长率，预计 2022 年全球智能手机销量将有望达

到 16.8 亿台。此外，可穿戴设备将在未来继续保持增长，2017 年全球可穿戴设备

的出货量达到 1.15 亿台，根据 IDC 预测，2020 年的出货量将达到 2.37 亿台。同

时，智能可穿戴设备与既有智能设备的结合应用将有望拉动新一波智能手机的需
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求增长。智能终端产品的屏幕是信息交互的重要途径，是人们选择产品的关键因

素之一，随着智能手机、平板电脑等智能终端产品的市场规模持续增长，3D 曲面

玻璃等视窗防护屏的市场需求也将持续得到拉动。 

3、5G 通信、无线充电等技术进步为视窗防护屏行业提供了良好的前景 

智能手机外壳的材质有塑料、玻璃、金属、陶瓷等不同材料。金属背板具有

质感好、手感好、抗摔、散热好等优点，目前为主流机型的标配。但随着 5G 通

信、无线充电等技术的发展和应用推广，智能手机对信号传输的要求更高，金属

背板对信号屏蔽的缺陷将被放大，成为其发展的重大瓶颈，非金属材质背板的需

求将会增加。3D 玻璃具有轻薄、透明洁净、抗指纹、防眩光、坚硬、耐刮伤、耐

候性佳等优点，“玻璃面板+玻璃后盖”的双玻璃方案逐渐成为新一代智能手机

的外观潮流。 

通过多年来在视窗防护玻璃领域的深耕和积累，公司建立了行业领先的技术

优势，并根据市场需求在 2.5D、3D 曲面玻璃领域进行布局，已掌握了较为成熟

的生产技术。本项目的建设积极响应了国家产业政策，顺应了行业发展趋势，将

进一步加大公司在 3D 曲面玻璃方面的生产规模，满足市场需求，实现公司战略，

巩固公司在视窗防护玻璃领域的领先地位。 

二、项目概况 

1、项目名称：3D 曲面玻璃生产线建设项目 

2、项目建设单位：广东联懋光电有限公司 

3、项目建设地点：东莞市石排镇石崇横路 13 号厂房 

4、产品方案：本项目主要生产 3D 曲面玻璃产品，满足客户中高端智能消费

电子的视窗防护屏需求。 

5、投资规模及资金构成： 

序号 项目 投资额（万元） 

1 设备投资 75,085.40 

2 动力及其他配套设备 3,300.05 



3 

 

3 装修工程费用 5,140.69 

4 流动资金 11,473.86 

合计 95,000 

6、项目经济效益：本项目顺利实施且完全达产后，具备年产 2,000 万片 3D

曲面玻璃的能力，完全达产后预计年销售收入为 135,182.40 万元，完全达产后预

计年净利润为 15, 040.09 万元。 

三、项目实施的必要性及可行性分析 

（一）项目实施的必要性 

1、符合行业发展趋势，实现公司战略发展目标 

随着 5G 通信快速发展、无线充电技术被广泛使用，技术上而言，没有电磁

屏蔽效应的玻璃和陶瓷等非金属材料取代金属材料作为机壳将是行业大趋势。玻

璃材质工艺较为成熟、成本具有优势，“双面玻璃+金属中框”是目前替代金属

机壳的首选。公司积极寻求开发和布局具有技术前瞻性的 3D 曲面玻璃等新产品，

有助于完善和布局现有移动终端通讯电子消费品硬件产品的产品结构，加快实现

公司智能消费电子视窗防护屏、触控屏模组和高精密结构件产业链“一站式”服

务的发展战略。 

本项目通过购置先进的生产设备和检测设备，新建 3D 曲面玻璃生产线，满

足客户对智能手机通信技术、外观创新等行业发展的需求，提升公司盈利能力，

是落实公司既定发展战略目标的重要举措，为公司成为国内一流的“智能终端部

件一站式解决方案提供商”打下坚实的基础。 

2、增加利润增长点，保障公司持续发展壮大 

玻璃盖板经过多年的发展，从最初的 2D 延伸到弧面 2.5D，市场已经逐渐趋

于饱和，加上手机出货量增速缓慢，玻璃盖板制造企业间竞争日益激烈，产品同

质化现象严重。随着柔性 OLED 对 LCD 的替代，使得柔性显示屏占比面积大幅

增加，而 3D 玻璃能够较好和曲面屏幕贴合，且具有轻薄、洁净、防眩光、耐候

性佳等优异特质，3D 曲面玻璃的广泛应用为制造商增加了新的利润增长点。 

通过多年来在视窗防护屏领域的深耕和积累，公司建立了行业领先的技术优
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势，已掌握了 2D、2.5D、3D 视窗防护屏和后盖防护屏成熟的生产技术。通过本

次投资项目建设，有利于公司进一步获得更多中高端产品的业务和订单，并为公

司提供新的营收增长点。同时，通过布局 3D 玻璃领域，实现原有业务与新增业

务的高效协同，有助于增强公司综合竞争力，增加产品的附加值、增强持续盈利

能力和抗风险能力，为公司长期可持续发展奠定坚实的基础。 

3、增强客户粘性，进一步提升公司市场竞争力 

一般消费电子产品结构较复杂，需要采购数百种、甚至上千种元组件，加上

消费电子产品市场变化较快、竞争激烈，高效的供应链管理成为终端厂商抢占市

场、赢得竞争的关键，是企业核心竞争力的集中体现。一站式采购平台带来的集

中式、规模化、标准化采购模式极大地优化了客户采购流程，有效降低了采购成

本，最大程度上帮助客户创造更大的市场价值。 

随着 3D 玻璃工艺日趋成熟，3D 玻璃+柔性 AMOLED 的屏幕设计方案带来卓

越的性能优势和全新的用户体验，成为中高端品牌机型的屏幕首选方案。通过本

项目的建设，公司将具备 3D 曲面玻璃相关产品的规模化供应能力，丰富“一站

式”采购服务项目，综合服务客户的能力进一步增强，满足中高端智能终端产品

制造商的需求，有利于增强客户粘性，提升企业综合市场竞争力。 

4、有利于促进当地就业，对社会发展产生影响积极 

本项目的实施在提高公司生产能力的同时，也对当地的经济和社会发展产生

积极的影响。项目建成后，公司将会在当地大量招聘人员，有利于提升当地就业

水平，促进当地经济的发展。 

（二）项目实施的可行性 

1、国家法律法规、产业政策及行业规划支持 

近年来，政府部门制定了一系列的产业政策和发展规划，明确了产业发展方

向及扶持政策，国家的鼓励和支持有利于行业的健康与稳定发展。在 2016 年发

布的《中华人民共和国国民经济和社会发展第十三个五年规划纲要》中，明确将

“培育集成电路产业体系，培育人工智能、智能硬件、新型显示、移动智能终端、

第五代移动通信（5G）、先进传感器和可穿戴设备等成为新增长点”列为战略新
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兴产业发展行动的第一位。 

本项目所处行业的下游产品智能移动终端、可穿戴智能产品等被列为《中国

制造 2025》、《战略性新兴产业重点产品和服务指导目录（2016）》的新一代信

息产业重点产品，符合产业政策导向。 

2、行业市场发展前景广阔 

近年来，随着智能手机、平板电脑、智能穿戴、车载触控等智能终端产品的

普及推广，全球视窗防护屏产品和技术发展突飞猛进，3D 曲面玻璃的替代趋势明

显，其规模不断提升。未来 3D 曲面玻璃屏的应用领域将在智能手机与平板电脑

基础上，逐步向智能穿戴、车载触控等更广阔的人机交互领域渗透，从而带动视

窗防护屏市场持续保持快速发展。 

各类智能终端设备的强劲需求直接拉动了视窗防护屏供应量的持续攀升，全

球视窗防护屏市场的规模也在不断增长。2017 年全球智能手机出货量达到 14.62

亿部，出货量较 2016 年下降了 0.1%，出现首次下滑，不过 IDC 仍然预测全球智

能手机的出货量将会在 2018 年出现回升，并在未来保持 2.8%左右的年复合增长

率，预计 2022 年全球智能手机销量将有望达到 16.8 亿台。此外，可穿戴设备将

在未来继续保持增长，2017 年全球可穿戴设备的出货量达到 1.15 亿台，根据 IDC

预测，2020 年的出货量将达到 2.37 亿台。随着智能手机、平板电脑等智能终端产

品的市场规模持续增长，3D 曲面玻璃等视窗防护屏的市场需求也将持续得到拉动。 

3、公司积累了大量的优质客户群体 

经过多年不断地探索和拓展，公司凭借先进的技术，良好的管理，优良的服

务与品质，与行业客户保持着长期密切的合作关系和坚实的互信基础。目前公司

主要终端客户包括华为、联想、小米、HTC、华硕、魅族、诺基亚、LG、索尼、

戴尔等国内外知名品牌厂商。随着公司专业技术人才及经营管理团队的不断成熟

和稳定，品质、良率、交期、客服等方面也获得了客户肯定和认可，为本项目的

实施提供了坚实的市场基础。 

4、公司积累了深厚的技术基础 

公司在本次投资项目相关业务上已积累了较为深厚的技术储备。未来公司将
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继续加大研发力度，加快新产品开发进度。公司的核心技术体现在多个方面，比

如公司全贴合制程的良率和效率在行业中保持着较高的水平；公司掌握了玻璃盖

板的 3D 成型、3D 曲面印刷、3D 曲面贴合技术、蓝宝石 CD 纹加工技术、穿戴式

智能设备盖板加工技术、车载保护屏 AG 蚀刻技术、无色超硬 AR+AF 技术、

DLC（类金刚）镀膜技术等一系列核心技术；公司的高集成度压电式压力传感技

术简化了工艺制作流程，提高了产品的集成度，降低了生产成本，提升了一定的

压力触控效果。以上这些技术积累为本项目的开展提供了技术保障。 

综上，本次投资 3D 曲面玻璃生产线建设项目是切实可行的。 

四、结论 

综上所述，本次 3D 曲面玻璃生产线建设项目符合国家有关的产业政策以及

公司整体战略发展方向，具有良好的市场发展前景和经济效益。同时，本次投资

项目借助“塑胶金属结构件+玻璃（3D 玻璃）”成套整合技术及生产能力优势，

开发并满足行业应用领域对 3D 玻璃的需求，整合产业链，优化产品结构，提高

盈利水平，促进公司的长远可持续发展。 

 

 

浙江星星科技股份有限公司 

董事会 

2018 年 5 月 4 日 
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	6、项目经济效益：本项目顺利实施且完全达产后，具备年产2,000万片3D曲面玻璃的能力，完全达产后预计年销售收入为135,182.40万元，完全达产后预计年净利润为15, 040.09万元。
	三、项目实施的必要性及可行性分析
	（一）项目实施的必要性
	1、符合行业发展趋势，实现公司战略发展目标
	随着5G通信快速发展、无线充电技术被广泛使用，技术上而言，没有电磁屏蔽效应的玻璃和陶瓷等非金属材料取代金属材料作为机壳将是行业大趋势。玻璃材质工艺较为成熟、成本具有优势，“双面玻璃+金属中框”是目前替代金属机壳的首选。公司积极寻求开发和布局具有技术前瞻性的3D曲面玻璃等新产品，有助于完善和布局现有移动终端通讯电子消费品硬件产品的产品结构，加快实现公司智能消费电子视窗防护屏、触控屏模组和高精密结构件产业链“一站式”服务的发展战略。
	本项目通过购置先进的生产设备和检测设备，新建3D曲面玻璃生产线，满足客户对智能手机通信技术、外观创新等行业发展的需求，提升公司盈利能力，是落实公司既定发展战略目标的重要举措，为公司成为国内一流的“智能终端部件一站式解决方案提供商”打下坚实的基础。
	2、增加利润增长点，保障公司持续发展壮大
	玻璃盖板经过多年的发展，从最初的2D延伸到弧面2.5D，市场已经逐渐趋于饱和，加上手机出货量增速缓慢，玻璃盖板制造企业间竞争日益激烈，产品同质化现象严重。随着柔性OLED对LCD的替代，使得柔性显示屏占比面积大幅增加，而3D玻璃能够较好和曲面屏幕贴合，且具有轻薄、洁净、防眩光、耐候性佳等优异特质，3D曲面玻璃的广泛应用为制造商增加了新的利润增长点。
	通过多年来在视窗防护屏领域的深耕和积累，公司建立了行业领先的技术优势，已掌握了2D、2.5D、3D视窗防护屏和后盖防护屏成熟的生产技术。通过本次投资项目建设，有利于公司进一步获得更多中高端产品的业务和订单，并为公司提供新的营收增长点。同时，通过布局3D玻璃领域，实现原有业务与新增业务的高效协同，有助于增强公司综合竞争力，增加产品的附加值、增强持续盈利能力和抗风险能力，为公司长期可持续发展奠定坚实的基础。
	3、增强客户粘性，进一步提升公司市场竞争力
	一般消费电子产品结构较复杂，需要采购数百种、甚至上千种元组件，加上消费电子产品市场变化较快、竞争激烈，高效的供应链管理成为终端厂商抢占市场、赢得竞争的关键，是企业核心竞争力的集中体现。一站式采购平台带来的集中式、规模化、标准化采购模式极大地优化了客户采购流程，有效降低了采购成本，最大程度上帮助客户创造更大的市场价值。
	随着3D玻璃工艺日趋成熟，3D玻璃+柔性AMOLED的屏幕设计方案带来卓越的性能优势和全新的用户体验，成为中高端品牌机型的屏幕首选方案。通过本项目的建设，公司将具备3D曲面玻璃相关产品的规模化供应能力，丰富“一站式”采购服务项目，综合服务客户的能力进一步增强，满足中高端智能终端产品制造商的需求，有利于增强客户粘性，提升企业综合市场竞争力。
	4、有利于促进当地就业，对社会发展产生影响积极
	本项目的实施在提高公司生产能力的同时，也对当地的经济和社会发展产生积极的影响。项目建成后，公司将会在当地大量招聘人员，有利于提升当地就业水平，促进当地经济的发展。
	（二）项目实施的可行性
	1、国家法律法规、产业政策及行业规划支持
	近年来，政府部门制定了一系列的产业政策和发展规划，明确了产业发展方向及扶持政策，国家的鼓励和支持有利于行业的健康与稳定发展。在2016年发布的《中华人民共和国国民经济和社会发展第十三个五年规划纲要》中，明确将“培育集成电路产业体系，培育人工智能、智能硬件、新型显示、移动智能终端、第五代移动通信（5G）、先进传感器和可穿戴设备等成为新增长点”列为战略新兴产业发展行动的第一位。
	本项目所处行业的下游产品智能移动终端、可穿戴智能产品等被列为《中国制造2025》、《战略性新兴产业重点产品和服务指导目录（2016）》的新一代信息产业重点产品，符合产业政策导向。
	2、行业市场发展前景广阔
	近年来，随着智能手机、平板电脑、智能穿戴、车载触控等智能终端产品的普及推广，全球视窗防护屏产品和技术发展突飞猛进，3D曲面玻璃的替代趋势明显，其规模不断提升。未来3D曲面玻璃屏的应用领域将在智能手机与平板电脑基础上，逐步向智能穿戴、车载触控等更广阔的人机交互领域渗透，从而带动视窗防护屏市场持续保持快速发展。
	各类智能终端设备的强劲需求直接拉动了视窗防护屏供应量的持续攀升，全球视窗防护屏市场的规模也在不断增长。2017年全球智能手机出货量达到14.62亿部，出货量较2016年下降了0.1%，出现首次下滑，不过IDC仍然预测全球智能手机的出货量将会在 2018 年出现回升，并在未来保持 2.8%左右的年复合增长率，预计2022年全球智能手机销量将有望达到16.8亿台。此外，可穿戴设备将在未来继续保持增长，2017年全球可穿戴设备的出货量达到1.15亿台，根据IDC预测，2020年的出货量将达到2.37亿台...
	3、公司积累了大量的优质客户群体
	经过多年不断地探索和拓展，公司凭借先进的技术，良好的管理，优良的服务与品质，与行业客户保持着长期密切的合作关系和坚实的互信基础。目前公司主要终端客户包括华为、联想、小米、HTC、华硕、魅族、诺基亚、LG、索尼、戴尔等国内外知名品牌厂商。随着公司专业技术人才及经营管理团队的不断成熟和稳定，品质、良率、交期、客服等方面也获得了客户肯定和认可，为本项目的实施提供了坚实的市场基础。
	4、公司积累了深厚的技术基础
	公司在本次投资项目相关业务上已积累了较为深厚的技术储备。未来公司将继续加大研发力度，加快新产品开发进度。公司的核心技术体现在多个方面，比如公司全贴合制程的良率和效率在行业中保持着较高的水平；公司掌握了玻璃盖板的3D成型、3D曲面印刷、3D曲面贴合技术、蓝宝石CD纹加工技术、穿戴式智能设备盖板加工技术、车载保护屏AG蚀刻技术、无色超硬AR+AF技术、DLC（类金刚）镀膜技术等一系列核心技术；公司的高集成度压电式压力传感技术简化了工艺制作流程，提高了产品的集成度，降低了生产成本，提升了一定的压力触控效...
	综上，本次投资3D曲面玻璃生产线建设项目是切实可行的。
	四、结论
	综上所述，本次3D曲面玻璃生产线建设项目符合国家有关的产业政策以及公司整体战略发展方向，具有良好的市场发展前景和经济效益。同时，本次投资项目借助“塑胶金属结构件+玻璃（3D玻璃）”成套整合技术及生产能力优势，开发并满足行业应用领域对3D玻璃的需求，整合产业链，优化产品结构，提高盈利水平，促进公司的长远可持续发展。




