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宁波太平鸟时尚服饰股份有限公司 

关于上海证券交易所对公司 2017 年年度报告事后审核问询

函的回复公告 

 

    本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述

或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 

 

宁波太平鸟时尚服饰股份有限公司（以下简称“公司”）于 2018 年 5 月 8

日收到上海证券交易所《关于对宁波太平鸟时尚服饰股份有限公司 2017 年年度

报告的事后审核问询函》（上证公函【2018】0463 号，以下简称“《问询函》”），

根据相关要求，经公司相关部门认真研究与讨论，现就《问询函》事项回复公告

如下： 

 

1.年报披露，报告期内公司完成了销售模式由“直营与加盟为主，联营为辅”

向“直营与加盟互补”的转变；加盟店实现营业收入 23.75 亿元，毛利率较上

年下降 3.3 个百分点。订货会模式下，公司一般给予加盟商 15%的退货额度；新

进加盟商在配货模式下，给予加盟商 25%-100%的退货优惠。请公司补充披露： 

（1）报告期内加盟商实际发生的退货比例、由于退货形成的存货规模、该

类存货库龄的计算方法、库龄结构情况、跌价准备的计提政策、跌价准备金额； 

（2）公司的主要产品为各类品牌服饰产品，主要包括 2 个核心品牌、2 个

新兴品牌、1个培育品牌。请公司结合各品牌目前的发展阶段及对加盟商的具体

政策，说明各主要品牌加盟商的退货政策是否存在差异，如有，请披露具体情

况。 

 

回复： 

（1）报告期内加盟商实际发生的退货比例、退货规模、库龄结构和跌价准

备金额 



加盟模式下，公司对加盟商实行买断式销售政策，同时依据合同约定给予加

盟商一定比例的退货额度。退货额度按照约定退货率和该季度发货金额每季计算

一次，每季退货额度不予累加到下一个退货额度内。每季退货一般在规定的退货

时限内进行，但可退货品不包含买断的降价产品，即所有约定买断产品不予退货。

根据合同约定，每季货品通常的发货时间、退货时间如下： 

项目 春装 夏装 秋装 冬装 

发货时间段 12 月中旬- 

3 月初 

3 月中旬- 

6 月初 

6 月中旬- 

10 月末 

9 月上旬- 

12 月初 

退货时间段 6 月中旬- 

7 月中下旬 

9 月中旬- 

10 月中旬 

12 月下旬- 

次年 1 月中下旬 

次年 3 月- 

5 月 

报告期内，发生退货的产品主要为 2016 年秋冬和 2017 年春夏产品季产品，

以上产品实际退货率为 21.53%,退货产品的成本金额为 28,258.87 万元。 

上述退货产品和公司其他库存商品的库龄计算方式一致，即按照产品季进行

划分，因此加盟商所退货品库龄均为 1年以内或 1-2 年。退货产品将安排再次销

售，同时纳入公司自有存货统一管理，并在资产负债表日根据公司的存货跌价计

提政策对期末库存计提跌价准备。因此，在报告期末难以准确区分存货余额中加

盟商退货形成的存货金额、及其对应的库龄结构和存货跌价准备金额。公司在 

2017 年末和 2016 年末，存货账面价值分别为 182,819.40 万元和 162,109.45 万

元，占同期流动资产的比例分别为 38.47%和 46.02%。公司同期存货跌价准备计

提数额，占期末存货金额比例分别为 22.26%和 19.68%。 

（2）加盟商退货政策差异 

报告期内，公司对其主要服装品牌 PEACEBIRD 女装、PEACEBIRD 男装、乐

町 LED’IN 、Mini Peace 童装、MATERIAL GIRL 的加盟商执行的退货政策存在

一定差异，上述退货政策主要差异如下： 

订货方式 PEACEBIRD 女装 PEACEBIRD 男装 乐町 LED’IN Mini Peace MATERIAL GIRL 

订货会 退货率 15% 退货率 15% 退货率 15% 退货率 20% 退货率 20% 

配货 
首季 50%  

第二季 35% 

首季 50% 

第二季 30% 

首季 50% 

第二季 30% 

首 季 和 第 二 季

100% 

首季 100%第二季

50%第三季 30% 

注：配货模式主要适用于新开的加盟店，故退货政策较为宽松，比例较高。出于经营考

虑，个别加盟商退货率会略有浮动。 

报告期内，公司退货政策和退货比例未发生重大变化。 

 



2.年报披露，报告期末存货账面余额 23.52 亿元，公司对原材料计提 1441.37

万元、对库存商品计提 5.09 亿元的存货跌价准备。（1）请公司补充披露各品牌

存货的库龄结构情况、跌价准备计提政策、跌价准备计提金额；（2）请公司结

合各品牌的存货特点，说明各品牌跌价准备计提是否存在差异、产生差异的原

因。 

 

回复： 

（1）各品牌存货库龄结构情况、跌价准备计提政策及跌价准备计提金额 

报告期内，公司跌价准备计提政策主要内容为： 

公司期末对存货进行全面清查后，依据企业会计准则规定，按存货的成本与

可变现净值孰低计提或调整存货跌价准备。公司存货跌价准备主要为库存商品跌

价准备。为准确估计期末库存商品可变现价值，公司依据不同品牌的特点，分别

按照细分库龄估计可变现率，再考虑销售费用等因素计算出可变现净值，在此基

础上计提存货跌价准备。 

公司过季商品主要通过线上销售、线下特卖、剪标处理进行销售，线上销售

或线下特卖销售相关的费用主要为场地租金、线上或线下销售人员费用、线上广

告支出等，故通过线上销售或线下特卖销售过季商品确定可变现净值=吊牌价*

预计折扣*（1-预计销售费用率-预计税费率）。 

剪标销售指以一定的价格批量处理过季商品，该渠道处理库存相关费用主要

为仓库人员费用、剪标费，费用总体相对较小，故通过剪标销售过季商品确定可

变现净值=预计剪标售价*（1-预计税费率）。 

预计折扣或预计剪标售价的确定：对于过季的货品，通过线上销售或线下特

卖进行打折销售的，预计销售价格根据产品款式、产品季节等情况通常为吊牌价

的 1.5 折-5 折。对于过季时间较长，公司进行剪标销售，按照一定的价格进行

出售。预计销售费用率根据上一年度或当年度各事业部销售费用占营业收入计算，

预计税费率根据上一年度或当年度各事业部营业税金及附加占营业收入计算。 

每资产负债表日，公司根据过往的销售经验为基础，综合考虑品牌定位、目

标消费群体的可接受价格区间、竞争品牌的产品价格、产品的生产或采购成本、

已过季时间等多方面因素，复核库存商品预计可变现净值是否合理。 



根据上述跌价准备计提政策，公司主要品牌报告期末的存货库龄结构和跌价

准备计提金额情况请见以下表格： 

                          

单位：元  币种：人民币 

库龄 账面金额 跌价准备 账面价值 计提比例

1年以内 457,782,984.68 16,776.85 457,766,207.82  0.00%

1-2年 121,398,957.79 25,903,348.01 95,495,609.77   21.34%

2-3年 128,811,952.84 109,065,835.83 19,746,117.01   84.67%

3年以上 154,331,554.40 129,182,901.58 25,148,652.81   83.70%

总计 862,325,449.70 264,168,862.29 598,156,587.42  30.63%

库龄 账面金额 跌价准备 账面价值 计提比例

1年以内 379,430,984.35 1,160,816.21 378,270,168.13  0.31%

1-2年 175,805,032.73 1,339,083.48 174,465,949.25  0.76%

2-3年 128,018,526.09 47,731,276.83 80,287,249.25   37.28%

3年以上 142,170,276.35 117,347,243.94 24,823,032.41   82.54%

总计 825,424,819.51 167,578,420.46 657,846,399.04  20.30%

库龄 账面金额 跌价准备 账面价值 计提比例

1年以内 143,462,688.22 10,001.55 143,452,686.67  0.01%

1-2年 51,553,245.75 12,451,695.15 39,101,550.60   24.15%

2-3年 9,571,878.05 7,003,700.03 2,568,178.02    73.17%

3年以上 31,582,673.10 23,030,370.57 8,552,302.53    72.92%

总计 236,170,485.11 42,495,767.30 193,674,717.81  17.99%

库龄 账面金额 跌价准备 账面价值 计提比例

1年以内 105,017,789.39 287,087.27 104,730,702.12  0.27%

1-2年 104,136,552.76 1,066,855.20 103,069,697.56  1.02%

2-3年 24,642,637.63 11,183,392.93 13,459,244.71   45.38%

3年以上 14,405,572.07 9,811,820.45 4,593,751.63    68.11%

总计 248,202,551.86 22,349,155.85 225,853,396.02  9.00%

库龄 账面金额 跌价准备 账面价值 计提比例

1年以内 59,948,680.84 238,691.27 59,709,989.57   0.40%

1-2年 24,563,424.01 6,464,880.23 18,098,543.79   26.32%

2-3年 4,783,557.78 4,183,640.76 599,917.03      87.46%

3年以上 1,400,582.16 1,127,369.04 273,213.12      80.49%

总计 90,696,244.80 12,014,581.29 78,681,663.51   13.25%

MATERIAL GIRL

Mini Peace 童装

乐町 LED’IN

PEACEBIRD 男装

PEACEBIRD 女装

 

（2）各品牌跌价准备计提差异情况及其原因 

公司各品牌跌价准备计提政策存在一定差异。其中，女装类品牌（包括

PEACEBIRD 女装、乐町 LED’IN、MATERIAL GIRL）定位时尚女装，目标消费者对

于时尚潮流较为敏感，因此过季商品预计折扣随过季时间增长的下降速度相对较



快；PEACEBIRD 男装和 Mini Peace 童装品牌的目标消费者更注重款式和面料，

对于时尚度的敏感性较女装类品牌低，因此过季商品预计折扣随过季时间增长的

下降速度较女装品牌慢。同时，随着公司电商业务迅速发展，处理过季商品的能

力逐渐增强，同一品牌同季产品线上业务库存商品跌价速度低于线下业务库存商

品。 

3.年报披露，公司期末存货账面价值 18.28 亿元，上年期末 16.21 亿元，同

比增加 12.78%；本年存货周转天数为 185 天，较上年减少 13 天。报告期内存货

规模增加，存货周转率有所提高，请公司补充披露报告期内分季度的存货周转

天数。 

 

回复： 

报告期内，公司分季度的年化存货周转天数如下： 

  

  
第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

存货周转天数 198 244 237 117 

注：年化存货周转天数=360/（4*当季营业成本/季度平均存货账面价值） 

2017 年公司各季度的年化存货周转天数差异较大，其中第四季度的存货周转

天数明显小于前三季度，主要原因是第四季度是公司服装销售的旺季，实现的营

业收入及确认的营业成本均明显高于其他季度，但同时各季度末的存货账面价值

差异则相对较小。 

 

4.年报披露，报告期内发生资产减值损失 1.90 亿元，较上年同期 2.24 亿元

同比减少 15.13%；其中存货跌价损失发生 1.75 亿元，较上年同期 2.09 亿元同

比减少 16.53%。根据相关定期报告，公司 2017 年上半年发生资产减值损失 1.72

亿元，同比增长 109.87%；2017 年前三季发生资产减值损失 2.21 亿元，同比增

长 80.15%。公司报告期内资产减值损失发生较大波动，请公司补充披露报告期

内分季度的存货跌价损失、前三季度资产减值损失同比大幅增长而全年资产减

值损失同比减少的具体原因及合理性、公司降低资产减值损失的具体措施，说

明因资产减值损失造成业绩波动的风险。 

 



回复： 

报告期内，公司分季度的存货跌价损失和存货转销金额如下： 

 

单位：万元  币种：人民币 

项目 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 合计 

存货跌价损失 8,607.25 8,706.08 4,137.69 -3,970.83 17,480.19  

存货转销 2,913.26 4,931.75 2,996.78 -5,980.35 4,861.44  

 

前三季度资产减值损失同比大幅增长而全年资产减值损失同比减少的具体

原因是：在前三季度的定期报告中，公司通过对比季初和季末存货库龄及存货跌

价准备金额确定当季的跌价损失及转销金额，因此公司计提的跌价损失和转销金

额中包含报告期内计提跌价并于当期已转销的存货跌价金额；在年度报告中，会

计师直接通过对比年初和年末的存货库龄及存货跌价准备金额，确定该年度的跌

价损失及转销金额，因此经审计的跌价损失和转销金额不包含前述报告期内计提

跌价并于当期已转销的存货跌价金额。由于处理方式存在不同，前三季度定期报

告中存货跌价计提和转销金额与年度报告中相关数据存在一定差异，此差异于第

四季度进行调整。前述差异调整只影响本报告期存货跌价计提和转销金额在资产

减值损失和营业成本科目间的计价及分摊，对于存货账面价值、营业利润和净利

润均没有影响。公司今后将统一会计核算方式，提高财务信息质量，为投资者和

其他报告使用方提供更准确有效的财务信息。 

 

5.年报披露，公司 2017 年四个季度的归母净利润分别为 5860.97 万元、

3539.89 万元、7597.45 万元、2.86 亿元，经营活动产生的现金流量净额分别为

-1695.71 万元、-1.39 亿元、-1.06 亿元、8.89 亿元。请公司补充披露：（1）

前三季度经营活动产生的现金流量净额均为负数的原因及合理性；（2）各季度

经营活动产生的现金流量净额波动较大的原因及合理性。 

 

回复： 

（1）前三季度经营活动产生的现金流量净额均为负数的原因及合理性 

公司经营活动产生的现金流量净额系经营性现金流入减经营性现金流出的



差额。其中，经营活动现金流入主要是销售商品、提供劳务收到的现金，经营活

动现金流出主要是购买商品、接受劳务支付的现金。支付其他与经营活动有关的

现金中，主要包括直营店铺的租赁费和装修费，各品牌服饰的广告宣传费，设计

部门支出的研究开发费，以及运杂费、会务费、差旅费、业务招待费等其他销售

费用和管理费用的相关支出。 

2017 年，公司各季度经营活动产生的现金流量净额如下： 

 

单位：万元  币种：人民币 

项 目 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

销售商品、提供劳务收到的现金 184,063.88  139,296.73  159,447.87  307,268.39  

收到的税费返还     12.92       3.25       7.20     135.45  

收到其他与经营活动有关的现金   5,366.35   12,633.82    3,761.14     -749.30  

经营活动现金流入小计 189,443.16  151,933.80  163,216.20  306,654.55  

购买商品、接受劳务支付的现金 94,037.53  82,795.61  97,014.06  126,951.09  

支付给职工以及为职工支付的现金 35,335.63  19,637.00   20,867.94   31,886.79  

支付的各项税费  20,525.89   18,275.18   11,241.88   25,661.19  

支付其他与经营活动有关的现金  41,239.82   45,077.97   44,673.06   33,304.01  

经营活动现金流出小计 191,138.87  165,785.78  173,796.94  217,803.08  

经营活动产生的现金流量净额   -1,695.71   -13,851.98   -10,580.73  88,851.47  

 

从上述表格可以看出，公司 2017 年四个季度经营活动产生的现金流量净额

分别为-0.17 亿元、-1.39 亿元、-1.06 亿元、8.89 亿元。其中前三季度均为负

数的具体原因分别为： 

第一季度：由于春节时间较早导致冬装销售期较短，销售收入和回款金额较

低；同时，第一季度支付了供应商加工前一年秋冬季服装的大部分款项，因此经

营活动现金流出大于现金流入，经营活动产生的现金流量净额为负数。 

第二季度：销售产品主要为单价低的春夏装，销售收入和回款金额较低；同

时，本季度冬装订货会后公司支付了供应商冬装产品加工订金以及部分原料的采

购货款，导致经营活动现金流出大于现金流入，经营活动产生的现金流量净额为

负数。 

第三季度：销售产品主要为单价低的夏秋装，销售收入和回款金额较低；同

时，由于第四季度为公司的销售旺季，因此第三季度公司为第四季度销售备货的

采购金额较高，服装采购需要预付供应商部分预付款，导致经营活动现金流出大



于现金流入，经营活动产生的现金流量净额为负数。 

（2）各季度经营活动产生的现金流量净额波动较大的原因及合理性说明 

公司所在的服装行业具有明显的季节性特征，销售商品现金流入及采购类现

金流出的季节性变动对公司经营性现金流量影响较大。 

销售方面，公司前三季度销售的主要是春夏秋装，平均单价明显低于冬装；

第四季度是服饰消费的高峰期，且秋冬季服饰的单价较高，消费者购买意愿较强，

同时“双十一”购物节电商销售额较高，导致前三季度线下直营销售和线上电商

销售现金流入均低于第四季度。 

采购方面，公司需要在前三季度支付供应商加工前一年秋冬季服装的大部分

款项，并需要提前为销售旺季进行备货，预付供应商本年秋冬季服装的加工订金

以及部分原料的采购货款，且秋冬装的总采购金额高于春夏装，导致公司在前三

季度采购商品支付的现金流量明显高于第四季度。 

上述两个因素共同作用下，虽然分季度看公司经营活动产生的现金流量净额

波动较大，但是具备明显合理性。 

 

特此公告。 

 

 

 

宁波太平鸟时尚服饰股份有限公司董事会 

2018 年 5 月 16 日 


