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浙江皇马科技股份有限公司 

关于举办投资者接待日活动情况的公告 
 

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述 

或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 
 

 

一、投资者接待日活动类型 

本次公司投资者接待日活动以现场交流方式举办。 

二、投资者接待日活动的时间、地点 

（一）活动时间：2018 年 5 月 21 日（星期一）下午 16:00-17:00 

（二）活动地点：浙江省绍兴市上虞区章镇工业新区公司会议室 

三、公司参加人员 

公司董事长王伟松先生、总经理王新荣先生、副总经理马夏坤先生、董事会

秘书兼财务负责人孙青华女士及部分公司中层领导和机构投资者。 

四、投资者参加方式 

参与本次活动的投资者以现场提问形式，就所关心的问题与公司管理层进行

沟通交流。 

五、投资者接待日活动主要内容 

本次接待日活动的具体内容请详见附后的《浙江皇马科技股份有限公司关于

投资者接待日活动会议纪要》，请投资者查阅。 

特此公告。 

 

浙江皇马科技股份有限公司 

                                                     董 事 会 

2018 年 5 月 23 日 

 

 

 



浙江皇马科技股份有限公司 

关于投资者接待日活动会议纪要 
 

一、 接待日基本情况： 

（一）活动时间：2018 年 5 月 21 日（星期一）16:00—17:00 

（二）活动地点：浙江省绍兴市上虞区章镇工业新区公司会议室 

（三）参加人员：公司董事长王伟松先生、总经理王新荣先生、副总经理马

夏坤先生、董事会秘书兼财务负责人孙青华女士及部分公司中层领导和机构投资

者。 

二、接待日主要内容纪要： 

（一）公司董事会秘书孙青华女士宣布公司 2017 年度投资者接待日活动开

始，介绍出席会议的人员情况。 

（二）问答环节 

随后，出席活动的投资者就其关注的公司经营情况、公司治理以及持续发展

等问题与公司管理层进行了充分的交流和沟通，主要内容记录如下： 

问题 1：请介绍一下公司产品的定价模式 

公司执行的是立足板块特性的产品定价模式，分为常规大品种产品的市场定

价，小品种大客户的价格公式定价，特殊定制类产品的特殊定价等多元化报价模

式。对于常规产品的定价主要参考市场价格并结合公司的品牌、服务优势制定价

格；长期稳定大客户所需小品种，依据市场原材料价格的变动，采用既定报价公

式模式，月度季度调整报价，锁定盈利；特殊定制产品，根据产品开发生产难易

程度，制定合理的价格。 

问题 2：公司的有机硅板块所占营业收入的比重，及下游应用领域主要是哪些？ 

素有“工业味精”的表面活性剂被广泛应用于国民经济发展的各个领域，随

着国家对国计民生、环境保护的日益重视，研究和开发温和、安全、高效的功能

性新型表面活性剂成为表面活性剂的热点。有机硅应用板块产品属于高性能的新

材料产品，生产工艺和技术要求相对较高，形成规模化生产的企业数量不多。2017

年度公司有机硅应用板块营收占总营业收入的 20%以上，该板块产品下游可应用

于家居沙发、汽车内饰；家电、建筑、冷链物流保温发泡聚氨酯材料；高层建筑



玻璃幕墙密封胶；太阳能电池板密封胶；日化护理产品等多个领域。随着应用技

术水平的提高，新材料的创新应用，有机硅的前景将会越来越广。 

问题 3：2017 年大品种板块（减水剂）和小品种的毛利率反相变化的原因？ 

1、“大品种板块”2017 年度产品有向上延伸，公司产品聚醚单体上游中的

碳四衍生物公司自产自销降低了成本，整体提高了大品种板块的的毛利率。 

此外该板块主要原材料环氧乙烷价格成本控制较好，使减水剂板块盈利相对

较好。 

2、“小品种板块”2017 年度主要原材料环氧丙烷价格波动大，而销售价格

反应速度存在一定滞后，因此毛利率有所下降，但随着价格的调整，下降程度有

限。 

问题 4：公司大品种板块，小品种板块分别有何战略定位？ 

    公司始终秉承“大品种调结构、功能性小品种创盈利”的经营策略，通过大

品种板块产品稳定原材料的供应，通过小品种板块保持和提升盈利水平。大品种

整体上受控，甚至缩减。小产品单品种用量小，但相对利润率高，且存在产品储

备优势，未来会重点发展优势产品向下游延伸。公司会根据市场实际情况及公司

战略规划，适时扩大在相关表面活性剂领域的研究与开发力度。 

问题 5：请介绍下公司的发展战略。 

公司在秉持“专业、生态、安全、科技、领先”的发展理念下，自成立以来

一直专注于特种表面活性剂的研发、生产和销售。公司致力于打造一个产品种类

丰富、应用广泛、品质过硬的世界性的特种表面活性剂研发、生产和销售平台。  

    1、围绕板块做专、市场做深，科学规划板块发展战略，深入做好板块横向

拓展、纵向延伸工作，以板块开发、新板块培育、海外市场开拓为突破口，持续

提高板块业务增量。 

2、增强创新意识，加大重点领域、重点板块、高端产品的开发力度，现有

高端产品往下游的延伸开发，延长产业链，拓展新的市场领域，提高企业核心竞

争力和影响力。 

3、加大科研投入的力度，持续引进高端系列装备、建立中小试仪器设备，

形成从仪器分析到生产装置的完整产业硬件实力。进一步培养和引进、集聚板块

人才及中高端科研开发人才，持续提高市场应用服务的能力，引领行业发展。 

 


