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《关于对河南华英农业发展股份有限公司 
2017 年年报的问询函》中需要会计师发表意见 

问题的专项说明 
 

瑞华专函字【2018】63050004 号 

 

深圳证券交易所中小板公司管理部： 

    贵部中小板年报问询函【2018】第 82 号《关于对河南华英农业发展股份有

限公司 2017 年年报的问询函》（以下简称“问询函”）收悉，针对问询函中提到

的需要年审会计师发表意见的问题，我们对河南华英农业发展股份有限公司（以

下简称“华英农业”或“公司”）相关资料、数据进行了认真分析。现将有关问

题的意见回复说明如下：  

一、问询函问题 3、报告期内，你公司经营活动产生的现金流量净额为-3.29

亿元，相比 2016 年度下降 218.43%，其中第一至四季度经营活动产生的现金流

量净额分别为-4.79 亿元、-0.84 亿元、0.12 亿元、2.22 亿元。请结合公司经营

模式、收入确认政策、应收账款信用政策及其变化情况，说明各季度间经营活动

产生的现金流量净额差异较大、经营活动产生的现金流量净额与净利润差异较大

的原因及合理性。请年审会计师发表明确意见。 

回复：除扩大生产经营规模外，报告期公司的经营模式、收入确认政策、应

收账款信用政策未发生重大变化。各季度间经营活动产生的现金流量净额差异较

大且与净利润差异较大的主要原因为：公司产品（特别是羽绒）季节性经营的影

响。各季度间销售业务与采购业务存在时间差异，趋势不一致，经营活动产生的

现金流出项目中购买商品接受劳务支付的现金与主营业务成本的变动趋势不匹

配且波动较大，故显现出经营活动产生的现金流量净额在各季度间波动且与净利

润差异较大的情况。 

 

通讯地址：北京市东城区永定门西滨河路 8 号院 7 号楼中海地产广场西塔 5-11 层 

Postal Address:5-11/F,West Tower of China Overseas Property Plaza, Building 7,NO.8,Yongdingmen 

Xibinhe Road, Dongcheng District, Beijing 

邮政编码（Post Code）：100077          

电话（Tel）：+86(10)88095588   传真（Fax）：+86(10)88091199 
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2017 年各季度经营现金流量数据及相关财务指标如下： 

单位：人民币元 

项目 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

销售商品、提供劳
务收到的现金 774,997,068.01 1,213,492,050.48 1,201,872,264.22 1,148,335,457.40 

收到的税费返还 1,040,000.00  -  

收到其他与经营活
动有关的现金 19,528,759.67 2,901,687.60 19,567,550.06 115,805,136.41 

经营活动现金流入
小计 795,565,827.68 1,216,393,738.08 1,221,439,814.28 1,264,140,593.81 

购买商品、接受劳
务支付的现金 1,159,085,004.10 1,183,033,660.85 1,081,307,067.10 848,828,296.56 

支付给职工以及为
职工支付的现金 77,648,954.86 73,273,737.37 86,520,309.40 89,657,531.30 

支付的各项税费  
14,413,667.30 19,101,382.80 15,711,049.40 31,443,997.08 

支付其他与经营活
动有关的现金  23,229,283.74 25,305,613.08 26,144,682.90 72,071,310.42 

经营活动现金流出
小计  1,274,376,910.00 1,300,714,394.10 1,209,683,108.80 1,042,001,135.36 

经营活动产生的现
金流量净额  -478,811,082.32 -84,320,656.02 11,756,705.48 222,139,458.45 

营业收入 692,117,974.07 956,957,468.57 1,240,298,259.98 1,232,552,195.39 

营业成本 616,865,324.63 881,478,951.69 1,100,790,870.04 1,060,522,693.04 

归属于上市公司股
东的净利润 8,660,695.26 8,206,358.60 32,064,897.40 12,331,972.73 

归属于上市公司股
东的扣除非经常性
损益的净利润 

6,927,978.12 2,362,301.19 30,031,202.68 6,819,072.65 

净利润 13,425,178.14 16,814,242.87 38,524,639.51 35,142,054.47 

第 1 季度经营活动产生的现金流量净额产生较大负数的原因主要是：截至 3

月 31 日，预付账款较期初增长 1.62 亿元、存货较期初增长 1.96 亿元以及应付

票据减少 2.41 亿元等影响购买商品、接受劳务支付的现金大幅度增长，以及应

付职工薪酬、应交税费余额较期初减少影响的支付给职工以及为职工支付的现金

和支付的各项税费增长，共同影响经营活动现金流出远大于经营活动现金流入所

致。而预付账款、存货增长的原因主要是子公司华英新塘预付账款、存货增长。

华英新塘于 2016 年 5 月成立，2017 年度业务较上期增幅较大。该子公司主要

采购、生产、销售羽绒及羽绒制品。羽绒的销售、采购业务具有明显的季节性，

即每年的第 1 季度为采购订货的最高峰，销售相对较淡， 6 月开始进入销售旺

季，第 3 季度为每年的销售高峰期。销售扩张以及羽绒存货的单位价值较高（平

均价格 30 万元/吨），故预付账款、存货增幅较大。 

第 2 季度，销售收入增长，经营性现金流入较 1 季度增长较大。但因公司
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为销售旺季备货，预付账款较 1 季末增长 0.32 亿元、存货较 1 季末增长 2.39 亿

元，达到全年最高值。公司虽通过商业信用以及票据结算等减少购买商品接受劳

务支付的现金，但由于第 2 季度整体市场情况不佳，经营性现金流量净额仍为负

值。 

第 3、4 季度，进入羽绒销售旺季，公司冻鸭、冻鸡产品、鸭苗等主要产品

价格也逐渐回暖，各类产品销售收入及毛利增长，采购业务趋于稳定。特别是第

4 季度，应收账款净额较第 3 季度末减少 1.75 亿元，加上收到的经营性保证金

等其他经营活动的现金流入增加，经营活动产生的现金流量净额由负转正，并逐

月增长。 

经分析公司各季度财务指标与现金流量等相关财务数据，公司各季度间经营

活动产生的现金流量净额差异较大、经营活动产生的现金流量净额与净利润差异

较大的原因与公司主要产品的特性及实际经营情况趋势一致。 

二、问询函问题 5、报告期内，你公司实现营业收入 41.22 亿元，同比增长

63.91%，归属于上市公司股东的净利润 6,126.39 万元，同比下降 33.02%。请说

明： 

（1）结合公司各业务的行业竞争状况、市场地位等因素，以及报告期内销

售价格、成本、毛利率、期间费用、非经常性损益等变化情况，对比同行业公司

说明本年度营业收入增长但净利润同比下降的原因及合理性。 

（2）2017 年第一至第四季度，公司分别实现营业收入 6.92 亿元、9.57 亿

元、12.40亿元、12.33亿元，分别实现净利润866.07万元、820.64万元、3,206.49

万元、1,233.20 万元。请结合行业特征、产品价格波动等因素，说明第三、四

季度营业收入大幅增长，以及净利润季节波动较大的原因及合理性，是否存在提

前确认收入和结转成本的情况。 

请年审会计师发表明确意见。 

回复：（1）本年度营业收入增长但净利润同比下降的原因 

①本年营业收入较上年增幅较大的原因： 

公司本年实现营业收入 41.22 亿元，较上年增长 16.07 亿元，增长 63.91%。

营业收入增长幅度较大的原因系公司近两年实施延长产业链、扩大主业生产规模

的发展战略。2016 年新设以及非同一控制下合并新增子公司 7 家，在 2017 年
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度均实现销售增长；2017 年度，通过新设及合并，新增子公司 10 家，其中新蔡

华英、华英鸿源等公司正式生产经营，收入有所增长。需要特别说明的是控股子

公司华英新塘，其主要从事羽绒及羽绒制品生产销售。华英新塘于 2016 年 7 月

开始生产经营，7-12 月实现羽绒及羽绒制品销售收入 51,342.77 万元，实现营

业利润 2,794.26 万元、净利润 2,093.60 万元；2017 年度，华英新塘实现羽绒

及羽绒制品销售收入 169,286.06 万元，实现营业利润 11,443.60 万元、净利润

8,584.54 万元，对华英农业 2016 年下半年以及 2017 年度销售收入增长以及业

绩波动产生较大影响。 

②本年度营业收入增长但净利润同比下降的原因： 

同行业上市公司相关财务数据如下： 

单位：万元 

公司 项目 2017 年 2016 年 本年较上年增减 

民和股份 

营业收入 106,750.24 140,870.29 -24.22% 

归属于上市公司股东的净
利润 

-29,055.10 15,378.98 -288.93% 

归属于上市公司股东的扣
除非经常性损益的净利润 

-28,625.45 15,324.96 -286.79% 

圣农发展 

营业收入 1,015,879.49 916,273.10 10.87% 

归属于上市公司股东的净
利润 

31,509.67 76,278.96 -58.69% 

归属于上市公司股东的扣
除非经常性损益的净利润 

9,185.96 53,465.54 -82.82% 

仙坛股份 

营业收入 216,400.00 209,501.88 3.29% 

归属于上市公司股东的净
利润 

10,196.93 24,551.60 -58.47% 

归属于上市公司股东的扣
除非经常性损益的净利润 

6,657.80 24,214.12 -72.50% 

华英农业 

营业收入 412,192.59 251,470.85 63.91% 

归属于上市公司股东的净
利润 

6,126.39 9,147.05 -33.02% 

归属于上市公司股东的扣
除非经常性损益的净利润 

4,614.06 4,002.06 15.29% 

2017 年度，禽类养殖行业整体环境不佳，主要产品销售价格较上年下降，

同行业上市公司除民和股份外，均呈现出营业收入增长而净利润同比下降的态

势。华英农业业绩波动趋势与同行业上市公司一致。 

报告期，华英农业业绩下降幅度较其他上市公司小，其原因主要为产品差异。

华英农业主要禽类产品为鸭，其他上市公司主要禽类产品为鸡。2017 年，根据

畜牧业协会统计，全年鸡苗、毛鸡等销售价格持续低于成本价格，鸡肉销售价格
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也不容乐观，全年白羽肉鸡行业整体亏损较为严重。由近几年相关数据来看，由

于鸭的生命周期较鸡的生命周期略长，故系统性风险传导较鸡弱。此外，鸭产品

的出品率较鸡高（如鸭毛、鸭血、鸭肠的可实现的效益，远远高于鸡的毛、血、

肠），特别是华英农业的羽绒及羽绒制品销售，受禽类行业大环境的影响程度较

低，故业绩下降幅度缓于其他同行业公司。 

除此之外，华英农业净利润同比下降而扣非后的净利润同比增长 15.29%，

其原因主要为：2016 年度全资子公司收到大额政府补助，而 2017 年度收到的

政府补助大幅下降，业绩主要来源于主营业务，且主要由控股子公司实现。 

（2）净利润季节波动较大的原因 

各季度经营业绩差异主要原因一为行业特性，二为公司羽绒业务季节性经营

影响。具体分析如下： 

    ①行业特性，净利润季节性波动 

    同行业上市公司 2017 年分季度相关数据如下： 

项  目 民和股份 圣农发展 仙坛股份 华英农业 

2017 年 1 季度营业收入 220,615,410.54 2,273,585,711.90 465,534,788.07 692,117,974.07 

2017 年 1 季度净利润 -75,858,923.15 66,418,685.84 15,764,538.47 8,660,695.26 

2017 年 2 季度营业收入 229,292,306.11 2,659,640,881.15 574,238,723.13 956,957,468.57 

2017 年 2 季度净利润 -106,686,253.21 42,975,256.92 21,287,399.20 8,206,358.60 

2017 年 3 季度营业收入 270,305,070.43 2,438,460,165.01 525,131,738.95 1,240,298,259.98 

2017 年 3 季度净利润 -106,929,712.42 132,935,889.46 28,213,121.45 32,064,897.40 

2017 年 4 季度营业收入 347,289,566.86 2,787,108,108.24 599,094,779.60 1,232,552,195.39 

2017 年 4 季度净利润 -1,076,096.72 72,766,865.38 36,704,242.98 12,331,972.73 

同行业上市公司 2016 年分季度相关数据如下： 

项  目 圣农发展 民和股份 益生股份 华英农业 

2016 年 1 季度营业收入 1,838,730,815.83 288,738,430.74 343,039,584.33 390,211,194.73 

2016 年 1 季度净利润 66,518,988.24 69,248,907.00 84,815,314.42 9,866,697.35 

2016 年 2 季度营业收入 2,085,758,167.17 357,930,865.43 455,365,308.59 663,887,395.49 

2016 年 2 季度净利润 179,247,164.34 85,285,971.36 185,147,091.96 58,183,929.31 

2016 年 3 季度营业收入 2,215,326,057.01 402,023,151.49 476,208,624.04 727,965,550.23 

2016 年 3 季度净利润 257,316,433.85 95,429,306.08 234,859,953.12 24,005,380.01 

2016 年 4 季度营业收入 2,200,605,488.34 360,010,473.49 336,519,027.78 732,644,329.35 

2016 年 4 季度净利润 175,645,432.01 -96,174,342.83 57,337,517.88 -585,524.21 

由上述数据可以看出，由于禽类养殖业务的特性，同行业上市公司每年第 3
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季度业绩均为全年最好的时期。第 4 季度，随着天气逐渐转冷，受出健雏率、成

活率、肉料比、蛋料比等生产指标小幅下降、调整饲料配方致使饲料成本上升等

因素的影响，养殖成本逐步增长，故营业利润较第 3 季度下降，华英农业与同行

业上市公司基本趋势一致。 

②羽绒及羽绒制品业务季节性经营影响 

子公司华英新塘羽绒及羽绒制品业务分季度销售数据如下： 

项  目 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

销售收入（万元） 18,910.75 38,698.62 59,230.01 52,446.68 

毛利率 14.12% 12.24% 9.98% 15.96% 

羽绒业务的市场成熟，价格较为透明，其采购和销售均为提前定价、按订单

生产销售。2017 年，羽绒销售价格一路走高，8 月达到最高峰（由年初 25 万元

/吨飙升至近 40 万元/吨），10 月开始逐步小幅回落。第三、四季度又是羽绒及羽

绒制品的销售旺季，量价齐增使得羽绒销售收入增长较快。由于成品羽绒的原料

也是羽绒，价格的上涨也影响公司成本上涨，故第 3 季度毛利率下降。第 4 季

度，前期价格上涨传导效应显现，订单售价高而成本回落、毛利率增长。 

（3）第三、四季度营业收入大幅增长的原因以及是否存在提前确认收入和结

转成本的情况 

第三、四季度营业收入大幅增长的原因： 

①羽绒及制品季节性销售收入增长影响 

子公司华英新塘羽绒及羽绒制品销售占公司分季度营业收入的比例如下： 

项目 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

营业收入（万元） 69,211.80 95,695.75 124,029.83 123,255.22 

羽绒及制品销售收入（万元） 18,910.75 38,698.62 59,230.01 52,446.68 

占比 27.32% 40.44% 47.75% 42.55% 

第三、四季度是羽绒及制品销售旺季，由于其占比较高，影响营业收入大幅

增长。 

②禽类养殖行业自第三季度开始整体回暖，公司主要产品售价回升，冻鸭、

冻鸡以及鸭苗等产品销售收入以及利润相应增长。 

③2017 年下半年新增合并范围子公司销售增长。 

华英农业销售确认的具体方式为： 

公司主要产品为冻鸭/鸡产品、鸭毛、羽绒及制品、熟食、禽苗、种蛋以及

饲料。其中：禽苗、种蛋以及饲料一般采用预收货款、客户自提产品方式销售。

客户提货后，公司根据客户、发货部门、运输部门一致确认的销售发货单确认销

售收入的实现。冻鸭/鸡产品、鸭毛、羽绒及制品、熟食销售一般为现款销售，
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经批准对有多年固定业务往来的客户给予一定金额的信用额度。对于国内销售，

以商品装运发出，经客户验收后，确认销售收入实现。对于出口销售，在产品出

口报关离岸时确认收入的实现。 

经核查，公司不存在提前确认收入及结转成本的情况。 

三、问询函问题 6、报告期内，占公司营业收入比重 10%以上的冻鸭产品、

冻鸡产品占比分别同比下降13.4个百分点、2.06个百分点，毛利率同比下降6.85

个百分点、6.50 个百分点。此外，羽绒产品收入在 2017 年成为公司第一大业务

收入，同比增长 13.71 个百分点。请补充说明以下事项： 

（1）结合具体业务收入、成本类型、确认依据等方面，分析说明上述业务

毛利率较上年同期下滑的原因及合理性。请年审会计师发表意见。 

回复： 

公司冻鸭、冻鸡产品相关数据计算分析如下： 

项目 

2017 年 2016 年 变动 

销售收入 

（万元） 占比 毛利率 
销售收入 

（万元） 占比 毛利率 收入 占比 毛利率 

冻鸭产品 119,222.07 28.92% 7.32% 106,420.74 42.32% 14.17% 12.03% -13.40% -6.85% 

冻鸡产品 41,594.18 10.09% 4.08% 30,542.80 12.15% 10.59% 36.18% -2.06% -6.50% 

公司扩大生产经营规模，各类主要产品销售量及销售收入均较上年增长。冻

鸭产品销售收入较上年增加 12,801.32 万元，增长 12.03%；冻鸡产品销售收入

较上年增加 11,051.38 万元，增长 36.18%。但由于公司羽绒及羽绒制品销售收

入大幅增长，销售收入占比增幅较高，使得冻鸭产品、冻鸡产品的销售占比分别

下降 13.40%和 2.06%。 

上述业务毛利率较上年同期下滑的原因及合理性： 

报告期同行业上市公司毛利率情况如下： 

上市公司 
2017 年度 2016 年度 变动 

主营毛利率 综合毛利率 主营毛利率 综合毛利率 主营毛利率 综合毛利率 

圣农发展 10.69% 10.88% 13.94% 14.37% -3.25% -3.49% 

仙坛股份 6.10% 6.28% 15.58% 15.60% -9.48% -9.32% 

民和股份 -1.41% -0.98% 30.89% 30.90% -32.31% -31.88% 

华英农业 10.55% 11.21% 11.74% 11.86% -1.19% -0.64% 

由上述数据可知，2017 年，禽类养殖行业整体环境不佳，各类产品销售价

格下跌，加上饲料成本上涨，整个行业毛利率呈下降趋势。公司冻鸭、冻鸡产品
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毛利率较上年同期下滑的情况与同行业公司主营业务毛利率的下降趋势一致。华

英农业毛利率较上期同期降幅低于同行业公司的主要原因为公司羽绒及羽绒制

品业务受禽类养殖行业的影响较小，且销售收入占比较高。 

四、问询函问题 7、报告期内，公司前五大客户中存在个人客户，且与 2016

年相比，前五大客户发生较大变化。请公司说明变化的具体原因。请结合行业特

征及公司具体业务，说明存在个人客户的原因及合理性，并补充说明个人客户相

关业务的具体内容、结算模式及收入确认方式，以及与个人客户业务相关内部控

制制度的执行情况及其有效性。请年审会计师发表明确意见。 

回复：1、前五大客户变化情况 

2017 年度 

客户名称 产品 营业收入 
占全部营业收
入的比例（%） 

潢川县东兴羽绒有限公司 鸭毛 137,688,663.57 3.34 

丹麦 QOD   羽绒/羽绒制品 74,553,407.20 1.81 

郑州黄德炳 冻鸭/冻鸡  72,334,513.57 1.75 

李大军（含武汉琦强华英商贸有限公司） 冻鸭/冻鸡 67,121,851.51 1.63 

西安冯喜民 冻鸭/冻鸡 61,337,122.48 1.49 

合   计   10.02 

2016 年度 

客户名称 产品 营业收入 
占全部营业收入
的比例（%） 

曹家胜 冻鸭/冻鸡 76,562,964.31 3.04 

李大军（含武汉琦强华英商贸有限公司） 冻鸭/冻鸡 71,222,106.77 2.83 

西安冯喜民 冻鸭/冻鸡 70,787,807.92 2.81 

潢川县东兴羽绒有限公司 鸭毛 57,986,521.42 2.31 

王庆东 冻鸭/冻鸡 54,998,485.71 2.19 

合   计  331,557,886.13 13.18 

2017 年前五大销售客户发生变动的主要原因：一是公司主要产品销售结构

变化，羽绒销售业务增幅较大，该业务板块占销售收入比重增长；二是主要产品

价格波动，影响相关客户销售收入变动；三是经销商区域销售业绩波动。具体如

下： 

①2017 年度，由于禽类养殖行业整体效益不佳的影响，公司的冻鸭、冻鸡

产品平均销售价格低于上年，故李大军（武汉冻品经销商）、冯喜民（西安冻品

经销商，以鸡产品为主）在销量稳定的前提下，销售收入较上年略有下降，但仍
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为公司前五大客户。 

②鸭毛平均售价由 2016 年 1.9 万元/吨上涨至 2017 年 3.2 万元/吨，售价上

涨较多。故作为公司鸭毛销售客户--潢川县东兴羽绒有限公司销售收入较上年增

长较大，成为公司 2017 年度第一大客户。 

③丹麦 QOD 公司为子公司华英新塘的羽绒及羽绒制品销售客户，2017 年

对其实现销售收入 7,455.34 万元，成为公司第 2 大销售客户，源于其销售数量

以及产品售价增长。 

④曹家胜为公司上海和石家庄的区域经销商。上海是公司鸭产品销售较为集

中的销售区域，公司销售部一直致力于上海区域的直销客户扩展，直销客户的增

加相应减少了经销商销售份额，加上产品价格下降，曹家胜 2017 年度销售收入

未排入前五名。 

⑤黄德炳为公司在郑州区域的经销商。随着以鸭肉为主的禽肉产品在中原地

区销售市场逐步扩大，特别是“华英鸭”作为第十一届中国(河南)国际投资贸易

洽谈会等国际会展的“国菜”出镜的影响，公司在华中地区的销售上了一个台阶。

区域经销商也抓住机遇，销售收入大幅增长，2017 年度跃升为公司销售第 3 名。 

2、个人客户相关业务的具体内容、结算模式及收入确认方式，以及与个人

客户业务相关内部控制制度的执行情况及其有效性 

公司的个人销售客户均为公司多年培育的区域经销商，主要经销公司的冻鸭

/鸡产品。 

（1）采用经销商模式的原因： 

一是冻品销售存在一定的区域性，主要集中在武汉、石家庄、上海、南京、

郑州、北京、西安（主要是冻鸡产品）等市场，其他区域相对较小；二是上述经

销商均为早期即与公司合作的较大且稳定的客户；三是上述客户开发的下游客户

较多，对其销售量的实现起到的很好的保障作用。 

（2）收入确认方式、结算方式以及内部控制措施： 

经销商收入确认的方式与公司收入确认具体方式一致，即以商品装运发出，

经客户验收后，确认销售收入实现。 

公司每年召开经销商大会，与经销商签订经销合同，对销售量及回款均有明

确规定，公司运营部负责考核。设立返点激励政策，对销量完成且无超额欠款的
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可以享受返点奖励，不能完成的则给予相应处罚。根据经销商与公司的合作年限、

实力状况、资信情况核定一定信用额度，并将信用额度置于公司开票系统中，超

过信用额度则开票软件不能开具销售出货单。 

根据历年实际经营情况分析，经销商对公司冻品销售起到了保证和促进的作

用，没有出现大额坏账的发生。 

经对公司个人客户相关业务的具体内容、结算模式及收入确认方式等情况进

行核查，我们认为华英农业冻品销售经销商模式符合公司生产经营的实际情况，

相关业务内部控制制度得到有效执行。 

五、问询函问题 8、报告期末，公司应收账款余额为 4.89 亿元，同比增长

52.20%；应收票据余额为 2,809.24 万元，同比增长 73.44%。应收账款坏账准备

计提比例为 7.29%，同比下降 0.87%。请结合公司销售政策、本年度业务开展情

况，说明应收款项余额增长的原因及合理性，并结合客户资信、期后回款等情况，

说明是否已计提充分的坏账准备。请年审会计师发表明确意见。 

回复：应收账款主要集中在子公司华英新塘和股份公司冻品加工销售中心，

其中：华英新塘应收账款余额 32,794.89 万元，占合并应收账款总额的 67.1%，

冻品中心应收账款余额 5,699.59 万元，占合并应收账款总额的 11.7%。应收票

据均为华英新塘所有。 

华英新塘的客户主要为向公司采购羽绒及羽绒制品的国内外客户，全部按订

单生产、销售。公司的信用政策为：为符合赊销条件的客户给予 1-3 个月信用账

期。公司主要产品季节性销售较为明显，2017 年 10-12 月实现销售额 5.88 亿元，

期末应收账款余额 3.28 亿，占第四季度销售额的 55.8%；2017 年度应收账款周

转率为 7.52，平均账期 48 天，符合公司的信用政策规定。 

股份公司冻品销售为符合赊销条件的客户给予 30-45 天信用账期。2017 年

10-12 月实现销售额 23,861.09 万元，应收账款余额 5,699.59 万元，占第四季

度销售额的 23.9%，2017 年度应收账款周转率为 11.5，平均账期 32 天，符合

公司信用政策规定。 

华英农业应收款项坏账准备的计提方法采用按信用风险特征的相似性和相

关性对金融资产进行分组，并确定组合为信用风险主要与账龄相关，按账龄分析

法计提应收款项坏账准备。 
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期末应收账款余额同比增长而应收账款坏账准备计提比例为同比下降的原

因系增加的应收账款均处于信用账期，账龄较短。坏账计提比例较低的短账龄应

收款项增幅高于整体应收款项余额增幅所致。华英农业应收账款坏账准备计提充

分。 

六、问询函问题 10、报告期末，公司其他应收款余额为 8,046.67 万元，同

比增长 102.74%，其中按欠款方归集的期末余额前五名占比 43.48%。请补充披露

以下事项： 

（1）其他应收款的主要明细、形成原因、欠款方与公司是否存在关联关系，

并自查是否存在《中小企业板上市公司规范运作指引》规定的对外提供财务资助

性质款项；如存在，请说明履行的审议程序及信息披露义务。 

（2）其他应收款大幅增加的原因及合理性，以及是否已计提充分的坏账准

备。 

请年审会计师发表明确意见。 

回复：（1）其他应收款的主要明细、形成原因、欠款方与公司是否存在

关联关系以及是否存在对外提供财务资助情况 

其他应收款按款项性质分类情况如下： 

款项性质 年末账面余额（元） 年初账面余额（元） 增长（元） 

保证金及押金 42,453,577.06 19,728,177.78 22,725,399.28 

往来款项 33,211,652.65 16,566,862.59 16,644,790.06 

业务借支 4,801,473.56 3,395,140.21 1,406,333.35 

合  计 80,466,703.27 39,690,180.58 40,776,522.69 

①保证金及押金主要明细及形成原因 

单位名称 
与本公司的 

关系 

年末余额 

（元） 

坏账准备 

（元） 
形成原因 

丰城市财政局 非关联方 19,042,188.00 952,109.40 搬迁保证金，注 

淮阳县农村信用合作联

社 
非关联方 7,949,000.00 1,589,800.00 

借款保证金，借款到

期后归还 

单县国土资源局 非关联方 5,240,000.00 1,120,000.00 征地保证金 

单县德上高速公路工程

建设指挥部 
非关联方 1,491,044.00 74,552.20 资产拆除押金 

中央储备粮潢川直属库 非关联方 1,272,889.04 63,644.45 粮食收储保证金 

郑州银行股份有限公司

信阳分行 
非关联方 1,208,000.00  60,400.00  贴息保证金 
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单位名称 
与本公司的 

关系 

年末余额 

（元） 

坏账准备 

（元） 
形成原因 

中国工商银行股份有限

公司潢川支行 
非关联方 1,200,000.00  60,000.00  贴息保证金 

包商银行呼和浩特分行 非关联方 1,120,000.00  56,000.00  贴息保证金 

包商银行股份有限公司 非关联方 1,000,000.00  50,000.00  贴息保证金 

马士基（中国）航运有限

公司青岛分公司 
非关联方 847,778.30  42,388.92  提单押金 

中央储备粮信阳直属库 非关联方 783,040.06  39,152.00  粮食收储保证金 

合计  41,153,939.40 4,108,046.97  

注：子公司丰城华英与丰城市政府签订《丰城市华英禽业公司禽类屠宰加工

厂搬迁补偿协议》，于 2017 年 12 月 29 日，丰城华英收到了丰城市财政局拨付

的搬迁补偿款合计 4,068.22 万元，并于当日与丰城市政府办理了资产移交手续。

因新加工厂冷库尚未调试完成，丰城华英的存货（冻鸭产品）暂时只能存放于老

厂冷冻库，经协商，丰城华英与丰城市政府签订《搬迁补充协议》，承诺于 2017

年 2 月 18 日前完成全部搬迁，并为此支付了 1,904.22 万元的搬迁保证金。丰城

华英已按时搬迁完毕，并向政府提交了退还保证金的申请，2018 年 4 月 2 日，

丰城财政局已办理完内部审批手续，同意退还该项保证金。 

②往来款项：其他应收往来款项主要为养殖户结算铺底资金，年末余额

3,194.26 万元（年初余额为 1,516.70 万元）。养殖户结算铺底资金系公司对自建

养殖场的合同养殖户按照养殖规模给予一定的结算铺底资金，养殖户可以选择在

交售成鸭、成鸡时分次扣除偿还或定期一次偿还。该类款项的性质实质可以归类

为预付结算款项，因养殖户有选择偿还方式的权利，出于谨慎性考虑，公司将其

作为应收往来款项进行核算、管理。养殖户与公司不存在关联关系。 

经自查，公司的其他应收款中不存在应收关联方款项。其他应收款均系为取

得资产、权利以及劳务等而支付或应收的款项，与公司的生产经营业务相关，不

存在《中小企业板上市公司规范运作指引》规定的：上市公司及控股子公司有偿

或者无偿对外提供资金、委托贷款等对外提供财务资助性质的款项。 

（2）其他应收款大幅增加的原因及合理性，以及是否已计提充分的坏账准

备 

其他应收款较期初增加 4,077.65 万元，同比增长 102.74%，其原因主要为

保证金及押金和往来款项增加。 
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保证金增加 2,272.53 万元，主要为子公司丰城华英应收丰城市财政局搬迁

保证金 1,904.22 万元以及子公司锦绣粮业、息县粮业向中储粮直属库支付的粮

食收储质量保证金 205.59 万元等增长所致。往来款项增加 1,664.48 万元，主要

系养殖户结算铺底资金增加。增长的原因，一是公司近两年扩大生产经营规模，

纳入合并范围子公司增加较多，养殖规模扩大；二是增加的子公司中以从事单一

屠宰加工环节的居多，合同养殖户基础相对薄弱，加上近两年由于环保政策收紧

以及禽类养殖行业整体状况不佳，发展合同养殖户难度增大，相应增加养殖户结

算铺底资金。 

公司应收款项坏账准备的计提方法采用按信用风险特征的相似性和相关性

对金融资产进行分组，并确定组合为信用风险主要与账龄相关，按账龄分析法计

提应收款项坏账准备。期末其他应收账款均按其账龄及相应比例计提了坏账准

备，华英农业其他应收款坏账准备计提充分。 

七、问询函问题 11、报告期末，公司存货账面余额为 10.45 亿元，其中库

存商品账面余额为 5.49 亿元，同比增长 39.10%。公司仅对存货中库存商品计提

跌价准备，对其他类别存货未计提跌价准备。库存商品跌价准备的期末余额为

296.49 万元，本期转销或转回库存商品跌价准备金额 21.43 万元。请说明以下

问题： 

（1）结合销售价格、以往销售情况，说明是否对库存商品计提充分的跌价

准备，以及在库存商品余额大幅增加的情况下，跌价准备计提比例下降的原因及

合理性。 

（2）结合存货构成、存货性质特点、在手订单、期后产品销售价格和原材

料价格变动等情况以及你公司对存货的内部管理制度，说明未对库存商品之外其

他存货类别计提跌价准备原因及合理性，并进一步分析存货跌价准备计提的充分

性。 

（3）请分类披露期末存货中库存商品的具体构成，以及存货跌价准备的计

提情况。 

（4）请公司结合期后销售情况、销售合同价格变动、存货可变现净值变动

等补充披露存货跌价准备转销、转回的具体情况。 

请年审会计师发表明确意见。 
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对问题（1）和（2）的回复： 

期末公司存货分类如下：  

项目 
年末余额（元） 

账面余额 跌价准备 账面价值 

原材料       400,578,542.05    400,578,542.05  

在产品        54,891,430.12    54,891,430.12  

库存商品       548,970,765.75  2,964,886.27  546,005,879.48  

包装物及低值易耗品 3,554,016.04   3,554,016.04 

发出商品        36,929,684.46    36,929,684.46  

合计 1,044,924,438.42 2,964,886.27 1,041,959,552.15 

期末存货余额较期初增长 4.21 亿元，增长 67.48%，主要原因为 2016 年新

增子公司本年产能释放以及 2017 年度新增子公司业务增长影响。其中：华英新

塘存货余额较期初增长 3.54 亿元，主要原因为业务增长较大，存货数量以及价

格均增长影响；华英丰丰、新蔡华英、华旭食品、华英泽众、华英鸿源等子公司

本年新投产，存货余额合计较期初增长 0.5 亿元，其他公司无明显波动。 

存货可变现净值的确定依据及存货跌价准备的计提方法 

公司存货可变现净值是按存货的估计售价减去至完工时估计将要发生的成

本、 估计的销售费用以及相关税费后的金额。 在确定存货的可变现净值时，以

取得的相关证据为基础，同时考虑持有存货的目的以及资产负债表日后事项的影

响。 

资产负债表日，存货成本高于其可变现净值的，计提存货跌价准备。公司通

常按照单个存货项目计提存货跌价准备，资产负债表日，以前减记存货价值的影

响因素已经消失的，存货跌价准备在原已计提的金额内转回。 

华英农业的主要存货是饲料原料、羽绒、库存冻鸭、冻鸡产品以及合格种蛋。

羽绒销售价格较高，羽绒原料及羽绒产品可变现净值大于成本；饲料原材料周转

率较高，无积压情况；生产的饲料主要用于公司种鸭场自用及商品鸭投放使用，

少量外销，外销饲料价格较生产成本高，不存在跌价情况；鸭苗的外销毛利率较

高，故合格蛋不存在跌价情况。冻鸭/鸡产品进行生产成本归集时，将上月向农

户转移鸭/鸡苗、饲料的差价于次月冲减冻鸭/鸡产品的生产成本，故内部转移饲

料的原材料、生产鸭/鸡苗的合格蛋的可变现净值以最终产品-冻鸭/鸡产品的可变

现净值确认。2017 年第四季度，公司各类产品售价逐步回升，按 2018 年 1 月
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执行的销售价格对库存冻鸭/鸡产品可变现净值进行测试，可变现净值均大于存

货成本，无需计提跌价准备。 

（3）期末存货中库存商品的具体构成以及存货跌价准备的计提情况 

合并报表的库存商品主要为冻鸭产品 3.4 亿元、羽绒 1.4 亿元、冻鸡产品 0.3

亿元、熟食 0.3 亿元。成品羽绒均为按订单生产，按订单售价计算的可变现净值

高于成本，无跌价情况；冻鸭、冻鸡产品年末、次年初价格较高，经测试未产生

跌价损失；本年计提跌价准备的库存商品是部分熟食制品已到保质期或临近保质

期，无变现价值，根据盘点结果计提存货跌价准备，正常熟食存货按销售价格计

算的可变现净值高于成本，未产生跌价损失。 

（4）期后存货跌价准备转销、转回的具体情况 

因本年计提跌价准备的库存商品是部分熟食制品已到保质期或临近保质期，

无变现价值，根据盘点结果全额计提的存货跌价准备，故在期后处理此部分存货

时全额转销相关存货跌价准备，无转回存货跌价准备情况。 

经检查公司存货内部管理制度，分析存货的构成、性质特点，以及检查期后

产品销售价格等情况，公司存货跌价准备计提充分，未发生利用存货跌价准备计

提、转销、转回调节利润的情况。 

八、问询函问题 12、报告期末，其他流动资产中再保理款项期末余额为

50,000 万元，为公司子公司烟台华英融资租赁有限公司为深圳市中林融资租赁

有限公司应收账款保理业务提供的再保理。再保理期限为 2017 年 6 月 30 日至

2018 年 1 月 30 日。请结合合同的主要条款，说明再保理业务运作模式及会计处

理，并说明公司是否对上述事项履行审议程序和信息披露义务，是否符合本所《股

票上市规则（2014 年修订）》、《中小企业板上市公司规范运作指引（2015 年

修订）》的相关规定，并说明截至目前该项业务的后续进展情况。请年审会计师

就公司再保理业务的会计处理发表明确意见。 

回复：（1）再保理业务运作模式 

深圳市中林融资租赁有限公司（以下简称“中林租赁”）与子公司烟台华英

融资租赁有限公司（以下简称“华英租赁”）于 2017 年 6 月 21 日签订

SZFL-ZBL-2017-0001 号《再保理合同》，约定华英租赁作为再保理人，对中林

租赁（保理人）与原债权人签订的若干《保理合同》项下应收账款提供再保理融
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资等相关保理服务。华英租赁以 5 亿元人民币转让价款受让中林租赁原合同项下

应收款项 5.71 亿元。再保理期限为转让价款支付日至 2018 年 1 月 30 日，共计

7 个月。同时约定华英租赁向中林租赁到期一次收取再保理手续费，具体为：实

际发放转让价款金额×7%/360×（再保理转让价款支付日至到期日的实际天

数）。该项再保理业务由中国林产品公司提供连带责任担保。 

（2）会计处理 

华英租赁支付再保理款项时，借记：应收保理款、贷记银行存款 5 亿元；期

末，根据权责发生制，计算 2017 年 7-12 月应收保理手续费，借记：应收账款

1750 万元、贷记：应交税费-应交增值税 99.06 万元、主营业务收入 1,650.94

万元。华英农业合并报表层面，根据业务实质，将 5 亿元应收保理款列报于其他

流动资产项目，保理手续费收入列报至其他业务收入。 

经核查，我们认为，上述会计处理符合该业务实质以及公司的实际情况，账

务处理及列报合理、恰当。 

九、问询函问题 13、报告期内，你公司子公司江苏华英顺昌农业发展有限

公司（以下简称“顺昌农业”）实现业绩-174.18 万元，未能实现 518 万元的业

绩承诺。请对以下事项进行补充说明： 

（1）结合顺昌农业业务开展情况、业务模式以及历史经营业绩情况，说明

报告期内未实现业绩承诺的具体原因，并结合其主营业务、行业发展情况等因素

说明其所面临的经营环境是否发生重大变化、是否具有持续盈利能力以及是否需

计提资产减值准备及其理由。请年审会计师发表明确意见。 

回复：顺昌农业主要从事商品鸭屠宰加工，生产冻鸭产品对外销售。其主营

鸭胴体细分割产品，与母公司主要生产白条鸭的格局形成互补，但单一生产环节

使其抵抗行业系统性风险的能力较低，2017 年度，经营团队未能实现业绩承诺。 

顺昌农业成立于 2013 年 6 月，于 2015 年末建成试生产。2016 年 7 月，通

过非同一控制下企业合并成为华英农业的控股子公司，正式开始生产经营，执行

股份公司统一的管理制度。2017 年度上半年，受禽流感等因素的影响，市场需

求不旺，销售价格持续低迷；下半年产品价格逐步回暖，但受到当地环保治理的

影响，产能未能完全释放，致使全年未能实现业绩承诺，但整体面临的经营环境

未发生重大变化且持续向好。 
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2017 年第 4 季度，股份公司出于对顺昌农业保证稳定鸭源、增强其对抗市

场鸭供应价格风险的考虑，在新沂投资兴建商品鸭养殖场，更有效保证其原料供

应以及产品质量安全。 

截至 2017 年末，顺昌农业资产负债率 53.78%，偿债能力处于合理水平。

为了进行商誉减值测试，华英农业聘请了独立评估师对顺昌农业股东权益价值进

行了评估，其结果表明对其的投资未产生减值。 

经检查相关资料以及对顺昌农业经营情况进行分析，我们认为，顺昌农业的

持续经营能力不存在疑虑，相关资产无需计提资产减值准备。 

十、问询函问题 14、报告期末，公司商誉账面余额为 1.21 亿元，本期对收

购菏泽华运食品有限公司形成的商誉 532.14 万元及新增的河南华英企业管理咨

询有限公司商誉 18.75 万元全部计提了减值，对其他类别商誉未计提任何减值。

请说明商誉减值测试的过程、参数以及商誉减值损失的确认方法。请年审会计师

对计提商誉减值准备的合理性及充分性发表明确意见。 

回复：1、商誉减值测试的过程 

根据企业会计准则规定，公司需要每年对商誉进行减值测试。管理层在进行

减值测试时，将商誉的账面价值分摊至预期从企业合并的协同效应中受益的资产

组或资产组组合，聘请了独立评估师对重要资产组或资产组组合进行了评估，以

协助管理层对商誉进行减值测试。 

报告期末，公司商誉具体情况如下： 

被投资单位名称或形成

商誉的事项 
年末余额（元） 减值准备（元） 年末净额（元） 

商誉形成的 

时间 

菏泽华运食品有限公司 5,321,424.05 5,321,424.05  2015 年 6 月 

杭州华英新塘羽绒制品

有限公司 
112,200,000.00  112,200,000.00 2016 年 5 月 

江苏华英顺昌农业发展

有限公司 
3,373,903.30  3,373,903.30 2016 年 7 月 

河南华英企业管理咨询

有限公司 
187,487.41 187,487.41  2017 年 3 月 

河南英乐农牧发展有限

公司 
1.00  1.00 2017 年 12 月 

合  计 120,895,327.35  115,573,904.30  

管理层聘请了独立评估师对上述菏泽华运食品有限公司、杭州华英新塘羽绒

制品有限公司、江苏华英顺昌农业发展有限公司三个公司（资产组）股东全部权
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益的可回收价值进行了评估。评估方法采用收益法，即通过将被评估单位预期收

益资本化或折现以确定评估对象价值的评估思路。 

2、参数确定 

收益模型主要参数的选取与计算公式 

（1）评估模型 

收益途径采用企业自由现金流量形式，即以未来若干年度内的企业自由现金

流量作为依据，采用适当折现率折现后加总计算得出营业性资产价值，然后再加

上溢余资产价值、非经营性资产价值减去付息负债得出股东全部权益价值。 

股东权益价值收益法计算公式 

企业整体价值= 企业自由现金流量折现值+溢余资产价值+非经营性资产价

值+单独评估的子公司权益价值 

股东全部权益价值=企业整体价值-付息债务 

付息债务是指基准日账面上需要付息的债务，包括短期借款，带息应付票据、

一年内到期的长期借款、长期借款等。 

自由现金流量折现值＝明确的预测期期间自由现金流量现值+明确的预测期

之后自由现金流量(终值)现值 

（2）预测期和收益期 

由于企业营业执照期限到期后可续期，故收益期是按无限年限计算。 

（3）折现率 

按照收益额与折现率协调配比的原则，本次评估收益额口径为企业自由现金

流量，则折现率应选取加权平均资本成本模型（WACC）为期望收益率。 

3、商誉减值损失的确认方法 

根据评估结果对商誉是否产生减值进行了测试，商誉在资产或在资产或资产

组的分配及减值测试情况如下表： 

项    目 商誉金额 商誉分配的金额①

参与分配商誉的资产

或资产组期末的价值

②

资产或资产组期末

预计可收回金额③

商誉减值金额=①+

②-③
商誉已提减值金额

菏泽华运食品有限公司 5,321,424.05              5,321,424.05                  -                                      -                                  5,321,424.05              5,321,424.05                 

杭州华英新塘羽绒制品有限公司 112,200,000.00          112,200,000.00              299,258,502.68                  419,314,452.00              -7,855,949.32             未产生减值

江苏华英顺昌农业发展有限公司 3,373,903.30              3,373,903.30                  13,190,366.89                    16,809,855.00                -245,584.81                未产生减值

河南华英企业管理咨询有限公司 187,487.41                 187,487.41                     126,916.41                         126,916.41                     187,487.41                 187,487.41                    

河南英乐农牧发展有限公司 1.00                            1.00                                -                                      1.00                                -                              

-                              

合    计 121,082,815.76          121,082,815.76              312,575,785.98                  436,251,224.41              5,508,911.46                  

测试结果：（1）菏泽华运账面净资产为负，股东全部权益价值评估值也为负，
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商誉产生减值，本期全额计提减值。 

（2）华英新塘、华英顺昌商誉经评估测试，未产生减值。 

（3）华英企业管理公司由原华英在线股权变动影响产生商誉 187,487.41

元，该公司账面净资产为负，盈利能力不确定，预计可收回金额低于账面成本，

全额计提减值准备。 

（4）计提商誉减值准备的合理性及充分性 

在华英农业年度财务报表审计中，我们将商誉减值识别为关键审计事项。具

体如下： 

事项描述： 

如财务报表附注四、21 及六、16 所述，华英农业合并报表中列示的商誉余

额12,108.28万元，本年计提的商誉减值准备550.89万元，商誉净值为11,557.39

万元。根据企业会计准则以及公司相关会计政策，华英农业需要每年对商誉进行

减值测试。管理层在进行减值测试时，将商誉的账面价值分摊至预期从企业合并

的协同效应中受益的资产组或资产组组合，聘请了独立评估师对重要资产组或资

产组组合进行了评估，以协助管理层对商誉进行减值测试。 

因管理层商誉减值测试的评估过程复杂，需要高度的判断，其所基于的假设，

受到国内外的未来市场和经济环境的影响而有可能有所改变，因此，我们将商誉

减值测试识别为关键审计事项。 

审计应对： 

①了解和评价管理层针对资产减值测试的内部控制流程。 

②评价管理层对资产组的认定和商誉的分摊方法，分析被投资单位的财务信

息及所在行业信息，判断管理层对其减值迹象的判断是否合理。 

③取得并阅读了评估报告，与独立评估师进行了讨论，以了解其评估方法及

关键假设。 

④评价了独立评估师的胜任能力、专业素质和客观性。 

⑤引入本所内部评估专家，协助我们对评估中采用的关键假设以及折现率等

关键指标进行复核。 

⑥对评估中采用的未来若干年的经营和财务假设，我们通过比照相关资产组

的历史数据、经营发展计划以及相关行业的发展趋势进行了特别关注。 

⑦评价在财务报表中有关商誉减值准备的披露是否充分、适当。 
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经实施上述审计程序，我们认为华英农业 2017 年度商誉减值准备计提充分，

会计处理符合《企业会计准则》的相关规定。 

十一、问询函问题 18、报告期末，公司募投项目中“淮阳 2000 万只/年商

品鸡养殖场项目”、“单县 4000 万只/年樱桃谷商品雏鸭生产项目”未达到预期

效益。请说明以下问题： 

（1）结合募投项目的具体情况，详细分析未能达到预计收益的具体原因，

相关资产是否存在减值迹象。请年审会计师发表明确意见。 

回复： 

“淮阳 2000 万只/年商品鸡养殖场项目”，受白羽肉鸡行业整体效益不佳，

养殖成本增长、鸡肉产品价格下滑幅度较大等因素影响，2017 年度实现效益

226.81 万元，未达到预期效益。 

2017 年，根据畜牧业协会统计，全年鸡苗、毛鸡等销售价格持续低于成本

价格，鸡肉销售价格也不容乐观，全年白羽肉鸡行业整体亏损较为严重。加上自

2013 年以来受“速成鸡”、“H7N9 禽流感”等不利因素的影响，行业内达成缩

减引种规模等去产能共识，项目实施单位——全资子公司河南陈州华英有限公司

连续三年通过减少引种、提前选淘等减少父母代种鸡存栏量，影响商品鸡供给成

本增长，加上同比 2016 年度，饲料原料价格呈上升趋势致饲养成本增加、鸡产

品销售价格持续低迷等共同因素影响，效益较差。但是进入 2017 年第四季度，

特别是 11-12 月，随着商品代肉鸡雏鸡供应量继续下降，促使商品代肉雏鸡价格

触底反弹。同时，随着 H7N9 禽流感等事件影响消退、消费需求回升，白羽肉鸡

产业盈利水平提升，行业回归正常轨道，陈州华英的生产经营状况也有了较大改

善。年末，公司对该项目资产状况及是否产生减值迹象进行了分析判断，各项资

产不存在已经陈旧过时或者其实体已经损坏的情况，项目虽未达预计效益，但未

产生亏损，加上国家环保政策的变化更有利于规模化企业的发展，故项目相关资

产不存在减值迹象。 

“单县 4000 万只/年樱桃谷商品雏鸭生产项目”，由于受禽类养殖行业整体

效益不佳影响， 2017 年度实现效益 3,640.32 万元，占达产后承诺效益 4,077.65

万元的 89.27%，未完全达到预期效益。 

该项目未完全达到预期效益的主要原因是受前期行业整体去产能影响，项目

实施单位——全资子公司菏泽华英禽业通过调长引种周期、减少换羽种鸭等手段
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调整雏鸭供给，相应降低产能，故未能完全达到预期效益。但自 2017 年度下半

年以来，调整供给效应已经显现，鸭苗价格逐步回升，项目效益向好，相关资产

不存在减值迹象。 

我们与管理层就上述募投项目目前经营业绩以及业务开展情况进行了讨论、

分析。由于行业整体情况好转，上述项目公司业绩明显好于上年同期；加上国家

环保政策的收紧，更有利于公司这样的规模化企业的发展，故相关资产不存在减

值迹象的判断是合理的。 
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