
 

 

证券代码：002366       证券简称：台海核电      公告编号：2018-051 

台海玛努尔核电设备股份有限公司 

关于深圳证券交易所 2017 年年报问询函回复的公告  

 

 

 

 

台海玛努尔核电设备股份有限公司（以下简称“公司”）2018年 5月 15日

收到深圳证券交易所中小板公司管理部下发的《关于对台海玛努尔核电设备股份

有限公司 2017 年年报的问询函》（中小板年报问询函【2018】第 105 号），现

将有关问题回复如下： 

 

问题一： 

报告期内，你公司实现营业收入 24.7 亿元，同比增长 104.1%，其中，核

电行业实现营业收入 18.53 亿元，同比增长 143.43%；实现归属于上市公司股东

的净利润（以下简称“净利润”）10.14 亿元，同比增长 158.45%；经营活动产

生的现金流量净额为-1.01 亿元，同比减少 197.12%。请你公司补充说明以下事

项： 

（1）请你公司结合核电装备行业情况、公司主营业务开展情况等因素，详

细说明营业收入和净利润增长的原因及合理性。 

答复： 

一、2017年度公司所属行业情况 

1.1 民用核电行业 

当前,大力发展核能是我国节能减排，调整能源结构的必然选择，核能发展

前景广阔。随着核电发展,核电经验的逐步积累，未来我国核电的安全性将得到

进一步提升，核电在我国能源转型过程中的作用愈发突出，2020年之前，我国至

少还要新建3,500万千瓦的民用核电机组，平均每年开工6-8台，每年新增投资约

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确、完整，没有虚假记

载、误导性陈述或重大遗漏。 



 

 

1,000亿元左右。 

1.2 海上浮动核电站行业 

小型反应堆凭借着初始投资小，建造周期短，可以有效解决中小电网输电问

题，可广泛应用于空间和海上浮动平台，在当今的环境下，发展小型堆是我国能

源发展的有效途径。海上浮动核电站是小型堆的一种，海上浮动核电站不但解决

我国海域能源需求，对维护我国海洋安全捍卫海洋权利意义深远。 

1.3 核废处理行业 

核能的广泛利用必然产生大量核废料，到2020年核电装机容量达到5,800万

千瓦，将产生中低放废料约5,800立方米，乏燃料约1,450吨。由于核废料处置建

设落后于核电机组的建设和运行，目前我国在运核电站堆积了大量的核废料，核

废料处理市场空间巨大。 

二、公司业务开展情况 

台海核电通过多年的技术引进、自主研发、创新，掌握了100吨级大型不锈

钢电渣钢锭冶炼工艺、核电奥氏体钢主泵泵壳整体铸造技术、四代快堆主泵奥氏

体材料制造技术、四代快堆蒸发器管板锻件材料制造技术、超级双相钢大型海水

循环泵叶轮铸造技术、海工装备大型支撑节点制造技术、超高压容器制造技术、

火电超超临界汽轮机转子材料制造技术等一系列高端材料制造技术；主要核心装

备制造技术表现在二代半核电主管道全流程制造技术、三代主管道全流程制造技

术、小型堆核岛主设备关键装备制造技术，可实现压力容器、稳压器、蒸发器和

主管道的模块化制造、乏燃料储运容器制造技术及核废后处理系统装备制造技

术，并已取得主管道及泵阀铸件、主泵泵壳、ASME以及特种产品等的生产资质。 

根据核电发展规划，2020年之前，平均每年开工6-8台，市场需求的增长促

进公司业绩的增长。2016年共有2个核电机组一回路主管道招标，公司中标2个，

占比100%；2017年共有7个核电机组一回路主管道招标，公司中标4个，占比57%。

2017年6月“华龙一号”全球首堆——福建福清核电站5号机组主管道及波动管

设备、“华龙一号”海外首堆——巴基斯坦卡拉奇核电站2号机组主管道及波动

管设备在公司一级全资子公司烟台台海玛努尔核电设备有限公司（以下简称“烟

台台海核电”）成功完成出厂验收、发运工作；作为山东省新旧动能转换核心城

市的烟台市，联合国内核电龙头企业及辖区内重点工业企业打造以海上浮动式核



 

 

电站为先导的千亿级高端装备制造产业集群规划已经形成。在此契机之下，公司

于2017年度签订了容器类设备及锻件等的重大供货合同；得力于公司在核废处理

装备制造上的技术及取得的生产资质，2017年度公司实现了蒸汽重整系统设备的

制造。 

三、公司营业收入和净利润增长的原因及合理性 

公司 2017年度营业收入分产品变化情况如下：   

单位：万元 

产品项目 本期金额 上期金额 同比增减 

反应堆一回路主管道 56,942.95 15,464.67 41,478.28 268.21% 

容器类设备及锻件 79,854.68 0.00 79,854.68   

其他核电设备 20,961.78 4,846.39 16,115.39 332.52% 

核级材料 27,582.99 38,163.33 -10,580.34 -27.72% 

石化装备产品 30,628.00 12,411.98 18,216.02 146.76% 

锻造产品 15,453.86 10,457.19 4,996.67 47.78% 

转炉成套设备 12,508.76 10,918.86 1,589.89 14.56% 

钴精矿 2,195.67 9,557.85 -7,362.18 -77.03% 

技术服务 0.00 17,662.23 -17,662.23 -100.00% 

其他业务收入 852.15 1,524.64 -672.49 -44.11% 

合计 246,980.83 121,007.14 125,973.69 104.10% 

2017年度公司营业收入主要增长： 

1.1 反应堆一回路主管道：2017年度较 2016年度收入增长 41,478.28万元，

同比增长 268.21%，主要来源是原有中标主管道项目以及新签主管道项目。 

1.2 容器类设备及锻件：2017年度较 2016年度收入增长 79,854.68万元，

实现了从无到有的突破，公司在巩固已有二代半、三代压水堆核电一回路主管道

等装备市场的同时，积极开发了反应堆压力容器、蒸发器、稳压器、主管道及堆

内构件、泵阀部件等的制造。 

1.3 其他核电设备：2017 年度较 2016年度收入增长 16,115.39 万元，同比

增长 332.52%，主要为公司本期开拓了核废处理装备市场，实现了蒸汽重整系统

设备制造。 

以上三个产品项目新增营业收入 137,448.35 万元，为营业收入的主要增长

点，也是公司利润的主要增长点。 

（2）报告期内，你公司第四季度实现营业收入 8.64 亿元，占全年营业收



 

 

入 35%，实现净利润 3.6 亿元，占全年净利润 35.46%，请你公司结合行业特点、

建造周期、订单进度完成情况等因素，详细说明第四季度营业收入和净利润占

全年比重较高的原因和合理性。 

答复: 

核电行业产品合同金额大，生产周期（或合同约定交货期）较长，公司根据

相关设备制造及销售业务的实际情况，按照《企业会计准则第 15号—建造合同》，

采用完工百分比法确认收入，结转成本，以累计实际发生的合同成本占合同预计

总成本的比例确定合同完工进度。因核电产品前期投入成本占比较大，销售收入

在前期确认也会较多。 

2017 年度，公司与烟台市台海集团有限公司签订了容器类设备及锻件等合

同，总额为 361,000万元，其中，在第四季度，公司根据该合同约定及要求，对

生产项目进行了合理的安排及调整，产能利用率较前三季度有所提升，第四季度

实现的收入及利润较前三季度有所提高。 

（3）请你公司结合合同关键条款、收入和成本确认原则、建造进度确认依

据等因素，详细说明是否存在提前确认收入或推迟确认成本的情形，相关会计

处理是否符合企业会计准则的相关规定。请年审会计师发表专项意见。 

答复: 

1.1 公司 2017 年度实现营业收入 24.70 亿元，其中建造合同收入为 16.29

亿元。建造合同采用完工百分比法确认收入，以实际已发生成本占合同预计总成

本的比例确定合同完工进度，其他项目采用发货确认收入。 

1.2 建造合同主要项目为反应堆一回路主管道、反应堆容器类设备、蒸汽重

整系统设备、转炉成套设备等，建造合同关键条款如下： 

 单位：万元 

项目 合同总额 
2017确认

收入 

2017发生

成本 
建造周期 主要工序 

反应堆一回路

主管道 
232,781.30  56,942.95  14,047.23  1~2年 

冶炼、电渣、锻造、机加工、

弯制、热处理、预制、质检 

反应堆容器类

设备 
279,816.00  79,854.68  9,563.47  2~3年 

冶炼、锻造、机加工、热处理、

焊接、退火、质检 



 

 

蒸汽重整工艺

装置设备 
35,000.00  15,719.33  2,902.92  1~2年 

冶炼、电渣、锻造、机加工、

弯制、热处理、质检 

转炉成套设备 35,896.60  10,399.54  5,273.87  1~2年 机加工、组焊、质检 

合计 583,493.90  162,916.50  31,787.49      

1）根据合同约定，公司建造合同项目均属在设计（客户方提供图纸）、技

术（完备的生产资质及生产能力）、功能（属于最终工程中的关键部件）、最终

用途（最终工程起着至关重要的作用）等方面密切相关的资产而订立的合同。公

司核心竞争优势体现在材料环节，通过独特的冶炼工艺，使材料性能更为优越，

该情况与冶炼工序确认较大比例的合同收入相适应。 

2）公司建造合同项目均为固定价款合同，合同约定了明确的付款节点以及

取得货款需要提供的文件资料；最终购买方多为国有性质的大型央企、国企或从

事与国家安全相关的重要战略企业，支付能力较强。 

3）公司在财务系统中按项目、按工序设置各级明细科目，能够清楚地归集

实际发生的合同成本；建立了有效的成本预算体系及定期修正的制度，并不断完

善的内部成本核算体系和有效的内部财务预算及报告制度，对未完成合同尚需发

生的合同成本能够作出科学、可靠的估计。 

A 建造合同预算编制：合同签订后，由公司管理层组织预算编制工作，营销、

技术、生产、行政人事、采购、设备、财务等部门全面参与。技术部门对项目工

艺流程设计进行转化，其他部门对产能利用、工期安排、各种资源投入量及价格

等基础数据进行了充分的论证。成本预算涵盖了产品生产的全部工序，每道工序

充分考虑了影响成本预算真实性与准确性的各个关键成本要素，做到了与公司的

生产实际相符，与产品的工艺流程相符。 

B 项目实际成本归集：建造合同的直接材料和辅助材料根据合同的实际耗用

直接计入建造合同成本，直接人工按照建造合同耗用的实际人工工时按比例分配

计入建造合同成本，电力费用根据建造合同使用的具体设备的实际设备工时，耗

用的电量，按比例分配计入建造合同成本，质检费用按照建造合同耗用的实际质

检人工工时按比例分配计入建造合同成本。根据工序的不同特点，制造费用采用

最能体现成本分配合理性的要素进行分配，如冶炼工序按照建造合同的实际产量

进行分配，机加工工序按照建造合同耗用的实际人工工时进行分配。 

4）公司严格依据会计准则及会计政策，对合同实质进行判断。对采用完工

百分比法确认收入的项目，充分合理的编制项目预算，根据合同约定及相关方要



 

 

求安排生产，按照实际发生归集项目成本，以累计实际发生的成本占预计总成本

的比例确定完工进度，不存在提前确认收入或推迟确认成本的情形。 

1.3 对发货确认收入的项目，在公司完工发货后，客户方验收并我公司开具

发票后方确认收入。通过对项目发货清单、运输单、开票申请等各项原始单据的

严格审核后开具发票，并确认收入，按照实际发生归集项目成本，亦不存在提前

确认收入或推迟确认成本的情形。 

（4）报告期内，你公司向关联方销售产品金额达 16.13 亿元，请你公司补

充披露关联方销售对本期净利润影响的金额，并详细说明相关交易的真实性、

合同关键条款是否存在偏向性以及交易定价的公允性。请年审会计师发表专项

意见。 

答复: 

1.1 2017 年度公司向关联方销售金额为 16.13 亿元，主要关联方销售对本

期利润影响如下： 

单位：万元 

关联方名称 销售金额 净利润影响金额 

烟台市台海集团有限公司 107,373.97 80,441.12 

烟台玛努尔高温合金有限公司 30,745.80 6,791.98 

台海玛努尔核原（上海）能源设备有限公司 15,719.33 10,893.95 

德阳市九益锻造有限公司 5,303.97 1,406.26 

烟台市凯实工业有限公司 2,195.67 987.95 

合计 161,338.75 100,521.25 

1.2 公司上述关联交易均提交公司董事会、股东大会审批通过，并履行了相

应的审批程序和披露义务，是合法有效交易。主要关联交易情况如下: 

1）与烟台市台海集团有限公司交易事项 

烟台市台海集团有限公司是公司的控股股东，拥有优质技术资源，围绕国内

高端装备发展目标，承接了重大工程项目的牵头制造工作，根据建设需要采购容

器类设备及锻件等产品。烟台市台海集团有限公司按照要求，授权启动了相关设

备及锻件的采购，并与烟台台海核电签订了采购合同，根据产品的技术条件、生

产工艺等确定交易价格。 

2）与烟台玛努尔高温合金有限公司交易事项 



 

 

烟台玛努尔高温合金有限公司，自 2016 年公司利用离心铸造技术的优势以

及客户离心铸件需要采购的机会，增加了石化装备产品的生产销售业务。采购方

在签订外部销售订单后，根据生产计划向我公司下达离心铸件采购订单，采购价

格均参考产品成本、同类市场销售价格以及客户最终销售合同，遵循市场公平交

易原则。 

3）与台海玛努尔核原（上海）能源设备有限公司交易事项 

台海玛努尔核原（上海）能源设备有限公司，通过对蒸汽重整技术引进并得

到国内主要核电设计院、核电业主的认可，实现该技术在我国核废处理、工艺推

广的应用，亟需开启蒸汽重整试验台架建设。上海核原根据台架建设要求向我公

司下达了向公司蒸汽重整系统设备的采购订单。该试验台架，是国内首个中、低

放射性树脂处理系统示范项目，根据产品特殊的技术条件、生产工艺等确定交易

价格。 

4）其他交易事项 

公司与德阳市九益锻造有限公司以及烟台凯实工业有限公司的业务非

2017年度新增业务。均是根据客户实际需求及公司生产、采购能力，组织实施。

德阳市九益锻造有限公司业务参考产品成本、同类市场销售价格，烟台凯实工业

有限公司业务参考国内有色金属牌价、同类市场销售价格，遵循市场公平交易原

则。 

（5）请你公司结合销售和采购政策、大额现金收支、信用及收款政策等情

况，说明经营活动产生的现金净流量与营业收入、净利润变化不一致的原因。 

答复: 

公司 2017 年实现营业收入 24.70 亿元，实现归属于上市公司股东的净利润

10.14 亿元，经营活动产生的现金流量净额为-1.01 亿元，经营活动产生的现金

净流量与营业收入、净利润变化不一致。 

1.1 销售方面：2017 年度销售商品、提供劳务收到的现金为 85,298.65 万

元，与营业收入不完全匹配的主要原因是： 

1）公司 2017 年度确认的收入主要为采用完工百分比法确认的建造合同收

入，而结算进度按照合同约定的结算节点确定，由此造成结算进度与完工进度存



 

 

在差异。 

 2）2017 年公司其他产品销售存在未按照合同及时收款的情况，如核级材

料等业务因客户资金压力较大回款偏低。公司针对这些情况，加大了催收力度，

并在期后实现收款 12,300万元。 

1.2 采购方面：2017年度购买商品、接受劳务支付的现金 50,481.47万元。 

公司按照“同价比质，同质比价，同质同价比服务、比信誉”的基本原则，

通过尽量广泛和充分的询价、比价及洽谈来确定合理采购价格。利用公司信用好

的条件，除了主要原料如镍板、合金类材料、进口焊材等需以现款结算之外，其

他材料帐期主要帐期为 30-50 天。 

综上所述，经营收款低于销售收入是经营活动产生的现金净流量与净利润变

化不一致的主要原因。 

 

问题二： 

2、报告期内，你公司对前五大客户合计销售金额为 21.56 亿元，占全年销

售总额 87.3%，较去年客户集中度（68.66%）进一步上升。请你公司说明客户集

中度进一步上升的原因、对主要客户是否存在重大依赖、本期前五大客户的应

收账款余额及账龄、截至目前应收账款的回收情况。 

答复: 

公司 2017年度主要客户销售及应收款情况如下: 

单位：万元 

客户名称 销售额 
占年度销售 

总额比例 

2017年度末应收 

账款余额 

应收账款账龄 截至目前应收

账款回款金额 

客户 A 153,839.10 62.29% 10,002.35 1年以内 4,290.00 

客户 B 27,390.60 11.09% 25,847.00 1年以内 12,300.00 

客户 C 18,791.74 7.61% 0.00 / 0.00 

客户 D 7,882.82 3.19% 13,827.93 1年以内 0.00 

客户 E 7,705.43 3.12% 1,638.00 1年以内 643.00 

合计 215,609.69 87.30% 51,315.27  17,233.00 

注：应收账款回款截至日为 2018 年 4 月 30 日。 

2017年度，客户集中度较高的主要原因： 



 

 

1.1 2017 年度，公司对特殊业务客户进行了打包处理。客户 A 包括烟台市

台海集团有限公司等三家公司。 

1.2 2017 年度，公司民用核电客户为核电站建设总承包商，国内只有中国

核电工程有限公司、中广核工程有限公司和国核工程有限公司等具有核电站总承

包资质，因此公司民用核电的客户较为集中，公司以招投标方式取得订单，不存

在重大依赖。 

1.3 2017 年度，公司与烟台市台海集团有限公司签订了容器类设备及锻件

等的重大合同，也是本期客户集中度上升的主要原因。 

随着公司市场的拓展，新产品的研发，产业链纵向以及横向的延伸，客户集

中度会进一步下降。 

 

问题三： 

3、报告期内，你公司应收账款余额为 7.82 亿元，较期初增长 69.46%，坏

账准备计提比例为 8.11%，较去年计提比例（9.9%）有所下降。请你公司结合信

用政策、期后回款情况、计提坏账比例依据等因素，详细说明你公司坏账准备

计提的充分性和合理性，应收账款约定的回款期是否合理。 

答复: 

公司应收账款坏账准备计提明细如下：  

单位：万元 

类别 

本期余额 上期余额 变动比例 

应收账款 

余额 

坏账准备

金额 

应收账款

余额 

坏账准备

金额 
应收账款 

坏账准

备金额 

单项金额重大但单项计提

坏账准备 
28,596.38 2,165.80 16,744.67 2,196.29 70.78% -1.39% 

按信用风险特征组合计提

坏账准备 
56,125.26 4,469.71 34,315.98 2,759.88 63.55% 61.95% 

单项金额不重大但单项计

提坏账准备 
352.33 262.94 141.98 113.59 148.15% 131.49% 

合计 85,073.97 6,898.45 51,202.64 5,069.76 66.15% 36.07% 

1.1 公司核电产品客户多为国企、央企等大型企业，信用好支付能力强，但

相应的这些企业因内部审批复杂，货款结算信用期较长。而且核电产品本身生产



 

 

周期长，导致公司应收账款一直处于较高水平。 

1.2 公司依据会计法规，结合公司应收款特点等制定了应收款项坏账准备的

会计政策，“在资产负债表日有客观证据表明其发生了减值的，本公司根据其账

面价值与预计未来现金流量现值之间的差额确认减值损失”，公司严格按照会计

政策规定计提坏账准备。 

1.3 通过上表可看出，单项金额重大并单项计提坏账准备的应收账款较上期

增长 70.78%，但坏账计提金额较上期减少 1.39%，主要为该项目中北京壹诺航装

新材料技术有限公司的应收账款实现期后回款 12,300 万元，公司根据回款的实

际情况计提了坏账准备，这是应收账款与坏账计提变动不一致的主要原因。由此

可以看出，公司在计提坏账时充分考虑了应收账款的风险，体现了坏账准备计提

的充分性及合理性。 

 

问题四： 

4、报告期内，你公司对在产品计提存货跌价准备 6,886.82 万元，同比增

长 1,053.5%，请你公司补充披露计提存货跌价准备的原因、产品类别及计算过

程，并说明该原因是否会对其他未计提存货跌价准备的存货产生影响以及存货

跌价准备计提的充分性。 

答复: 

公司的主要存货类别包括：建造合同下形成的资产、原材料、在产品，截至

期末这三类存货合计占存货净值的 96.39%。这三类存货的跌价准备情况分析如

下： 

1.1 建造合同下形成的资产都有明确的建造合同与之对应，项目详见已完工

未结算资产明细表。这些客户或相关方多为国有性质的大型央企、国企或从事与

国家安全相关的重要战略企业，实力强、信誉好，通常不会发生坏账的情况。故

上述建造合同下形成的资产不存在存货跌价的情况。 

1.2 原材料主要系镍板、废钢、生铁等冶炼用原料，原材料的周转率较快，

不存在重大的存货跌价情况。 

1.3 在产品主要系在制泵阀、电力、冶金、锻件设备等。其中部分在产品的



 

 

预计售价低于账面价值，已根据成本与可变现价值孰低的原则提取存货跌价准

备，具体计提明细及计算过程如下： 

单位：万元 

项目 期初余额 本期计提 本期转回或转销 期末余额 

在产品 1,243.65 6,886.82 752.70 7,377.76 

单位：万元 

产品类别（在

产品） 
存货账面成本 

可变现净额计算 
计提跌价准备

金额 
合同金额（不含

税） 

加工成产品尚需

投入的成本 

预计可变现 

净值 

泵阀设备 14,322.08  9,762.21  1,628.72  8,181.37  6,140.71  

电力设备 1,072.45  818.05  661.71  314.11  758.34  

冶金设备 591.03  244.75  0.76  244.00  347.04  

锻件设备 226.00  94.33  0.00  94.33  131.67  

总计 16,211.57  10,919.34  2,291.18  8,833.81  7,377.76  

2017 年度存货跌价准备增长的主要原因是公司从战略发展角度考虑，加大

开拓新兴产品市场，对于这些产品，公司处于摸索生产阶段，成本费用较高，故

本期计提的存货跌价准备较高。 

公司对所有存货均按照同一方法计提跌价，除战略性订单产品，其他类型的

产品属于公司的核心产品，技术领先，生产工艺先进，具有很强的市场竞争力及

较高的毛利率，因此该类存货跌价准备不会对其他未计提存货跌价准备的存货产

生影响。 

 

特此公告。 

 

 

台海玛努尔核电设备股份有限公司 董事会 

2018年 5月 30日 


	台海玛努尔核电设备股份有限公司（以下简称“公司”）2018年5月15日收到深圳证券交易所中小板公司管理部下发的《关于对台海玛努尔核电设备股份有限公司2017年年报的问询函》（中小板年报问询函【2018】第105号），现将有关问题回复如下：
	问题一：
	报告期内，你公司实现营业收入24.7亿元，同比增长 104.1%，其中，核电行业实现营业收入18.53亿元，同比增长143.43%；实现归属于上市公司股东的净利润（以下简称“净利润”）10.14亿元，同比增长158.45%；经营活动产生的现金流量净额为-1.01亿元，同比减少197.12%。请你公司补充说明以下事项：
	（1）请你公司结合核电装备行业情况、公司主营业务开展情况等因素，详细说明营业收入和净利润增长的原因及合理性。
	三、公司营业收入和净利润增长的原因及合理性
	公司2017年度营业收入分产品变化情况如下：
	2017年度公司营业收入主要增长：
	1.1 反应堆一回路主管道：2017年度较2016年度收入增长41,478.28万元，同比增长268.21%，主要来源是原有中标主管道项目以及新签主管道项目。
	1.2 容器类设备及锻件：2017年度较2016年度收入增长79,854.68万元，实现了从无到有的突破，公司在巩固已有二代半、三代压水堆核电一回路主管道等装备市场的同时，积极开发了反应堆压力容器、蒸发器、稳压器、主管道及堆内构件、泵阀部件等的制造。
	1.3 其他核电设备：2017年度较2016年度收入增长16,115.39万元，同比增长332.52%，主要为公司本期开拓了核废处理装备市场，实现了蒸汽重整系统设备制造。
	（2）报告期内，你公司第四季度实现营业收入8.64亿元，占全年营业收入35%，实现净利润3.6亿元，占全年净利润35.46%，请你公司结合行业特点、建造周期、订单进度完成情况等因素，详细说明第四季度营业收入和净利润占全年比重较高的原因和合理性。
	核电行业产品合同金额大，生产周期（或合同约定交货期）较长，公司根据相关设备制造及销售业务的实际情况，按照《企业会计准则第15号—建造合同》，采用完工百分比法确认收入，结转成本，以累计实际发生的合同成本占合同预计总成本的比例确定合同完工进度。因核电产品前期投入成本占比较大，销售收入在前期确认也会较多。
	2017年度，公司与烟台市台海集团有限公司签订了容器类设备及锻件等合同，总额为361,000万元，其中，在第四季度，公司根据该合同约定及要求，对生产项目进行了合理的安排及调整，产能利用率较前三季度有所提升，第四季度实现的收入及利润较前三季度有所提高。
	（3）请你公司结合合同关键条款、收入和成本确认原则、建造进度确认依据等因素，详细说明是否存在提前确认收入或推迟确认成本的情形，相关会计处理是否符合企业会计准则的相关规定。请年审会计师发表专项意见。
	1.1 公司2017年度实现营业收入24.70亿元，其中建造合同收入为16.29亿元。建造合同采用完工百分比法确认收入，以实际已发生成本占合同预计总成本的比例确定合同完工进度，其他项目采用发货确认收入。
	1.2 建造合同主要项目为反应堆一回路主管道、反应堆容器类设备、蒸汽重整系统设备、转炉成套设备等，建造合同关键条款如下：
	单位：万元
	1）根据合同约定，公司建造合同项目均属在设计（客户方提供图纸）、技术（完备的生产资质及生产能力）、功能（属于最终工程中的关键部件）、最终用途（最终工程起着至关重要的作用）等方面密切相关的资产而订立的合同。公司核心竞争优势体现在材料环节，通过独特的冶炼工艺，使材料性能更为优越，该情况与冶炼工序确认较大比例的合同收入相适应。
	2）公司建造合同项目均为固定价款合同，合同约定了明确的付款节点以及取得货款需要提供的文件资料；最终购买方多为国有性质的大型央企、国企或从事与国家安全相关的重要战略企业，支付能力较强。
	3）公司在财务系统中按项目、按工序设置各级明细科目，能够清楚地归集实际发生的合同成本；建立了有效的成本预算体系及定期修正的制度，并不断完善的内部成本核算体系和有效的内部财务预算及报告制度，对未完成合同尚需发生的合同成本能够作出科学、可靠的估计。
	A 建造合同预算编制：合同签订后，由公司管理层组织预算编制工作，营销、技术、生产、行政人事、采购、设备、财务等部门全面参与。技术部门对项目工艺流程设计进行转化，其他部门对产能利用、工期安排、各种资源投入量及价格等基础数据进行了充分的论证。成本预算涵盖了产品生产的全部工序，每道工序充分考虑了影响成本预算真实性与准确性的各个关键成本要素，做到了与公司的生产实际相符，与产品的工艺流程相符。
	B 项目实际成本归集：建造合同的直接材料和辅助材料根据合同的实际耗用直接计入建造合同成本，直接人工按照建造合同耗用的实际人工工时按比例分配计入建造合同成本，电力费用根据建造合同使用的具体设备的实际设备工时，耗用的电量，按比例分配计入建造合同成本，质检费用按照建造合同耗用的实际质检人工工时按比例分配计入建造合同成本。根据工序的不同特点，制造费用采用最能体现成本分配合理性的要素进行分配，如冶炼工序按照建造合同的实际产量进行分配，机加工工序按照建造合同耗用的实际人工工时进行分配。
	4）公司严格依据会计准则及会计政策，对合同实质进行判断。对采用完工百分比法确认收入的项目，充分合理的编制项目预算，根据合同约定及相关方要求安排生产，按照实际发生归集项目成本，以累计实际发生的成本占预计总成本的比例确定完工进度，不存在提前确认收入或推迟确认成本的情形。
	1.3 对发货确认收入的项目，在公司完工发货后，客户方验收并我公司开具发票后方确认收入。通过对项目发货清单、运输单、开票申请等各项原始单据的严格审核后开具发票，并确认收入，按照实际发生归集项目成本，亦不存在提前确认收入或推迟确认成本的情形。
	（4）报告期内，你公司向关联方销售产品金额达16.13亿元，请你公司补充披露关联方销售对本期净利润影响的金额，并详细说明相关交易的真实性、合同关键条款是否存在偏向性以及交易定价的公允性。请年审会计师发表专项意见。
	1.1 2017年度公司向关联方销售金额为16.13亿元，主要关联方销售对本期利润影响如下：

	1.2 公司上述关联交易均提交公司董事会、股东大会审批通过，并履行了相应的审批程序和披露义务，是合法有效交易。主要关联交易情况如下:
	1）与烟台市台海集团有限公司交易事项
	烟台市台海集团有限公司是公司的控股股东，拥有优质技术资源，围绕国内高端装备发展目标，承接了重大工程项目的牵头制造工作，根据建设需要采购容器类设备及锻件等产品。烟台市台海集团有限公司按照要求，授权启动了相关设备及锻件的采购，并与烟台台海核电签订了采购合同，根据产品的技术条件、生产工艺等确定交易价格。
	2）与烟台玛努尔高温合金有限公司交易事项
	烟台玛努尔高温合金有限公司，自2016年公司利用离心铸造技术的优势以及客户离心铸件需要采购的机会，增加了石化装备产品的生产销售业务。采购方在签订外部销售订单后，根据生产计划向我公司下达离心铸件采购订单，采购价格均参考产品成本、同类市场销售价格以及客户最终销售合同，遵循市场公平交易原则。
	3）与台海玛努尔核原（上海）能源设备有限公司交易事项
	台海玛努尔核原（上海）能源设备有限公司，通过对蒸汽重整技术引进并得到国内主要核电设计院、核电业主的认可，实现该技术在我国核废处理、工艺推广的应用，亟需开启蒸汽重整试验台架建设。上海核原根据台架建设要求向我公司下达了向公司蒸汽重整系统设备的采购订单。该试验台架，是国内首个中、低放射性树脂处理系统示范项目，根据产品特殊的技术条件、生产工艺等确定交易价格。
	4）其他交易事项
	公司与德阳市九益锻造有限公司以及烟台凯实工业有限公司的业务非2017年度新增业务。均是根据客户实际需求及公司生产、采购能力，组织实施。德阳市九益锻造有限公司业务参考产品成本、同类市场销售价格，烟台凯实工业有限公司业务参考国内有色金属牌价、同类市场销售价格，遵循市场公平交易原则。
	（5）请你公司结合销售和采购政策、大额现金收支、信用及收款政策等情况，说明经营活动产生的现金净流量与营业收入、净利润变化不一致的原因。
	问题二：
	2、报告期内，你公司对前五大客户合计销售金额为21.56亿元，占全年销售总额87.3%，较去年客户集中度（68.66%）进一步上升。请你公司说明客户集中度进一步上升的原因、对主要客户是否存在重大依赖、本期前五大客户的应收账款余额及账龄、截至目前应收账款的回收情况。
	注：应收账款回款截至日为2018年4月30日。
	2017年度，客户集中度较高的主要原因：
	1.1 2017年度，公司对特殊业务客户进行了打包处理。客户A包括烟台市台海集团有限公司等三家公司。
	1.2 2017年度，公司民用核电客户为核电站建设总承包商，国内只有中国核电工程有限公司、中广核工程有限公司和国核工程有限公司等具有核电站总承包资质，因此公司民用核电的客户较为集中，公司以招投标方式取得订单，不存在重大依赖。
	1.3 2017年度，公司与烟台市台海集团有限公司签订了容器类设备及锻件等的重大合同，也是本期客户集中度上升的主要原因。
	随着公司市场的拓展，新产品的研发，产业链纵向以及横向的延伸，客户集中度会进一步下降。
	问题三：
	3、报告期内，你公司应收账款余额为7.82亿元，较期初增长69.46%，坏账准备计提比例为8.11%，较去年计提比例（9.9%）有所下降。请你公司结合信用政策、期后回款情况、计提坏账比例依据等因素，详细说明你公司坏账准备计提的充分性和合理性，应收账款约定的回款期是否合理。
	1.1 公司核电产品客户多为国企、央企等大型企业，信用好支付能力强，但相应的这些企业因内部审批复杂，货款结算信用期较长。而且核电产品本身生产周期长，导致公司应收账款一直处于较高水平。
	1.2 公司依据会计法规，结合公司应收款特点等制定了应收款项坏账准备的会计政策，“在资产负债表日有客观证据表明其发生了减值的，本公司根据其账面价值与预计未来现金流量现值之间的差额确认减值损失”，公司严格按照会计政策规定计提坏账准备。
	1.3 通过上表可看出，单项金额重大并单项计提坏账准备的应收账款较上期增长70.78%，但坏账计提金额较上期减少1.39%，主要为该项目中北京壹诺航装新材料技术有限公司的应收账款实现期后回款12,300万元，公司根据回款的实际情况计提了坏账准备，这是应收账款与坏账计提变动不一致的主要原因。由此可以看出，公司在计提坏账时充分考虑了应收账款的风险，体现了坏账准备计提的充分性及合理性。
	问题四：
	4、报告期内，你公司对在产品计提存货跌价准备6,886.82万元，同比增长1,053.5%，请你公司补充披露计提存货跌价准备的原因、产品类别及计算过程，并说明该原因是否会对其他未计提存货跌价准备的存货产生影响以及存货跌价准备计提的充分性。
	公司的主要存货类别包括：建造合同下形成的资产、原材料、在产品，截至期末这三类存货合计占存货净值的96.39%。这三类存货的跌价准备情况分析如下：
	1.1 建造合同下形成的资产都有明确的建造合同与之对应，项目详见已完工未结算资产明细表。这些客户或相关方多为国有性质的大型央企、国企或从事与国家安全相关的重要战略企业，实力强、信誉好，通常不会发生坏账的情况。故上述建造合同下形成的资产不存在存货跌价的情况。
	1.2 原材料主要系镍板、废钢、生铁等冶炼用原料，原材料的周转率较快，不存在重大的存货跌价情况。
	1.3 在产品主要系在制泵阀、电力、冶金、锻件设备等。其中部分在产品的预计售价低于账面价值，已根据成本与可变现价值孰低的原则提取存货跌价准备，具体计提明细及计算过程如下：
	2017年度存货跌价准备增长的主要原因是公司从战略发展角度考虑，加大开拓新兴产品市场，对于这些产品，公司处于摸索生产阶段，成本费用较高，故本期计提的存货跌价准备较高。
	公司对所有存货均按照同一方法计提跌价，除战略性订单产品，其他类型的产品属于公司的核心产品，技术领先，生产工艺先进，具有很强的市场竞争力及较高的毛利率，因此该类存货跌价准备不会对其他未计提存货跌价准备的存货产生影响。



