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证券代码:002408          证券简称:齐翔腾达         公告编号:2018-029 

淄博齐翔腾达化工股份有限公司 

      关于 2017 年年报问询函回复的公告 

本公司及董事会全体成员保证信息披露内容的真实、准确和完整，没有虚假

记载、误导性陈述或重大遗漏。 

淄博齐翔腾达化工股份有限公司（以下简称“公司”）于 2018

年 5 月 25 日收到深交所中小板公司管理部下发的“中小板年报问询

函【2018】第 225 号”《关于对淄博齐翔腾达化工股份有限公司 2017

年年报的问询函》，公司已按照相关要求做出回复，现将有关情况公

告如下： 

问题 1、2017 年，你公司实现营业收入 222.27 亿元，同比增长

278.30%；实现归属于上市公司股东的净利润(以下简称“净利润”）

为 8.50 亿元，同比增长 69.10%；经营活动产生的现金流量净额 2.92

亿元，同比减少 54.1%；请说明公司营业收入和净利润大幅增长的具

体原因，经营活动产生的现金流量净额下滑的原因及与净利润存在重

大差异的原因。 

回复： 

（1）2017 年公司营业收入、净利润大幅增涨的主要因素分为以

下几点： 

A:新增业务发展对营业收入的影响 

2017 年，公司出资设立全资子公司淄博齐翔腾达供应链有限公

司（以下简称“腾达供应链”），其后陆续出资设立全资子公司鄂尔
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多斯市齐翔腾达供应链有限公司、广州齐翔腾达供应链有限公司和齐

翔腾达供应链香港有限公司，并通过现金收购大连联商能源有限公

司。2017年淄博供应链公司及其子公司共实现销售收入 127.03 亿元，

是公司 2017 年度营业收入增幅较大的主要因素。 

B:原有业务销售价格上涨对营业收入和净利润的影响 

2017 年度原材料采购价格较 2016 年度上涨有限的情况下，部分

主营产品销售价格有明显增幅。对比 2016 年和 2017 年销售单价和毛

利率情况如下： 

公司及其他子公司受销售价格上涨影响，营业收入、净利润都有

不同程度增幅。其中：青岛思远化工有限公司受此影响，营业收入和

净利润分别增长 63.76%和 615.91%（含与母公司之间的交易往来），

具体如下表所示： 

产品名称 销售单价价差（元/吨） 毛利率增幅 

甲乙酮 2555 60% 

顺酐 2620 56% 

顺丁橡胶 1880 166% 

丁二烯 3640 260% 

公司名称 
营业收入（万元） 净利润（万元） 

2017 年 2016 年 增涨幅度 2017 年 2016 年 增涨幅度 

齐翔腾达母公司 824,436 495,769 66.29%     68,451    44,835 52.67% 

青岛思远化工有

限公司 
117,149 71,538 63.76%     12,822      1,791  615.91% 

山东齐鲁科力化

工研究院有限公

司 

35,226 26,252 34.18%    10,683   10,144 5.31% 

合计 976,811 593,559 64.57% 91,956 56,770 61.98% 
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注：齐翔腾达母公司净利润含对子公司投资收益。 

C:产能增加影响 

2016 年的 9 月，45 万吨/年低碳烷烃脱氢制烯烃装置投产，当年

有效产量仅为4个月。该装置2017年较 2016年产量增加31.25万吨，

销量增加 31.90 万吨；另外顺酐装置的产能也有所增加，该装置 2017

年较 2016 年产量增加 3.67 万吨，销量增加 3.32 万吨。   

（2）虽然收入和净利润都有大幅增涨，但是经营活动产生的现金

流量净额却下降较大，主要原因有以下两点： 

A:经营活动产生的现金流出增加 

2017 年，公司经营活动产生的现金流出中支付的各项税费合计

为 71,446 万元，相较 2016 年的 28,289 万元增长 152.56%，主要是：

2017 年销售收入和利润总额均大幅增长，增值税及所得税都大幅增

加；其次，2016 年 45 万吨/年低碳烷烃脱氢制烯烃在建项目支出金

额较大，设备发票的进项税抵扣金额增加，致使公司增值税实际上缴

金额较小。 

B：经营活动产生的现金流入减少 

2017 年公司主要在建设项目为：5 万吨/年顺酐扩建项目、锅炉

三期扩建以及装车站改造，上述项目均为自筹资金建设。为节约资金

成本，公司支付在建工程设备款时，优先使用收到银行承兑汇票支付。

2017 年度，公司以银行承兑汇票支付的设备款、工程款合计约 75,000

万元左右。由于银行承兑汇票尚未到期兑付即被支付，未能在经营活

动产生的现金流入中体现，造成了经营活动产生的现金流入减少。购

建固定资产、无形资产和其他长期资产支付的现金也同比减少。 
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以上是造成经营活动产生的现金流量净额下降较大，与净利润增

涨趋势不符的主要原因。 

2、2017 年第一季度至第四季度，你公司实现营业收入分别为

21.40 亿元、25.59 亿元、80.82 亿元、94.45 亿元，实现净利润分别

为 1.98 亿元、1.24 亿元、2.49 亿元、2.76 亿元。请详细说明你公

司第三、第四季度营业收入、净利润大幅上升的具体原因，结合你公

司业务特点、公司销售模式说明你公司是否存在周期性、是否存在跨

期确认收入及跨期结转成本费用的情形，并对比分析各季度业绩波动

的原因。 

回复： 

（1）公司第三、四季度营业收入、净利润大幅上升主要是：新投

资设立的腾达供应链及其子公司后，供应链管理作为公司新增业务。

经过 2017 上半年的准备和市场拓展，在第三、四季度实现收入的迅

猛增长；其次，第三、四季度化工品市场整体回暖，公司部分主营产

品价格上涨，销售单价、毛利率均有不同程度的上升。公司两大业务

板块分季度营业收入、净利润对比如下： 

                                             单位：万元 

时间 
营业收入  净利润 

化工业务 供应链管理 化工业务 供应链管理 

一季度 214,030.02  0 19,826.40 -0.56 

二季度 213,678.28 42,212.40 12,448.41 51.39 

三季度 251,956.10 556,228.98 24,341.68 632.31 

四季度 272,496.99 672,016.92 26,821.31 819.53 

   （2）通过分析公司业务模式和销售特点，公司不存在周期性，主
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要分析如下： 

公司属于化工制造行业，生产装置为二十四小时不间断生产。化

工市场瞬息万变，价格波动也较为频繁。公司为避免因产品价格波动

而带来的损失，经营环节一直遵循“快进快出”的原则，尽最大限度

的缩短原料进厂到产品出厂之前的周期，始终保持产品全产全销。 

（3）公司不存在跨期确认收入及跨期结转成本费用的情形。公

司确认收入的原则为： 

A:化工产品销售收入:按照合同约定的时间、交货方式及交货地

点，将生产的货物交付给买方，收到货款或取得收款权利时确认收入

的实现。 

B:供应链管理收入：按照合同约定的时间、交货方式及交货地点，

将按买方需求组织的商品与买方办妥货权转移手续，收到货款或取得

收款权利时确认收入的实现。 

公司严格按照收入确认的原则确认收入，并按照权责发生制的原

则结转成本费用。聘请的第三方独立审计机构每年都会对收入和成本

确认的时点进行审计，对公司收入和成本费用确认过程不存在异议。 

3、报告期内，你公司甲乙酮类产品、顺酐化工类产品和化工其

他类产品的毛利率分别较去年增加 5.15%、-7.50%和 16.13%。请你公

司对比同行业情况，结合产品单价、营业成本构成变化情况，说明上

述产品毛利率变动的原因及合理性。 

回复： 

2016 年原油价格长期处于低位，致使化工产品价格也低迷不振。
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2017 年化工产品市场出现了大幅回暖，各种化工产品价格都有不同

程度的增幅。各主营产品 2017 年度毛利率变化情况： 

（1）甲乙酮类产品主要包括甲乙酮及其下游装置产品及副产品

等。甲乙酮作为公司主打产品，生产规模、产品质量、市场占有率等

方面均位居首位。2017 年甲乙酮行业平均售价较 2016 年增涨约 2000

元/吨以上。公司作为行业龙头，规模、成本、技术等方面优势更保

证毛利率较 2016 年增长 5.15%； 

（2）顺酐化工类产品主要包括顺酐、丙烯、甲基叔丁基醚等。2017

年度，顺酐产品的毛利率较 2016 年有所增幅。但丙烯、甲基叔丁基

醚等产能较大的产品市场价格下降，毛利率较 2016 年下滑，导致整

个顺酐类产品的毛利率下降-7.5%。 

（3）化工其他类产品主要包括顺丁橡胶、丁二烯及橡胶助剂、催

化剂等产品。2017 年度，顺丁橡胶及丁二烯行情向好，公司抓住机

遇，稳产高产，推价促销，毛利率大幅上升。其余橡胶助剂、催化剂

产品的毛利率比较稳定，与 2016 年度没有太大的变化。 

4、报告期末，你公司预付账款为 3.61 亿元，期初余额为 1.91

亿元，增加 89.04%。请详细说明预付账款的性质以及较期初增幅较

大的原因及合理性、采购模式是否发生变化、是否按照合同约定条款

付款、是否存在提前付款情况、供应商是否存在未按期供货等违约情

况。 

回复： 

公司 2017 年末预付账款较年初增幅较大主要有以下几个因素： 
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（1）2017 年末，公司新投资设立的腾达供应链及其子公司预付

账款合计为 10,355 万元，主要是按照合同约定先款后货，预付的部

分货款； 

（2）2017 年末，公司预付账款为 20,628 万元，较 2016 年末增

涨 2,715 万元，主要原因为装置产能扩大，生产所需的原料及催化剂

等需求量增大，预付账款增多所致。 

公司是以碳四为主要原料的精细化工企业，化工原料市场的结算

方式一般是先款后货，因此预付账款主要以预付原料为主；其次是公

司使用的催化剂的预付款，由于公司使用的催化剂品种较多，而且大

部分催化剂的制作周期较长，因此需要支付部分的预付款。在原料等

物资采购之初，公司均与供应商签订采购合同，对付款方式、供货时

间等做严格的规定，并严格执行。财务部门严格按照合同条款审批付

款，不存在提前付款的情况，供货商亦不存在未按期供货等违约行为。 

5、报告期内，你公司因收购子公司山东齐鲁科力化工研究院有

限公司、淄博腾辉油脂化工有限公司产生商誉 6.02 亿元，报告期末

你公司未计提商誉减值准备。请你公司结合投资成本、被购买方目前

经营情况等，补充披露商誉减值测试的参数、计算过程、未计提商誉

减值准备的原因和合理性，请会计师进行核查并发表明确意见。 

回复： 

（1）商誉的形成过程及投资成本 

A:公司在 2013 年 7 月通过吸收合并同一控制下的淄博齐翔惠达

化工有限公司（现已注销），间接收购了淄博腾辉油脂化工有限公司
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（以下简称“腾辉公司”）51%股权，投资成本为 4113.22 万元，减去

腾辉公司评估后的扣除少数股东权益后的净资产 2804.18 万元，产生

了 1,309 万元的商誉。 

B:2015 年 7 月，公司发行股份及支付现金购买山东齐鲁科力化

工研究院有限公司（以下简称“齐鲁科力”）99%的股权，投资成本

为 8.76 亿元，减去齐鲁科力评估增值后的净资产价值，形成了 5.89

亿元的商誉。 

（2）被购买方目前的经营情况 

按审计后的单体审计报告，腾辉公司 2016 年至 2017 年的收入分

别为 1.60 亿元、1.43 亿元，净利润分别为 983.58 万元、-699.77 万

元；齐鲁科力 2016 年至 2017 年的收入分别为 2.62 亿元、3.52 亿元，

净利润分别为 1.01 亿元、1.06 亿元。 

腾辉公司合并入公司后经营状况稳定。为继续提高盈利能力，

2017 年对现有装置实施技改节能增效改造，可进一步降低生产成本。

同时，该公司继续开发生产脂肪胺下游新产品，提高脂肪胺产品单位

附加值。技术改造和开发新产品期间，原有产能受影响，导致全年盈

利水平下降。2018 年，该公司已恢复正常生产经营，从销售收入、

合同签订、净利润情况来看，均好于上年同期水平。 

齐鲁科力被公司收购后，承诺 2015-2017 年累计实现净利润 2.61

亿元，实际完成 2.98 亿元；承诺期内扣除股东增资、接受赠与以及

利润分配事项后的净资产，从 2014 年收购时的 2.31 亿元增长到 2017

年底的 5.18 亿元。齐鲁科力在完成业绩承诺后，不再向原股东支付
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业绩承诺款，更利于净资产的增长。齐鲁科力的产品竞争力和市场占

有率都为业绩提升提供充足保障，其中：制氢系列催化剂市场占有率

90%以上，拥有绝对的市场话语权；硫磺回收系列催化剂随着环保政

策趋紧，业务爆发迅猛，其销售收入占比 2017 年全年的 60%以上，

2018 年盈利能力有望进一步提高。 

所以从直观上来说，有理由相信商誉不存在减值风险。 

（3）中喜会计师事务所（特殊普通合伙）核查后发表如下审计意

见： 

A:执行的审计程序 

会计师将其作为本报告期的关键审计事项，执行的审计程序包括

但不限于：①评估管理层进行减值测试的方法的适当性；②检查减值

测试中所使用的基础数据；③分析并复核了减值测试中的关键假设

（包括现金流量增长率、毛利率、折现率等）的合理性，并将收入增

长率与历史结果进行比较；④评估管理层对商誉及其减值估计结果、

财务报表的披露的恰当性。 

B:核查意见 

我们重新核查和评价商誉减值测试过程、参数及商誉减值的确认

方法，我们认为齐翔腾达商誉减值测试符合企业会计准则和公司选用

的会计政策的要求，报告期商誉不存在减值，与被购方目前的经营情

况是相符的。 

（4）商誉减值测试的参数、计算过程 

针对上述商誉，在年度终了进行了商誉减值测试，并未发现减值。
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具体测试过程如下： 

将上述二家公司分别看做独立的资产组或资产组组合，二家公司

商誉账面价值分摊至上述资产组或资产组组合，并对包括商誉账面价

值的资产组或资产组组合产生的现金流量进行预测，并将其进行折

现，计算其各收回金额，如果其可收回金额大于上述包括商誉账面价

值的资产组或资产组组合账面价值，则说明商誉未出现减值。 

管理层在预计未来现金流量时根据未来 5 年的财务预算为基础

的现金流量预测来确定。超过 5 年的现金流与预测期末数据保持一致

且稳定。测试过程中涉及到的参数主要是折现率。因两公司的目标企

业资本结构不同，造成风险报酬率有所差异。测试中用到折现率即加

权平均资本成本，科力公司为 10.20%，腾辉公司为 7.70%。两公司所

采用无风险报酬率均为 4.23%，无风险报酬率的选取参照国家近五年

发行的中长期国债利率的平均水平。风险报酬率的选取主要考虑了技

术风险、市场风险、经营风险和财务风险。 

经过测试，两家子公司的未来现金流量折现的金额分别为腾辉公

司 1.99 亿元，科力公司 12.38 亿元，均大于各个公司包括商誉账面

价值的资产组或资产组组合账面价值。因此，公司商誉未出现减值，

减值损失计提金额为 0。 

6、报告期内，你公司投资建立的淄博齐翔腾达供应链有限公司

实现营业收入 127.03 亿元，占公司营业总收入的 57.15%。请详细说

明你公司业绩的发展、公司业务转型情况及主营业务产品的变化。 

回复： 
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公司自成立以来，立足实业，主要从事碳四行业延伸发展。经过

几年的高速发展，公司已建成完善的产业链布局，在碳四领域具有绝

对的行业竞争实力和市场占有率。未来，公司在主营业务方面将继续

深耕精细化工领域，通过技术引进、兼并收购、对外合作等方式不断

拉伸公司产品纬度，使公司成为全产业链的世界级企业。 

随着世界经济一体化的推进和全球统一大市场的建立，国际市场

日趋成熟，无国界化的企业经营趋势加剧，推动了市场竞争进入新阶

段，企业与企业之间的竞争转变成了供应链管理之间的竞争。供应链

管理作为集成化企业管理服务模式，在企业降低成本、新增效益、培

育品牌和风险控制等方面，起到了非常关键的作用。在此背景下，2017

年公司新设全资子公司淄博齐翔腾达供应链有限公司，负责经营公司

供应链管理业务。在此之后，公司通过腾达供应链分别投资设立了鄂

尔多斯市齐翔腾达供应链有限公司、广州齐翔腾达供应链有限公司、

齐翔腾达供应链香港有限公司三家子公司，并现金收购大连联商能源

有限公司。至此，公司形成了由一家子公司四家孙公司组成的供应链

业务板块。随着业务的不断开展，供应链管理成为公司第二大业务板

块。2017 年，公司供应链板块营业收入为 127.03 亿元，占营业收入

比重为 57.15%，该板块收入主要来源为能源、化工产品的贸易业务；

除供应链业务之外，公司原有的化工主业同样增长迅速。2017 年公

司化工业务实现营业收入 93.48 亿元，同比 2016 年增长 62.78%。公

司 2017 年形成了双轮驱动，两翼齐飞的业务增长态势。 

公司在不改变原有化工生产业务的基础下，布局供应链业务，一
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方面可以迅速的扩大上市公司业务规模，增厚上市公司的盈利水平，

另一方面能够充分发挥现有的渠道优势和业务协同潜力，广泛利用原

有业务广泛的产业链上下游客户和供应商，实现供应链业务和化工产

业的互融互助，形成公司多业态的综合平衡产业布局。 

特此公告。 

 

 

 淄博齐翔腾达化工股份有限公司 

                                  董事会 

2018 年 5 月 31 日 

 

 

 


	证券代码:002408          证券简称:齐翔腾达         公告编号:2018-029



