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证券代码：002395   证券简称：双象股份   公告编号：2018-014 

 

无锡双象超纤材料股份有限公司 

关于对深圳证券交易所年报问询函的回复公告 

 

本公司及董事会全体成员保证信息披露内容的真实、准确和完

整，没有虚假记载、误导性陈述或重大遗漏。 

 

无锡双象超纤材料股份有限公司（以下简称“公司”、“无锡双

象”）于2018年5月28日收到深圳证券交易所（以下简称“深交所”）

公司管理部《关于对无锡双象超纤材料股份有限公司2017年年报的问

询函》（中小板年报问询函[2018]第258号（以下简称“问询函”）。

收到《问询函》后，公司高度重视，积极组织相关部门、中介机构就

相关事项进行了认真核查和分析，并对问询函中所列问题向深圳证券

交易所作出了书面说明回复。现将回复内容公告如下：  

问题1、报告期末，你公司实现营业收入12.7亿元，较上年同期

增长20.59%；你公司归属于上市公司股东的净利润为1308.95万元，

同比下降63.18%;扣除非经常性损益的净利润为556.96万元，较上年

同期下降85.11%;经营活动产生的现金流量净额为2626.67万元，较上

年同期下降78.36%。销售现金比率与上年同期相比减少82.05%。 

（1）请结合你公司的经营模式、收入确认政策、应收账款信用

政策等，说明经营活动产生的现金流量净额及销售现金比率发生较大

变化的具体原因。 

回复： 

（一） 公司的经营模式、收入确认政策、应收账款信用政策 

1. 2017年度，公司经营模式较上年未发生变化。 

2. 公司收入确认政策 

公司已将商品所有权上的主要风险和报酬转移给购买方；公司既

没有保留与所有权相联系的继续管理权，也没有对已售出的商品实施

有效控制；收入的金额能够可靠地计量；相关的经济利益很可能流入
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企业；相关的已发生或将发生的成本能够可靠地计量时，确认商品销

售收入实现。公司销售商品收入确认的具体判断标准： 

(1) 内销销售收入：产品经检验合格交与客户确认后，根据合同

规定的金额开具发票时，确认收入的实现。 

(2) 出口销售收入：产品经检验合格后向海关报关出口，取得报

关单，并开具出口销售发票时，确认收入的实现。 

3. 信用政策 

公司针对不同客户，采用不同信用政策，新客户及小客户，采用

现款结算方式，长期合作及大客户，采用信用账期结算方式。 

（二） 公司经营活动产生的现金流量净额、销售现金比率发生

较大变化的原因 

报告期内各重点公司经营活动现金流量净额及销售现金比率如

下： 

单位：人民币万元 

项目名称 
合并 无锡双象 苏州光学 

2017 年 2016 年 2017 年 2016 年 2017 年 2016 年 

营业收入 127,344.25 105,605.08 56,262.36 55,272.85 71,081.89 50,332.22 

应收账款 11,571.79 12,447.34 11,185.53 12,447.34 386.27 --- 

经营活动产生的现

金流量净额 
2,626.67 12,138.19 3,419.66 4,054.48   767.93  8,078.22  

销售现金比率 2.06% 11.49% 6.08% 7.34% 1.08% 16.05% 

结合公司上述经营模式、收入确认原则、应收账款信用政策以及

上表数据得出，导致公司经营活动产生的现金流量净额及销售现金比

率较上年同期减少的主要原因是本公司之控股子公司苏州双象光学

材料有限公司（以下简称“苏州双象公司”、“苏州光学”）在2017

年实现销售收入71,081.89万元，所售产品基本实现全额收款。但是

苏州双象公司为了同国外公司（日本：三菱、住友，韩国：LG等）竞

争，扩大市场份额，苏州双象公司放宽收款条件，增加银行承兑汇票

结算比例，虽然营业收入较2016年度增加20,749.67万元，但是最终

收现回款仅增加4,335.47万元。 

综上（一）、（二）所述，是造成经营活动产生的现金流量净额

及销售现金比率发生较大变化的原因。 
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（2）请你公司结合销售和采购政策、大额现金收支、信用及收

款政策等，说明经营活动产生的现金净流量与营业收入变化不一致的

原因。 

回复： 

报告期内各重点公司销售商品、提供劳务收到的现金、购买商品、

接受劳务支付的现金及营业收入如下： 

单位：人民币万元 

项目名称 
合并 无锡双象 苏州光学 

2017 年 2016 年 2017 年 2016 年 2017 年 2016 年 

营业收入 127,344.25 105,605.08 56,262.36 55,272.85 71,081.89 50,332.22 

营业成本 114,786.07 90,802.12 52,329.37 49,117.17 62,344.71 41,785.15 

销售商品、提供劳务

收到的现金  
93,241.72 87,726.00 51,982.53 50,543.01 55,598.97 51,263.51 

购买商品、接受劳务

支付的现金  
84,450.92 67,338.37 44,529.54 40,400.81  52,963.52  41,290.27  

经营活动产生的现金

流量净额 
2,626.67 12,138.19 3,419.66 4,054.48   767.93  8,078.22  

2017 年度经营活动产生的现金净流量与营业收入变化不一致的

主要原因如下： 

1. 销售方面：2017 年度销售商品、提供劳务收到的现金为

93,241.72 万元，与营业收入不完全匹配的主要原因是： 

（1） 苏州双象公司为了同国外公司竞争，扩大市场份额，放宽

收款条件，增加银行承兑汇票结算比例，导致收现回款远远低于营业

收入增长的比例。 

（2） 2017 年度母公司产品销售存在未按照合同及时收款的情

况，因客户资金压力较大导致回款偏低。 

2. 采购方面：2017 年度购买商品、接受劳务支付的现金

84,450.92万元。苏州双象公司采购主要原材料全部需要现汇、现款支

付后才能发货，2017年度随着主要原材料（MMA）价格持续走高，

公司为了最大限度的防范原材料价格波动导致生产成本的上升，公司

增加预付材料采购款。 

综上所述，销售商品、提供劳务收到的现金收到现金减少，购买

商品、接受劳务支付的现金增加，最终导致经营活动产生的现金净流

量与营业收入变化不一致。 
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问题2、报告期末，你公司应收票据、应收账款、预付款项、存

货的期末余额合计占资产总额的42.35%。请结合你公司主营业务具体

的经营模式、盈利方式、收入确认的方式、销售政策、信用政策、结

算方式确定原则、相关业务的季节性因素等情况，分析说明应收票据、

应收账款、预付款项、存货的期末余额较大的原因及合理性，相关存

货、应收、预付等科目减值或坏账准备的计提是否充分，请年审会计

师核查并发表意见。 

回复： 

（一）公司主营业务情况介绍 

1. 经营模式为研发+生产+销售； 

2. 盈利方式为销售企业生产的产品获取利润； 

3. 收入确认的方式： 

（1）销售商品收入确认时间的具体判断标准 

公司已将商品所有权上的主要风险和报酬转移给购买方；公司既

没有保留与所有权相联系的继续管理权，也没有对已售出的商品实施

有效控制；收入的金额能够可靠地计量；相关的经济利益很可能流入

企业；相关的已发生或将发生的成本能够可靠地计量时，确认商品销

售收入实现。 

公司销售商品收入确认的具体判断标准 

①内销销售收入： 

产品经检验合格交与客户确认后，根据合同规定的金额开具发票

时，确认收入的实现。 

②出口销售收入： 

产品经检验合格后向海关报关出口，取得报关单，并开具出口销

售发票时，确认收入的实现。 

（2）确认让渡资产使用权收入的依据 

与交易相关的经济利益很可能流入企业，收入的金额能够可靠地

计量时，分别下列情况确定让渡资产使用权收入金额： 

①利息收入金额，按照他人使用本企业货币资金的时间和实际利

率计算确定。 
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②使用费收入金额，按照有关合同或协议约定的收费时间和方法

计算确定。 

4. 销售政策 

公司销售主要按照客户信用等级采取赊销政策； 

5. 信用政策 

公司的信用政策主要是依据不同的客户类别及其风险程度给予

不同的授信条款，公司客户共分三种类型：①现款客户②月结或短期

欠款客户（指发货后欠款结账时间不超过30天的客户），③年度协议

客户。结算账期有预收发货、货到验收后信用期内付款；  

6. 结算方式确定 

结算方式主要有银行汇款、银行承兑汇票、信用证等； 

7. 相关业务的季节性因素 

公司以及下属子公司业务受季节性影响较小。 

（二）应收票据、应收账款、预付款项、存货的期末余额较大的

原因及合理性 

报告期内应收票据、应收账款、预付款项、存货的期末余额占资

产总额比例如下表： 
                                         单位：人民币元 

项目 
期末余额 期初余额 增加变动 

账面余额 所占比例 账面余额 所占比例 账面金额 变动比例 

应收票据 129,678,295.65 10.03% 93,352,888.12 7.47% 36,325,407.53  38.91% 

应收账款 115,717,936.00 8.95% 124,473,386.36 9.96% (8,755,450.36)  (7.03%) 

预付款项 33,092,712.16 2.56% 19,165,381.71 1.53% 13,927,330.45  72.67% 

存货 301,342,661.93 23.30% 270,571,574.54 21.66% 30,771,087.39  11.37% 

合计 579,831,605.74 44.83% 507,563,230.73 40.63% 72,268,375.01  14.24% 

资产总额 1,293,420,814.41 ---  1,249,272,194.90 ---  44,148,619.51  --- 

1. 应收票据期末余额较大，主要原因系控股子公司苏州双象光

学材料有限公司为扩大市场份额，放宽收款条件，较多用银行承兑汇

票结算方式导致应收票据较期初增加36,325,407.53元； 

2. 应收账款期末余额较大，主要原因系公司所处化工合成材料

行业属于竞争的行业，公司的销售对象主要是化工企业、光学材料企

业、制鞋企业等大型客户。这些客户行业集中度高，在产业链中具有
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话语权，公司销售采用赊销方式，账期比较长。因行业销售模式导致

公司的应收账款余额占比较高； 

3. 预付款项期末余额较大，主要原因系控股子公司苏州双象光

学材料有限公司主要原材料MMA价格持续走高，而国内原材料MMA供应

商较少，主要为中国石油天然气股份有限公司，公司为了最大限度的

防范原材料价格波动导致的生产成本的上升，公司增加预付材料采购

款所致。 

4. 存货期末余额较大，主要原因系：(1）从销售环节看，公司

产品主要销售给化工企业、光学材料企业、制鞋企业等客户。公司销

售模式采用直销和中间贸易商经销相结合的销售模式。直销是指公司

直接向产品的终端用户销售；经销是指公司与经销商签订产品购销协

议，由经销商自主销售公司产品。其中代理销售模式占收入比例较大，

同时这类销售模式需占用库存额较高。(2）从采购及生产环节来看，

原材料有采购周期，生产有生产周期，都需要有安全库存，尤其生产

所需的主要原材料，属于市场紧俏物资，为了保障交付，公司会进行

一定量的储备。 

（三）相关存货、应收、预付等科目减值或坏账准备的计提是否

充分 

1. 存货减值 

报告期内公司已按《会计准则》要求对存货进行减值测试并计提

存货跌价准备，计提是否充分相关说明详见问题 4 回复。 

2. 应收款项坏账准备 

（1）公司应收账款会计政策 

1）单项金额重大并单项计提坏账准备的应收款项 

单项金额重大并单项计提坏账准备的应收款项的确认标准： 

单项金额重大的具体标准为：金额 100 万元以上（含 100 万元）。 

单项金额重大的应收款项坏账准备的计提方法：单独进行减值测

试，按预计未来现金流量现值低于其账面价值的差额计提坏账准备，

计入当期损益。单独测试未发生减值的应收款项，将其归入相应组合

计提坏账准备。 

2）按信用风险特征组合计提坏账准备的应收账款 
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①信用风险特征组合的确定依据 

对于单项金额不重大的应收款项，与经单独测试后未减值的单项

金额重大的应收款项一起按信用风险特征划分为若干组合，根据以前

年度与之具有类似信用风险特征的应收款项组合的实际损失率为基

础，结合现时情况确定应计提的坏账准备。 

确定组合的依据： 

账龄分析法组合 
公司根据以往的历史经验对应收款项计提比例作出最佳估计，参考应

收款项的账龄进行信用风险组合分类 

②根据信用风险特征组合确定的计提方法 

采用账龄分析法计提坏账准备： 

账龄 应收账款计提比例 其他应收款计提比例 

1 年以内（含 1 年） 5% 5% 

1－2 年（含 2 年） 10% 10% 

2－3 年（含 3 年） 20% 20% 

3－5 年（含 5 年） 50% 50% 

5 年以上 100% 100% 

3）单项金额虽不重大但单项计提坏账准备的应收款项 

单项计提坏账准备的理由为：存在客观证据表明本公司将无法按

应收款项的原有条款收回款项。 

坏账准备计提方法：根据应收款项的预计未来现金流量现值低于

其账面价值的差额进行计提。 

（2）报告期内应收账款计提坏账准备如下表： 
单位：人民币元 

种类 
期末余额 期初余额 

账面余额 坏账准备 账面余额 坏账准备 

单项金额重大并单独计提坏账准备

的应收账款 
1,458,314.50 1,458,314.50 2,458,314.50 2,458,314.50 

按信用风险特征组合计提坏账准备

的应收账款 
104,925,749.78 21,333,712.12 121,585,434.19 26,368,201.91 

单项金额虽不重大但单独计提坏账

准备的应收账款 
9,333,871.72 9,333,871.72 429,637.67 429,637.67 

合计 115,717,936.00 32,125,898.34 124,473,386.36 29,256,154.08 

报告期末公司对应收账款进行了逐项分析，评估客户信用风险，

对于符合单项计提按进行单项计提，符合信用风险特征按照信用风险

特征组合计提坏账准备，根据划分结果公司 2017 年度计提坏账准备

32,125,898.34 元。 
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3. 预付款项坏账准备 

公司期末对所有预付款项单位逐一了解、分析，同时结合期后公

司收到客户货物情况，进行判断期末是否存在预付账款不符合预付账

款性质，经分析判断后不存在减值迹象。 

公司已按上述会计政策对期末存货、应收款项进行减值测试，并

足额计提减值准备。 

综上所述，公司应收票据、应收账款、预付款项、存货的期末余

额较大符合公司实际情况，同时存货、应收、预付等科目减值或坏账

准备的计提充分。 

 

问题3、报告期末，你公司预付账款为3309.27万元，较期初增加

72.67%。请详细说明预付账款增幅较大的原因及合理性，并说明你公

司采购模式是否发生变化、是否按照合同约定条款付款、是否存在提

前付款情况、供应商是否存在未按期供货等违约情况。 

回复： 

报告期末，预付账款账龄结构如下表： 

单位：人民币元 

账龄 
期末余额 期初余额 变动数 

金额 比例 金额 比例 金额 比例 

1 年以内(含 1 年) 32,583,220.70 98.46% 18,624,987.53 97.18% 13,958,233.17 74.94% 

1-2 年(含 2年) 323,205.18 0.98% 206,211.38 1.07% 116,993.80 56.73% 

2-3 年(含 3年) 41,045.88 0.12% 330,682.80 1.73% -289,636.92 -87.59% 

3 年以上 145,240.40 0.44% 3,500.00 0.02% 141,740.40 4049.73% 

合计 33,092,712.16 100% 19,165,381.71 100% 13,927,330.45 72.67% 

 

（一） 从上表可知，一年以内预付账款比例高达98.46%，从而说

明预付账款中不存在长期未结算情况； 

（二） 预付账款期末余额较期初增加13,927,330.45元，增长比

例72.67%，主要原因系苏州双象公司预付材料采购款增加所致，苏州

双象公司目前主要产品为PMMA产品，生产该产品所需主要原材料为

MMA（甲基丙烯酸甲酯）, 目前MMA主要供应商集中在中国石油天然气

股份有限公司等国内或国外少数生产厂商，上述供应商货款全部需要

现汇、现款支付后才能发货，2017年度随着MMA价格持续走高，公司
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为了最大限度的防范原材料价格波动导致的生产成本的上升，公司增

加预付材料采购款。 

（三） 公司采购模式未发生变化，预付款的支付均按照合同约定

条款中的条件，并经各级审核人员审批，不存在提前付款的情况。截

止2018年1月12日，已签订合同供应商按期供货，所采购原材料已经

入库，无违约情况。 

 

问题4、报告期内，你公司存货期末余额为3.04亿元，期初余额

为2.74亿元，存货跌价准备期末余额为282.98万元，期初余额为

369.98万元。请说明报告期内存货跌价准备计提是否充分合理，请年

审会计师核查并发表意见。 

回复： 

（一）报告期内存货期末余额构成及分析情况如下： 
  单位：人民币元 

项目名称 
期末余额 期初余额 变动数  

账面余额 所占比例 账面余额 所占比例 金额 变动比例 

原材料 46,073,204.60 15.15% 48,922,198.21 17.84% (2,848,993.61) (5.82%) 

自制半成品 47,861,724.94 15.74% 32,616,861.94 11.89% 15,244,863.00  46.74% 

低值易耗品 9,152,785.71 3.01% 9,410,229.76 3.43% (257,444.05) (2.74%) 

库存商品 177,920,572.20 58.48% 165,473,830.49 60.33% 12,446,741.71  7.52% 

在产品 23,164,172.34 7.62% 17,848,247.10 6.51% 5,315,925.24  29.78% 

合计 304,172,459.79 100.00% 274,271,367.50 100.00% 29,901,092.29 10.90% 

由上表可知: 

1. 截止 2017 年 12 月 31 日存货期末余额较期初余额增长

29,901,092.29 元，上升比例 10.90%，主要为自制半成品、库存商品

及在产品增加所致； 

2. 报告期内公司存货主要为库存商品、原材料、自制半成品及

在产品，期初余额分别占存货的比例为 60.33%、17.84%、11.89%、

6.51%；期末余额分别占存货的比例为58.48%、15.15%、15.74%、7.62%。 

                                                    单位：人民币元 

项目 期末余额 期初余额 增减变动率 

存货期末余额 304,172,459.79 274,271,367.50 10.90% 

当期营业收入 1,273,442,515.71 1,056,050,755.89 20.59% 
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项目 期末余额 期初余额 增减变动率 

存货周转率 4.01 3.44 16.57% 

存货占营业收入比

例 
23.89% 25.97% ---  

2017 年度，企业受市场环境、销售战略及人员结构调整等客观

因素的影响，公司当期营业收入出现一定的增长，同时公司根据客户

需求情况，适应调整了采购和生产的节奏。虽然存货期末余额较期初

余额增长 29,901,092.29 元，但是部分指标却好于上期，其中：①存

货所占营业收入比例较上期有所下降；②报告期内存货增减变动比例

低于营业收入增减变动比例；③存货周转率较上期有所增长，因此期

末存货不存在因收入增加造成存货积压情况。 

（二）存货可变现净值的确定依据及存货跌价准备的计提方法 

期末对存货进行全面清查后，按存货的成本与可变现净值孰低提

取或调整存货跌价准备。产成品、库存商品和用于出售的材料等直接

用于出售的商品存货，在正常生产经营过程中，以该存货的估计售价

减去估计的销售费用和相关税费后的金额，确定其可变现净值；需要

经过加工的材料存货，在正常生产经营过程中，以所生产的产成品的

估计售价减去至完工时估计将要发生的成本、估计的销售费用和相关

税费后的金额，确定其可变现净值；为执行销售合同或者劳务合同而

持有的存货，其可变现净值以合同价格为基础计算，若持有存货的数

量多于销售合同订购数量的，超出部分的存货的可变现净值以一般销

售价格为基础计算。 

期末按照单个存货项目计提存货跌价准备；但对于数量繁多、单

价较低的存货，按照存货类别计提存货跌价准备；与在同一地区生产

和销售的产品系列相关、具有相同或类似最终用途或目的，且难以与

其他项目分开计量的存货，则合并计提存货跌价准备。 

以前减记存货价值的影响因素已经消失的，减记的金额予以恢

复，并在原已计提的存货跌价准备金额内转回，转回的金额计入当期

损益。 

（三）存货跌价准备计提情况 

报告期内期末存货跌价准备计提情况如下： 
单位：人民币元 
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项目 
期末余额 期初余额 

账面余额 跌价准备 账面余额 跌价准备 

原材料 46,073,204.60 --- 48,922,198.21 --- 

自制半成品 47,861,724.94 --- 32,616,861.94 --- 

低值易耗品 9,152,785.71 --- 9,410,229.76 --- 

库存商品 177,920,572.20 2,829,797.86 165,473,830.49 3,699,792.96 

在产品 23,164,172.34 --- 17,848,247.10 --- 

合计 304,172,459.79 2,829,797.86 274,271,367.50 3,699,792.96 

根据《企业会计准则第 8 号—资产减值》、《深圳证券交易所中

小企业板上市公司规范运作指引》及公司会计政策、会计估计的相关

规定，基于谨慎性原则，报告期内对公司的存货进行了清查和减值测

试，按照产品市场价格并结合公司产品实际销售价格确定了公司存货

的可变现净值，在进行了详细的分析和测试后，认为公司的部分存货

存在跌价迹象，并根据测算结果计提了存货跌价准备。其中：2016

年度、2017 年度分别计提存货跌价 3,699,792.96 元，2,829,797.86

元。 

综上所述，公司上述存货的核算符合《企业会计准则》相关规定，

报告期内存货跌价准备计提充分且合理。 

 

问题5、报告期末，你公司2017年计入当期损益的政府补助为

784.71万元，占利润总额的21.08%。请你公司补充披露上述政府补助

发生的背景、原因、收款时间，是否履行信息披露义务，相关会计处

理及是否符合《企业会计准则》的规定。请年审会计师核查并发表意

见。 

回复： 

（一）报告期内，公司计入当期损益的政府补助金额为人民币

7,847,142.04 元，项目发生的背景、原因、收款时间明细如下表： 
单位：人民币元 

项目 摊销时间/收款时间 计入其他收益 
与资产/收益相

关 

技术改造资金（1） 2017 年度 600,000.00 与资产相关 

无锡市加大工业项目投入（2） 2017 年度 46,200.00 与资产相关 

科技创新与产业升级引导资金（3） 2017 年度 86,024.04 与资产相关 

绿色制造项目专项引导资金（4） 2017 年度 62,500.00 与资产相关 
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项目 摊销时间/收款时间 计入其他收益 
与资产/收益相

关 

高新管委会专利资助 2017 年 3 月/5 月 47,000.00 与收益相关 

稳岗补贴收入（5） 2017 年 6 月 106,998.00 与收益相关 

2016 年度企业科技创新积分奖（6） 2017 年 7 月 265,800.00 与收益相关 

2016 年度科技创新成果奖励（7） 2017 年 9 月 31,500.00 与收益相关 

专利补贴支助 2017 年 10 月/12 月 9,000.00 与收益相关 

2017 年外经贸发展专项资金（8） 2017 年 6 月 56,700.00 与收益相关 

中小企业开拓资金（9） 2017 年 6 月/12 月 161,100.00 与收益相关 

中央及省级环保补贴（10） 2017 年 4 月 2,004,000.00 与收益相关 

新区人民政府锅炉大气污染整治（11） 2017 年 12 月 1,066,320.00 与收益相关 

2016 年度整治市级补助奖金（12） 2017 年 12 月 2,004,000.00 与收益相关 

高新区技术产业开发区管委会锅炉改造（13） 2017 年 12 月 1,300,000.00 与收益相关 

合计  7,847,142.04  

以上政府补助项目形成的具体背景原因如下： 

（1）根据国家发改委、工业和信息化部下发的“发改投资

[2009]1848 号”通知，公司获得国家重点产业振兴和技术改造项目

（年产 600.00 万平方米 LDPE/PU 超细旦聚氨酯短纤维超真皮革项目）

专项资金人民币 600.00 万元。该项补助属于与资产相关的政府补助，

公司按机器设备的折旧年限摊销计入损益，本期摊销金额人民币

600,000.00 元； 

（2）根据无锡市人民政府下发的锡政发［2011］171 号、锡政办

发［2012］305 号文件，公司申报并获取无锡市加大企业政策扶持专

项资金—加大工业项目投入项目人民币 462,000.00 元。该项补助属

于与资产相关的政府补助，公司按机器设备的折旧年限摊销计入损

益，本期摊销金额人民币 46,200.00 元； 

（3）根据无锡市科学技术局、财政局下发的锡科计［2013］212

号、锡财工贸［2013］146 号文件，公司收到科技创新与产业升级引

导资金人民币 595,000.00 元购置设备补贴款。该项补助属于与资产

相关的政府补助，公司按机器设备的折旧年限摊销计入损益，本期摊

销金额人民币 86,024.04 元； 

（4）根据苏经信综合［2014］229 号、苏财工贸［2014］27 文件，

公司收到绿色制造项目专项引导资金人民币 500,000.00 元购置设备
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补贴款。该项补助属于与资产相关的政府补助，公司按机器设备的折

旧年限摊销计入损益，本期摊销金额人民币 62,500.00 元； 

（5）根据无锡市人社局、财政局《关于贯彻实施失业保险支持企

业稳定岗位工作的通知》（锡人社规发〔2016〕4 号）文件，公司收

到稳岗补贴资金人民币 106,998.00 元； 

（6）根据张家港市《市政府关于印发张家港市企业科技创新积分

管理办法的通知》（张政发规〔2016〕10 号）文件，公司之控股子

公司苏州双象光学材料有限公司收到补助资金人民币 265,800.00

元； 

（7）根据张家港保税区《关于奖励 2016 年度张家港保税区（金

港镇）科技创新成果的决定》张保发[2017]13 号文件，公司之控股

子公司苏州双象光学材料有限公司收到补助资金人民币 31,500.00

元； 

（8）根据江苏省财政厅江苏省商务厅《关于下达 2017 年外经贸

发展专项资金（第一批项目）预算指标的通知》（苏财工贸〔2017〕

14 号）文件，公司之控股子公司苏州双象光学材料有限公司收到补

助资金人民币 56,700.00 元； 

（9）根据无锡市商务局、财政局《关于做好 2017 年外经贸发展

专项资金开拓国际市场项目申报工作的通知》公司收到补助资金人民

币 155,500.00 元； 

根据江苏省财政厅《关于下达 2017 年商务发展专项资金（第六

批项目)预算指标的通知》苏财工贸[2017]80 号文件，公司之控股子

公司苏州双象光学材料有限公司收到补助资金人民币 5,600.00 元； 

上述两项共计收到中小企业开拓资金人民币 161,100.00 元。 

（10）根据江苏省财政厅与江苏省环境保护厅《关于组织申报2014

年省级环保引导资金项目（锅炉大气污染整治类）的通知》（苏财建

[2014]28 号）文件，公司收到补助资金人民币 2,004,000.00 元； 
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（11）根据无锡市新吴区人民政府《关于下达 2016 年无锡高新区

（新吴区）锅炉大气污染整治引导资金情况的公示》，公司收到项目

补助资金人民币 1,066,320.00 元； 

（12）根据无锡市环境保护局《关于 2016 年度锅炉整治市级补助

资金复核情况的通知》（锡环计[2017]21 号）文件，公司收到项目

补助资金人民币 2,004,000.00 元； 

（13）根据无锡国家高新技术产业开发区管理委员会《关于拨付

2017 年度第二批省级工业和信息产业转型升级专项资金的通知》锡

经信综合[2017]22 号、锡财工贸[2017]137 号文件，公司收到项目补

助资金人民币 1,300,000.00 元。 

根据《企业会计准则第 16 号——政府补助》的相关规定，对于

与资产相关的政府补助，确认为递延收益，并在相关资产使用寿命内

平均分配，计入当期损益。对于与收益相关的政府补助，用于补偿企

业以后期间的相关费用或损失的，确认为递延收益，并在确认相关费

用的期间，计入当期损益；用于补偿企业已发生的相关费用或损失的，

直接计入当期损益。 

综上所述，公司认为上述政府补助相关账务处理符合《企业会计

准则》的规定。 

（二）报告期内收到政府补助，公司是否履行信息披露义务 

关于公司 2017 年度收到政府补助事项，公司已按照《深圳证券

交易所股票上市规则》（2014 年修订）及深交所 2017 年 11 月颁布

的《上市公司公司获得政府补助格式公告》指引中的相关要求于 2017

年 12 月 23 日和 27 日披露获得政府补助公告情况。 

综上所述，公司在报告期内收到政府补助，已履行了信息披露义

务。 

 

问题6、报告期内，你公司对前五大供应商的采购金额为6.9亿元，

占采购总额的62.19%；其中第一大供应商占年度采购总额比例为
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45.24%。请说明你公司的采购政策、采购价格是否公允、是否对个别

供应商存在重大依赖的情形、近年来主要供应商是否发生变化以及前

五大供应商是否与你公司存在关联关系。 

回复： 

报告期末，公司前五大供应商采购情况如下所示： 

单位：人民币万元 

序号 供应商名称 2017 年采购额 采购内容 
占年度采购总

额比例 

1 供应商 A 50,257.77 MMA  45.24% 

2 供应商 B 6,438.43 树脂 5.80% 

3 供应商 C 4,910.18 天燃气 4.42% 

4 供应商 D 3,992.40 MMA  3.59% 

5 供应商 E 3,487.95 MMA  3.14% 

合计   69,086.74   62.19% 

报告期内前五大供应商与公司存在长期合作关系，采购价格公

允。上表前五大供应商中第一、四、五大均为苏州双象公司客户，因

苏州双象公司主要原材料（MMA）占其产成品成本比重高达 90%，同

时苏州双象公司本期营业收入较上期增长 207,496,667.69 元，使得

苏州双象公司需要采购 MMA 原材料数量和金额都较大，由于苏州双象

与第一供应商合作较好，且价格较优惠，从而导致采购量较大，2017

年度采购比例达到 45.24%。目前苏州双象已经与国内外多家 MMA 供

应商建立了良好的关系，能够保证原材料的及时供应。因此不存在对

单一供应商产生重大依赖的情形。 

近三年主要供应商情况如下表： 

单位：人民币万元 

序号 名称 与本公司关系 采购内容 2017 年采购额 2016 年采购额 2015 年采购额 备注 

1 供应商 A 非关联方 MMA  50,257.77 30,028.37 13,130.52  

2 供应商 B 非关联方 树脂 6,438.43 4,368.82 2,178.68  

3 供应商 C 非关联方 天燃气 4,910.18 1,601.33 --- 2016 年开始合作 

4 供应商 D 非关联方 MMA  3,992.40 1,945.61 6,438.91   

5 供应商 E 非关联方 MMA  3,487.95 4,035.66 2,056.03   

6 供应商 F 非关联方 树脂 3,150.45 1,953.14 1,030.27   

7 供应商 G 非关联方 PE 1,311.56 1,110.13 2,211.81   

8 供应商 H 非关联方 MMA --- --- 3,895.78 2015 后年不合作 

9 供应商 I 非关联方 PA 3,276.76 841.54 ---  2016 年开始合作 

10 供应商 J 非关联方 树脂 2,046.54 1,598.98 2,010.71   
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合计 78,872.04 45,882.26 32,952.71   

营业成本 114,786.07  90,802.12  87,938.13    

采购占营业成本比例 68.71% 50.53% 37.47%   

2017 年、2016 年、2015 年期间主要供应商变化有三家，其中 2016

年新增主要供应商两家，其中一家是由于公司响应国家政策，实行煤

改气后增加的能源供应商，另一家提供 PA 原料符合公司指标要求，

纳入供应商体系进行合作；2015 年存在一供应商，因供应产品不能

满足公司要求，在 2015 年后不再合作，因此 2016 年、2017 年无采

购金额。 

公司选择供应商时主要考虑提供的产品特性，送货时间及付款条

件等，一旦选定为合格供应商后，为保证产品的品质稳定性一般不会

轻易更换，因此近三个年度主要供应商基本稳定，采购所占营业成本

比例也较高。同时近年来前五大供应商与本公司不存在任何关联关

系。 

 

特此公告 

 

 

无锡双象超纤材料股份有限公司      

董    事    会 

                           二○一八年六月五日 


	（2）请你公司结合销售和采购政策、大额现金收支、信用及收款政策等，说明经营活动产生的现金净流量与营业收入变化不一致的原因。
	回复：
	报告期内各重点公司销售商品、提供劳务收到的现金、购买商品、接受劳务支付的现金及营业收入如下：
	单位：人民币万元
	2017年度经营活动产生的现金净流量与营业收入变化不一致的主要原因如下：
	1. 销售方面：2017 年度销售商品、提供劳务收到的现金为93,241.72万元，与营业收入不完全匹配的主要原因是：
	（1） 苏州双象公司为了同国外公司竞争，扩大市场份额，放宽收款条件，增加银行承兑汇票结算比例，导致收现回款远远低于营业收入增长的比例。
	（2） 2017 年度母公司产品销售存在未按照合同及时收款的情况，因客户资金压力较大导致回款偏低。
	综上所述，销售商品、提供劳务收到的现金收到现金减少，购买商品、接受劳务支付的现金增加，最终导致经营活动产生的现金净流量与营业收入变化不一致。
	1）单项金额重大并单项计提坏账准备的应收款项
	2）按信用风险特征组合计提坏账准备的应收账款

	报告期末，预付账款账龄结构如下表：
	单位：人民币元
	（二）存货可变现净值的确定依据及存货跌价准备的计提方法
	期末对存货进行全面清查后，按存货的成本与可变现净值孰低提取或调整存货跌价准备。产成品、库存商品和用于出售的材料等直接用于出售的商品存货，在正常生产经营过程中，以该存货的估计售价减去估计的销售费用和相关税费后的金额，确定其可变现净值；需要经过加工的材料存货，在正常生产经营过程中，以所生产的产成品的估计售价减去至完工时估计将要发生的成本、估计的销售费用和相关税费后的金额，确定其可变现净值；为执行销售合同或者劳务合同而持有的存货，其可变现净值以合同价格为基础计算，若持有存货的数量多于销售合同订购数量的，...
	期末按照单个存货项目计提存货跌价准备；但对于数量繁多、单价较低的存货，按照存货类别计提存货跌价准备；与在同一地区生产和销售的产品系列相关、具有相同或类似最终用途或目的，且难以与其他项目分开计量的存货，则合并计提存货跌价准备。
	以前减记存货价值的影响因素已经消失的，减记的金额予以恢复，并在原已计提的存货跌价准备金额内转回，转回的金额计入当期损益。

	报告期末，公司前五大供应商采购情况如下所示：
	单位：人民币万元
	报告期内前五大供应商与公司存在长期合作关系，采购价格公允。上表前五大供应商中第一、四、五大均为苏州双象公司客户，因苏州双象公司主要原材料（MMA）占其产成品成本比重高达90%，同时苏州双象公司本期营业收入较上期增长207,496,667.69元，使得苏州双象公司需要采购MMA原材料数量和金额都较大，由于苏州双象与第一供应商合作较好，且价格较优惠，从而导致采购量较大，2017年度采购比例达到45.24%。目前苏州双象已经与国内外多家MMA供应商建立了良好的关系，能够保证原材料的及时供应。因此不存在对...
	近三年主要供应商情况如下表：
	单位：人民币万元
	2017年、2016年、2015年期间主要供应商变化有三家，其中2016年新增主要供应商两家，其中一家是由于公司响应国家政策，实行煤改气后增加的能源供应商，另一家提供PA原料符合公司指标要求，纳入供应商体系进行合作；2015年存在一供应商，因供应产品不能满足公司要求，在2015年后不再合作，因此2016年、2017年无采购金额。
	公司选择供应商时主要考虑提供的产品特性，送货时间及付款条件等，一旦选定为合格供应商后，为保证产品的品质稳定性一般不会轻易更换，因此近三个年度主要供应商基本稳定，采购所占营业成本比例也较高。同时近年来前五大供应商与本公司不存在任何关联关系。



