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证券代码：002715               证券简称：登云股份               公告编号：2018-036 

 

怀集登云汽配股份有限公司 

关于对深圳证券交易所对公司 2017 年年报问询函的 

回复公告 

 

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确和完整，没有虚

假记载、误导性陈述或者重大遗漏。 

 

怀集登云汽配股份有限公司（以下简称“公司”、“我司”、“登云股份”）

于2018年6月19日收到深圳证券交易所发来的《关于对怀集登云汽配股份有限公

司2017年年报的问询函》（中小板年报问询函【2018】第438号）（以下简称“问

询函”），公司对2017年年报内容进行了认真复核，结合相关资料，对问询函中

所列问题向深圳证券交易所作出了书面回复，现将公司回复的内容公告如下：  

一、报告期内，你公司实现营业收入3.42亿元，较上年同期增加18.68%；

归属于上市公司股东的净利润（以下简称“净利润”）895.66万元，经营活动产

生的现金流量净额为0.32亿元，分别较上年同期减少24.48%、52.84%。此外，

2017、2016年度归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润（以下简称

“扣非净利润”）分别为43.23万元、14.58万元。 

1、请结合行业情况、收入构成、产品毛利、购销政策等因素说明营业收

入与净利润、经营活动产生的现金流量净额变动方向不一致的原因。 

回复： 

（1）根据中国汽车工业协会数据显示，2017年，我国汽车产销呈小幅增长，

全年共产销 2,901.54 万辆和 2,887.89 万辆汽车，同比增长 3.19%和 3.04%，增

速比上年同期回落 11.27 个百分点和 10.61 个百分点。其中，乘用车产销

2,480.67 万辆和 2,471.83 万辆，同比增长 1.58%和 1.40%；商用车产销 420.87

万辆和 416.06万辆，同比增长 13.81%和 13.95%。随着我国“一带一路”建设的

深入实施，基础设施建设增多，对商用车、重型工程机械的需求量增大，促进了

柴油机气门产品市场的发展。 
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（2）报告期内，公司实现营业总收入 34,174.99 万元，较上年同期增长

18.68%。报告期内，公司在主机配套市场当期实现的销售收入为 16,230.97万元，

同比增长 48.86%，占当期销售收入总额的 47.64%，占比同比增加 9.63%。其中，

柴油机配套产品实现销售收入 11,619.63 万元，同比增长 74.92%，远远超出国

内商用车产量同期增幅；汽油机配套产品实现销售收入 4,611.34 万元，占比同

比增长 8.23%，略高于同期乘用车产量的平均增幅。 

报告期内，北美维修市场订单稳步增长。但由于维修订单具有批量小、品种

多的特点，属于劳动密集型订单，在一线员工招收不足、公司重点保障高端柴油

机配套客户的情况下，报告期内，维修市场实现销售收入17,837.55万元，占当

期销售收入总额的52.36%，同比减少9.63%。 

（3）2017年及2016年毛利及销售结构详见下表： 

产品名称 
2017 年 2016 年 

毛利率 主营业务销售占比 毛利率 主营业务销售占比 

配套产品柴油机气门 20.17% 34.11% 16.67% 23.16% 

配套产品汽油机气门 0.63% 13.54% 5.65% 14.85% 

维修市场气门 34.35% 52.36% 33.69% 61.99% 

合计 24.95% 100.00% 25.58% 100.00% 

如上表所示： 

A、随着卡特彼勒等高端客户实现批量化供货，中重型柴油机气门销售比重

明显增加，柴油机气门平均毛利率同比增加 3.5 个百分点，增幅为 20.97%。柴

油机气门销售占比同比增加 10.95%； 

B、由于人工费用、原材料价格不断上升，进一步压缩了汽油机气门的毛利

空间，汽油机气门平均毛利同比减少 5.02 个百分点，基本处于盈亏平衡状态。

汽油机气门销售占比同比减少 1.32%； 

C、在出口维修订单供不应求的情况下，公司对相关客户及订单进行了优化，

维修订单毛利水平基本稳定，毛利率同比增加 0.67 个百分点。维修气门销售占

比同比减少 9.63%； 

在上述因素的综合影响下，公司 2017年毛利率较 2016年下降 0.63个百分

点，降幅为 2.47%。报告期内，主营业务实现毛利总额 8,499.83 万元，同比增

加 1,161.79万元，增幅为 15.83%，略低于销售收入增幅。 

（4）公司 2017年三项期间费用合计 7,739.07万元，同比增加 1,330.1万
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元，增幅为 20.75%，略高于销售收入增长幅度。 

A、公司报告期销售费用 2,404.06 万元，同比增加 459.54 万元，增幅为

23.63%，略高于销售收入增长幅度，具体原因如下： 

①由于订单增多，员工招收不足，公司产品在2017年处于供不应求的状态。

为保证按时交付，公司大量采取了空运方式，从而导致运费同比增加 254.80 万

元，增幅达 51.63%。 

②由于销售规模增长，导致薪酬、提成增加 77.17 万元，增幅为 14.60%；

各项市场维护费用（含差旅、业务接待及其他费用）119.3万元，增幅为 30.46%。 

B、公司报告期内管理费用 4,285.64万元，同比增加 290.01 万元，增幅为

7.26%。主要原因是公司在行业形势好转的情况下，普遍提升了员工的薪酬待遇，

当期管理费用内列支的人员薪酬为 943.11万元，同比增加 303.63 万元，增幅为

47.48%。 

C、公司在报告期内共开支财务费用1,049.37万元，同比增加123.83%，主要

原因是人民币汇率变动影响，公司当期出现汇兑损失219.37万元，与去年实现汇

兑收益531.39万元相比，增加费用750.76万元。 

以上因素导致三项期间费用同比增加1,330.1万元，增幅为20.75%。 

（5）资产减值损失变动情况如下： 

由于公司 2017 年营业总收入较 2016 年增长了 18.68%，2017 年末应收账款

余额增加，计提坏账准备随之增多，公司 2017 年共计提资产减值损失 411.04

万元，同比增加 94.94万元，增幅为 30.03%。 

（6）非经常性损益情况如下： 

                                                    单位：元 

项目 2017 年金额 2016 年金额 

非流动资产处置损益（包括已计提资产减值准备的冲

销部分） 
-336,719.33 -179,802.20 

越权审批或无正式批准文件的税收返还、减免   

计入当期损益的政府补助（与企业业务密切相关，按

照国家统一标准定额或定量享受的政府补助除外） 
9,160,064.99 5,205,202.41 

与公司正常经营业务无关的或有事项产生的损益  3,581,811.20 

除同公司正常经营业务相关的有效套期保值业务外，

持有交易性金融资产、交易性金融负债产生的公允价

值变动损益，以及处置交易性金融资产、交易性金融

158,564.38 170,000.00 
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负债和可供出售金融资产取得的投资收益 

单独进行减值测试的应收款项减值准备转回  2,707,500.00 

除上述各项之外的其他营业外收入和支出 -374,760.52 229,428.08 

减：所得税影响额 82,893.33  

合计 8,524,256.19 11,714,139.49 

如上表所示，2017年的非经常性收益主要包括收到政府补贴 916万元；2016

年的非经常收益中除了收到的政府补贴 520.52 万元外，还包含了供应商减免以

前年度债务358.18万元及前期坏账准备冲回 270.75万元。在上述项目的影响下，

2017 年当期非经常性损益净额为 852.43 万元，同比减少 318.99 万元，减幅为

27.23%。 

（7）经营活动产生的现金流量情况如下表：  

                                                    单位：元 

 项目  2017 年金额 2016 年金额 变动金额 变动幅度 

 一、经营活动产生的现金流量：      

 销售商品、提供劳务收到的现金  253,192,967.62 236,827,811.25 16,365,156.37 6.91% 

 收到的税费返还  4,674,102.20 10,084,498.30 -5,410,396.10 -53.65% 

 收到其他与经营活动有关的现金  7,947,665.66 27,713,642.09 -19,765,976.43 -71.32% 

 经营活动现金流入小计  265,814,735.48 274,625,951.64 -8,811,216.16 -3.21% 

 购买商品、接受劳务支付的现金  118,463,728.07 95,689,922.91 22,773,805.16 23.80% 

 支付给职工以及为职工支付的现金  81,591,523.05 73,729,694.54 7,861,828.51 10.66% 

 支付的各项税费  3,537,043.29 4,568,564.05 -1,031,520.76 -22.58% 

 支付其他与经营活动有关的现金  29,887,601.65 32,068,696.53 -2,181,094.88 -6.80% 

 经营活动现金流出小计  233,479,896.06 206,056,878.03 27,423,018.03 13.31% 

 经营活动产生的现金流量净额  32,334,839.42 68,569,073.61 -36,234,234.19 -52.84% 

如上表所示： 

公司 2017 年销售商品、提供劳务收到的现金较 2016 年增加了 1,636.52 万

元，但是收到的税费返还及收到其他与经营活动有关的现金分别减少了 541.04

万元、1,976.60 万元，导致经营活动现金流入较 2016 年减少了 881.12 万元；

而经营活动现金流出较 2016 年增加了 2,742.30 万元，导致 2017 年经营活动产

生的现金流量净额较 2016年减少了 3,623.42万元。 

A、公司 2017 年收到的税收返还为 467.41 万元，全部为收到的当年度出口

退税；2016 年收到的税收返还为 1,008.45 万元，包括了 2015 年度跨期出口退

税 357万元，2016年度出口退税 390万元，企业所得税退库 261万元。 

B、公司 2016年收到的其他与经营活动有关的现金内包括了供应商前期债务
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减免 358.18 万元以及公司九位一致行动人及财务总监补偿给公司的 1,482.16

万元。 

C、公司 2017年购买商品、接受劳务支付的现金为 11,846.37 万元，同比增

加 2,277.38 万元，增幅为 23.8%，略高于同期销售收入增幅。主要原因是公司

主营业务持续增长，为满足供货需求，降低停产待料风险，公司增加了原材料备

库。 

D、公司 2017 年支付给职工以及为职工支付的现金为 8,159.15 万元，同比

增加 786.18 万元，增幅为 10.66%，主要原因是公司在 2017 年普遍提高了员工

的薪酬待遇。 

除上述因素以外，其他现金流项目的变动属于正常波动。 

综上所述，由于上述因素的综合影响，造成公司在 2017 年营业收入与净利

润、经营活动产生的现金流量净额变动方向出现不一致的情况。 

2、你公司连续两年扣非净利润处于微利状态，请结合行业发展、经营策略、

产品核心竞争力等因素对你公司主营业务的可持续经营能力进行分析，并说明

拟采取的改善业绩方案。 

回复： 

（1）公司所处行业为汽车行业，根据中国汽车工业协会数据显示，2016年、

2017 年，我国汽车产销量均处在持续增长状态，2016 年汽车产销分别完成

2,811.9 万辆和 2,802.8 万辆，比上年同期分别增长 14.5%和 13.7%；乘用车产

销分别完成 2,442.1 辆和 2,437.7 万辆，比上年同期分别增长 15.5%和 14.9%；

商用车产销分别完成 369.8 万辆和 365.1 万辆，同比分别增长了 8.0%和 5.8%，

增幅进一步提高。2017 年共产销 2,901.54 万辆和 2,887.89 万辆汽车，同比增

长 3.19%和 3.04%，增速比上年同期回落 11.27 个百分点和 10.61 个百分点。其

中，乘用车产销 2,480.67 万辆和 2,471.83 万辆，同比增长 1.58%和 1.40%；商

用车产销 420.87万辆和 416.06 万辆，同比增长 13.81%和 13.95%。 

展望未来，国内汽车市场仍然有不少有利因素，将促使行业继续保持稳定发

展，主要包括：根据中国汽车工业协会预测，2018 年中国汽车销量为 2,987 万

辆，同比增长 3%，汽车行业将继续维持稳定发展；随着我国“一带一路”建设

的深入实施，基础设施建设增多，对商用车、重型工程机械的需求量增大，将促
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进柴油机气门产品市场的发展；国际汽车发动机厂继续向全球采购，合资品牌汽

车发动机厂继续加大国产化，日系车企也开始向国内汽车零部件供应商抛出了橄

榄枝；国六标准的推行及潍柴、卡特彼勒等重大顾客提出的和核心供应商构建战

略联盟及向世界级供应商发展的理念，将有助于公司等一线气门供应商进一步提

高市场份额。 

（2）公司产品具有较强的市场竞争力，已获得了卡特彼勒、康明斯、大柴、

锡柴、潍柴、朝柴、长安福特马自达、东安三菱、海马、奇瑞、比亚迪等国内外

著名主机厂的认证，并与这些优质客户建立了长期的战略配套合作关系。此外，

公司出口产品覆盖了欧、美、日车系大部分机型，远销美国、意大利、英国、日

本、巴西、阿根廷、墨西哥等国家和地区。 

（3）近年来，公司的盈利水平有所下降，主要原因有以下几点： 

A、公司在 2015 年 10 月份被中国证券监督管理委员会立案调查，在调查未

有最终结果前，各大主机配套客户始终存在顾虑，导致公司近年开发的新客户和

新产品形成批量供货的进度受阻。公司目前的销售结构中，有相当部分产品的供

货时间已超过 10 年，经过连续多年的降价影响，同一型号产品的利润空间呈下

降趋势。 

B、国外维修市场订单具有小批量、多品种的特点，不便于实现自动化生产，

因此毛利率较高。近年来公司针对工人招收不足的现象，对原有的生产线进行了

自动化、信息化、智能化改造，改造后的生产线提高了大批量配套产品的生产效

率，但对小批量、多品种的维修产品的适应能力有所下降，因此国外维修市场未

能实现大的增长。 

C、近年来，公司的原材料采购成本、人工成本以及折旧均呈现逐年上升趋

势，加之2017年人民币汇率上升，导致盈利空间进一步受到压缩。 

（4）公司所处行业发展平稳，公司整体财务状况良好，具备可持续经营条

件，公司管理层在2018年将通过以下举措，努力改善业绩： 

A、加大新客户、新产品的开发力度，逐步退出部分毛利率偏低的客户的供

货体系，优化客户与产品结构。 

B、根据公司十三五发展规划目标及市场需求，完成公司第一阶段的技改计

划，进一步提高公司设备的智能化、自动化、信息化水平，继续扩大高效大功率
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系列柴油机气门生产能力。 

C、继续推进 CPS 精益生产，推行拉式管理，提高产能，缩短生产周期；继

续优化生产工艺流程，减少加工工序，提升生产效率，降低生产成本。 

D、进一步加强公司产品质量的管控，优化生产工艺，提高产品的成品率。 

E、完成新表面处理车间的建设，减少运输成本和运输时间；继续开展新旧

厂区产能优化整合工作，进一步提高生产能力。 

公司希望通过上述举措，在 2018 年进一步提升公司的经营业绩。但是，公

司面临的员工招收不足、原材料价格趋升等不利因素在短期内难以消除，扭转公

司近年来微利的局面存在较大的困难。 

3、报告期内，你公司第一至第四季度营业收入保持平稳，请说明第二季度

净利润和经营活动产生的现金流量净额为负数的原因及合理性。 

回复： 

公司 2017年报告期内各季度数据如下： 

单位：万元 

项目 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

一、营业收入 8,044.81 8,414.53 8,699.39 9,016.26 

减：营业成本 5,948.29 6,374.14 6,177.97 7,068.30 

毛利率 % 26.06 24.25 28.98 23.89 

税金及附加 71.51 47.09 58.41 213.23 

销售费用 535.36 601.14 590.16 677.41 

管理费用 942.82 1,035.14 1,120.44 1,187.24 

财务费用 217.25 117.73 294.63 419.76 

资产减值损失 -18.42 137.73 -1.79 293.52 

投资收益 - 20.05 - 7.77 

资产处置收益    15.60 

其他收益    916.01 

二、营业利润 348.00 121.61 459.57 96.19 

加：营业外收入 380.22 -380.22 18.80 5.92 

减：营业外支出 2.20 61.60 - 47.67 

三、利润总额 726.03 -320.21 478.37 54.44 

减：所得税费用 124.40 16.56 99.22 -197.21 

四、净利润 601.63 -336.77 379.15 251.65 

经营活动产生的现金流量：     

销售商品、提供劳务收到的现金 6,939.12 6,670.81 6,258.04 5,451.32 

收到的税费返还 26.16 86.84 238.59 115.83 

收到其他与经营活动有关的现金 304.40 132.80 101.68 255.88 
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经营活动现金流入小计 7,269.69 6,890.45 6,598.30 5,823.03 

购买商品、接受劳务支付的现金 2,674.83 4,485.13 1,965.80 2,720.61 

支付给职工以及为职工支付的现金 1,966.94 1,744.33 2,455.28 1,992.60 

支付的各项税费 69.96 151.29 68.95 63.50 

支付其他与经营活动有关的现金 346.52 2,082.19 157.94 402.12 

经营活动现金流出小计 5,058.25 8,462.94 4,647.97 5,178.83 

经营活动产生的现金流量净额 2,211.44 -1,572.49 1,950.33 644.20 

如上表所示： 

（1）第二季度净利润为负数主要系下列因素造成 

①第二季度产品结构的改变（出口产品比例降低）导致毛利率较全年平均毛

利率下降 1.55%，按照营业收入 8,414.53 万元计算减少利润 130 万元；另根据

应收账款及存货变化，增加计提资产减值损失 156.15万元。 

②第二季度集中支付了当年审计费用 65 万元、证监会罚款 60 万元等开支，

造成该季度管理费用、营业外支出增加。 

③政府补助中扬帆计划（地方引进人才计划）专项资金 300 万元，第一季度

在收到时全额确认为当期营业外收入。由于 2017 年 5 月 1 日新的政府补助准则

的执行，编制 2017 年中报时，将营业外收入—政府补助调减，其中上半年已发

生的支出 50.79 万元予以冲减营业成本和管理费用，另外未使用的 249.21 万元

冲回调整到递延收益在第二、三、四季度根据项目的实际支出冲减成本费用，上

述调整造成第二季度利润相应减少。 

（2）第二季度经营活动产生的现金流量净额为负数主要系采购活动的增加

致使购买商品、接受劳务支付的现金较全年平均值高出 1,523.54 万元。付现费

用以及往来款的偿付致使支付其他与经营活动有关的现金增加，其中偿付往来款

816.33 万元（包括偿还股东借款本金 500 万元，利息 186 万元以及支付其他非

关联单位往来 130万元），支付的劳务工资 200.99万元，较第一季度多支付的中

介费 158.63万元，罚款 60万元等。 

二、报告期末，你公司其他应收款账面余额为 262.64 万元，其中单位往

来款 205.55 万元，较上年同期增加 139.30%。请你公司按欠款方列示单位往来

款的明细，并逐一说明款项形成原因、与欠款方是否存在关联关系。 

回复： 

由于从 2017 年 11 月 30 日起公司采购业务转移到子公司怀集登月气门有限
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公司（以下简称“登月气门”），为方便管理，按业务类型将供应商重新分类。“应

付账款”科目用于核算原材料采购，“预付账款”科目用于核算设备购置及工程

款，将原放在这两个科目的与原材料采购、购置设备及工程无关的其他供应商分

类到“其他应收款-供应商往来”科目,其中：①从“预付账款-预付材料”款转

入 22.37万元；②从“应付账款-应付材料”款转入 8.11万元；③其中供应商黄

耀辉是属于工厂零星修缮工程，重分类时入“其他应收款的其他单位往来”。以

上调整项目，造成其他应收款中的单位往来余额较上年同期增加幅度较大，但所

有欠款单位与公司均不存在关联关系。 

具体见下表： 

                                               单位：元 

单位 客户名称 付款用途 是否关联方 期末余额 

登月气门 黄耀辉 新区厂房修缮工程款 否 857,970.31 

登月气门 
广东健城建设监理有

限公司怀集分公司 

研发楼、三区二期、

九区工程监理费 
否 260,383.00 

登月气门 
广东省机电建筑设计

研究院 
项目咨询合同款 否 119,000.00 

登月气门 
肇庆市创新环保工程

有限公司 
未结算环保设计费 否 95,000.00 

登月气门 华南师范大学 
支付新区土地利用总

体规划修改费用 
否 80,000.00 

怀集发动机气

门美国公司 
KTRVALLEYIII,LLC 代垫运费 否 80,043.95 

登云股份、登月

气门 
其他 45 家小额单位 

未结算设备款、未结

算设计费、押金等 
否 563,054.54 

合计 2,055,451.80 

三、报告期末，你公司原材料账面余额为 3,615.44 万元，较上年同期增加

21.62%；发出商品账面余额为 3,136.57 万元，占存货比重为 19.41%。 

（1）请你公司说明原材料不计提存货跌价准备的原因及合理性。 

回复： 

（1）公司原材料主要为合金钢材及合金粉，2017年度原材料采购价格持续

上涨，且期末结存单价小于资产负债表日的最新市场采购价，故无需计提存货跌

价准备。主要 18种钢材产品均价变动趋势如下：  

单位：元 

项目 单位 采购均价 结存均价 
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本年 上年 变动% 本年 上年 变动% 

主要钢材 千克 36.94 33.60 9.94 33.29 29.84 11.56 

（2）请你公司结合业务模式、销售政策，说明发出商品占存货比重较大

的原因，并说明如何对发出商品实施有效管理，是否充分考虑跌价风险，是否

对发出商品提前确认收入。 

回复： 

公司存货结构如下表： 

                                         单位：万元 

项目 账面余额 占存货比重  跌价准备 跌价准备计提比例 

原材料 3,615.44 22.37%   

在产品 1,888.65 11.69%   

库存商品 7,521.39 46.54% 698.32 9.28% 

发出商品 3,136.57 19.41% 261.21 8.33% 

存货余额 16,162.06 100% 959.53 5.94% 

如上表所示： 

（1）公司发出商品余额占当期存货余额的 19.41%，占产成品余额的 29.43%。

公司发出商品余额较大的原因如下： 

①公司国内主机配套客户普遍采取零库存管理，要求零部件商为其备库存。

根据我司与主机配套客户签订的协议，我司须在其指定的第三方仓库保留不低于

一个月领用量（按前 6个月的平均领用量计算）的产成品库存，否则要对我司处

以罚款。由于国内主机厂装机计划波动较大，且采用多点供货，为确保我司在第

三方仓库的产成品保有量，我司必须保留可供客户 3-4个月领用的库存。 

②对于国外维修客户，由于运输路途较远，公司需要在美国子公司的仓库中

为主要客户备货。由于上述因素影响，造成发出商品占存货比重较大。 

（2）发出商品的管理及收入确认 

A、针对国内配套客户的发出商品，由我司在配套客户指定地点租用专门的

第三方仓库保管，聘请专业人员负责出入库登记及余额核对工作，我司定期派员

核查。我司根据配套客户每月的装机通知单确认收入，不存在提前确认收入的情

况。 

B、针对国外维修客户的发出商品，由我司美国子公司直接管理。子公司向

客户发货，客户签收后确认收入，不存在提前确认收入的情况。 
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（3）公司计提存货跌价准备是根据按单个存货项目的成本与可变现净值计

量，对于可变现净值低于存货账面成本（价值）的部分计提存货跌价准备。当期

应计提的存货跌价准备等于当期期末存货可变现净值低于存货成本的部分与提

取跌价准备前“存货跌价准备”账户贷方余额之间的差额。我司库存商品及发出

商品的可变现净值按照如下顺序取低者：2018 年前几个月的平均售价、2017 年

度销售均价、按照存货结存单价的一定比例。我们认为，按上述方式计提的存货

跌价准备是准确并充分的。 

四、根据年报披露，2016、2017 年度你公司分别将收到股东和财务总监代

为偿付的三包赔偿款确认为资本公积。请你公司结合企业会计准则说明上述会

计处理的依据及合理性，并请年审会计师发表意见。 

回复： 

为了维护公司及广大投资者利益，董事会督促公司核心管理层全力与客户进

行协商，争取与 A、B、C 等三家客户就争议事项达成谅解，如果在 2017 年 12

月 31 日前，公司未能就上述三包索赔争议与客户达成谅解，并回收相关应收账

款，公司九位一致行动人及财务总监已签署承诺，对争议金额较大的三包索赔款

项（合计 1,482.16万元），将以现金方式补偿公司的相关损失。 

2016 年 11 月 28 日公司与 A 客户对于存在争议的 2012 年-2014 年三包赔偿

款 1,177.00 万元达成谅解，对方一次性支付 270.75 万元，余款 906.25 万元不

再支付，公司于 2016 年将九位一致行动人及财务总监补偿公司的相关损失

906.25万元确认为资本公积； 

截止 2017年 12月 31日公司与 B客户、C客户对于存在争议的 2012年-2014

年三包赔偿款 305.16万元未能达成谅解，不能收回该笔货款，公司于 2017年将

九位一致行动人及财务总监补偿公司的相关损失 305.16万元确认为资本公积。 

根据《上市公司执行企业会计准则监管问题解答》[2009 年第 2期] 对于上

市公司的控股股东、控股股东控制的其他关联方、上市公司的实质控制人对上市

公司进行直接或间接的捐赠、债务豁免等单方面的利益输送行为，如何进行会计

处理？ 

解答：由于交易是基于双方的特殊身份才得以发生，且使得上市公司明显的、

单方面的从中获益，因此，监管中应认定为其经济实质具有资本投入性质，形成
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的利得应计入所有者权益。 

公司于 2016年将已经达成谅解协议的 A客户的损失 906.25 万元，最后截止

日 2017 年 12 月 31 日仍未能达成谅解协议的 B 客户和 C 客户相关损失 305.16

万元，由公司九位一致行动人及财务总监补偿公司，应视为接受控股股东直接捐

赠，符合上述解答确认为资本公积的条件。 

综上所述，2016、2017 年度公司分别将收到股东和财务总监代为偿付的三

包赔偿款确认为资本公积的会计处理，是符合《企业会计准则》相关规定的。 

年审会计师意见如下： 

2012年至 2014年期间，登云股份与 A、B、C等三家客户就三包赔偿款项存

在争议，导致应收账款余额 1,482.16 万元难以收回，2015年年报全额计提了减

值准备，为了维护公司及广大投资者利益，登云股份董事会督促公司核心管理层

全力与客户进行协商，争取与 A、B、C等三家客户就争议事项达成谅解，如果在

2017 年 12 月 31 日前，公司未能就上述三包索赔争议与客户达成谅解，并回收

相关应收账款，公司九位一致行动人及财务总监已签署承诺，对争议金额较大的

三包索赔款项（合计 1,482.16 万元），将以现金方式补偿公司的相关损失。 

2016 年 11 月 28 日公司与 A 客户对于存在争议的 2012 年-2014 年三包赔偿

款 1,177.00 万元达成谅解，A 客户一次性支付 270.75 万元，余款 906.25 万元

不再支付，公司于 2016 年将九位一致行动人及财务总监补偿公司的相关损失

906.25万元确认为资本公积； 

截止 2017年 12月 31日公司与 B客户、C客户对于存在争议的 2012年-2014

年三包赔偿款 305.16万元未能达成谅解，不能收回该笔货款，公司于 2017年将

九位一致行动人及财务总监补偿公司的相关损失 305.16万元确认为资本公积。 

根据《上市公司执行企业会计准则监管问题解答》[2009 年第 2期] 对于上

市公司的控股股东、控股股东控制的其他关联方、上市公司的实质控制人对上市

公司进行直接或间接的捐赠、债务豁免等单方面的利益输送行为，如何进行会计

处理？ 

解答：由于交易是基于双方的特殊身份才得以发生，且使得上市公司明显的、

单方面的从中获益，因此，监管中应认定为其经济实质具有资本投入性质，形成

的利得应计入所有者权益。 
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登云股份于 2016年将已经达成谅解协议的 A客户的损失 906.25万元，最后

截止日2017年12月31日仍未能达成谅解协议的B客户和C客户相关损失305.16

万元，由公司九位一致行动人及财务总监补偿公司，应视为接受控股股东直接捐

赠，符合上述解答确认为资本公积的条件。 

我们认为，登云股份 2016、2017 年度公司分别将收到股东和财务总监代为

偿付的三包赔偿款确认为资本公积的会计处理，符合《企业会计准则》和财政部

及证监会发布的相关规定。 

五、报告期内，你公司发生销售费用 2,404.06 万元，其中其他项发生额为

338.87 万元，较上年同期增加 173.03%。请说明销售费用其他项的明细，并与

上年同期进行对比，解释变动原因。 

回复： 

销售费用其他项明细如下： 

                                              单位：万元  

项目 本期发生额 上期发生额 比上年同期增减金额 比上年同期增减% 

办公费 34.07 37.17 -3.10 -8.34 

业务招待费 20.08 5.55 14.53 261.80 

业务费 196.85 - 196.85  

其他 87.87 81.39 6.48 7.96 

合计 338.87 124.11 214.76 173.04 

如上表所示： 

本期销售费用其他项发生额为 338.87万元，较上年同期 124.11万元，增加

金额 214.76 万元，增长率 173.03%，主要系本期为开拓新客户、维护老客户发

生的业务费 196.85万元（占其他项增加总额的 91.66%）。该项支出 2016年列支

在差旅费，2017年公司为加强管理，统一由公司专项列支。 

六、报告期内，你公司关键管理人员薪酬为 304.04 万元，较上年同期增加

37.36%；管理费用、销售费用中的人员薪酬也较上年同期分别增加 47.48%、

14.61%。请你公司说明在业绩并无明显改善的情况下，高管及员工薪酬大幅增

加的原因及合理性。 

回复： 

报告期内，公司高管及员工薪酬大幅增加的主要原因如下： 

1、由于在 2013年-2015 年期间公司业绩逐年下滑，为控制成本，一直未对
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员工薪酬进行调整，并停止计发绩效薪酬。由于薪酬待遇偏低，导致员工队伍出

现了不稳定因素。2017 年行业形势好转，公司业务量增加，为稳定员工队伍，

公司一方面重新计发绩效薪酬（约占薪酬总额的 20%-30%），另一方面将五天工

作制调整为六天工作制（约增加薪酬总额 20%）。 

2、公司在 2017 年为提高内控管理水平和规范化运作水平，引进了部分高

素质专业人才，担任独立董事、董事会秘书、财务总监等职务，从而导致整体薪

酬支出有所增加。 

3、报告期内，销售费用中的人员薪酬较上年同期增加了 14.61%，该部分薪

酬主要是公司销售一线业务人员的薪酬（管理人员的薪酬体现在管理费用），该

部分薪酬的提升与公司销售规模的增长是匹配的。 

特此公告！ 

                             

                          怀集登云汽配股份有限公司董事会 

  二〇一八年七月三日 
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	C、在出口维修订单供不应求的情况下，公司对相关客户及订单进行了优化，维修订单毛利水平基本稳定，毛利率同比增加0.67个百分点。维修气门销售占比同比减少9.63%；
	在上述因素的综合影响下，公司2017年毛利率较2016年下降0.63个百分点，降幅为2.47%。报告期内，主营业务实现毛利总额8,499.83万元，同比增加1,161.79万元，增幅为15.83%，略低于销售收入增幅。
	（4）公司2017年三项期间费用合计7,739.07万元，同比增加1,330.1万元，增幅为20.75%，略高于销售收入增长幅度。
	A、公司报告期销售费用2,404.06万元，同比增加459.54万元，增幅为23.63%，略高于销售收入增长幅度，具体原因如下：
	①由于订单增多，员工招收不足，公司产品在2017年处于供不应求的状态。为保证按时交付，公司大量采取了空运方式，从而导致运费同比增加254.80万元，增幅达51.63%。
	②由于销售规模增长，导致薪酬、提成增加77.17万元，增幅为14.60%；各项市场维护费用（含差旅、业务接待及其他费用）119.3万元，增幅为30.46%。
	B、公司报告期内管理费用4,285.64万元，同比增加290.01万元，增幅为7.26%。主要原因是公司在行业形势好转的情况下，普遍提升了员工的薪酬待遇，当期管理费用内列支的人员薪酬为943.11万元，同比增加303.63万元，增幅为47.48%。
	（5） 资产减值损失变动情况如下：
	由于公司2017年营业总收入较2016年增长了18.68%，2017年末应收账款余额增加，计提坏账准备随之增多，公司2017年共计提资产减值损失411.04万元，同比增加94.94万元，增幅为30.03%。
	（6）非经常性损益情况如下：
	单位：元
	如上表所示，2017年的非经常性收益主要包括收到政府补贴916万元；2016年的非经常收益中除了收到的政府补贴520.52万元外，还包含了供应商减免以前年度债务358.18万元及前期坏账准备冲回270.75万元。在上述项目的影响下，2017年当期非经常性损益净额为852.43万元，同比减少318.99万元，减幅为27.23%。
	（7）经营活动产生的现金流量情况如下表：
	单位：元
	如上表所示：
	公司2017年销售商品、提供劳务收到的现金较2016年增加了1,636.52万元，但是收到的税费返还及收到其他与经营活动有关的现金分别减少了541.04万元、1,976.60万元，导致经营活动现金流入较2016年减少了881.12万元；而经营活动现金流出较2016年增加了2,742.30万元，导致2017年经营活动产生的现金流量净额较2016年减少了3,623.42万元。
	A、公司2017年收到的税收返还为467.41万元，全部为收到的当年度出口退税；2016年收到的税收返还为1,008.45万元，包括了2015年度跨期出口退税357万元，2016年度出口退税390万元，企业所得税退库261万元。
	B、公司2016年收到的其他与经营活动有关的现金内包括了供应商前期债务减免358.18万元以及公司九位一致行动人及财务总监补偿给公司的1,482.16万元。
	C、公司2017年购买商品、接受劳务支付的现金为11,846.37万元，同比增加2,277.38万元，增幅为23.8%，略高于同期销售收入增幅。主要原因是公司主营业务持续增长，为满足供货需求，降低停产待料风险，公司增加了原材料备库。
	D、公司2017年支付给职工以及为职工支付的现金为8,159.15万元，同比增加786.18万元，增幅为10.66%，主要原因是公司在2017年普遍提高了员工的薪酬待遇。
	除上述因素以外，其他现金流项目的变动属于正常波动。
	综上所述，由于上述因素的综合影响，造成公司在2017年营业收入与净利润、经营活动产生的现金流量净额变动方向出现不一致的情况。
	2、你公司连续两年扣非净利润处于微利状态，请结合行业发展、经营策略、产品核心竞争力等因素对你公司主营业务的可持续经营能力进行分析，并说明拟采取的改善业绩方案。
	回复：
	（1）公司所处行业为汽车行业，根据中国汽车工业协会数据显示，2016年、2017年，我国汽车产销量均处在持续增长状态，2016年汽车产销分别完成2,811.9万辆和2,802.8万辆，比上年同期分别增长14.5%和13.7%；乘用车产销分别完成2,442.1辆和2,437.7万辆，比上年同期分别增长15.5%和14.9%；商用车产销分别完成369.8万辆和365.1万辆，同比分别增长了8.0%和5.8%，增幅进一步提高。2017年共产销2,901.54万辆和2,887.89万辆汽车，同比增长3.1...
	展望未来，国内汽车市场仍然有不少有利因素，将促使行业继续保持稳定发展，主要包括：根据中国汽车工业协会预测，2018年中国汽车销量为2,987万辆，同比增长3%，汽车行业将继续维持稳定发展；随着我国“一带一路”建设的深入实施，基础设施建设增多，对商用车、重型工程机械的需求量增大，将促进柴油机气门产品市场的发展；国际汽车发动机厂继续向全球采购，合资品牌汽车发动机厂继续加大国产化，日系车企也开始向国内汽车零部件供应商抛出了橄榄枝；国六标准的推行及潍柴、卡特彼勒等重大顾客提出的和核心供应商构建战略联盟及向...
	（2）公司产品具有较强的市场竞争力，已获得了卡特彼勒、康明斯、大柴、锡柴、潍柴、朝柴、长安福特马自达、东安三菱、海马、奇瑞、比亚迪等国内外著名主机厂的认证，并与这些优质客户建立了长期的战略配套合作关系。此外，公司出口产品覆盖了欧、美、日车系大部分机型，远销美国、意大利、英国、日本、巴西、阿根廷、墨西哥等国家和地区。
	（3）近年来，公司的盈利水平有所下降，主要原因有以下几点：
	A、公司在2015年10月份被中国证券监督管理委员会立案调查，在调查未有最终结果前，各大主机配套客户始终存在顾虑，导致公司近年开发的新客户和新产品形成批量供货的进度受阻。公司目前的销售结构中，有相当部分产品的供货时间已超过10年，经过连续多年的降价影响，同一型号产品的利润空间呈下降趋势。
	B、根据公司十三五发展规划目标及市场需求，完成公司第一阶段的技改计划，进一步提高公司设备的智能化、自动化、信息化水平，继续扩大高效大功率系列柴油机气门生产能力。
	C、继续推进CPS精益生产，推行拉式管理，提高产能，缩短生产周期；继续优化生产工艺流程，减少加工工序，提升生产效率，降低生产成本。
	D、进一步加强公司产品质量的管控，优化生产工艺，提高产品的成品率。
	E、完成新表面处理车间的建设，减少运输成本和运输时间；继续开展新旧厂区产能优化整合工作，进一步提高生产能力。
	公司希望通过上述举措，在2018年进一步提升公司的经营业绩。但是，公司面临的员工招收不足、原材料价格趋升等不利因素在短期内难以消除，扭转公司近年来微利的局面存在较大的困难。
	3、报告期内，你公司第一至第四季度营业收入保持平稳，请说明第二季度净利润和经营活动产生的现金流量净额为负数的原因及合理性。
	③政府补助中扬帆计划（地方引进人才计划）专项资金300万元，第一季度在收到时全额确认为当期营业外收入。由于2017年5月1日新的政府补助准则的执行，编制2017年中报时，将营业外收入—政府补助调减，其中上半年已发生的支出50.79万元予以冲减营业成本和管理费用，另外未使用的249.21万元冲回调整到递延收益在第二、三、四季度根据项目的实际支出冲减成本费用，上述调整造成第二季度利润相应减少。
	回复：
	由于从2017年11月30日起公司采购业务转移到子公司怀集登月气门有限公司（以下简称“登月气门”），为方便管理，按业务类型将供应商重新分类。“应付账款”科目用于核算原材料采购，“预付账款”科目用于核算设备购置及工程款，将原放在这两个科目的与原材料采购、购置设备及工程无关的其他供应商分类到“其他应收款-供应商往来”科目,其中：①从“预付账款-预付材料”款转入22.37万元；②从“应付账款-应付材料”款转入8.11万元；③其中供应商黄耀辉是属于工厂零星修缮工程，重分类时入“其他应收款的其他单位往来”。...
	具体见下表：
	单位：元

	三、报告期末，你公司原材料账面余额为3,615.44万元，较上年同期增加21.62%；发出商品账面余额为3,136.57万元，占存货比重为19.41%。
	（1）请你公司说明原材料不计提存货跌价准备的原因及合理性。
	回复：
	（2） 请你公司结合业务模式、销售政策，说明发出商品占存货比重较大的原因，并说明如何对发出商品实施有效管理，是否充分考虑跌价风险，是否对发出商品提前确认收入。
	回复：
	公司存货结构如下表：
	如上表所示：
	五、报告期内，你公司发生销售费用2,404.06万元，其中其他项发生额为338.87万元，较上年同期增加173.03%。请说明销售费用其他项的明细，并与上年同期进行对比，解释变动原因。
	回复：

	如上表所示：
	本期销售费用其他项发生额为338.87万元，较上年同期124.11万元，增加金额214.76万元，增长率173.03%，主要系本期为开拓新客户、维护老客户发生的业务费196.85万元（占其他项增加总额的91.66%）。该项支出2016年列支在差旅费，2017年公司为加强管理，统一由公司专项列支。
	六、报告期内，你公司关键管理人员薪酬为304.04万元，较上年同期增加37.36%；管理费用、销售费用中的人员薪酬也较上年同期分别增加47.48%、14.61%。请你公司说明在业绩并无明显改善的情况下，高管及员工薪酬大幅增加的原因及合理性。
	回复：
	报告期内，公司高管及员工薪酬大幅增加的主要原因如下：
	1、由于在2013年-2015年期间公司业绩逐年下滑，为控制成本，一直未对员工薪酬进行调整，并停止计发绩效薪酬。由于薪酬待遇偏低，导致员工队伍出现了不稳定因素。2017年行业形势好转，公司业务量增加，为稳定员工队伍，公司一方面重新计发绩效薪酬（约占薪酬总额的20%-30%），另一方面将五天工作制调整为六天工作制（约增加薪酬总额20%）。
	2、公司在2017年为提高内控管理水平和规范化运作水平，引进了部分高素质专业人才，担任独立董事、董事会秘书、财务总监等职务，从而导致整体薪酬支出有所增加。
	3、报告期内，销售费用中的人员薪酬较上年同期增加了14.61%，该部分薪酬主要是公司销售一线业务人员的薪酬（管理人员的薪酬体现在管理费用），该部分薪酬的提升与公司销售规模的增长是匹配的。



