证券代码：300577                                  证券简称：开润股份
安徽开润股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                       编号：2018-001
	投资者关系活动类别
	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	申万菱信基金、兴银基金、泰信基金、海通证券、海通证券资产管理、博道基金、招商基金、中信证券、博鸿投资、华宝基金、中信建投、凯石基金、光大证券、石锋资产、雪松控股、国泰君安、新华资产、财通基金、天风证券、申万宏源证券、六禾投资、林孚投资、广发证券、东吴基金、鹏华基金、中城投资、朴象资产、中泰证券资管、光大资管、西部证券、东吴证券、山合投资、东兴证券、国盛证券等

	时间
	2018年7月13日下午15：00—18：00

	地点
	上海市浦东新区东方路969号中油阳光大酒店2楼

	上市公司接待人员姓名
	董事长：范劲松
董事会秘书：徐耘

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、介绍公司的经营模式、未来发展规划、自有品牌发展情况等基本情况
二、主要问题及回答
1、问：据了解，稚行这个品牌发展也非常迅速，开润是如何做到的？
答：公司的所有品牌都是分团队独立经营，纯市场化操作，“自主生长”，全凭借品牌团队在市场上的存活、竞争能力。但是从更深的层面而言，公司团队基因已根植在所有团队当中的。我们利用多年积累的“90分方法论”、“互联网打法”和强大的供应链资源来支撑新品牌的运营发展。而且，公司的组织和文化也对新团队有激活作用。
[bookmark: _GoBack]2、问：请问公司的品类、新品计划如何？ 
公司稳步扩张产品品类，从箱包拓展到鞋靴、服装、配件、旅行用品等，报告期内扩展了冬季轻薄羽绒服、春夏季的皮肤衣、各类T恤类产品、智能跑鞋、防盗刷钱包、羊毛围巾、牛皮靴、真皮板鞋、羊毛袜、男女式帽等。
3、问：请问公司5-10年的目标是什么？需要具备哪些条件来完成目标？
答：这个问题是我们一直在思索的。成为世界级消费品公司，如优衣库和Muji这样的公司，是我们的目标。我们觉得完成这一目标的需要具备以下条件：
（1）、正确把握战略方向，掌握落实具体计划节奏，快速纠错。
（2）、快速的学习能力，保持行业前沿敏感度。开润从传统B2B到转型做品牌，到转型做互联网都是这一理念的具体体现。
（3）、组织构建能力，团队建设能力。任何事业都离不开“人才”二字。
4、问：公司在业务发展、资本市场有没有什么发展计划？ 
答：公司将充分借力资本市场平台，巩固主营业务带来的内生增长空间，此外，公司将积极利用资本市场平台探索外延式发展契机，寻找与公司高度协同、能够带来总体效率提升的优质并购标的，为公司业务发展注入新动力，不断提升公司规模和综合竞争力。
5、B2B方面有哪些新客户？
公司已成为迪卡侬全球40家战略合作伙伴供应商之一，并成为其中第二家率先成为迪卡侬家族战略合作伙伴的供应商。此外，公司B2B业务还逐步新增了互联网大客户与线下新零售客户，并开始通过与客户成立合资公司等新的模式开展深度合作，形成高度互信的客户关系模式。
6、公司在海外建造工厂最主要的原因？
公司B2B业务早已遍布全球，在美国、印度、新加坡、台湾、香港等地均设有海外销售分部。为进一步增强公司的国际市场竞争力，综合考虑市场容量、劳动力成本及其他经营成本等因素，公司选择在印度建厂设立制造基地，公司印度工厂已建设完毕。
7、公司如何推动产品创新？
公司拥有一支高水平设计团队，一直致力于打造极致产品。司一直坚持技术创新，致力于将科技融入产品，改善人们出行生活方式。公司已成为国家级箱包测试中心、工信部工业与信息化贯标试点企业、安徽省纺织涂层材料工程技术研究中心、安徽省两化融合试点企业，获得了多项专利技术。公司不断加大研发投入，推动产品创新，研究将科技融入到产品设计中，导入跨界技术，开发智能跟随拉杆箱、蓝牙开锁拉杆箱、指纹锁拉杆箱、一体织无针孔轻薄羽绒服、皮肤衣、吸湿排汗打底T恤、一体织T恤、抗菌T恤、智能跑鞋、防盗刷钱包等智能化、功能性产品，提高产品科技附加值。
8、公司在渠道拓展方面做了哪些工作？
国内线上渠道布局小米、天猫、京东等国内主流电商平台和罗辑思维、优酷旅游等垂直平台，对接更多精准流量，实现90分品牌的快速放量；国内线下渠道方面，和小米线下店全面合作，并拓展团购等其他线下以及自主线下渠道资源；海外线下渠道方面，也开始逐步探索。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2018年7月13日



