证券代码：002439                                 证券简称：启明星辰
启明星辰信息技术集团股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2018-004
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            ■业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	安信证券-徐文杰、慎曜晖；长城国瑞证券-刘亿；北京大牛踏燕投资管理有限公司-王冬；诚盛投资-康志毅；台湾富邦证券上海研究部-夏瀛韬；首创证券证券投资部-汪显森；中金公司-黄丙延、卢婷；毕盛投资-龚昌盛；泛海投资-霍达；诺亚控股-罗洋；国融证券-刘聪；广发证券发展研究中心-张钰岐；嘉实基金-王凯、谢泽林、刘美玲、陈涛；东吴证券-郝彪；国泰君安资管-陈思靖；民生证券-郭新宇；方正证券-王健辉、魏欣荣；长城证券-沈繁呈、刘琳、余佩；太平洋保险资产-张玮；中信证券-唐莹、张咏梅；渤海证券-王洪磊、朱晟君、徐中华；泰达宏利基金-孙硕；海通证券-于成龙；万银华富资管-王式平；天风证券-葛婧瑜、张伟；国泰君安-马俊；平安证券-付强；华创证券-刘逍遥；中投证券-熊小蔓；西部证券-刘浩；浙商证券-耿军军；民生证券-杨思睿；华金证券-胡朗；新时代证券-孙业亮；申万宏源-宁柯瑜、王润坚；信达证券-袁海宇；东方基金-王怀勋；瑞银证券-张维璇、俞佳；万联证券-王竞达；上海沣杨资产-王志强；东北证券-何柄谕；东来方元-姜垚；光大证券-万义麟；国联资管-潘慧；德高资产-杨静；昭时投资-周福明；泓澄投资-冯浚瑒；淡水泉-朱唯佳；深圳精一-刘奎

	时间
	10：00—11：30

	地点
	现场及网络视频会议

	上市公司接待人员姓名
	严立、张媛、姜朋


	
	半年报业绩说明：
    公司上半年经营状况良好，业务景气度持续提升，尤其政府、央企订单增长良好。由于单一个别行业出现时间上的滞后，并且该单一行业对网关类设备采购较多，所以网关产品中报出现下滑，网御星云同样也受单一行业影响。公司二季度产品增长已经回暖，所以集成业务占比下降，毛利率回升显著。三季度业绩预告下限是不考虑单一行业贡献情况下的估算，年初定的全年目标仍然有信心完成。安全运营是未来三年战略型新业务布局，有望实现高速增长。整体业绩符合预期，其他并购标的未来也不存在商誉减值的风险。赛博兴安上半年利润增速23%，整体业务发展和订单情况正常。安方高科按照转让方案预计在10月份完成交割，股权转让款的筹集也一切正常。
交流环节：

1、安全运营中报5000万收入，这块未来几年的发展趋势？
答：智慧城市安全运营最近在某省会城市签了2600多万的单子，这个是运营类业务，每年都会有，覆盖了我们公司的多数产品，包括平台类的定制，还有我们的安全运营服务，门槛很高，而且是结果导向，符合启明星辰自身的特点。上半年有三个城市投入运营，整体情况比我们预期的还要好。此业务的目标客户群一方面是直辖市省会城市30多个，一方面是地县级市600个。目前市场上有能力做城市安全运营中心的安全企业很少。第一年的毛利率不是特别高，因为很多投入成本记在第一年，但后续毛利率会提升，这是我们最主动的战略业务；现在一个项目里面还包含了我们很多产品，所以我们目前把这个业务分拆到各个产品和服务里去。收费分成两类，一类是用户分开付产品和服务费，一类是一开始这些设备不会考虑单独收费，但是会加入服务费里面。政府会驱动数据的集中，围绕当地政府各部门数据要求下属机构接入系统，就还需要单独采购设备，放大效应是区域式的。现在来看，安全运营第一年开始就是盈利的。业务模式是人+机器，现场一定要有人，以远程监控运维的模式进行，业务做到本地化。目前做安全运维的地方客户自身缺乏专门的安全团队，不存在我们抢客户安全团队业务的问题。
2、云等保2.0里云平台和云安全的角色？
答：等保2.0即将出台，对于安全的规定就是必须要采用第三方的安全而不是用云平台的安全，云内的防火墙、云内主机防护这些是云平台公司自己的基本安全配置，但云等保的安全还有大量专业的要求，包括数据交换隔离、数据防泄密、用户操作规范、日志审计记录等，都不是云平台厂商擅长的，如果他们都做的话，一个是顾及方面太多，同时也不如专业安全公司做的好。
3、云安全里面，安全的投入比重是上升还是下降？
答：上升会比较大，等等保2.0正式推行后就可以看到。传统很多是边界安全，云里面审计、租户隔离、数据交换隔离、用户操作审计等的需求量很大。
4、云安全收入体量
答：云安全我们现在最大的订单是与华为云的合作，华为云与我们的产品已实现紧密结合，此外还有与三大运营商云的合作，以及腾讯云、浪潮云、联想云的合作。我们有云安全资源池的方案，可以帮助用户在云上满足等保的要求。云安全与华为合作的这个有千万级，其它也有百万级收入；云安全上半年没有专门统计。
5、前几个季度订单增速较好，上半年收入只增长7%，原因是什么？

答：上半年订单转化不是很高，项目有一定周期。扣除单一行业影响以外，订单增速在35%以上。我们在17年同期有些历史订单的结转，而今年又受到单一行业的影响。好的迹象是，今年大的过千万订单明显增多，有行业客户中标7000万，另外2-3千万的订单数量很多，二季度还没有确认。公司历史上季节性一直比较强，四季度收入占比近一半；全年看仍然有信心完成业绩。
6、单一行业招标在三四季度是否能恢复？
答：我们上半年一直都在跟踪用户，但是进度我们确实左右不了，现在出来一些但是量不大。但规划和项目都还在。做三季度业绩预测的时候已考虑了这些因素，下限就是不考虑单一行业的贡献。如果招标能推进，业绩会更好。公司的产品线非常完备，从自主可控的标准，到军民融合的布局，行业的恢复只是一个节奏的问题。
7、大订单多点开花的原因？
答：原来客户采购较分散，现在因为云和平台的采购，安全项目也趋于集中采购，门槛也提高，安全的规模就会相应提升。作为综合型的网络安全公司，启明星辰的优势就凸显出来，同时由于单子变大，而且需要前期规划，所以交付时间也拉长了。
8、大额的订单是否影响了现金流？
答：回款方面与项目关系很大，产品采购居多的项目回款就快，不一定与单子大小完全相关，当然小单子确实比大单子整体回款快。
9、网关产品下滑的原因？
答：网关产品下滑因为单一行业原来采购比例较高。
10、研发投入的方向？
答：新增领域研发投入很大，工控方面我们这两年的增长是翻番，工控的方案、协议等研发投入较大，我们工控是一系列的产品，工控本来也比较散，这个领域做起来相对要辛苦一些，但一些行业真的深切进去后，未来机会很大；另一类投入是围绕公安、网信的比如态势感知、关键信息基础设施保护等的投入，这些是现在地方政府的刚需；原来等保都是标准化的，现在出来态势感知这些新的需求；原有平台类产品大企业需求也很大；我们因为有原来的平台基础，现在只需再增加四五十人在这些领域；云计算安全一直是比较热的，但云计算安全的商业模式一直还没有定论；云安全我们现在与腾讯、阿里、华为都有密切的合作；现在云安全的客户除了等保客户，还有轨道、电力等；另外我们在雪亮工程也有重大突破，视频监控系统本身的漏洞、视频的远程控制和劫持等方面的研究，需求增长也很快；同时自主可控方面，我们现在在自主可控方面有全线的产品。
11、书生电子的经营情况如何？是否存在商誉减值的可能？
答：书生电子与安方高科完全不一样，我们是分步收购的，如果它没有完成，我们的收购定价就下调了，因此也不存在商誉问题。书生电子原来的业务是行业驱动的，现在大量民间电子签章业务需求在起来，电子证照、电子票据等，需要的技术书生电子100%掌握；原来打法是做行业标准，一个行业一个行业切入，现在是互联网化，所以书生电子我们未来存在很大的可能性，我们自己预计明年会有开始大的表现；电子印章未来是千亿级市场，比如用在快递领域，包括印章、防伪、认证，书生也是有国家涉密资质的；最近房地产会有宣布合同电子化，包括高铁票、结婚证这些未来都可能电子化；一些企业一年的快递打印费都是几百万，这些未来电子化后成本可以大幅降低。
12、安方高科未来还会在财务上产生什么影响？
答：安方高科主要是股权转让，股权转让不影响当期损益和利润表，现金流会有1.1亿的补充。
13、请介绍一下赛博兴安的经营情况？
答：之前做了五家并购，只有安方高科不成功，其它公司不存在商誉减值的风险；
从上半年看赛博兴安的利润增长是23%，今年是赛博兴安对赌最后一年他们完成业绩没有问题。
14、单季度毛利率波动的原因？
答：2季度毛利率显著回升主要是第三方的量占比相对下降，而一季度硬件集成较多，产品毛利率变化不大，但综合毛利率下降。后续自主可控采购的话，成本比原来成本会有提升，客户在招标的时候会不会考虑提价现在还不好说。
15、大股东减持进展能介绍一下吗？
答：主要为了解决质押的资金到期压力，尽量用对市场冲击较小的方式进行。
16、中美贸易战对公司有什么影响吗？
答：我们在海外市场主要集中在日本和东南亚，所以贸易战没有影响。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2018年8月3日


