
 

 

证券代码： 002242                          证券简称：九阳股份 

九阳股份有限公司投资者关系活动记录表 

投资者关系活动类别 √特定对象调研    □分析师会议   □媒体采访    □业绩说明会 

□新闻发布会     □路演活动     □现场参观   □电话会议 

参与单位名称及人员姓名 华创证券 龚源月；嘉实基金 曹笑阅；MACQUARIE Terence、Linda Huang、

Nikki Gu；NEUBERGER BERMAN BaoYing Zhai；MZ ASSET MANAGEMENT Eric 

Shiung；KEYWISE Christina Zhu；Brianna Capital Yvonne Y.Lam、Daniel H.Wang。 

时间 2018年 9月 18日、9月 19日 

地点 九阳杭州工业园 

上市公司接待人员姓名 缪敏鑫 

投资者关系活动主要内容

介绍 

Q1、请问公司线上线下的收入占比是怎么样的？经过渠道优化调整，请

问目前有何新变化？ 

A：公司目前线上收入约 45%，线下收入约 55%。上半年以来，公司新开

Shopping Mall 门店 20 多家，品牌店 100 多家，升级改造地标店等门店数百

家，并且创新拓展了家装建材市场渠道，基本搭建了立体化的渠道网络。 

Q2、请问公司收入占比较高的产品有哪些？目前重点推进的产品有哪

些？ 

A：公司年销售收入规模超过 10 亿元的产品线有豆浆机、料理机、电饭煲，

目前公司重点推无人豆浆机、破壁料理机、珐琅铁釜电饭煲、炒菜机器人、

净水器等产品。 

Q3：公司计划如何发展破壁机产品？ 

A：今年公司牢牢抓住破壁机行业高速发展的契机，破壁机实现了非常不

错的增长，并牢牢占据了行业第一的位置，预计未来破壁机的发展仍然会

很不错。近期，公司重点推出了以静音破壁机为代表的一系列高端破壁机

产品，并在央视和优酷世界杯视频上投放破壁机的广告、举办地推活动“中

国破壁节”等，重点推广破壁机产品。 

Q4：请问公司现有的毛利水平可否保持？ 

A：公司目前的毛利率基本维持在 33%左右，并还会继续推行价值营销，

由于目前产品结构还在优化过程中，高端产品的销售占比较低，未来随着



 

 

高端产品的收入不断增加，毛利率有望得到提升。 

Q5：请问贸易摩擦是否会对公司产生不利的影响？ 

A：暂时不会。根据最新的半年报统计，公司国外销售收入仅占总营收的

0.63%，约合 2280 万人民币，以东南亚等华人聚集区域为主。 

Q6：请问 Shark 进入国内市场的情况如何？ 

A：今年 4 月，Shark 正式进入中国，目前正处于积极努力地进行市场拓展，

目前已在多个城市新开数十家销售终端。 

Q7：面对竞争激烈的国内吸尘器市场，请问 Shark 有何优势？ 

A：Shark 是美国吸尘器第一品牌，其拥有两个全球的专利技术，一个是双

刷头，地毯和地板清洁时可以一键自动切换，二是折叠臂，可以 0-180 度

任意折叠，能够轻松进入沙发底下进行吸尘，也可以稳稳地独立站立，充

电也不会破坏墙体。 

附件清单（如有） 无 

日期 2018年 9月 19日 

 


