
证券代码：002429                                   证券简称：兆驰股份 

深圳市兆驰股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2018-007 

投资者关系 

活动类别 

■ 特定对象调研        □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观 

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 
易方达基金：亓辰，广发证券：曾婵、黄涛。 

时间 2018 年 11 月 22 日 15:00--17:00 

地点 深圳市龙岗区南湾街道李朗路一号兆驰创新产业园 3 号楼 6 楼 

上市公司 

接待人员姓名 
副总经理兼董事会秘书：方振宇 

投资者关系 

活动主要内容 

介绍 

一、2018 年前三季度主要经营情况 

2018 年前三季度，公司实现营业总收入约 89.47 亿元，同比

增长 34.99%，产业布局成效明显，家庭娱乐生态、LED 全产业

链、智慧家庭组网各板块规模逐渐扩张，主营业务收入保持快速

增长。同时，由于原材料成本上涨而产品单价下降导致毛利率下

降，报告期内公司实现归属于上市公司股东的净利润约为 3.56

亿元，同比下降 27.43%。随着资产规模进一步扩大，截至 2018

年 9 月 30 日，公司总资产约为 178.67 亿元，同比增长 7.50%。

二、公司各主营业务进展情况 

经过公司多年的发展历程和产品丰富，目前已形成三大生态

且不断完善，产业链布局逐步开始发挥效用。 

（一）家庭娱乐生态：ODM 业务+自主品牌+视频运营服务



家庭娱乐生态为公司主要业务收入来源，公司秉持大客户战

略，不断拓展高端客户，ODM 业务保持了高速增长。同时，旗

下自有品牌“风行互联网电视”及授权品牌“JVC 智能电视”已

实现低、中、高端多产品线覆盖，通过“风行互联电视+JVC”

双品牌的多样化渠道建设扩大覆盖人群。 

在视频运营方面，风行在线以“长短结合、开放合作、自主

创新”为理念，一方面联合运营合作方在电视端影视、体育、综

艺等优质内容，另一方面自主运营风行网 PC 移动端影视版权资

源，OTT 业务更采取双轮驱动模式，既为两大自主品牌提供运

营服务，也为联合品牌及第三方输出风行拥有自主知识产权的电

视操作系统--FUNUI，进一步拓宽了业务领域。同时，风行在线

不断丰富“PC-Moblie-OTT”多终端的内容资源，以短视频为载体，

针对客户诉求与用户价值设计短视频内容方案，打造了多元化内

容生态，以实现商业化共赢，扩大传播影响力，为公司带来新的

业务增长点。 

（二）智慧家庭组网：接入网+家庭组网+终端设备 

公司智慧家庭组网产品种类非常丰富，形成了完备的产品矩

阵：（1）接入网部分：把来自广电局的同轴线信号和来自电信运

营商的光纤信号转换为网络信号，公司推出了光纤用的光猫

GPON 和同轴线用的 cable 猫。（2）家庭组网部分：解决把前面

输出的网络信号覆盖到每一个房间的每一个角落，公司推出了

WiFi 路由器、WiFi 中继器以及 PLC 电力猫或 G.hn PLC 电力猫

产品。（3）视听终端：呈现图像和声音的终端设备，如广电类机

顶盒、电信类 IPTV/OTT 机顶盒、智能音箱、游戏盒子等产品。

在视听终端方面，随着市场需求逐步向更大尺寸屏幕倾斜，

为了迎接市场的挑战，公司也展开了新一轮的大屏战略，除了在

原有的彩电业务领域进行上下游延伸，还将智能微投纳入了现有

的业务版图。公司于 2018 年 10 月投资智能微投生产商深圳市橙

子电子有限公司（以下简称“橙子电子”），并与其展开了深度合
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应用照明：公司于 2011 年开始涉足照明业务，2017 年成立

深圳市兆驰照明股份有限公司，积极打造“兆驰”在照明领域的

品牌建设。其主要分为四大业务板块：1）家居照明，是目前重

要的板块，随着 LED 灯泡成本的降低，其普及率越来越高；2）

商业照明，LED 光效、显色指数不断提升，在 LED 时代将有更

好的表现，公司预计家居照明与商业照明在 3 年内将覆盖全国

20000 家终端；3）ODM 及海外业务，主要是针对海内外龙头品

牌；4）房地产战略集采业务，兆驰品牌非常受房地产企业的欢

迎，随着精装修交付方式的普遍化，未来将成为新的业务增长点。

公司将与房地产开发企业及其关联公司开展“产品销售+财务投

资（或+智能家居联合研发）”的业务组合，加强双方在市场、技

术、产品及资源等方面的互补性，通过资源整合，推动公司主营

业务快速发展。 

三、公司投资智能微投产品的原因 

深圳市橙子电子有限公司的主要产品为自有品牌“大眼橙”、

专供阿里巴巴的“天猫魔屏”系列及专供网易的“网易严选”系

列投影机。基于市场对智能需求大数据，橙子电子整合德州仪器

公司的全球专利 DLP 技术，与国际知名专业音响厂商 Harman

共同研制，是中国具有独立自主知识产权的智能化投影品牌。智

能投影机体积小而便携，借助幕布或白墙投射出大尺寸显示，可

以自由地放在会议室、客厅、卧室等任意符合投影使用的环境中，

在特定环境下保证较好画面效果，为消费者带来影院级的超大屏

幕享受。 

公司投资的智能微投产品，将作为现有液晶电视、机顶盒产

品线的重要补充，与物理大屏电视形成业务互补，不仅为公司带

来新的利润增长点，更能够为公司拓展新业务提供契机。 

四、微投产品业务与原有业务是否会产生冲突 

首先两者的商品属性不同，微投产品被定义为数码产品，它



的功能更多被划分在家庭娱乐的补充，它的出现也并不是为了代

替电视；其次，从使用场景来看，电视在强光干扰下仍能正常使

用，但由于微投产品使用的是反射光，减少了对用户眼睛的伤害，

当然同时流明度和像素会比较低，适合在暗的环境下使用；第三，

微投产品因为体积较小、方便移动，更适用于钟爱大屏幕、或时

常搬家的群体。 

在部署智能微投这条业务线后，公司将考虑将微投产品销往

国外。基于对国外排名前十的投影产品调研，目前国外的投影机

还主打商用，大多面向中高端市场，产品功能单一。而国内的投

影产品逐渐往娱乐化发展，并搭载着丰富的内容和音响等功能，

凭借较为优惠的价格，相信能够较快地打开国外市场。 

五、自动化改造及信息化管理情况 

公司以“制造+”为战略定义，扎根高端制造和智能制造，

充分重视信息技术的应用，发挥计算机、智能设备和互联网的优

势，提升整体运作效率。公司大力引进并完善信息管理系统，利

用信息化手段加强企业管理信息的采集、分析、控制及反馈，提

高了公司管理信息处理水平，例如通过可读写 IC 和条码系统采

集数据，可以在短期内提高生产效率。基于目前国内工业智能制

造的现状，分步骤渐进式的智能化改造对于公司来说才是更好地

选择，既能保证提高效率，又能减少一次性切换到“无人工厂”

的可能风险和短期巨大成本支出。 

工业大数据的利用不仅仅是信息化基础设施建设，更重要的

是采用数据思维来管理和创新业务。信息管理系统的投入运行，

有效地将公司的管理体系贯彻到各个子公司，促使公司各业务流

程实现有机集成，提高了公司整体的管理水平和营运效率。 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2018 年 11 月 22 日 


