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证券代码：002228 证券简称：合兴包装

厦门合兴包装印刷股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2018-12-001

投资者关系活动类别

■特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他

参与单位名称及人员姓

名

华泰证券：陈羽锋、倪娇娇；骅逸资本：廖景详；国盛

证券：严大林

时间 2018 年 12 月 18 日

地点 公司会议室

上市公司接待人员姓名
董事会秘书：康春华

证券事务代表：王萍萍

投资者关系活动主要内

容介绍

1、请问公司在行业内有哪些竞争优势？

答：公司在行业内的优势主要包括： 1、标准化工厂的

建设管理及集团化、精细化管理有效降低运营成本；2、

“合兴”品牌在行业内的知名度较高；3、公司依靠内生

性增长和外延式扩张相结合的方式，在全国已拥有 50 多

个生产基地，是行业内全国布点最多的包装企业；4、公

司一直重视研发的投入，在瓦楞包装方面具有较强的技
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术和研发实力；5、公司经过二十余年的发展，积累了一

批优秀的专业技术和管理人才等。

2、简要介绍下供应链服务的经营模式？

答：1、采购模式：（1）由于公司的原纸集中采购拥有采

购量大、价格低、信用期长等优势，通过公司的集采渠

道采购原纸；（2）由于纸箱纸板销售存在销售半径，在

公司未开设工厂的业务区域，或在需求旺季公司产能不

足时，直接从其他包材厂商采购定制的纸箱、纸板及缓

冲包材成品，用于订单供应。2、生产模式：该项业务实

为贸易，不涉及生产，这是供应链服务业务与包装制造

业务最根本的区别。3、销售模式：（1）获取同行业的包

材厂商的原纸采购需求，将原纸销售给包材厂商，从中

获取贸易差价；（2）根据获得的客户订单的具体需求，

直接外购成品销售给终端客户；（3）与部分优质的合作

伙伴共同设立合资公司，利用“合兴”品牌影响力及合

作伙伴的客户资源共同获取订单实现销售。

3、收购合众创亚(亚洲)后，公司业务是否大幅提升？

答：公司通过收购，实现行业的横向整合，进一步扩大

公司规模，巩固龙头地位，获取竞争优势。合众创亚（亚

洲）下属公司包含 14 家中国子公司，分别位于东北、华

北、华东、西南、华南、华中等地，通过此次收购，迅

速增强公司在东北、华北、华东的市场布局，巩固在华

南、华中、西南的竞争优势。公司通过收购，实现了区

域布局的扩大，产能的增加，可更好地服务客户，实现

协同效应。

4、公司有哪些主要客户？
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答：公司主要客户有美的、格力、英博百威、青啤、海

尔、富士康、伊利、联合利华、宝洁、好丽友、百事等。

5、公司在管理方面有什么创新及优势？

答：公司借助现代化的网络系统，根据实际情况和运营

特征，公司自行开发设计了符合企业经营管理的系统集

成，将原料采购、生产组织、销售开发、客户关系、人

事行政、财务统筹以及物流配送按照模块化的原则集中

在统一的 ERP 系统平台。同时，公司建立了 KPI 指标管

理体系，对各子公司的财务数据、生产统计数据（产品

合格率、原纸消耗、主要生产辅料淀粉/油墨消耗、燃料

蒸汽消耗、水电消耗）等相关关键数据进行收集、整理、

对比、分析，比照同行业的水平，将生产过程中影响成

本的数据进行量化，能随时监控各项运行指标的变动情

况，出现异常情况能迅速处理。通过集团化、精细化的

管理模式，公司实现了子公司经营的“高效”和规模化

发展的“集约”有机结合。

6、公司可转债项目目前的进展情况如何？

答：公司已于 2018 年 11 月 29 日收到中国证监会出具的

《中国证监会行政许可项目审查一次反馈意见通知书》，

公司与相关中介机构就反馈意见中所涉及的问题进行了

认真研究，按反馈意见要求对有关问题进行了说明和论

证分析，并于 2018 年 12 月 18 日披露《关于厦门合兴包

装印刷股份有限公司公开发行可转换公司债券申请文件

一次反馈意见的回复》。可转债发行方案尚需证监会审

核，具体时间尚不能确定，公司正在积极推进中。

附件清单（如有） 无



4

日期 2018 年 12 月 18 日


