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广州弘亚数控机械股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：20190118 

投资者关系活

动类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他  

参与单位名称

及人员姓名 

投资者（见附表） 

时间 2019 年 1 月 17 日 10:00—11:30 

2019 年 1 月 18 日 10:00—11:30 

地点 广州市黄埔区云埔工业区云开路 3 号公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 

莫晨晓，颜复海、周旭明 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

问题1：公司新产品主要在哪些方面进行了升级？ 

答：主要对钻孔设备和封边机类设备的升级，高速封边

机可配备高速跟踪、双导轨齐头和四位伺服机构，加工效率

方面均有明显提高；数控钻孔中心拥有多个钻包同步加工，

上下同时开槽，叠板加工，加工尺寸范围适用性更高，算法

优化精简动作，含多元化数据格式，灵活对接。 

 

问题2：请介绍下新产品的订单情况？ 

答：公司新推出的高端设备产品客户跟踪反馈情况良

好，新的一年公司将加大市场推广力度，实现高端产品在营

业收入中占比的持续提高。 



 

问题3：公司是否考虑提高原材料的自主生产比例？ 

答： 公司依托珠三角完整的家具制造产业链布局，原材

料供应便捷、物流成本低等优势，原材料主要通过市场外购

标准零部件和控制非标准关键零部件的自行研发设计并委

托外协加工模式，有利于最大限度保障原材料品质、提升公

司产能扩张和降低产品的综合采购成本，通过建立严格的供

应商遴选与管理考核流程和机制，从源头有力保障产品质量

控制，实现分工互补并进一步提升综合经济效益。 

 

问题4：子公司成都弘林的扩产建设项目进展如何？ 

答：主体工程已经完成建设，目前处于投产阶段。 

 

问题5：公司的销售模式？ 

答：公司产品市场销售采用经销为主、直销为辅的销售

模式，通过经销模式实现的销售收入占比在90%左右。公司

通过与经销商协议约定产品系列销售的区域性和排他性经

销规则，构建由公司负责提供技术培训、经销商负责本地售

后服务的合作模式。负责组织管理对经销商服务人员的定期

培训工作和技术支持及配件的销售、维修服务。 

 

问题6：客户分布特点？客户集中度 

答：随着持续研发投入，技术不断改进升级，公司产品

的技术优势、价格优势等综合竞争能力不断加强，同时公司

十分重视开发、培育新客户，2018年大客户业务拓展顺利，

大客户的订单集中度有所上升。 

附件清单（如

有） 

 

日期 2019 年 1 月 18 日  
 



附表： 
序号 单位 名称 

1 通用技术集团投资管理有限公司 蒋春婷 

2 中国国际金融股份有限公司 石婷婷 

3 广东华骏基金管理有限公司 周柏杨 

4 中国中投证券有限责任公司 许新慧 

5 前海开源基金管理有限公司 董治国 

6 中国国际金融股份有限公司 孔令鑫 

7 广发证券公司股份有限公司 代川 

8 易方达基金 向志辉 

9 平安养老保险 陈超 

10 恒华海盛基金管理有限公司 荞本华 

11 瑞天投资 韦深 

12 恒华投资 江华 

 
 


