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招商局公路网络科技控股股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                     编号：2019-02 

投资者关系 

活动类别 

√ 特定对象调研        □分析师会议       □新闻发布会 

□媒体采访            □业绩说明会       □路演活动 

□现场参观 □其他                                        

参与单位名称 

及人员姓名 

广发证券 孙瑜  

大成基金 李哲超 

鹏华基金 韩焯林  

时间 2019年 1月 18日  9:00-10:00 地点 公司会议室 

上市公司接待 

人员姓名 
公司首席分析师、资本运营部（董事会办公室）总经理   孟杰   

投资者关系 

活动主要 

内容介绍 

问：《收费公路管理条例》征求意见稿对行业的影响？ 

答：近年来收费公路行业政策走向备受各方关注。新版《收费公

路管理条例》征求意见稿的发布，经过监管部门、行业内部以及市场

多轮修订，基本符合当前行业现状和发展需求。具体来看，新版条例

有以下五点值得关注： 

1.提出两期收费，行业未来发展方向得到保障。 

2.经营期限得到优化，收费公路经营期限实现统一标准。明确所

有收费公路经营期原则不超 30年，但因项目规模、投资回报周期长等

特殊客观因素影响，部分新建收费公路经营期可超 30年。 

3.首次明确收费公路收费标准动态评估调整机制，评估调整周期

最长不超 5年。 



4.明确改扩建增加车道数量可延长经营期限。为行业内建设较早，

区位重要的优质路产升级改造以满足车流量通行需求，引进社会资本

参与路网升级提供了支持。 

5.对通行费减免政策对经营管理者合法收益造成损失的，通过延

长经营期限等方式予以补偿。 

 

问：公司发行可转债的优势是什么？ 

答：公司可转债的优势和亮点主要有以下几个方面： 

一、公司是高速公路行业的龙头企业。作为行业内唯一央企，公

司项目区域覆盖面广，资产规模体量大，经营业绩指标不易受局部路

网变化等因素影响而产生波动，抗风险能力尤为突出。此外，公司治

理结构完善，公司发展始终坚持以商业价值为核心，以市场为导向。 

二、公司发现、获取优质路产项目的能力较强。公司对拟投资项

目的考核量化标准要求较高。其次，公司具有丰富的项目资源储备以

支撑公司完成收购项目目标，实现项目优中选优。 

三、公司拥有雄厚的科研能力。公司旗下的招商交科院成立于 1965

年，现拥有国家级、省部级科研平台 20个，累计获得各级各类科学技

术奖励 300 余项，培养了一批在行业内具有一定知名度和影响力的高

层次人才团队，主持或参与了众多国内具有影响力的重大工程项目如

港珠澳大桥等，部分业务已延伸至海外市场，取得了良好的市场效果。 

四、公司拥有经验丰富的管理团队和专业高效的投资团队。 

 

问：公司的主要业务布局如何？ 

答：目前，公司拥有投资运营、交通科技、智慧交通、招商生态

四大业务板块。智慧交通业务板块是招商公路发展的重要增长极，其

功能定位是支撑主业、服务产业，现已形成“一院三平台”的智慧交

通业务布局。“一院”即创新研究院，通过创新课题研究，为公司作

出更科学的投资决策提供支撑。“三平台”即分别为创新资本运营平

台、产业化平台和增值服务平台。 



其中，公司依托招交信，搭建创新资本运营平台。整合招商公路

与交科院的智慧交通资源，实现双方深度融合，借助资本运作发展智

慧交通产业。  

依托招商新智、路宇等公司，搭建产业化平台。招商新智已组建

包含研发、方案、市场在内的业务团队。此外，路宇公司与央广传媒

共同设立的央广交通传媒有限责任公司，该公司所运营的中国交通广

播是由交通运输部和中央人民广播电台联合打造的国家级交通广播，

在原有的中国高速公路交通广播下升级改造为中国交通广播并实现多

省市发声。 

成立行云数聚，搭建增值服务平台。公司与路网中心联合出资设

立行云数聚，建立运营收费公路通行费增值税电子发票平台。2018 年

1月 1日已打印出交通运输业第一张可抵扣增值税电子发票，迈出了打

造交通大数据增值服务平台的第一步。 

 

问：招商公路主业投资市场的发展前景？ 

答：总体来看，高速公路并购市场的特点包括：一是市场竞争较

大。行业内企业均在积极寻找公路项目，优质项目少，竞争比较激烈。

二是当前高速公路并购市场也正处于并购发展的窗口期，资金成本上

升和强金融监管使得不少企业面临较大的经营压力、亟待出售资产、

降低负债水平。 

面临上述市场环境，公司将积极通过产融结合等多种方式，把握

市场机会，积极寻找优质项目，探索业务扩张。 

 

问：公司在公路行业中具备哪些竞争优势？ 

答：一是具备深厚的行业背景。公司一直专注于高速公路及相关

基础设施的投资经营与管理，目前已成为中国投资经营里程最长、覆

盖区域最广、产业链最完整的综合性公路投资运营服务商。公司所投

资路网已覆盖 19个省、自治区、直辖市，长期以来与多个地方政府、

省交通主管部门、省交通投资运营企业保持了良好的沟通合作。 

二是拥有突出的投资能力。一方面，依靠强大的央企背景，旗下



高速公路网络覆盖全国多个省市，丰富的高速公路管理经验有助于赢

得地方政府信任。同时，公司及旗下各项目与各省交通主管部门、投

资运营企业关系良好，可快速掌握市场动向及投资机会，加之优良的

资信实力和良好的现金流状况，在行业竞争中具有较为明显的优势；

另一方面，公司拥有出色的投资团队和丰富的投资经验，成功完成了

多个高速公路项目的收购工作，突出的投资能力是公司在行业中具有

竞争优势所在。 

 

问：公司近期是否有大规模养护安排？ 

答：公司目前管控路产的经营期剩余年限相对较长，新收购的项

目平均剩余年限约 20年。在公路养护方面，公司实施“预防性”养护，

即通过日常科学运维管养，对公司各路产项目进行预防性养护管理，

延长大修年限，降低大修成本。目前公司路产使用情况良好，未有集

中安排大修养护计划。 

 

附件清单 

（如有） 

 

日期 2019年 1月 21日 

 


