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《关于对高升控股股份有限公司的关注函》的回复 

众环专字（2019）010076 号 

深圳证券交易所： 

我所作为高升控股股份有限公司（以下简称高升控股或公司）2018 年度财务报表审计之会

计师，根据贵所《关于对高升控股股份有限公司的关注函》（公司部关注函〔2019〕第 13 号）

的要求，对相关问题回复如下： 

 

问题 1： 结合高升科技和上海莹悦所处行业发展状况、经营环境、营运效率、财务指标变

化及与同行业公司对比等情况，详细说明你公司拟在本报告期大比例计提商誉减值的原因及其

合理性、会计处理依据及合规性、以前年度是否足额计提了商誉减值准备。请年审会计师进行

核查并发表明确意见。 

一、公司拟在本报告期大比例计提收购高升科技形成的商誉减值准备的原因及其合理性、

会计处理依据及合规性、以前年度是否足额计提了商誉减值准备： 

1、公司拟在本报告期大比例计提收购高升科技形成的商誉减值准备的原因： 

高升科技主要通过整合基础电信资源、设备资源及自主研发的软件与系统，为客户量身定

制相关服务，并向客户提供服务器的托管与网络接入（IDC）、内容的分发与加速（CDN）等互

联网平台解决方案。 

（1）全球云计算行业在 2018 年呈现集中化和低价格趋势，导致 IDC 业务也趋于规模化、

集中化发展，行业服务收费较以前年度走低。国内电信运营商逐步推进重点客户的集约化营销

管理，加强对最终客户的统谈统签能力，造成部分客户和业务流失。 

（2）云计算行业的高速发展，导致提供基础设施的传统 IDC 提供商增值空间越来越有限，

同时也导致 IDC 业务面临的竞争环境更加复杂，公司客户所处行业由于并购导致集中度进一步

提高，公司在行业中竞争力较差，议价能力较弱，公司为维护现有客户必须在保证服务的情况

下大幅降价，从而导致 IDC 业务毛利率降低，利润率大幅下降。 

（3）CDN 业务受互联网行业巨头的垄断影响，市场出现非理性的价格战，公司市场份额大

幅缩减。公司前期购置了较多 CDN 业务设备，业务萎缩导致设备利用率降低，单位折旧成本上

升，导致报告期 CDN 业务出现亏损，公司短期内无法扭转。 

（4）由于报告期公司负面消息影响以及骨干员工的股权激励计划未达到预期效果，导致骨

干人员流失严重，对公司经营活动造成较大的不利影响。 

（5）同行业可比公司关键财务指标比较： 

 



 

①收入规模比较：                                                     单位：万元 

期    间 高升科技 网宿科技 光环新网 

2018 年 1-9 月 45,946.73 463,179.57 448,187.64 

2017 年度 68,466.88 537,267.11 407,716.87 

2016 年度 60,146.01 444,652.72 231,762.66 

2015 年度 44,802.56 293,166.15 59,153.04 

②收入增长率比较 

期    间 高升科技（%） 网宿科技（%） 光环新网（%） 

2018 年 1-9 月 -31.89 21.98 54.78 

2017 年度 13.83 20.83 75.92 

2016 年度 34.25 51.67 291.80 

2015 年度 51.20 53.43 36.13 

平均增长率 16.85 36.98 114.66 

③毛利率比较 

期    间 高升科技（%） 网宿科技（%） 光环新网（%） 

2018 年 1-9 月 18.48 33.94 20.35 

2017 年度 29.01 35.39 20.83 

2016 年度 30.46 41.97 27.62 

2015 年度 37.79 44.76 33.02 

平均毛利率 28.94 39.02 25.46 

 

报告期高升科技与可比上市公司比较其收入增长率及毛利率均处于较低水平，市场份额及

竞争力较差。 

 

2、报告期大比例计提收购高升科技形成的商誉减值准备合理性、会计处理依据及合规性 

公司管理层充分评估了高升科技所处行业发展状况、市场份额和市场竞争力以及所处的经

营环境。管理层认为上述因素较收购高升科技时发生了重大不利变化，导致收入增长率和毛利

率均大幅低于收购时的预期，并且短期内无大幅改观。                    

公司管理层在 2018 年 12 月 31 日根据《企业会计准则-资产减值》和证监会《会计监管风险

提示第 8 号-商誉减值》要求，对包含高升科技商誉的资产组组合可收回金额进行了预测。资产

组组合可收回金额系包含高升科技商誉的资产组组合公允价值减去处置费用后的净额与相关资

产组组合预计未来现金流量的现值两者之中的较高者。在确定相关资产组预计未来现金流量的



现值时，公司管理层在结合所处行业发展状况、经营环境等恰当谨慎的预测了相关资产组组合

未来现金流的长期平均增长率和合理的确定计算相关资产组组合预计未来现金流量现值所采用

的折现率。 

计算上述资产组组合的可收回金额的方法、关键假设及其依据如下： 

可收回金额按照预计未来现金流量的现值确定。未来现金流量基于管理层 2019 年至 2023

年的财务预算确定，并采用 15.21%的折现率。预计未来现金流量现值时使用的关键假设及其合

理性如下： 

关键假设名称 

关键假

设值 

确定关键假设的基础 

预算期内收入

复合增长率 

不超过

8% 

行业发展趋缓，同行业公司收入增长率亦放缓，考虑公司实际经营

情况及市场地位和竞争力，管理层认为预测期 8%的复合增长率是

适当的。 

预算期内平均

毛利率 

不超过

24% 

行业整体收费走低，同行业公司毛利亦下降，考虑公司实际经营情

况及市场地位和竞争力，管理层认为预测期 24%的平均毛利率是适

当的。 

折现率 15.21% 能够反映该资产组组合特定风险的税前折现率。 

 

管理层依据 2018 年未经审计的相关数据作为预测基期并按照上述关键假设预测包含高升科

技商誉的资产组组合未来现金流量的现值及报告期预计提的商誉减值准备结果如下： 

                                                                     单位：万元 

（1）包含高升科技商誉的资产

组组合的账面价值 

①对应资产组组合的账面价值 31,135.95 

②商誉账面价值 133,852.51 

③包含商誉资产组组合的账面价值=①+② 164,988.46 

（2）可收回金额 ①包含商誉的资产组组合公允价值减去处

置费用后的净额 

 

②预计未来现金流量的现值 61,745.76 

③可收回金额系①和②中较高者 61,745.76 

（3）预计提商誉减值金额 103,242.70 

（4）已计提商誉商誉减值金额  

（5）本期计提商誉减值金额 103,242.70 

 

3、以前年度是否足额计提了收购高升科技形成的商誉减值准备 



管理层自收购完成后至 2017 年 12 月 31 日每一资产负债表日均按照《企业会计准则-资产减

值》的规定对包含商誉的资产组组进行减值测试。 

公司管理层在以前年度进行减值测试时充分评估了资产负债表日可获取的高升科技所处行

业发展状况、市场份额和市场竞争力以及所处的经营环境的相关信息，并与收购时所依据的假

设进行对比分析。管理层认为以前年度用于预测资产组组合的关键参数与收购时并未发生重大

不利变化， 管理层依据当时所获取的相关信息预测的相关资产组组合的可收回金额均大于包含

商誉的资产组组合的账面价值，商誉未减值。 

 

经过核查：高升科技报告期较收购时预测的行业总体状况出现重大不利变化，公司经营情

况较以前期间大幅下滑，关键人员流失严重，客户流失较多，业务毛利也下降较多，且未见公

司有效的应对措施及扭转计划，商誉存在明显减值迹象。我们未发现公司在 2018 年 12 月 31 日

根据高升科技未经审计的数据预计提商誉减值准备金额有重大不合理之处。 

我们检查了以前期间预测资产组组合的可收回金额时管理层使用的关键假设，未发现上述

假设与行业总体状况、可比公司的情况及收购时采用的假设有重大不合理之处，故管理层在以

前期间依据当时所获取的相关信息评估与收购高升科技相关的商誉未发生减值是合理的，会计

处理是恰当的。 

 

二、公司拟在本报告期大比例计提收购上海莹悦形成的商誉减值的原因及其合理性、会计

处理依据及合规性、以前年度是否足额计提了商誉减值准备： 

1、公司拟在本报告期大比例计提收购上海莹悦形成的商誉减值的原因： 

（1）国家大力推进“提速降费”政策力度，公司在“降费”低价策略大环境影响下，为适应日

趋激烈的市场竞争，下调销售单价，为了扩大市场份额，需要增加市场销售费用的投入。 

（2）公司主要成本来自于代维费用、折旧及职工薪酬等，由于市场竞争激烈，服务更加精

细，为保证收入增长规模，需要增加市场销售费用的投入，成本与费用有所增长。 

（3）同行业可比公司关键财务指标比较： 

①收入规模比较：                                                     单位：万元 

期    间 上海莹悦 鹏博士 二六三 三五互联 

2018 年 1-9 月 19,123.75 523,226.49 67,542.18 17,439.07 

2017 年度 18,609.82 816,969.87 83,585.17 32,568.19 

2016 年度 14,974.30 884,971.24 83,567.52 31,164.27 

②收入增长率比较 

期    间 上海莹悦（%） 鹏博士（%） 二六三（%） 三五互联（%） 

2018 年 1-9 月 2.76 -17.01 7.68 -29.00 



2017 年度 24.28 -7.68 0.02 4.50 

平均增长率 13.52 -12.35 3.85 -12.25 

③毛利率比较 

期    间 上海莹悦（%） 鹏博士（%） 二六三（%） 三五互联（%） 

2018 年 1-9 月 40.44 51.87 59.07 68.53 

2017 年度 53.29 54.11 63.87 73.48 

2016 年度 66.15 57.44 63.69 72.41 

平均毛利率 53.29 54.47 62.21 71.47 

 

上海莹悦主要从事专用虚拟网服务，报告期收入包含系统集成收入，公司并未打算推广系

统集成业务，如剔除系统集成收入，上海莹悦虚拟网业务市场份额在行业内较小，收入增长率

受行业状况影响明显下降，毛利率与同行业无重大异常。 

 

2、报告期大比例计提收购上海莹悦形成的商誉减值准备合理性、会计处理依据及合规性 

公司管理层充分评估了上海莹悦所处行业发展状况、市场份额和市场竞争力以及所处的经

营环境。管理层认为上述因素较收购上海莹悦时发生了不利变化，导致收入增长率和毛利率均

低于收购时的预期，并且短期内无大幅改观。                    

公司管理层在 2018 年 12 月 31 日根据《企业会计准则-资产减值》和证监会《会计监管风险

提示第 8 号-商誉减值》要求，对包含上海莹悦商誉的资产组组合可收回金额进行了预测。资产

组组合可收回金额系包含上海莹悦商誉的资产组组合公允价值减去处置费用后的净额与相关资

产组组合预计未来现金流量的现值两者之中的较高者。在确定相关资产组预计未来现金流量的

现值时，公司管理层结合所处行业发展状况、经营环境等恰当谨慎的预测了相关资产组组合未

来现金流的长期平均增长率和合理的确定计算相关资产组组合预计未来现金流量现值所采用的

折现率。 

计算上述资产组组合的可收回金额的方法、关键假设及其依据如下： 

可收回金额按照预计未来现金流量的现值确定。未来现金流量基于管理层 2019 年至 2023

年的财务预算确定，并采用 14.50%的折现率。预计未来现金流量现值时使用的关键假设及其合

理性如下： 

关键假设名称 

关键假

设值 

确定关键假设的基础 



关键假设名称 

关键假

设值 

确定关键假设的基础 

预算期内收入

复合增长率 

不超过

10% 

行业发展趋缓，同行业公司收入增长率亦放缓甚至负增长，考虑公

司实际经营情况、市场地位和竞争力及历史平均增长率，管理层认

为预测期 10%的复合增长率是适当的。 

预算期内平均

毛利率 

不超过

46% 

行业整体收费走低，同行业公司毛利亦下降，考虑公司实际经营情

况及市场地位和竞争力，管理层认为预测期 46%的平均毛利率是适

当的。（预测期系统集成业务摊低了整体毛利率） 

折现率 14.50% 能够反映该资产组组合特定风险的税前折现率。 

 

管理层依据 2018 年未经审计的相关数据作为预测基期并按照上述关键假设预测包含上海莹

悦商誉的资产组组合未来现金流量的现值及报告期预计提的商誉减值准备结果如下： 

                                                                     单位：万元 

（1）包含上海莹悦商誉的资产

组组合的账面价值 

①对应资产组组合的账面价值 30,229.93 

②商誉账面价值 107,198.06 

③包含商誉资产组组合的账面价值=①+② 137,427.99 

（2）可收回金额 ①包含商誉的资产组组合公允价值减去处

置费用后的净额 

 

②预计未来现金流量的现值 77,934.46 

③可收回金额系①和②中较高者 77,934.46 

（3）预计提商誉减值金额 59,493.53 

（4）已计提商誉商誉减值金额  

（5）本期补计提商誉减值金额 59,493.53 

 

3、以前年度是否足额计提了收购上海莹悦形成的商誉减值准备 

管理层自收购完成后至 2017 年 12 月 31 日每一资产负债表日均按照《企业会计准则-资产减

值》的规定对包含商誉的资产组组合进行减值测试。 

公司管理层在以前年度进行减值测试时充分评估了资产负债表日可获取的上海莹悦所处行

业发展状况、市场份额和市场竞争力以及所处的经营环境的相关信息，并与收购时所依据的假

设进行对比分析。管理层认为以前年度用于预测资产组组合的关键参数与收购时并未发生重大

不利变化， 管理层依据当时所获取的相关信息预测的相关资产组组合的可收回金额均大于包含

商誉的资产组组合的账面价值，商誉未减值。 



 

经过核查：上海莹悦报告期较收购时预测的行业总体状况出现不利变化，公司经营情况较

以前期间下滑，业务毛利也下降较多，且未见公司提供有效的应对措施及扭转计划，商誉存在

明显减值迹象。我们未发现公司在 2018 年 12 月 31 日根据上海莹悦未经审计的数据预计提商誉

减值准备金额有重大不合理之处。 

我们检查了以前期间预测资产组组合的可收回金额时管理层使用的关键假设，未发现上述

假设与行业总体状况、可比公司情况及收购时采用的假设有重大不合理之处，故管理层在以前

期间依据当时所获取的相关信息评估与收购上海莹悦相关的商誉未发生减值是合理的，会计处

理是恰当的。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

中审众环会计师事务所（特殊普通合伙） 

2019 年 2 月 15 日 
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