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                                    立讯精密投资者关系活动记录表

证券代码：002475                           证券简称：立讯精密
立讯精密工业股份有限公司
投资者关系活动记录表

                                                      编号： 2019-001 
	投资者关系活动类别
	(特定对象调研          □分析师会议
□媒体采访              □业绩说明会
□新闻发布会            □路演活动
□现场参观


□其他：             

	参与单位名称及人员姓名
	【招商证券】：鄢凡、王淑姬；【国泰君安】：王聪、张阳；【东方证券资管】：林鹏、韩冬、蔡志鹏、谢文超、虞圳劬；【中欧基金】：邵洁、许文星、魏晓康、殷资；【中邮基金】：杨欢、周喆；【博时基金】：郭晓林、李昂、刘锴、王冠、王俊、王谋、王鹏、王晓冬、赵易；【泓德基金】：蔡丞丰、刘力思、王炎学；【工银瑞信基金】：农冰立、任燕婷；【华夏基金】：周克平、高翔、季语、李明斯、郑晓辉；【大成基金】：李博、谢家乐；【景顺长城基金】：张雪薇；【富达国际】：盛楠；【工银瑞信】：刘展硕；【光大基金】：潘亘扬；【广发基金】：观富卿、王海涛；【国联安基金】：刘斌；【国泰基金】：戴汁源、杜沛、胡松、李恒、饶玉涵、王琳、杨飞、于腾达 、郑有为；【太平洋保险】：王喆；【泰康资产】：程振宇；【国投瑞银】：刘一泽、吴潇；【大和资产管理】：马琳琳；【东方证券自营】：梁爽、冯洁、江舟；【东海基金】：李昂、杨红；【东吴证券】：谢恒；【方正证券】：陈海进；【复华资产】：洪天华；【富顿基金】：孙通；【富国基金】：何激、孙权、魏伟、许炎；【富华资产管理】：Tin Huang；【高毅资产】：罗迟放；【宝盈基金】：陈卓苗；【北京颐和久富投资】：刘清影；【广发证券】：杨小林；【国信证券】：高峰、何立中、欧阳仕华；【国元证券】：钱德胜；【荷宝海外投资管理】：吕任卿；【恒越基金】：郭卓瑜；【弘毅远方基金】：邹杰；【花旗】：赖昱璋；【华安基金】：李欣、潘东煦、涂围、谢昌旭；【华创证券】：张驰；【华商基金】：童立；【华泰柏瑞】：王林军；【华泰证券】：胡剑；【汇丰晋信】：陈平、程彧、严谨；【汇丰前海】：何方；【汇添富】：李灵毓、刘闯；【惠理基金】：周哲；【嘉实基金】：彭民；【交银基金】：高扬；【景林资产】：叶浩；【凯石基金】：林承瑜；【宽潭资本】：周天羽；【碧云资本】：柯伟；【联博资产】：孙欣；【联博资产管理】：周敏；【民生加银】：孙伟、王晓岩、郑爱刚、朱辰喆、邱世磊；【摩根士丹利】：蔡昀宸；【南方东英】：刘赞；【南方基金】：陈卓、罗安安、章晖；【农银汇理】：许拓；【盘京投资】：王莉；【鹏华基金】：郭盈；【平安基金】：翟森；【平安养老】：蓝逸翔、周萌；【平安资产】：古嘉元；【浦银安盛基金】：朱胜波；【乾瞻资产】：陈岑；【融通基金】：李进；【瑞信】：沈宇峰；【瑞银证券】：俞佳；【润晖投资】：刘京；【上投摩根】：黄进、征茂平；【时田丰投资】：王禾；【双安资产】：宋彬；【泰然资本】：古文；【泰旸资产】：汤明泽；【天风证券】：潘暕；【天恒基金】：王林；【天弘基金】：陈国光；【万方资产】：吴新雨；【万联证券】：胡慧；【威智资本】：【创新投资】：张倩倩；郑添乾；【悟空投资】：钟腾飞；【西南证券】：吴文吉；【新加坡政府投资】：胡瑞雯、徐萌；【兴业证券】：郜震霄；【兴证资管】：卢杰亮、杨亦、姚娜；【野村证券】：李绍晖、徐振华；【易方达基金】：沈若雨；【银河基金】：神玉飞；【银华基金】：薄官辉、王鑫刚；【银杏资本】：黄炯；【湧金资产】：张传杰；【圆信永丰基金】：陈臣；【长江证券】：杨绛；【长盛基金】：张磊；【长信基金】：陆晓峰；【招商基金】：文仲阳；【招商自营】：刘怡君；【中金公司】：胡誉镜；【中泰证券资管】：谢梦妍；【中信证券】：胡叶倩文、李斯阳；【中庸资本】：耿潇潇；【重阳投资】：赵阳；【准锦投资】：傅明笑；【富敦基金】：孙通；【AXR】：Catherine Deng；【JBA capital】：Jack Cheng；【RWC】：熊宏婷；【Schroders】：Ashley Chung；【Trivest Advisors】：彭荣安；【UBS Am London】：张展竑；【UG investment】：Tim Li；【VG Fund】：Tim ；【安联资管】：Jason Hsu。

	时间
	2019年4月26日14:00-16:30

	地点
	江苏省昆山市锦溪镇百胜路399号

	上市公司接待人员姓名
	董事长、总经理王来春女士，董事、副总经理李斌先生，董事、副总经理叶怡伶女士，副总经理、董事会秘书黄大伟先生，副总经理熊藤芳先生，财务总监吴天送先生，行销业务主管蔡佳卫先生，资讯总监廖俶娟女士，BCS总经理KK Yuan女士。

	投资者关系活动主要内容介绍
	公司接待人员就以下情况与投资者进行分享交流：
一、财务总监吴天送先生针对公司2018年度及2019年第一季度主要财务指标进行了说明：

2018年度，公司实现营业收入358.5亿元，较上年增长57.06%；实现归母净利润27.23亿元，较上年增长61.05%；2018年毛利率为21.05%，净利率为7.85%；ROE为17.95%，较上年增长3.86%；经营活动现金流为31.42亿元。
2019年第一季度，公司实现营业收入90.19亿元，较上年增长66.90%；实现归母净利润6.16亿元，较上年增长85.04%；2019年一季度毛利率为18.89%，净利率为7.04%；ROE为3.63%，较上年增长1.09%；经营活动现金流为13.01亿元。
同时，介绍了公司在财务端持续优化的方向与措施，具体如下：
1、通过优化客户月结条件，严控逾期、确保账款及时收回，强化客户信用管理等方式降低应收账款周转天数；

2、通过加强材料已购未进管理，VMI供应商平台建设、缩短备料周期，境外HUB仓库存管理及呆滞库存追责管理等方式降低存货周转天数；

3、通过严格管控产品专案、控制资本支出，灵活运用系统平台机制调度设备资源等方式提高固定资产周转率和ROA；

4、通过进行产品效率提升管控、生产过程中损耗管控及用工成本管控等方式控制生产成本，提升整体毛利率；

5、加强费用预算管理，持续进行各机能用人岗位检讨，降低营运费用率。
二、董事、副总经理叶怡伶女士及资讯总监廖俶娟女士针对公司数字化平台建设情况进行了说明介绍：公司数字化平台建设主要由四个模块构成，即构建安全立讯云平台、智造工厂、数据决策智能化及流程再造/自动化。未来几年，公司将逐步实现打通网络、数字集成及智能决策，以智能成就营运目标，提升公司运营及盈利能力，实现公司长期可持续发展。
三、董事、副总经理李斌先生针对公司消费性电子产品的发展情况进行了说明介绍
在消费性电子领域，公司以零组件产品为基础，在保持传统产品优势地位的同时，近年来不断向模组及成品类产品进行整合与拓展。无论在零组件、模组或成品类产品领域，公司目前仍存在较大的业务拓展空间，且未来几年仍将实现快速发展。
在自动化领域，公司投入了大量精力与资源进行弹性自动化方案设计，依托大数据平台的支撑，致力于从加工自动化到视觉自动化的升级，使生产线具备深度学习能力，从而实现建设智能工厂的目标。此外，公司在生产垂直整合方面具备较强的实力和基础，主要体现在自动化、SMT/SIP、冲压、成型、模具、电镀及实验测试等方面。
在消费性电子产品的选择和发展策略方面，公司拥有自己的判断标准。在选择成品类产品进行业务拓展前，公司高度关注对该成品中模组类产品的垂直整合状况。较高的垂直整合程度可以为公司带来更快的开发速度、更高的开发精度及更好的良、效率等表现，从而实现更高的商业价值。
四、行销业务主管蔡佳卫先生针对其他消费性电子产品业务状况进行了说明介绍
除了在核心客户的应用外，公司消费性电子产品在其他领域也拥有非常广阔的客户及产品空间。主要客户遍布欧美及亚洲，产品类别包括互连、无线充电、声学、主动配件及孵化型产品等，主要应用于电脑及其周边、智能生活及部分新兴产业。
五、副总经理熊藤芳先生针对公司企业级产品业务状况进行了说明介绍
公司企业级产品分为三大类产品线：射频产品（基站天线、滤波器等）、互联产品（高速连接器、高速电缆组件等）和光电产品（有源光缆、光模块等），在数据和能源的传输环节拥有完整的产品布局，且基本覆盖了全球知名的品牌客户。
在企业级通讯领域，公司专注于数据和能源的传输环节，在数据的运算、存储和传输的完整链路中，传输环节的成本也是相对最高的。随着5G时代的来临，数据边缘计算的应用将变得非常有意义，大部分数据都可在边缘计算节点进行处理后再上行，这也将为公司带来更多的商业机会。
六、BCS总经理KK Yuan女士针对公司及BCS汽车产品业务状况进行了说明介绍
立讯精密及BCS在汽车领域拥有互联、HMI人机交互、车联网及ADAS先进驾驶辅助系统四大产品线。BCS的优势在于拥有丰富的客户资源，以及全球化的布局。而立讯精密则拥有强大的执行力及以客户为导向的服务精神，相信未来将产生良好的协同效应。
七、董事长、总经理王来春女士与投资人互动交流
1、关于消费性电子产品垂直整合情况
目前来看，公司在零部件、模组及系统组装产品领域拥有较大的垂直整合空间。之前的做法是先拿到项目后再做改善，而目前公司能够给客户更多的建议，给自己更大的弹性空间。公司努力朝垂直整合的方向发展，未来几年内看不到天花板。
2、关于公司投资SIP的情况
公司做的任何决策都是有备而战。投资SIP前，公司做了大量的评估和模拟，我们对此非常有信心。以公司前期投资SMT产线为例，我们认为SMT可以应用在多个场景，事实证明，公司SMT技术以及对设备的理解为客户解决了很多问题。从结果来看，SMT的应用也为公司带来了很好的效益。
3、公司TWS耳机情况
针对TWS耳机产品，公司一直以来都是客户首先寻找合作的伙伴。
4、公司在垂直整合与成本管控方面能力的边界情况
公司对未来几年的成长比较有信心。公司的竞争力也不仅仅是在管理方面，我们不断检讨，对未来的发展有着清晰的规划，也会不断根据市场环境去调整短、中、长期发展策略。我们每天在做的事是让短期明确的产品效益更好，中期是产品落地没有偏差，长期而言则是不断把握行业脉搏，大方向不要有偏差，该规划也由公司层面渗透到了各BU。
5、公司未来的持续扩张对ROE的改善趋势是否有影响
近年来，公司ROE存在一定规模的改善，未来几年的改善也会比较明显。公司非常清楚需要优化和管控的点在哪里，如库存、账期及资本支出等，且规划完整、目标明确。公司持续提高ROE目标值，更多的是一份信心，是一个生产管理体系的改变而不是口号，公司改革的工具和人才等都已经具备。
6、关于公司声学零组件产品的表现
我们对控股子公司苏州美特在2018年的表现非常满意，没有苏州美特在声学领域的优异表现就没有公司在马达、无线充电等其他产品线的成功。苏州美特前期未能实现盈利，主要因为在供应链管理上存在一些问题。目前，该情况已得到明显改善。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年4月26日
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