深圳市名雕装饰股份有限公司                                              投资者关系活动记录表

证券代码：002830            证券简称：名雕股份            编号：2019-001
深圳市名雕装饰股份有限公司

投资者关系活动记录表
	投资者关系活动类别
	(特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他    

	参与单位名称及人员姓名
	李  玲  中天国富

李  扬  天风证券
蒋正山  上投摩根基金
梁文正  阿巴马资产
（以上排名不分先后）

	时间
	2019年5月7日（星期二） 10:00-11:00

	地点
	深圳市宝安中心区龙光世纪大厦A栋二楼办公室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书：刘灿星先生

	投资者关系活动主要内容介绍
	深圳市名雕装饰股份有限公司（以下简称“公司”）于2019年5月7日接待了上述投资者，刘灿星先生首先介绍了公司2018年度主要生产经营及业务发展等情况，并与上述投资者进行了互动交流，具体内容如下：
Q1.公司2018年底的门店数量？未来的开店计划？
A：截至2018年12月，公司直营门店46家，分布在珠三角及长沙、重庆区域。2019年最主要的是把既定的旗舰店建设完成，届时再根据市场情况布局。
Q2.公司目前的业务主要是半包模式，如何看待全包模式？
A：公司去年推出了佰恩邦全案装品牌，整合了装饰、主材、软装、家居电器等内容，以全包服务实现客户拎包入住。目前佰恩邦处于起步阶段，营收占比不大，但未来的市场空间还是巨大的，毕竟全包模式已经成为市场的主流。
Q3.公司定制家居业务是否通过自有工厂生产？名启的经营情况如何？
A：公司目前已经能够生产木门及门套、书柜、衣柜、背景墙和活动家具等多系列、多风格的定制家居产品，我们有实木生产线、板式生产线，能够满足不同层级客户的全部需求，这些产品全部在位于东莞大岭山的子公司名启木制品生产。
Q4.公司的主材卖场是否覆盖全部业务区域？
A：公司自建了美家世邦建材体验馆，为客户提供主材、软装及配饰等服务，实体店面位于罗湖笋岗。美家世邦2018年实现营业收入1.78亿，净利润971万，经营情况良好。同时，公司也创立了易装网上商城，线上线下结合，能够保障公司业务覆盖区域内所有客户的主材选购服务需求。
Q5. 公司一季度签单下滑，但一季度收入上升的原因？
A：公司2019年一季度新签装饰订单9,304.04万元，同比去年有所下滑。2019年一季度实现营业收入12436.93万元，主要是公司一体化装饰产业链，除了设计与施工外，还为客户提供主材选购、木制品定制、软装配饰等服务，特别是木制品定制家居和主材销售业务，能够有效保障在客户不变的情况下，实现收入增长。
Q6.如何看待BIM系统对行业的影响？是否能够如宣传所说的颠覆装饰行业？
A：家装行业发展至今，确实需要一些新的技术来提升行业生产力水平，比如BIM系统等，但系统只是作为一个企业的生产工具，帮助我们提升效率和效益的，但不会夸张到颠覆。我们一直鼓励家装行业走信息化、科技化的路子，我们也研发了名雕智装系统、M-boss系统，把公司各项业务环节通过一体化的信息平台进行管理，材料采购、配送、安装、工程施工、质量控制、售后服务等环节通过后台运作，直接对接公司各个相关部门或机构，真正实现沟通一步到位，设计、施工和配套服务之间的无缝衔接，这就是工具。
Q7. 如何看整装大家居企业向装饰业务拓展？
A：以橱柜、衣柜等为代表的大家居上市公司，经过多年的发展，已经有一定的品牌、规模、资金实力，有意愿有能力做大做强，特别是在原来的营销体系上，找到家装公司的流量入口，也是一种新销售渠道突破。但是家装公司，已经具备设计、施工、主材、木制品配套、软装配饰等全产业链服务能力，对于新进入装饰领域的企业，竞争优势明显，同时利用原有的工厂化生产能力，配套信息化管控，也具备向单品定制家居业务拓展能力。
各位投资者如欲了解公司最新动态可关注：名雕股份微信公众号“mdzsgf”,或可拨打名雕股份证券部投资者专线，电话：0755-26407370。
接待过程中，公司与投资者进行了充分的交流与沟通，并严格按照公司《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平。没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时参会人员已按深圳证券交易所要求签署调研《承诺书》。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年5月7日


