证券代码：000338.SZ/2338.HK                         证券简称：潍柴动力
潍柴动力股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                      编号：20190513-1
	投资者关系活动类别
	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	国泰君安证券股份有限公司 陈麟瓒
广发基金管理有限公司 莫艽

	时间
	2019年5月13日9:30-11:00

	地点
	公司科技大楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	刘同刚

	投资者关系活动主要内容介绍
	来访者在公司会议室就关注问题与公司进行了交流。交流主要内容包括：
1. 公司如何开拓非道路用发动机市场？
大力发展工业动力、工程机械、农业机械等非道路用发动机是公司的重要战略之一，不断完善公司业务结构，规避周期性波动。

（1）经过近几年的研究开发和沉淀积累，公司非道路用发动机技术和产品储备丰富，具有较强的竞争力。

（2）公司将不断加大与徐工、三一、山推等战略客户的合作。“林德液压+潍柴发动机”的液压动力系统将协同开拓工程机械市场。

（3）公司大缸径发动机产品近年来保持较高增长，2018年销售一千五百余台，同比增长超60%。未来将依靠可靠稳定的产品品质和周到完善的售后服务，加速开拓工业动力等大缸径发动机市场。
2. 林德液压业务进展及未来发展
（1）工程机械市场的持续复苏为积累多年的林德液压和公司工程机械用发动机提供巨大机遇，“潍柴发动机+林德高压液压”的液压动力系统将共同开拓，共同受益。

（2）公司在工程机械领域耕耘多年，客户资源丰富、基础牢固，通过前几年配套，目前液压产品品质深受客户信赖。产品持续高速增长，2018年林德（中国）销量达2万余件，同比增长超60%；通过与徐工、三一、山推等战略客户深度合作，林德液压将同时受益于市场复苏和份额提升，实现快速发展。

（3）林德液压新工厂正在建设，全系列国产化产品正在研发，全生命周期的售后服务网络逐步完善，将为林德液压加速拓展提供支撑。
3． 公司未来如何开拓海外市场？
公司传统业务的重要目标市场是“一带一路”沿线市场。公司将加速在该市场卡位与布局。聚焦“一带一路”沿线尤其是中北亚、东南亚、中东北非、南亚等“家门口市场”，统一规划、精准发力，复制埃塞俄比亚、缅甸等轻资产技术输出模式，打造印度、白俄罗斯等发动机当地制造基地。

同时，公司将以博杜安大缸径产品为中心，开拓全球发电单机市场；借助PSI平台，开拓天然气发电市场；积极寻找并购标的，补充国际市场和产品的短板。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2019年5月13日
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