证券代码：安洁科技                                  证券简称：002635
苏州安洁科技股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                        编号：2019-002
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        ■分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他（电话会议）

	参与单位名称及人员姓名
	东吴证券：姚康
兴业证券：陈永亮
东方财富证券：吴逸诗
方正证券：陈海进
广发证券：余高

中金公司：刘莹莹

东方证券：杨旭

德邦证券：张騄

华泰证券：彭茜
华金证券：蔡景彦

浙商证券：徐岩
中车金控：周伟、杜秀方、秦岭

申万宏源：谈必成

长江资管：吴若宗
个人投资者：陈旻、冯雷

	时间
	2019年5月14日上午10:00

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事长王春生、财务副总经理计惠、董事会秘书马玉燕 

	投资者关系活动主要内容介绍
	第一部分  介绍公司近期基本情况
（一）公司2018年度及2019年一季度业绩情况
公司于2019年4月17日披露2018年年度报告：2018年全年营业收入35.54亿元，相比去年同期增长31%，净利润5.47亿元，相比去年同期增长39.85%。
2019年一季度营业收入6.68亿元，相比去年同期增长8.1%，净利润1.93亿元，相比去年同期增长86.47%。

（二）关于近期网上出现的公司相关不实报道，公司做出以下澄清说明：
1、网上有不实报道“安洁科技靠业绩补偿成功扭亏”，需要澄清说明：

2018年安洁科技披露净利润5.47亿元，同比增长39.85%，扣非净利润亏损2.32亿元，净利润和扣非净润有较大差异的原因：主要受商誉减值和业绩补偿影响，由于安洁科技2018年计提的商誉减值共计7.93亿元，如果不考虑商誉减值和业绩补偿对公司2018年净利润和扣非后净利润的影响，将其进行调整后，安洁科技的实际经营产生的净利润约为5.7亿元，扣非后净利润约为5.6亿元，与安洁科技披露的2018年净利润5.47亿元基本相近。2018年安洁科技经营活动产生的经营性净现金流5.2亿元，同比2017年增长幅度为74.83%，与安洁科技披露的2018年净利润5.47亿元基本相符。

公司2016年、2017年、2018年的毛利率分别为36.15%、37.62%和31.28%，虽然2018年销售毛利率受威博经营业绩的影响有所下降，但是仍然保持在30%以上，高于同行业平均水平。

安洁科技2015年净利润3.07亿元，2016年净利润3.87亿元，2017年净利润3.9亿元，其中2017年实际经营净利润为5.1亿，后因商誉减值1.2亿元。2018年公司净利润为5.47亿元，除去商誉减值和业绩补偿的影响因素外，实际经营净利润为5.7亿元。从上述数据可以看出，2015年至2018年，公司实际经营业绩每年成稳定增长趋势。

2、网上有不实报道“安洁科技巧施财技 2元回购股份秒变10.5亿收益”，需要澄清说明：

威博精密业绩补偿是非同一控制合并中威博精密未完成业绩承诺形成的补偿，属于或有对价。根据《企业会计准则第 20 号——企业合并》中关于或有对价的规定，以及根据证监会会计部发布的 2017 年第一期《会计监管工作通讯》中“并购交易中业绩补偿条款的会计处理”提到或有对价是否为权益性质，应按照《企业会计准则第 37 号——金融工具列报》的规定来判断，这是完全符合会计准则的。

3、网上有不实报道“2014年并购新星控股后业绩下降”，需要澄清说明：

2014年底，公司使用8亿元人民币用于收购新星控股100%股权，2015年净利润5,500多万元、2016年净利润1.2亿元、2017年净利润1.5亿元，2018年2.2亿元。安洁科技收购后新星控股每年稳定增长。安洁科技为新星控股引入了美蓓亚、微软等新能源汽车行业和消费电子行业的优秀客户，产品结构和客户结构得到较好的优化。同时通过苏州适新取得高新技术企业证书（减少10%的税费）、关闭新加坡厂房、出售闲置资产等方式降低费用，提升适新的盈利能力。

第二部分  提问回答
1、公司未来业务规划？

答：安洁科技通过外延式并购和内涵式发展相结合的方式，公司销售收入自2014年的6.03亿元，增长至2018年的35.54亿元，产品结构由原来单一模切产品，逐步丰富，现在正以精密功能性器件、精密金属件、精密结构件等精密零件的加工向精密部件加工和模组类升级，产品结构更加多元化和复杂化，同时客户也由原来较为单一，拓展至谷歌、希捷、博世等国际巨头的同时，积极开拓国内市场，与小米、Vivo、Oppo等国内优秀企业合作，产品应用领域也从原来的消费电子行业，逐步拓展至新能源汽车、无线充电系统以及新材料等领域，近期公司不断布局无线充电和5G产业链。公司将搭建好精密零部件、模组类、无线充电系统、新材料等领域的平台型企业。

  2、公司在无线充电和5G业务中的布局？

    答：无线充电布局：公司近期不断在无线充电产业链布局，无线充电业务经过2017年、2018年的研发和筹备，将从2019年开始成为公司新的增长点。

（1）2017年公司开始开发无线充电模切工艺。2017年11月，公司投资香港上市公司安捷利实业有限公司13%股权，其有无线充电模组中FPC线圈工艺。2018年6月，公司收购苏州威斯东山电子技术有限公司100%股权，进入无线充电磁性材料领域，主要生产和开发无线充电磁性材料铁氧体、纳米晶。目前安洁科技正在整合公司及其各子公司资源配合客户开发无线充电模组产品，无线充电模组产品将在2019年下半年实现量产。

（2）2018年3月，公司投资设立全资子公司安洁无线科技（苏州）有限公司，2018年7月，安洁无线与国际知名无线充电技术开发公司WiTricity签署专利、技术授权协议，正在配合品牌车厂开发新能源汽车无线充电系统。2019年5月接到国内新能源汽车品牌客户正式的无线充电系统样品订单，随着电动汽车使用的普及，新能源汽车无线充电将有广阔市场。

5G业务布局：
（1）积极推进3D热压塑胶板材后盖的产能扩充和良率的提升，以更好满足未来5G时代对3D热压塑胶板材后盖的需求增长。
（2）通过整合子公司威斯东山技术和产能，公司新的业务规划和引入新团队，不断布局LTCC产业链、滤波器等与5G相关的产业。
3、公司未来产能规划？

答：目前公司及其子公司将在2019年有4处新工厂新建，分别为安洁科技71亩土地新建工厂、适新金属30亩土地新建工厂、威博金属85亩土地新建工厂、重庆安洁36亩土地二期厂房建设，公司将建设智能化、自动化新工厂，为公司不断拓展新业务提供生产空间和产能。

4、公司收购威博精密、威斯东山后的整合规划？
答：目前威博精密处于业绩对赌期，整合主要是客户资源、技术资源的整合。安洁科技自完成收购威博精密后，一直积极推动威博精密国外和国内新客户的导入，成为其终端品牌客户的直接供应厂商，积极推进3D热压塑胶板材后盖的产能扩充和良率的提升，以更好满足未来5G时代对3D热压塑胶板材后盖的井喷式需求增长，同时加大投资MIM项目，丰富企业的产品制程工艺，提升企业产品竞争力。对于威博精密在现有业务调整布局的基础上，积极筹划募集资金的使用，2019年4月，安洁科技子公司威博金属取得了85亩土地的使用权，新建工厂后可以解决目前威博精密部分产能是租用厂房问题及承接新客户、新业务所需生产空间和产能，满足客户对生产环境的高标准要求。
虽然威斯东山设立时间不长，但是威斯东山产品直接进入了国际大客户的供应链。自并购以来，公司产品不断升级，产品结构和产品系列不断完善，同时与安洁科技产生巨大的协同效应，在无线充电领域，推动了安洁科技从磁性材料供应商向无线充电模组的转型，同时不断布局LTCC产业链、滤波器等与5G相关的产业。
安洁科技对并购企业的整合措施进一步落实，威博精密和威斯东山的未来发展与安洁科技现有业务之间会产生更多的协同效应，安洁科技将整合公司及其子公司资源，拓展新业务平台，搭建好精密零部件、模组类、无线充电系统、新材料等领域的平台型企业。
第三部分 参观公司的产品展示厅
带领调研人员参观公司展示厅，为调研人员介绍公司主要产品，使来访人员对公司产品有直观的印象，介绍公司发展状况、公司产能分布及产能扩张情况。

接待过程中，公司领导与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平。没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深交所要求签署调研《承诺书》。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年5月14日
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