证券代码：002510                               证券简称：天汽模
天津汽车模具股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                      编号：2019-001
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	西部证券  雷肖依      渤海证券  郑连声


	时间
	2019年5月16日

	地点
	公司404会议室

	上市公司接待人员姓名
	任伟、邓应华

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、 签署《调研来访承诺书》
2、 公司董秘回答提问
1. 汽车产销量下滑对公司业务的影响
1）模具业务方面
模具产品的市场需求主要来自于新车开发和旧车改型，与汽车产销量不直接相关。目前国内汽车产销量下滑对模具订单影响不大。
2）冲压件业务方面
公司凭借在模具领域技术、客户资源等方面的优势，以模具业务为基础积极扩展汽车冲压件业务。近两年汽车市场表现不尽如人意，产销量均呈现下滑趋势，但公司冲压业务并未出现大幅下滑，在于公司积极调整客户结构，不断开发新客户，如：天津一汽大众、北京奔驰、华晨宝马、蔚来和国能等。
2、公司订单的情况
公司在手订单充足。从公司目前承接订单来看，海外模具向国内的转移趋势明显，特别是从2019年开始，来自于欧洲客户的订单占比提升较快。公司有足够的技术储备和丰富的海外模具制造经验，希望通过不断努力以承接更多海外订单，不断提升海外收入占比。
3、新能源汽车发展对公司的影响
新能源汽车的快速发展使得新车型不断增加，为模具行业带来较大的市场需求。公司2018年度来自于新能源汽车模具收入占总模具收入已超过15%，公司目前新能源汽车客户有特斯拉、蔚来汽车、国能汽车、北汽新能源、威马汽车、吉利汽车、小鹏汽车等。新能源汽车对于模具市场需求增加的同时也带来公司参与其装焊、冲压业务的合作机会。
4、公司军工板块发展情况
目前，沈阳天汽模已承接了部分军机型号飞机钣金零件的订单，订单金额较小；全红电子主要做海装产品零部件，具备完整资质，订单比较稳定。公司将以现有平台为基础，充分利用现有客户、军工技术及资质优势，结合公司研发及先进的装备优势，为公司培育新的利润增长点。
5、 公司2019年经营管理计划
1　 改革、创新、升级（思想升级、产品升级、质量升级、效率升级）。模具行业竞争日益激烈，天汽模唯有坚持改革、不断创新升级才能持续发展。
2　 持续坚持以服务客户为中心，持续改善客户感受，想客户之所想，急客户之所急，让客户感受到天汽模响应速度快、服务态度好的优良作风。（截至目前，从客户反馈来看，客户感受有了大幅改善，部分客户明确表示，天汽模的服务在不断提升）
3　 从工时管理、项目预算着手，加强成本控制，做好均衡生产，持续提高产品质量、缩短模具生产周期；进一步加大国内外市场开拓力度，提升公司综合竞争力和经营业绩。

	[bookmark: _GoBack]附件列表（如有）
	无

	日期
	2019年5月16日
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