证券代码：300773                              证券简称：拉卡拉
拉卡拉支付股份公司投资者关系活动记录表
                                                    编号：20190514001
	投资者关系

活动类别

	☑特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称

及人员姓名
	嘉实基金 姚志鹏 王子建 王贵重 何鸣晓 

汇添富基金 杨瑨 郑乐凯 

东吴证券 张良卫  

	时间
	2019年5月14日

	地点
	公司会议室

	上市公司接

待人员姓名
	公司董事长 孙陶然、副总经理兼董事会秘书 朱国海

	投资者关系

活动主要内

容介绍

	公司董事长孙陶然介绍：

一、关于公司整体的定位

拉卡拉是一家为小B（小微商户）和大C（较高消费能力的个人）提供全方位的金融服务和消费服务的金融科技公司。以支付服务为入口，拉卡拉获得了累计1900万商户和超过1亿的个人用户，并已经开始为用户提供信贷、理财、积分消费、会员管理、电子商务、广告营销等服务。来自于手续费以外的服务收入会增长。从整体布局来讲，公司牌照资源相对比较齐全，是国内领先的综合性金融科技服务公司之一。

二、支付产业链的基本情况

支付的参与方分为：1、账户侧，如支付宝、微信、银行等；2、收单侧，如拉卡拉、银联商务等；3、转接侧，如中国银联、中国网联等。在收单领域，拉卡拉的交易规模位于第二位。

目前，收单定价政策是2016国家发改委和中国人民银行按照“借贷分离、统一费率”的原则制定，业内称“96价改”。从实际情况来看，相比国外手续费率国内费率水平非常低，而且收单侧的分配比例也较低，未来应该有较大提升空间。

商户拓展模式，分直营和渠道两种方式。拉卡拉在全国所有的省会城市以及各省主要的二级地市都有分、子公司，直营和渠道双轮驱动，各有侧重、相互策应。

三、 公司的核心竞争力。公司有很多的综合优势：产品能力、技术创新、管理团队、经营战略、品牌影响力、公司组织等。

四、 扫码支付业务情况。公司第一时间在大力推广智能POS外，推出了兼容所有二维码扫码支付的拉卡拉Q码、拉卡拉收钱宝盒及超级收款宝服务，扫码交易量呈现高速增长趋势，2018年度，扫码交易规模超过4,000亿元，交易笔数超过50亿笔，占全部交易的11.76%和88.69%。未来，拉卡拉仍会继续大力拓展扫码市场，研发创新的扫码受理产品，深化与扫码账户机构的合作。

五、用户经营情况。互联网金融科技类公司的核心是经营用户，以一项刚需服务获得用户，然后透过大数据和人工智能技术深入洞察用户需求，为其提供不同类型的增值服务，提升每个用户的ARPU值。拉卡拉以支付为入口，透过支付服务扩大用户规模，为小B和大C提供全方位的金融服务和消费服务。进入资本市场后，公司将加快综合性金融科技服务平台的建设，向着基于互联网为小B和大C提供一站式全方位金融服务和消费服务的愿景加快进军，帮助小B做大生意，帮助大C过好小日子。

	附件清单

（如有）
	

	日期
	2019年5月14日


