证券代码：300085                                      证券简称：银之杰
深圳市银之杰科技股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2019-001
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	高盛（亚洲），Lynn Luo、郭劲、James Wang、郑宇评；
Canada Pension Plan，Fulton Guy；
Foord Asset Mgmt，Xue Jing Cong；
GIC Pte，Long June；
汇丰环球投资管理，吴志聪；
Jennision Associates, Kwork Albert；
Sores Capital, Bridget Han；
Global Asset Management London，Amanda Lyons；
LyGH Capital Pte，Wang Stan；
Optimas，Chen Figaro；
东方证券，尹伊
嘉实基金，丁力

	时间
	2019年5月21日下午14:30 —15:30

	地点
	公司子公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事、总经理 李军

董事、副总经理、董事会秘书、财务总监  刘奕

总经理助理 杨果

	投资者关系活动主要内容介绍
	公司董事、总经理李军介绍了近期公司主营业务的发展状况以及公司拓展业务进展：
自1998年成立以来，公司始终秉承“科技服务金融”的经营理念。1998年成立至2010年上市期间，公司主要为银行等金融机构提供金融信息化服务，包括软件产品、软件开发、金融专用设备和技术服务，并为300多家银行客户提供了产品和服务。上市之后，公司依托自身的技术、客户资源、行业服务经验等优势，积极推进在金融科技领域的业务延伸发展。公司通过投资发展个人征信等金融基础服务业务，参与发起设立互联网保险、证券等金融服务机构，构建以金融科技为基础的综合金融生态服务体系，为国内金融机构、互联网金融企业、个人消费者提供全面的创新金融科技服务。
2014年公司收购亿美软通。亿美软通前身为全球三大征信公司Experian的控股子公司，其业务范围覆盖超7亿手机用户。公司通过收购亿美软通成功将业务领域拓展至移动信息服务领域，并迈入金融行业“IT+DT”服务领域。
2015年1月，公司作为第一大股东发起设立的华道征信经中国人民银行批准开展个人征信业务准备工作。首批授权的包括为阿里、腾讯、平安、银之杰等八家企业。2017年，华道征信与其他发起方共同发起设立百行征信有限公司；2018年2月，百行征信已经中国人民银行批准获得个人征信机构设立许可，是目前国内唯一经中国人民银行批准开展个人业务的征信公司；2018年5月23日，百行征信在深圳正式挂牌成立，为公司征信业务的开展奠定了良好的基础。
银之杰还参与发起设立互联网保险、证券等金融服务机构。其中，东亚前海证券为公司在金融科技产业中非常重要的一个战略布局，未来东亚前海证券致力于发展成为一流的互联网证券公司；易安保险是公司在金融科技领域的又一典型布局，是公司参与发起设立的财产保险公司，是目前国内仅有的四家经中国保监会批准设立的互联网财产保险公司之一。未来，公司将依托流量资源、数据资源和牌照资源三大稀缺资源优势，通过聚焦主业，稳健经营，形成“数据与牌照全面协同”，打造成为我国最有潜力的金融科技企业。
感谢各位参会的投资者！
董事、总经理李军就公司业务布局和发展回答接待对象提出的问题，主要问题及回复内容如下：
1、亿美软通与华道征信的业务关系及各自的角色？
答：亿美软通为公司全资子公司，通过与三大运营商合作，为国内外企业提供移动信息平台与解决方案、移动互联网应用服务。亿美软通的销售和服务已经覆盖全国200个城市的30余个行业的超过50万家企业客户，在提供移动信息服务的过程中积累了大量的数据，并通过数据挖掘和分析形成客户画像。华道征信为公司参股子公司，主要为客户提供征信等服务。亿美软通和华道征信是业务协作、优势互补的协同发展关系，亿美软通拥有数据资源和数据分析技术，华道征信拥有资质优势，亿美软通、华道征信、百行征信三家企业的业务相结合，可以更好地服务于金融行业的个人征信业务需求。
2、公司未来业绩增长主要集中在哪些业务板块？

答：公司未来业绩增长主要在金融服务领域。金融科技极大地推动了金融行业的发展，而金融IT服务的盈利模式较为传统，未来，具备了流量、数据、牌照优势的金融科技企业才能创造更大的价值。银之杰是同时具有流量、数据、牌照三大优势资源的上市公司，将来一定能通过业务的整合、协同作用，在金融行业服务中实现自身的价值。具体而言，基于大数据的金融服务，以及与个人征信相关技术开发与服务将是未来重点发展的业务方向。另外，银之杰在金融机构的投资布局目前还处于业务发展初期没有实现盈利，即使在这样的条件下银之杰自上市以来始终保持盈利。相信在未来几年，随着公司的发展，公司经营业绩将会进一步提升，为公司股东、投资者创造良好的投资价值。
3、个人征信业务发展起来之后，其盈利能力会不会受到市场监管的限制？

答：征信作为国家战略的一部分，同时又走市场化道路，即采取的是“政府+市场 双轮驱动”的发展模式。我们认为征信采取该种发展模式是非常正确的，因为在我国现有体制下，任何一个私营部门如果拥有国家全部的数据库风险很大。通俗来说，我国的个人征信既需要国家强管制，即社会责任的体现；同时又需要走市场化的发展道路，即盈利性的体现。个人征信的市场空间足够广阔，银之杰作为市场化的民营企业，我们会全力支持百行征信的发展，实现社会价值和企业效益的双赢。
4、公司与同盾等其他数据公司的业务范围和模式的区别？
答：市场上其他数据服务企业一般是在专项数据资源及数据分析技术具有优势。而百行征信是全方位发展的公司，拥有稀缺的牌照资源。公司和其他数据类公司主要区别在于，华道征信和其他7家公司以及中国互联网金融协会是百行征信的主发起机构，和百行征信可以产生更直接的业务协同。我国征信的市场规模较为庞大，我们非常乐意与其他数据公司携手发展，实现共同发展。
谢谢！
（结束）

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年5月21日


